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    CRA, cédants et repreneurs d’affaires

  




  

    Le CRA – Association nationale pour la transmission d’entreprise – compte 210 délégués totalement bénévoles. Ils sont anciens chefs ou dirigeants d’entreprise, anciens experts-comptables ou anciens banquiers. Au service de 1 200 repreneurs et 750 cédants, ils opèrent dans 72 délégations en France.

  




  

    La mission du CRA est de faciliter la transmission d’entreprise dans le but de préserver les emplois et les savoir-faire. Les entreprises concernées par l’action du CRA sont des PME / PMI de 5 à 100 salariés appartenant aux secteurs des services, du bâtiment, de l’industrie ou du négoce.

  




  

    Chaque année, ce sont 350 transmissions d’entreprise qui se concluent dans le cadre du CRA, contribuant ainsi à maintenir et à développer le tissu des petites entreprises-sources de croissance et de développement de l’emploi.

  




  

    Pour répondre au mieux à sa vocation, le CRA propose à l’adhérent cédant un accompagnement personnalisé pour valider son projet et le suivre tout au long du processus de cession.

  




  

    De même, le CRA met son expérience et ses compétences au service de l’adhérent repreneur, également sélectionné, en l’assistant dans l’élaboration d’un projet de reprise viable. Le candidat repreneur pourra suivre le stage de CRA Formation lui permettant de se familiariser avec toutes les étapes de la reprise d’entreprise. Cette formation de trois semaines à temps complet est dispensée par des professionnels de la transmission.

  




  

    Pour compléter son dispositif d’accompagnement, le CRA met à la disposition des adhérents repreneurs des services en ligne, comme l’accès à la base de données entreprises Diane ou l’accès aux études sectorielles Xerfi.

  




  

    Les délégués du CRA organisent des groupes de repreneurs partageant les mêmes préoccupations, des réunions avec des experts de la transmission permettant aux repreneurs de compléter leur information sur la reprise.

  




  

    Enfin, le CRA homologue et recommande à ses adhérents une liste de professionnels experts dans les domaines juridiques, financiers, fiscaux et comptables. Plus récemment, le partenariat noué avec un grand groupe d’assurances permet aux repreneurs ayant signé une lettre d’intention de bénéficier gratuitement d’un audit Assurances et prévention des risques réalisé par un professionnel.

  




  

    Afin de récompenser des reprises exemplaires, le CRA anime depuis 2007 les Trophées CRA de la reprise remis chaque année dans le cadre du Salon des entrepreneurs de Paris.

  




  

    Ce guide, réactualisé chaque année, n’a qu’une seule ambition : vous aider à réaliser votre projet de reprise ou de cession. Les délégués du CRA vous soutiendront dans la réalisation de vos objectifs.
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    • À cette étape de la reprise, trouver le financement pour reprendre l’entreprise visée est l’objectif principal du candidat repreneur.

  




  

    • L’apport du repreneur, élément essentiel des fonds propres, conditionne le montage financier.

  




  

    Les apports

  




  

    L’épargne personnelle du repreneur (son apport), les apports de la famille et amis constituent les fonds propres de la reprise.

  




  

    L’apport personnel

  




  

    En premier lieu, il s’agit de l’apport dont le repreneur dispose à titre personnel. Ce dernier veillera à placer cet apport sur un support rapidement disponible et sans risques.

  




  

    Les apports financiers de la famille ou des amis

  




  

    L’intervention peut revêtir deux formes : soit accorder un prêt au repreneur personne physique ou morale, soit prendre une participation au capital de l’entreprise, la seconde solution étant préférable pour la sécurité financière de l’entreprise.

  




  

    Elle requiert pour le repreneur de bénéficier de leur confiance totale. Il lui faudra les convaincre d’investir en leur présentant son business plan et leur faire part de la manière dont ils pourront sortir du capital. Cela paraît légitime car ces investisseurs n’ont probablement pas l’intention d’immobiliser leur mise de fonds très longtemps.

  




  

    En ne leur masquant pas les risques encourus dans ce type d’investissement, il y aura lieu de leur présenter le projet d’acquisition sous une perspective rassurante et intéressante financièrement (possibilité de réaliser une plus-value de cession). Cette présentation du business plan permettra au repreneur de réaliser un galop d’essai, avant de plancher devant des investisseurs institutionnels.
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