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Et si votre idée de business
devenait réalité dès demain ?


Créer un business avec un blog est sans doute le moyen le plus rapide, simple et peu coûteux qui existe. Mais en tirer un revenu régulier est une autre paire de manches.


C’est pourtant ce que propose ce guide qui s’adresse aux débutants impatients de découvrir le processus – de la création du blog à la monétisation du site :




	Les outils et les plates-formes à choisir ;


	Personnaliser son blog, le faire connaître et le faire prospérer ;


	Utiliser les réseaux sociaux à bon escient ;


	Les différentes méthodes de monétisation.





Organisé autour de sept chapitres et truffé de témoignages de blogueurs professionnels et d’experts, cet ouvrage est un véritable accompagnateur dans la création et l’utilisation d’un blog. Il apporte au lecteur une vision large et enrichie du blogging et de l’entrepreneuriat, tout en donnant les clés de réussite.




Un accompagnement de 4 semaines est disponible en ligne.
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Ling-en Hsia est blogueur et formateur en communication digitale. Chaque mois, plus de 10 000 personnes se forment et sont encouragés par le contenu de son blog solopreneur.fr. Sa passion ? Aider d’autres passionnés à lancer et développer leur business grâce à une meilleure communication sur le web. Il est aussi l’organisateur de la conférence Solopreneur à Paris.
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Frédéric Canevet, blogueur sur www.conseilsmarketing.com


« Le guide du blogueur vous donnera les bonnes étapes et les bons réflexes pour monter un business sur le Web. Le blog est votre camp de base pour trouver des clients, vendre et fidéliser. S’il y a un conseil à retenir de ce livre, c’est que vous devez d’abord penser à votre client type (le persona) : que veut-il acheter ? Le plus du livre : le focus sur l’humain et le relationnel qui sont les piliers de la réussite. C’est d’ailleurs ce que Ling-en a parfaitement mis en œuvre et qui fait de lui une des figures du blogging francophone. »


Rémy Bigot, animateur du www.msbshow.com et entrepreneur


« Ling-en est un personnage haut en couleur et qui a testé de nombreuses choses dans le domaine du blogging. Il partage avec nous ses expériences et connaissances dans ce domaine qu’il maîtrise bien. Ce livre est un outil parfait pour les débutants et même ceux étant déjà blogueurs ! »


Nadia Gabriel, fondatrice de Mon Vanity Idéal


« Une mine de conseils pratiques à retrouver dans ce Guide du blogueur. L’enthousiasme et la passion de Ling-en sont communicatifs ! Un ouvrage pour informer et lever les freins et se lancer dans l’aventure. »


Olivier Jadzinski, consultant en stratégie numérique et blogueur sur www.euklide.com


« Pour moi, un livre se doit d’ être utile. En le lisant, vous devez apprendre… et Le guide du blogueur est une lecture obligatoire si vous désirez comprendre toutes les subtilités d’un blog. Le livre est à l’image de son auteur : humain ! Ne pas le lire serait une perte de temps ! »


Xavier de Labarrière, cofondateur ECL Direct


Ling-en nous a aidés à mettre un coup de frais dans notre communication sur les réseaux sociaux. Il les connaît parfaitement. Très à l’écoute, il sait y engager le dialogue avec sourire et humanité… comme dans la vraie vie !


Nicolas Pène, expert en PNL et stratégies marketing


« Il n’est pas commun de trouver des personnes à ce point dévouées à aider et à enrichir l’autre comme Ling-en peut l’être. Outre cette richesse humaine, Ling-en est bien évidemment le spécialiste à suivre pour appréhender intelligemment et avec succès cet univers passionnant qu’est le blogging. Je recommande fortement ! »




À mon neveu Daiyon. 
Tu es le petit frère parfait que je n’ai jamais eu. 
Par ton courage et ta gentillesse, tu es un exemple pour moi.




INTRODUCTION


Un an après avoir découvert qu’il avait un cancer, Steve Jobs, parti de rien et cofondateur de l’une des plus grandes entreprises du monde, a prononcé un discours auprès des étudiants de Stanford en 2005, dont voici un extrait :


« Votre temps est limité, ne le gâchez pas en menant une existence qui n’est pas la vôtre. Ne soyez pas prisonnier des dogmes qui obligent à vivre en obéissant à la pensée d’autrui. Ne laissez pas le brouhaha extérieur étouffer votre voix intérieure. Ayez le courage de suivre votre cœur et votre intuition. L’un et l’autre savent ce que vous voulez réellement devenir. Le reste est secondaire. »


Steve Jobs


À quelle époque incroyable vivons-nous actuellement ! Chacun peut théoriquement créer un blog autour d’un thème qui le passionne, développer une audience, vendre un produit qui résoudra un problème urgent dans sa vie et ainsi… vivre de sa passion.


Et en pratique… des milliers de personnes ont effectivement réussi à accomplir ce rêve ! Dans le monde anglophone, vous trouverez facilement des blogueurs fitness, mode, business, développement personnel qui gagnent leur vie tout en aidant des millions de personnes. Cette vague de blogueurs/entrepreneurs a déjà commencé à arriver en France. Parmi les plus populaires, vous trouverez des business qui ont démarré comme un simple blog : My Little Paris, Melty.fr. Aujourd’hui, ce sont de véritables entreprises qui génèrent des millions d’euros de revenus chaque année. Des blogueurs moins populaires, qui ont décidé (pour le moment ?) de rester seuls, vivent aussi plus discrètement de leur activité. Ce livre sera parsemé de témoignages de blogueurs qui vivent de leur passion, comme Johan qui enseigne le français aux non-francophones, Laurent qui tient un blog sur la photographie ou encore Gaëtan qui blogue sur les jus de légumes… Oui, oui !


Cette réalité, vous aussi vous pouvez l’atteindre. Ou pas… Trop de facteurs entrent en jeu pour savoir d’avance si cela fonctionnera pour vous ou non. Mais ce qui est certain, c’est qu’en démarrant un blog, vous augmentez sévèrement vos chances de réussite. En démarrant avec seulement 50 euros par mois, vous aussi vous pouvez avoir votre propre blog et faire ces premiers pas en direction de la création d’un business.


Et en vous procurant ce livre, vous avez pris la décision d’être accompagné et de recevoir toute l’aide dont vous avez besoin pour lancer votre projet.


Ce livre, j’aurais tellement aimé l’avoir entre mes mains à mes débuts. J’aurais avancé tellement plus vite en commettant moins d’erreurs. À défaut de pouvoir revenir en arrière, c’est une joie extrême de savoir que vous, vous commencerez en posant de bonnes fondations.
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« Le principe le plus profondément ancré dans la nature humaine est l’aspiration à être apprécié. »


William James


Au-delà de vous montrer la méthode qui consiste à créer un blog pour en faire naître un business, ce format a dans son essence une nature très spécifique : la générosité. Aujourd’hui, une partie de mon activité consiste à aider des individus, des associations ou des entreprises. Mon temps et mon énergie étant limités, je ne peux offrir mes conseils et mon aide qu’à quelques personnes par semaine. Mais grâce à mes blogs, je peux aider des milliers de personnes chaque jour ! Que ces internautes deviennent clients ou non, leur vie peut être profondément impactée par mes modestes écrits et paroles. Et cela me réjouit au plus profond de moi. Je suis enchanté d’être dans un business de gagnant-gagnant.


Si vous souhaitez savoir combien et comment je gagne de l’argent, rendez-vous sur www.solopreneur.fr/ca. J’y publie chaque mois un bilan de mon activité.
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Cet ouvrage est divisé en deux parties. La première consiste à prendre de l’élan en :




	définissant votre projet (chapitre 1 : Le blogueur) ;


	construisant votre propre blog (chapitre 2 : Le technicien) ;


	créant du contenu (chapitre 3 : Le créateur) ;


	développant sa visibilité (chapitre 4 : Le communiquant) ;





Une fois que l’élan est pris, l’objectif est maintenant de courir (utiliser son blog) pour sauter (lancer un projet entrepreneurial). Faites-le à votre rythme et en continuant à prendre du plaisir. Et je vous montre comment le faire dans cette deuxième partie en :




	saisissant tout ce qu’implique d’être un apprenti entrepreneur (chapitre 5 : L’entrepreneur) ;


	comprenant les mécanismes pour développer un produit et le vendre (chapitre 6 : Le marketeur) ;


	vous accompagnant dans votre épanouissement professionnel et personnel (chapitre 7 : L’humain).





Un entrepreneur a différentes casquettes, et j’ai voulu les séparer pour que vous puissiez bien les dissocier et les comprendre. Si vous avez déjà un blog ou que vous êtes plutôt du genre organisé et planificateur, il se peut que vous appréciiez davantage de commencer par la seconde partie.


UN LIVRE ENRICHI


Six témoignages de blogueurs professionnels et quatorze experts ont contribué à cet ouvrage afin de vous apporter une vision large du blogging et de l’entrepreneuriat en solo tout en vous aidant à vous équiper au mieux pour réussir.


Et si j’y ajoute tous les grands penseurs et toutes les personnes à succès à qui j’ai emprunté des citations, je ne crois pas exagéré de dire que vous êtes plutôt bien accompagné. Un grand merci à eux pour leur générosité et leur authenticité !


UN LIVRE CONNECTÉ


Si vous avez besoin de retenir une seule et unique adresse Web, c’est celle-ci : www.legdb.fr (pour « Le guide du blogueur »).


Vous y trouverez une formation en vidéo qui complétera ce livre ainsi qu’un lien vers le groupe Facebook privé des lecteurs du livre.


Par ailleurs, vous trouverez aussi à travers le livre des liens URL sous la forme suivante : [www.legdb.fr/2-me]. Il s’agit de vous éviter de taper l’adresse complète comme ici : https://www.service-public.fr/professionnels-entreprises/vosdroits/F31228.


UN LIVRE PERSONNEL


Pour vous encourager tout le long de votre aventure, vous trouverez à différents endroits du livre le pictogramme suivant :
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Ceci est une invitation à prendre une photo, et à la partager sur Instagram ou Twitter en ajoutant toujours le hashtag « #LeGDB ». Quand vous publierez une photo sur Instagram ou un tweet en lien avec votre blog, ajoutez simplement « #LeGDB » dans le texte. Je pourrai alors retrouver votre publication et ainsi vous encourager. C’est aussi un moyen pour vous de trouver de l’inspiration auprès des autres lecteurs du livre qui auront partagé une publication avec ce hashtag. Vive le Web n’est-ce pas ? !


Prêt ? C’est parti !





« La différence entre rêves et réalité s’appelle l’action. »


Anonyme




1


PRENDRE
DE L’ÉLAN





Imaginez devoir créer une entreprise traditionnelle. Il vous faudra faire un emprunt bancaire, dédier 70 heures de temps de travail par semaine et au final, vous n’avez aucune garantie du succès de ce projet. Ainsi, 99 % d’entre vous fuiront ce scénario. Pourtant, 37 % des Français manifestent l’envie de créer une entreprise et d’être indépendants1. Alors comment concilier d’une part l’envie d’entreprendre et ses nombreux bénéfices (indépendance, liberté de temps et géographique, possibilité de revenus plus élevés, choix du projet…), et d’autre part les risques qu’impliquent l’entrepreneuriat ? La méthode que je vous propose ici ne vous coûtera que quelques dizaines d’euros pour démarrer. Et tout ce que vous y apprendrez vous sera bénéfique professionnellement et… personnellement. L’objectif est que, à la fin de cette partie, vous ayez les moyens qui vous permettront de lancer un business, si tel est votre souhait. Et bonne nouvelle, je ferai tout pour vous aider à prendre du plaisir durant ce voyage. Avec un peu de détermination, en quelques jours à peine, vous aurez un blog suffisamment prêt pour vous aider à faire le saut vers votre propre business (Partie 2) !


« Tous les êtres humains naissent entrepreneurs. Certains ont la chance de pouvoir exprimer cette capacité. D’autres n’ont pas cette chance, et ne savent même pas qu’ils avaient cette capacité. »


Muhammad Yunus







CHAPITRE 1


LE BLOGUEUR





« Tout le monde peut être important car tout le monde peut servir à quelque chose. »


Martin Luther King


Avant de commencer, vous avez une certaine idée de ce qu’est un blog et de ce que cela va vous apporter en tant que blogueur. Dites-vous que ce sera encore mieux. De nombreux amis autour de moi sont devenus pères ces dernières années. Alors qu’ils n’aimaient pas forcément les bébés, aujourd’hui, avec leurs propres enfants, ils sont pleins d’amour. Parce que c’est leur création. Considérez maintenant votre blog comme votre bébé.


J’espère qu’à travers ce chapitre, vous serez encouragé à passer à l’action et à goûter aussi au plaisir que cela représente de virtuellement mettre au monde votre propre créature.
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Adolescent, avant l’arrivée des médias sociaux, je tenais déjà un blog. J’y racontais mes vacances et j’y publiais quelques photos. J’ai toujours aimé partager avec les autres les choses qui m’enthousiasmaient dans la vie, comme sur le Web. Cela fait partie de ma personnalité, je ne peux pas m’en empêcher. Et je veux rassurer mon lectorat tout de suite : partager un conseil, raconter une anecdote ou divertir son audience n’est pas (forcément) du narcissisme. Il y a quelque chose de bien plus satisfaisant : cette satisfaction que le petit être que nous sommes puisse apporter de la valeur à des milliers de personnes.


Au lycée, en classe, je n’étais pas un bon élève. J’ai même redoublé la seconde. Mais dans la cour de récréation, j’étais toujours là à essayer de faire rire mes amis, à raconter des anecdotes intéressantes et à parler de l’actualité (footballistique principalement). Alors que je suis en train d’écrire ce livre, je comprends bien mieux pourquoi je suis aussi épanoui dans mon activité. J’ai réussi à faire de mes compétences et ma personnalité les ingrédients de mon business. Mon business, c’est un peu le meilleur de moi-même qui a pu s’exprimer grâce à la richesse et la liberté qu’offrait le blogging…
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À l’université, je me suis engagé dans des études d’économie avec l’opportunité formidable de passer un an à l’université d’Alicante, en Espagne. J’ai alors choisi un cours d’économie de la mondialisation, avec Andrés Pedreño, directeur de l’Institut d’économie international de l’université. Le premier jour, nous avons découvert que tous les cours auraient lieu dans une salle informatique. Pourquoi ? Parce que tout le programme consistait à créer un blog et à l’alimenter. Oui, oui… nous allions être notés sur la qualité de notre blog ! Chaque semaine, nous devions écrire un article (en espagnol s’il vous plaît !) et commenter les articles des autres. Incroyable ! J’ai eu 15/20.
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En mars 2010, j’ai décidé de faire mon stage de fin d’études à Shanghai, en partie parce que mes parents séjournaient là-bas. J’ai travaillé au département marketing pour une entreprise en e-commerce. J’y ai découvert le monde du marketing digital et du blogging… professionnel. Apparemment, des blogueurs anglophones arrivaient à gagner leur vie à travers le blogging. J’ai fait à cette occasion connaissance avec le lifestyle business.
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« L’homme le plus simple qui a de la passion persuade mieux que le plus éloquent qui n’en a point. »


La Rochefoucauld


Gagner de l’argent avec un blog et vivre librement ! Pas besoin d’être un grand spécialiste ou de monter une entreprise coûteuse, il suffit de créer un blog et de vendre des biens numériques à ses lecteurs sur une thématique précise. Pour un amateur de photographie, il suffit de développer une audience de 10 000 lecteurs par mois et vendre un ebook à 49 euros à 1 % de ses lecteurs pour générer 4 900 euros par mois. Simple et concret. Et si en plus on décide de s’installer dans un pays en développement, on y vit comme un roi.
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En réalité, c’est véritablement simple. Mais simple ne signifie pas facile. Et c’est pour cette raison que ce livre est là ! Il vous permettra de visualiser clairement le parcours que vous allez prendre. Mais l’argent facile n’existe pas, cela exige du travail et de la persévérance. Et les défis qui vous attendent seront véritablement plaisants à partir du moment où c’est votre passion que vous mettrez en avant.
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Julien Bédouet, blogueur sur Parkinggarage.fr, spécialiste de l’investissement dans les parkings.


« Le blogging m’a permis de rencontrer des centaines d’investisseurs. C’est un moyen de rester proche d’eux et de partager ma passion. Le blog m’a aussi donné une vitrine pour passer à la télévision et à la radio. Je me souviendrai toujours de la semaine du 26 novembre 2012. C’est la première fois où mon blog m’a rapporté 500 euros en une semaine. Le livre Réussir son investissement dans les parkings était fini et disponible pour mes lecteurs. C’est un moment extraordinaire de réaliser ainsi que vivre de sa passion via un blog est possible, alors pourquoi pas vous ? »
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Un blog, ce n’est rien d’autre qu’un site Internet avec certaines particularités :
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