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VIII Introduction Qu’est-ce que la microéconomie ? D’après Alfred Marshall (1842-1924), l’économie est « l’étude des êtres humains dans leur vie de tous les jours ». La vie quotidienne regorge de questions qui font appel à la théorie économique : quel modèle d’ordinateur acheter ? Quelles études choisir ? Quelle quantité de marchandises offrir sur un marché ? Quelle marque de produit promouvoir ? Le système économique est-il efﬁcace et comment améliorer son efﬁcacité ? Ces questions sont simples à comprendre, mais leurs réponses, contrairement à ce que certains peuvent penser, sont loin d’être simples.La microéconomie, née à la ﬁn du e, est la branche de l’économie qui étudie les comportements des agents économiques (individus, entreprises et autorités publiques) et leurs interactions. Supposons, par exemple, que nous nous deman-dions quelle sera l’évolution des prix des tablettes tactiles dans 1 an. Pour répondre à cette question, nous devons comprendre les décisions des consommateurs de tablettes (attendent-ils de nouvelles fonctionnalités ? Souhaitent-ils en changer régulièrement ? Si leur salaire augmente, en proﬁteront-ils pour acheter le der-nier modèle à la mode ?). Mais, nous devons aussi comprendre les décisions des producteurs et distributeurs de tablettes (combien de tablettes vont-ils mettre en vente ? Vont-ils s’orienter vers des tablettes très innovantes à prix élevés ou vers des tablettes basiques « low cost » ?). Enﬁn, nous devons connaître la situation concurrentielle sur ce marché (combien d’entreprises sont présentes ? Existe-t-il un « leader » sur ce marché et peut-on penser qu’il va le rester ? De nouvelles entreprises entreront-elles sur le marché ?).La microéconomie permet d’abord d’identiﬁer les variables économiques per-tinentes (celles sur lesquelles se basent les décisions des acteurs) pour répondre à une question économique (par exemple l’évolution du prix des tablettes) et faire un certain nombre d’hypothèses (notamment sur les comportements et les conditions de marché).À la suite de Antoine-Augustin Cournot (1801-1877), la théorie microéconomique s’appuie sur une formalisation mathématique. Un modèle économique est une représentation simpliﬁée de l’économie qui vise à étudier une question précise. Il ne s’agit, en aucun cas, de décrire l’ensemble de l’économie et toutes les rela-tions, passées, présentes et à venir, qui peuvent exister entre les individus, les entreprises et les autorités publiques. Chaque modèle repose sur des hypothèses. L’important est de bien comprendre ces hypothèses et les conclusions auxquelles l’analyse microéconomique permet d’aboutir compte tenu de ces hypothèses. 


IX Introduction © Dunod – Toute reproduction non autorisée est un délit.Comme nous le verrons dans ce manuel, les hypothèses des modèles microé-conomiques évoluent. Certaines hypothèses très restrictives ont été adoptées dans les débuts de l’analyse microéconomique pour permettre d’isoler certains mécanismes et aboutir à des résultats sans ambiguïté, servant de référence. Par la suite, pour se rapprocher de la réalité, un certain nombre d’hypothèses ont été relâchées… L’hypothèse de concurrence parfaite et celle d’information totale disponible pour tous, en sont des exemples.Enﬁn, une des principales hypothèses de la microéconomie est la rationalité des agents (individus, ﬁrmes et autorités publiques). D’après Maurice Allais (prix Nobel d’économie), « Un homme est réputé rationnel lorsque : (a) il poursuit des ﬁns cohérentes avec elles-mêmes, (b) il emploie des moyens appropriés aux ﬁns poursuivies ». La rationalité implique que les agents utilisent au mieux toute l’information disponible pour satisfaire au mieux leurs objectifs (consommations, proﬁts, investissements, etc.).En quoi ce manuel est-il différent des autres ? Dans ce manuel, vous appren-drez à analyser et modéliser les comportements individuels ainsi qu’à étudier les interactions entre les différents agents sur les marchés ou hors marché. La modélisation microéconomique, bien qu’elle permette de mieux comprendre les comportements et les décisions des agents, peut paraître très abstraite. C’est pourquoi nous avons choisi, en conservant toute la rigueur nécessaire à l’analyse, de présenter les concepts et les résultats fondamentaux de façon simpliﬁée en illustrant nos propos. L’accent est mis sur la relation entre les modèles présentés et les questions concrètes qui se posent aux individus et aux entreprises.Chaque chapitre commence par une mise en situation du ou des problèmes posés. De nombreux exemples permettent une meilleure compréhension des questions économiques et de leurs réponses. Vous trouverez des exercices, à la ﬁn de chaque chapitre, qui vous permettront une auto-évaluation des connaissances acquises. Les notions et concepts sont présentés, d’abord, de façon littéraire, puis, sont données leurs formulations mathématiques. Ainsi, si vous vous sentez peu à l’aise avec les mathématiques, vous pouvez, en première lecture, laisser de côté les aspects formels. Cependant, pour une analyse plus ﬁne, vous devrez faire un effort supplémentaire et vous plonger dans la modélisation mathématique. Dans ce manuel, nous ne rappelons pas les notions mathématiques nécessaires et nous renvoyons, par le signe  , les lecteurs à des manuels de mathématiques pour économistes.Ce manuel présente plusieurs rubriques originales. Tout d’abord, si son objectif principal est de présenter les bases de l’analyse microéconomique, nous proposons, à la ﬁn de chaque chapitre, une ou plusieurs extensions sous la rubrique « Pour aller plus loin » (certains éléments sont mis en ligne). Des questions qui font débat 


XMicroéconomie parmi les économistes sont évoquées dans la rubrique « Controverse ». Chaque introduction comprend une note sur un « Grand auteur ». Il y a, évidemment, plus de treize grands économistes et la sélection fut difﬁcile. Nous avons choisi de présenter, soit des auteurs anciens « incontournables » en microéconomie, soit des auteurs plus contemporains ayant bouleversé la microéconomie et reconnus par un prix Nobel d’économie. Enﬁn, la théorie microéconomique n’est pas coupée du monde réel. Un objectif des études économiques est d’apporter une aide à la décision aussi bien pour les entreprises que pour les autorités publiques. Dans le souci de lier la théorie à la pratique, vous trouverez des interviews de quelques grands acteurs du monde professionnel, sous la rubrique « Questions à ».Comment utiliser ce manuel ? Ce manuel est organisé en suivant l’évolution progressive des connaissances que doit acquérir un étudiant à la ﬁn d’un cycle Bac +3 (licence d’université ou d’écoles de commerce). Une lecture linéaire du manuel n’est pas nécessaire pour une compréhension globale de l’analyse microé-conomique. Certains chapitres sont plus techniques que d’autres et à l’intérieur de chaque chapitre plusieurs lectures sont possibles. Le chapitre 1 déﬁnit des notions microéconomiques générales : qu’est-ce qu’un marché ? la demande ? l’offre ? Les chapitres 2, 3 et 4 s’intéressent aux choix des entreprises. Dans les chapitres 2 et 3, nous présentons les technologies ou processus de production et les coûts de production. Ces deux chapitres permettent de poser les bases de la modélisation des choix des entreprises que nous étudions dans le chapitre 4. Les chapitres 5, 6 et 7 s’intéressent aux choix des consommateurs. Le chapitre 5 présente une analyse graphique des choix de consommation tandis que le chapitre 6 va plus loin et propose une approche analytique. Dans le chapitre 7, sont présentés les choix en présence de risque (assurance et titres ﬁnanciers). En considérant les choix individuels des producteurs et des consommateurs, vous apprendrez à déterminer l’équilibre en concurrence parfaite dans le chapitre 8. Cette notion d’équilibre est au cœur de l’analyse microéconomique. Dans les chapitres 9, 11 et 12, la concurrence n’est plus parfaite. Le chapitre 9 présente les décisions d’un monopole. Pour analyser des situations « intermédiaires » entre le monopole et la concurrence parfaite, vous aurez besoin d’un outil mathématique supplémentaire, la théorie des jeux. Cet outil est présenté dans le chapitre 10. Les chapitres 11 et 12, proposent des analyses simples des situations d’oligopole et de concurrence monopolistique. Enﬁn, dans le chapitre 13, vous découvrirez des situations dans lesquelles les marchés ne sont pas parfaitement déﬁnis. Il s’agit de la présence d’externalités et de la production de biens publics.
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2Microéconomie Antoine-Augustin Cournot (1801-1877)A.-A. Cournot, économiste mathématicien français, est considéré comme un des pères de l’analyse microéconomique moderne. Un de ses principaux apports est la notion de fonction de demande au sens mathématique. À partir de l’étude de la loi de la demande, il met en place les outils d’analyse qui permettront de déﬁnir l’élasticité-prix. Vous venez d’obtenir votre baccalauréat et vous apprêtez à entrer dans le supé-rieur après des vacances bien méritées. Comme chaque année, vous décidez de faire le ménage dans vos affaires scolaires et vous vous apercevez que vous avez de nombreux manuels dont vous ne vous servirez plus. Vous décidez de les vendre et cherchez un moyen de rencontrer des acheteurs potentiels.Vous venez de vous transformer en vendeur (offreur de biens) et vous cherchez un « marché » pour les manuels scolaires. De nombreuses possi-bilités s’offrent à vous pour la vente des manuels (internet, librairies spécialisées, etc.). Reste le problème du prix. À quel prix pensez-vous pou-voir vendre vos manuels ? Vous espérez le prix le plus élevé possible mais existe-t-il des acheteurs prêts à acheter vos livres pour des prix élevés ? Vendriez-vous davantage à un prix faible ?Ces questions, légitimes à un niveau individuel, sont cruciales à un niveau global. Comment les marchés fonctionnent-ils ? Qui ﬁxe les prix ? Quels sont les effets d’une hausse du prix sur le nombre d’acheteurs potentiels ? sur le nombre de vendeurs ?Dans ce chapitre, nous proposons d’apporter des premières réponses à ces questions.Chapitre 1


1© Dunod – Toute reproduction non autorisée est un délit.Demande et offre sur un marchéPlan 1 Le marché .............................................. 22 L’équilibre sur un marché parfaitement concurrentiel .......... 33 Élasticités  .............................................. 8Objectifs  Déﬁnir ce qu’est un marché. Comprendre ce que sont la demande et l’offre sur un marché. Déterminer l’équilibre sur un marché concurrentiel. Déﬁnir et calculer les élasticités de la demande et de l’offre.



2Microéconomie 1 Le marchéScarlett va au marché acheter des fruits et légumes tous les dimanches matins. Elle y rencontre Rhett, le maraîcher, qui lui vend sa production. Mélanie a décidé d’investir son épargne dans des titres ﬁnanciers. Elle choisit un porte-feuille d’actions à la banque. Ashley veut vendre le vieux secrétaire hérité de son grand-père, il s’adresse à un commissaire-priseur pour le mettre aux enchères. Scarlett, Rhett, Mélanie et Ashley ont décidé de vendre ou d’acheter des biens. Ils ont réussi leurs opérations car ils ont été mis en relation avec des acheteurs et vendeurs potentiels. Ce sont les marchés qui permettent ces relations.Déﬁnition 1Un  marché  est l’ensemble des relations économiques entre acheteurs et vendeurs d’un bien ou d’un service.Certains marchés mettent physiquement en relation acheteur et vendeur (Scarlett et Rhett), d’autres pas (Mélanie et les entreprises cotées en Bourse). Dans certains cas, le vendeur détermine le prix (Rhett décide des prix de vente de ses productions) et les acheteurs décident de l’achat ou non, dans d’autres, les vendeurs sont plus passifs (le secrétaire de Ashley sera vendu à la meilleure offre faite par un acheteur potentiel). Néanmoins, tous ces marchés remplissent la même fonction économique, à savoir la détermination des prix. Le processus de détermination des prix va dépendre des caractéristiques du marché et notamment du type de concurrence.Les caractéristiques d’un marché sont en fait celles des biens et services qui y sont échangés. On distingue les biens et services selon trois principales carac-téristiques : –la localisation du bien : on pourrait distinguer le marché des nougats à Montélimar de celui à Paris ; –la qualité : le marché des voitures familiales est différent du marché des voitures de sport ; –la disponibilité : le marché des matières premières peut se diviser en un marché à court terme et un marché à long terme.Enﬁn, nous évoquions le type de concurrence. Dans ce chapitre, nous consi-dérons que la concurrence est pure et parfaite. Les agents économiques n’ont aucune inﬂuence au niveau individuel sur le prix déterminé sur le marché. Cette hypothèse sera relâchée dans les chapitres 9 à 12.


3Chapitre 1 Demande et offre sur un marché© Dunod – Toute reproduction non autorisée est un délit.2 L’équilibre sur un marché parfaitement concurrentielLe marché des livres numériques semble en pleine expansion. Le nombre de livres proposés explose ainsi que le nombre d’acheteurs. Mais attention ! Pour un économiste l’offre de livres numériques ne correspond pas seulement à une quantité de livres offerts et la demande à un nombre d’acheteurs potentiels…2. 1 La demande, l’offre et l’équilibreLa demande et l’offre ne sont pas des quantités particulières mais expriment des relations entre les quantités demandées et offertes par les consommateurs et les vendeurs et les prix possibles.Déﬁnition 2L’offre  indique la quantité d’un bien ou d’un service que les vendeurs aime-raient vendre pour chaque niveau de prix possible.De manière similaire, la  demande  indique la quantité d’un bien ou d’un service que les acheteurs sont prêts à acheter pour chaque niveau de prix possible.Prenons l’exemple du marché des livres numériques et supposons qu’un institut indépendant estime la demande et l’offre suivantes.Prix (€)Quantité demandée (unités)Quantité offerte (unités)01 800051 5000101 20045015 900 900 206001 350253001 8003002 250Lorsque le prix est nul, la quantité demandée n’est pas forcément inﬁnie. Une personne ne peut lire qu’un nombre limité de livres par mois. Ainsi, la quantité maximale de livres demandée (correspondant à un prix égal à zéro) atteint 1 800 unités. Lorsque le prix augmente, certains consommateurs ne souhaitent plus acheter de livres numériques, d’autres diminuent leur consommation. Au total, la quantité demandée diminue et cela à mesure que le prix augmente. La demande est décroissante.Attention ! Bien faire la distinction entre demande et quantité demandée et entre offre et quantité  offerte.  ◀Tableau 1.1  Demande et offre de livres numériques 


4Microéconomie En revanche, lorsque le prix est nul, aucune entreprise ne propose ce bien car les coûts ne seraient pas couverts. Lorsque le prix passe à 10 €, il peut être intéressant pour certaines entreprises de proposer des livres numériques. C’est d’autant plus vrai que le prix augmente. Ainsi, la quantité offerte augmente à mesure que le prix augmente. L’offre est croissante.Nous venons de déﬁnir l’offre et la demande comme des relations entre des quantités et les prix possibles. Mais, comment se ﬁxent les prix  sur les marchés ?Le prix et la quantité échangée sur un marché, notamment dans un cadre simple comme celui que nous venons de voir, sont obtenus à l’équilibre. Dans le cadre d’un marché parfaitement concurrentiel, l’équilibre est tel qu’au prix d’équilibre, la quantité demandée est égale à la quantité offerte à ce prix. Pour déterminer le prix d’équilibre, on doit combiner la demande et l’offre, soit le comportement des acheteurs et des vendeurs.Dans l’exemple précédent, la quantité offerte est égale à la quantité demandée lorsque le prix vaut 15 €. Le prix d’équilibre est donc de 15 € et la quantité d’équilibre est 900. Si le prix était supérieur au prix d’équilibre, la quantité offerte serait plus élevée que la quantité demandée. On dit que l’on se trouve en excès d’offre . Si le prix était inférieur au prix d’équilibre, c’est la quantité demandée qui serait plus élevée que la quantité offerte. On parle d’excès de demande.Une représentation graphique de l’équilibre va permettre une meilleure  compréhension. La demande et l’offre sont des relations entre quantités et prix. Ces relations peuvent s’exprimer comme des fonctions au sens mathématique du terme. Nous pouvons représenter graphiquement ces fonctions par des courbes dans le plan (quantités, prix) comme dans la ﬁgure 1.1.0 Prix (€) Quantité 1 800 5 30 Offre Demande 900 15 L’équilibre est représenté par le point d’intersection entre la courbe de demande (en orange) et la courbe d’offre (en noir). Si le prix est supérieur à 15 €, la quantité offerte sera supérieure à la quantité demandée. Il y aura excès d’offre. Si le prix est inférieur à 15 €, la quantité demandée sera supérieure à la quantité offerte. Il y aura excès de demande. ▶Figure 1.1  Offre, demande et équilibre
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le Code de la propriété intellectuelle n'autorisant, aux termes de I'article
L. 122-5, 2° et 3° a), d'une part, que les « copies ou reproductions strictement
réservées & |'usage privé du copiste et non destinées & une utilisation collective »
et, d’autre part, que les analyses et les courtes citations dans un but d’exemple et
d'illustration, « toute représentation ou reproduction intégrale ou partielle faite
sans le consentement de |'auteur ou de ses ayants droit ou ayants cause est
illicite » (art. L. 122-4).

Cette représentation ou reproduction, par quelque procédé que ce soit, constitue-
rait donc une contrefagon sanctionnée par les articles L. 3352 et suivants du
Code de la propriété intellectuelle.
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le pictogramme qui figure ci-contre
mérite une explication. Son objet est
d'alerter le lecteur sur la menace que

représente pour |'avenir de I'écrit,
particuliérement dans le domaine
de I'édition technique et universi-
taire, le développement massif du

photocopillage.

Le Code de la propriété intellec-
tuelle du 1°" juillet 1992 inferdit
en effet expressément la photoco-
pie & usage collectif sans autori-
sation des ayants droit. Or, cette pratique
s'est généralisée dans les établissements

DANGER

LE PHOTOCOPLLAGE
TUE LE LIVRE

d'enseignement supérieur, provoquant une
baisse brutale des achats de livres et de
revues, au point que la possibilité méme pour

les auteurs de créer des ceuvres
nouvelles et de les faire éditer cor-
rectement est avjourd'hui menacée.
Nous rappelons donc que toute
reproduction, partielle ou fotale,
de la présente publication est
interdite sans autorisation de
I'auteur, de son éditeur ou du
Centre frangais d'exploitation du

droit de copie (CFC, 20, rue des
Grands-Augustins, 75006 Paris).
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