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	comp.
	 
	Comparez



	concl.
	 
	Conclusions



	Cons. conc.
	 
	Conseil de la concurrence



	Cons. const.
	 
	Décision du Conseil constitutionnel



	contra
	 
	Solution contraire



	Crim.
	 
	Arrêt de la chambre criminelle de la Cour de cassation



	D. Affaires
	 
	Dalloz Affaires



	
D.
	 
	Recueil Dalloz



	DA
	 
	Recueil analytique de jurisprudence et de législation Dalloz



	
	 
	(années 1941 à 1944)



	DC
	 
	Recueil critique de jurisprudence et de législation Dalloz



	
	 
	(années 1941 à 1944)



	Décis.
	 
	Décision



	Décr.
	 
	Décret



	Décr.-L.
	 
	Décret-Loi



	Defrénois
	 
	Répertoire du notariat Defrénois



	DGCCRF
	 
	Direction générale de la concurrence, de la consommation



	
	 
	et de la répression des fraudes



	DH
	 
	Recueil hebdomadaire de jurisprudence Dalloz



	
	 
	(années antérieures à 1941)



	Direct.
	 
	Directive



	Doctr.
	 
	Doctrine



	DP
	 
	Recueil périodique et critique mensuel Dalloz 



	
	 
	(années antérieures à 1941)



	
Dr. et patr.
	 
	Droit et patrimoine



	
Dr. et proc.
	 
	Droit et procédures



	Europe
	 
	Revue Europe



	
Gaz. Pal.
	 
	La Gazette du Palais



	
ibid.
	 
	Au même endroit



	INC
	 
	Institut national de la consommation



	infra
	 
	Ci-dessous



	Instr.
	 
	Instruction



	IR
	 
	Informations rapides du Recueil Dalloz



	
J.-Cl. Conc. Consom.
	 
	Juris-Classeur Concurrence et Consommation



	
J.-Cl. Contr. Distr.
	 
	Juris-Classeur Contrats et Distribution



	
JCP CI
	 
	Juris-classeur périodique, édition Commerce et Industrie



	
	 
	(années antérieures à 1984)



	
JCP E
	 
	Juris-classeur périodique, édition Entreprise



	
JCP N
	 
	Juris-classeur périodique, édition notariale



	JCP
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	JEX
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	JO
	 
	Journal officiel



	
JO, déb. Ass. nat.
	 
	Journal officiel, édition Débats Assemblée nationale



	JO, déb. Sénat Q
	 
	Journal officiel, édition Débats Sénat,



	
	 
	réponses ministérielles à questions écrites



	JOCE
	 
	Journal officiel des Communautés européennes



	JOUE
	 
	Journal officiel de l'Union européenne



	L.
	 
	Loi



	
Lettre distrib.
	 
	Lettre de la distribution (Université Montpellier I)



	LPA
	 
	Les Petites Affiches



	NCPC
	 
	Nouveau Code de procédure civile



	Ord.
	 
	Ordonnance



	
Propr. industr.
	 
	Revue Propriété industrielle



	
Propr. intell.
	 
	Revue Droit de la propriété intellectuelle



	
Quot. jur.
	 
	Quotidien juridique



	rapp.
	 
	Rapport



	rappr.
	 
	Rapprocher



	
RD imm.
	 
	Revue de droit immobilier (Dalloz)



	Rec. CE
	 
	Recueil des arrêts du Conseil d'État (Lebon) (Dalloz)



	Rec. CJCE
	 
	Recueil de la Cour de justice des Communautés européennes



	
	 
	(I : Cour de justice – II : Tribunal de première instance)



	
RED consom.
	 
	Revue européenne de droit de la consommation



	Règl.
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	req.
	 
	Requête



	
Rev. conc. consom.
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Rev. proc. coll.
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RJ com.
	 
	Revue de jurisprudence commerciale



	RJDA
	 
	Revue de jurisprudence de droit des affaires



	RJPF
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RTD civ.
	 
	Revue trimestrielle de droit civil (Dalloz)



	
RTD com.
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RTD eur.
	 
	Revue trimestrielle de droit européen (Dalloz)



	Sect.
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	Soc.
	 
	Arrêt de la chambre sociale de la Cour de cassation



	supra
	 
	Ci-dessus



	T. com.
	 
	Jugement d'un tribunal de commerce



	T. confl.
	 
	Décision du Tribunal des conflits



	T. corr.
	 
	Jugement d'un tribunal, chambre correctionnelle



	TGI
	 
	Jugement d'un tribunal de grande instance



	TI
	 
	Jugement d'un tribunal d'instance



	vo (ou vis)

	 
	Mot (ou mots)


	Abréviations de droit allemand

	Textes de loi


	ArbGG
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	loi sur la procédure devant les Conseils de prud'hommes



	BUrlG
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	loi sur les congés payés
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	Code civil
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	loi d'introduction au Code civil
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	loi sur les SARL
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	loi sur les restrictions de concurrence
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	Code de commerce
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	loi sur la concurrence déloyale


	Institutions et juridictions


	BAG
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	Tribunal fédéral du travail



	BGH
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	Cour de cassation



	BKartA
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	Office fédéral de la concurrence



	EuGH
	 
	Europäischer Gerichtshof



	
	 
	Cour de justice des Communautés européennes



	KG
	 
	Kammergericht



	
	 
	cour d'appel de Berlin



	OLG
	 
	Oberlandesgericht



	
	 
	cour d'appel


	Revues


	BB
	 
	Der Betriebs-Berater



	BGBL
	 
	Bundesgesetzblatt



	DB
	 
	Der Betrieb



	GRUR
	 
	Gewerblicher Rechtsschutz und Urheberrecht



	JA
	 
	Juristische Arbeitsblätter



	JuS
	 
	Juristischen Schulung



	NJW
	 
	Neue Juristische Wochenschrift



	RGZ
	 
	Reichsgericht-Rechtsprechung in Zivilsachen



	RIW
	 
	Recht der internationalen Wirtschaft



	WiB
	 
	Wirtschaftsrechtliche Beratung



	WRP
	 
	Wettbewerb in Recht und Praxis



	ZIP
	 
	Zeitschrift für Wirtschaftsrecht








Bibliographie


Ouvrages généraux de distribution

* ouvrages cités du seul nom de ou des auteurs

P. Arhel, La pratique des accords de distribution, EFE, 2000.

R. Baldi, Le droit de la distribution commerciale dans l'Europe communautaire, Bruylant, 1988.

J. Beauchard, Droit de la distribution et de la consommation, PUF, « Thémis » 1996.

* D. Ferrier, Droit de la distribution, 5e éd., Litec, 2009.

J.-J. Mousseron, collab. J.-J. Burst, N. Chollet, C. Lavabre, J.-M. Leloup et A. Seube, Droit de la distribution, Lib. techn., Litec, 1975.

* G. Virassamy et M. Béhar-Touchais, Les contrats de la distribution, 1999, LGDJ.

 

À cette liste s'ajoutent :

– l'ensemble des ouvrages de droit des contrats spéciaux qui, tous, traitent des contrats de distribution ;

– les ouvrages de droit commercial ;

– les ouvrages de droit de la concurrence et les fascicules spécialisés : Jurisclasseurs : Contrats-distribution, Europe, Concurrence-consommation ; l'Encyclopédie juridique Dalloz : Répertoire de droit commercial et Répertoire de droit communautaire ; ainsi que le Lamy de droit économique par R. Bout, M. Bruschi, M. Luby et S. Poillot-Peruzzetto.

 

Ouvrages spécifiques de distribution

v. la bibliographie citée dans l'ouvrage au chapitre correspondant.

 

Ouvrages de droit allemand (en langue allemande)

Baumbach/Hefermehl, Wettbewerbsrecht, 23. Auflage, Verlag C.H. Beck 2004.

Baumbach/Hopt, Handelsgesetzbuch, 31. Auflage, Verlag C.H. Beck 2003.

Frankfurter Kommentar zum Kartellrecht, Verlag Dr. Otto Schmidt, 1982/2004.

Genzow, Vertragshändlervertrag, Verlag Dr. Otto Schmidt 1996.

Martinek/Semler/Habermeier, Handbuch des Vertriebsrechts, 2. Auflage, Verlag C.H. Beck 2003.

Münchener Vertragshandbuch, Band 2 : Wirtschaftsrecht I, 5. Auflage, Verlag C.H. Beck 2004.

Reithmann/Martiny, Internationales Vertragsrecht, 6. Auflage, Verlag Dr. Otto Schmidt, 2004.

Schaub, Arbeitsrechtshandbuch, 11. Auflage, Verlag C.H. Beck 2005.

 

Ouvrages sur le droit allemand (en langue française)

 

Traités, dictionnaires, ouvrages généraux et manuels

 

E. Agostini, Droit comparé, PUF, 1988.

D. Bosco, L'obligation d'exclusivité, Bruylant, 2008. J4.3.17

R. David, C. Jauffret-Spinosi, Les grands systèmes de droit contemporains, 11e éd., Paris, 2002.

G. Demme, Le droit des restrictions verticales, Pratique du droit, Economica, Paris, 2011.

F. Ferrand Droit allemand des affaires, Montchrestien, Paris, 2001.

M. Fromont, A. Rieg, Introduction au droit allemand, tome 3 : Droit privé, Cujas, Paris, 1991 ; Droit allemand des affaires, précis Domat, 2000.

F.-X. Licari, La protection du distributeur intégré en droit français et allemand, Litec, 2003.

S. Megnin, Le contrat d'agence commerciale en droit français et allemand, Litec, 2003 ; Le droit allemand, PUF « Que sais-je ? », 1985.

M. Pédamon, Le contrat en droit allemand (droit des affaires), 2e éd., LGDJ, 2004.

Rédaction des éditions Francis Lefebvre, Dossiers internationaux, Allemagne : juridique, fiscal, sociale, 8e éd., Francis Lefebvre, 2007.

A. Sayag, Le contrat-cadre, tome 1 : Exploration comparative, Litec, 1995 ; Le contrat-cadre, tome 2 : La distribution, Litec, 1995.

C. Witz, Droit privé allemand, tome 1 : Actes juridiques, droits subjectifs, Litec, Paris, 1992 ; Le droit allemand, Dalloz, Paris, 2001.

 

Thèses, ouvrages spéciaux et monographies

 

D. Ben Abderrahmane, Le droit allemand des conditions générales des contrats dans les ventes commerciales franco-allemandes, préf. M. Pédamon, LGDJ, Paris, 1985.

A. Borlotti, A. Orevisiani, Guide pour la conclusion des contrats d'agence et de concession à l'étranger, Feduci, éd. Du Moniteur, Paris, 1981.

L.-J. Constantinesco, Inexécution et faute contractuelle en droit comparé (droits français, allemand, anglais), W. Kohlmammer Verlag/Librairie encyclopédique, Stuttgart/Bruxelles, 1960.

A. De Theux, Le droit de la représentation commerciale. Étude comparative et critique du droit de la représentation commerciale, tome 1, préf. A. Lagasse, C.I.D.C., Bruxelles, 1975 ; Le statut européen de l'agent commercial. Approche critique de droit comparé, F.U.S.L., 1992 ; Le droit de la représentation commerciale. Étude comparative et critique du statut des représentants salariés et des agents commerciaux, tome 1, préf. A. Lagasse, C.I.D.C., Bruxelles, 1975 ; Aperçu du comparatif du statut des représentants de commerce salariés dans les pays membre de la CEE, Bruylant, Bruxelles, 1990.

B. Jaluzot, La bonne foi dans les contrats. Étude comparative du droit français, allemand, et japonais, Dalloz, Paris, 2001.

G. Lardeux, Les clauses standardisées en droit français et en droit allemand, thèse, Paris II, 1999.

G. Linder, Chambre de commerce et d'industrie. L'exercice du commerce et le droit de la concurrence : comparaison France – Allemagne, Colmar, CCI, 1991.

R. Saleilles, Étude sur la théorie générale de l'obligation d'après le premier projet de Code civil de l'Empire allemand, 2e éd., Pichon, Paris, 1901 ; De la déclaration de volonté. Contribution à l'étude de l'acte juridique dans le Code civil allemand, LGDJ, Paris, 1929.

A. Tomasi, La représentation commerciale en Allemagne (loi du 6 août 1953), thèse, Paris, 1955.

O. Weniger, La protection des secrets économiques et du savoir-faire (know-how). Étude comparative des droits allemands, français, suisses, thèse, Lausanne, 1994.

W. Wenner, « Concessionnaire – Vertragshändler » in Droit et pratique de la vente en Allemagne, Contrats – Intermédiaires – Implantation, J, éd. Delmas, Paris 1974, mis à jour 1984.

 

Articles de doctrine et chroniques

 

J. Azéma, « La norme AFNOR relative à la franchise », in C. Joerges (dir.), Franchising and the Law : Theoretical and comparative approaches in Europe and the US = Das Recht der Franchising, Nomos Verlag, Baden Baden, 1991, 267.

D. Berlin, « Droit international et distribution internationale », D.P.C.I. 1993, 6.

P. Bézard, « La responsabilité non contractuelle en matière commerciale : une étude comparée des jurisprudences française et allemande dans la perspective du marché unique européen », Verlag Recht und Wirtchaft GmbH, Heidelberg, 1995. 34.

G. Bold, « Le contrat de travail dans le droit de la République fédérale d'Allemagne », in Le contrat de travail dans les différents pays membres de la CECA, Dalloz-Sirey, Paris, 1964, p. 225.

H. Buchner, « Liberté et restrictions à la concurrence. Le droit des restrictions à la concurrence », in Encyclopédie Jupiter Droit des affaires – Marché commun, tome III, Pratiques commerciales, Allemagne, 2e partie, exposé juridique, n° 42, p. 2.

C.-W. Canaris, « De la manière de constater et de combler les lacunes de la loi en droit allemand », in C. Perelman (pub.), Le problème des lacunes en droit, Éd. E. Bruylant, Bruxelles, 1968, 161.

F. Ferrand, « Les ordres de juridiction en République fédérale d'Allemagne », Justices 1995, vol. 2, 357.

M. Fromont, « La transposition de la directive communautaire sur les clauses abusives par le législateur allemand », D. Affaires 1997. 1105.

C. C. Guillot, T. Forsterling, « Le droit des agents commerciaux, des représentants salariés et des concessionnaires en République fédérale d'Allemagne », Gaz. Pal. 1981. 2. 83.

S. Habermeier, « Le statut du distributeur en Allemagne », Cah. dr. entr. 1997/3-4, 23.

U. Immenga, « La notion de dépendance selon le droit allemand. Méthode d'interprétation et expériences », DPCI 1987. 723.

R. Jacob, « Le régime de l'agence commerciale en RFA », Cah. dr. entr. 1988/4, 25 ; « Le régime de la concession en RFA », Cah. dr. entr. 1988/4, 36.

F. Kutscher-Puis, « Détermination du prix – l'expérience allemande », RIDC 1997. 175.

M. Langer, « Le contrat d'agence en droit allemand », CJFE 1991. 1437.

R. Legeais, « L'évolution de la responsabilité civile des maîtres et des commettants du fait de leurs préposés en droit français et allemand », in Écrits en l'honneur de J. Savatier, PUF, Paris, 1992, 303 ; « Droit allemand et droit français au regard de la classification des systèmes juridiques. Essai de contribution à une des méthodes majeures de droit comparé », in Festschrift für H.G. Leser zum 70. Geburtstag, Mohr Siebeck, Tübingen 1998, 279.

C. Ostler, J. Junillon, « La représentation commerciale en RFA et spécialement le Handelsvertretung », Gaz. Pal. 1970. 2. 104.

M. Pédamon, « Les apports du droit comparé : les solutions allemandes en matière de détermination du prix », RTD com. 1997. 67.

F. Ranke, « La nouvelle loi allemande sur les agents commerciaux », LPA 1990, n° 31.

A. Rieg, « La lutte contre les clauses abusives des contrats (esquisse comparative des solutions allemande et française) », in Études offertes à R. Rodière, Dalloz, Paris, 1981, p. 221.

J. Sievers, « Le droit allemand de l'agence commerciale », CJFE 1997/1, 77.

W. Skaupy, « Rapport Allemagne », in Questionnaire sur la distribution internationale, DPCI 1999. 362.

L. Weil, F. Puis, « Le droit allemand des conditions générales d'affaires revu et corrigé par la directive communautaire relative aux clauses abusives », RIDC 1994. 125.

F.-J. Wittmann, Rapport « Allemagne fédérale », in La représentation commerciale internationale, Union internationale des avocats (éd.), Bruxelles, 1971.

C. Witz, Chronique de droit privé allemand, RTD civ. 1994. 449 ; Chronique de droit civil allemand, RTD civ. 1997. 271 ; « La protection de la volonté par le principe de transparence en droit allemand des conditions générales d'affaires », in Études à la mémoire du professeur A. Rieg, Bruylant, Bruxelles, 2000, p. 899.



OEBPS/LiberationSans-BoldItalic.ttf


OEBPS/LiberationSans-Bold.ttf


OEBPS/images/dalloztrame50_fmt.jpeg
pAlloz





OEBPS/LinLibertine_R.ttf


OEBPS/LinLibertine_RI.ttf


OEBPS/images/couv1.jpg
Université

Marie MALAURIE-VIGNAL

Droit de la
distribution





OEBPS/LinLibertine_RB.ttf


OEBPS/LiberationSans-Regular.ttf


OEBPS/LiberationSans-Italic.ttf


OEBPS/images/mode_d_emploi.jpg
Mode d’emploi

Avant de naviguer dans ce livre numeérique, voici quelques conseils pour vous orienter.

Table des matiéres Table des matiéres
Chaque niveau de plan est interactif.

"
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du développement concerné et naviguer
directement dans le texte a partir de celui-ci.
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en couleur. Le contenu de la note apparait
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Droit de la distribution [ 2 caicon ]

L'ouvrage s'intéresse & toutes les relations de distribution, qu'elles soient inscrites dans
un rapport bilatéral, fournisseur ou distributeur ou dans un rapport plus complexe ~
le distributeur étant intégré dans un réseau.

Les contrats de distribution étudiés sont nombreux : contrats de distribution intégrée,
contrat de référencement avec une centrale de référencement et d'achat, agent com-
mercial, commissionnaire, courtier, VRP, gérant de succursale..

A tous ces contrats sajoute une profusion de régles : théorie générale des contrats,
droit des contrats spéciaux (on songe notamment & la loi Doubin), droit de la concur-
rence interne et communautaire, et, le cas échéant, droit social, droit commercial dés
lors que le distributeur revendique le statut des baux commerciaux.

Par ailleurs, les statuts et fonctions peuvent s'imbriquer, le distributeur pouvant ainsi
jouir des avantages du salariat, ou exercer tout 4 la fois une mission de distributeur
et de dépositaire... Enfin, le distributeur est dans une position intermédiaire entre le
fournisseur et le consommateur. L'intérét du consommateur est une donnée essentielle
du droit de la distribution.

L'ouvrage porte principalement sur le droit francais - rédigé par Marie Malaurie-Vignal.
Mais les auteurs ont pris le parti de s'ouvrir au droit comparé, en retenant Allemagne
en raison des liens économiques étroits qui unissent les deux pays. Dans une économic
européenne, voire mondiale, cette comparaison peut étre fructueuse. Les développe-
ments de droit allemand ont été rédigés par Dominique Heintz.

Ce manuel est destiné aux étudiants en droit de master 1 et 2, ainsi qu'aux praticiens
et juristes d'entreprises.

Marie Malaurie-Vignal, agrégée des facultés de droit, est professeur & IUniversité de
Versailles ~ Saint-Quentin-cn-Yvelines. Elle st également I'auteur, dans cette méme
collection, du Droit de la concurrence interne et européen.

Dominique Heintz, avocat au barreau de Paris, est associé fondateur du cabinet hwéth,
spécialisé dans les relations fr I des. Il intervient iculie en droit
de la distribution et de la concurrence.
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