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Comment utiliser vos FICHES BAC ?
Vous révisez 
toute l’année
VOS OBJECTIFS
 Comprendre et retenir
Fiches de cours
Cartes mentales
  
retenu les points clés
Quiz express
 Réactiver régulièrement 
 vos connaissances
Flashcards
VOS OBJECTIFS
 Cibler vos lacunes
Quiz express
 Revoir les points clés 
 Fiches correspondant 
à vos lacunes 
 Mémoriser l’essentiel
Flashcards
Cartes mentales
Vous révisez 
au dernier moment
  le contenu en lisant d’abord le plan.
 Faites une pause après chaque paragraphe 
pour reformuler mentalement l’idée clé.
  et essayez de restituer un maximum 
d’informations au brouillon.
 Faites (et refaites !) les 
Quiz
EXPRESS
.
 Révisez régulièrement avec les 
FLASHCARDS
.
(Pour en savoir plus sur les flashcards: bit.ly/FB_flashcards.)

Testez-vous !
Comment organiser vos révisions ? 
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sujets corrigés…) et à ses parcours de révision personnalisés.
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1

entre offreurs et demandeurs
Le marché est une institution qui encadre nos échanges 
économiques. L’utilisation d’un modèle théorique, 
appelé « marché concurrentiel », permet d’analyser 
le comportement des agents et la formation des prix.
I Une diversité de formes de marché
Le marché désigne le lieu de rencontre entre des acheteurs (qui expri-
ment une demande pour un produit) et des vendeurs (qui représentent 
la production ou l’offre), ainsi que l’ensemble des échanges réalisés 
lorsque vendeurs et acheteurs se mettent d’accord sur la quantité 
échangée et le prix de la transaction.
1
 Une multitude de marchés
► Le marché des biens et services met en relation les ménages, les 
entreprises, les administrations, qui échangent des biens et services (de 
consommation inale ou de production).
► Le marché dutravailmet en relation des individus qui offrent leur force 
de travail (au sens de facteur de production) et des unités de production.
► Le marché des capitaux désigne le marché sur lequel s’échangent des 
actifs inanciers (titres de propriété ou de créances) entre des agents 
économiques qui cherchent à inancer leur activité et ceux qui ont un 
excédent de capitaux.
► Le marché des changes est celui sur lequel s’échangent des monnaies.
2
 Différentes modalités d’organisation des échanges
► Les échanges et la ixation du prix s’effectuent selon des modalités 
très diverses : vente à la criée (marché aux poissons), marchandage et 
négociation (marchés alimentaires), vente aux enchères (marché de 
l’art), prix plus ou moins encadrés par des institutions comme l’État 
(marché du travail), etc.
► Selon la localisation des agents économiques et des échanges (à 
l’échelle régionale, nationale, internationale), le marché peut ainsi être 
un lieu physique (la place du village, un magasin, une agence d’intérim) 
ou un espace virtuel (transactions électroniques sur des marchés inan-
ciers ou sites de vente sur Internet).














[image: ]► Le marché est une institution : les échanges marchands sont ins-
crits dans un système de règles sociales et politiques, avec le respect de 
conventions, de contrats, de droits de propriété, etc.
II L’utilisation d’un modèle de marché concurrentiel
1
 Un modèle théorique
Le marché est aujourd’hui le prin-
cipal mode de coordination des 
activités économiques. La science 
économique, face à la diversité des 
formes de marchés, fait ainsi le choix 
d’étudier un modèle de marché.
2
 Un modèle basé sur 
la notion de concurrence
► La concurrence désigne une structure de marché caractérisée par
l’importance du nombre d’offreurs et de demandeurs. Les prix sont
ixés par les mécanismes du marché, un agent économique ne pouvant, 
seul, agir sur les prix.
► Ce modèle repose surcinq conditionsconstituant les caractéristiques 
d’une « concurrence pure et parfaite » : grand nombre d’acheteurs et de 
vendeurs (atomicité), homogénéité des produits, transparence de l’in-
formation, libre entrée ou sortie du marché, libre circulation des fac-
teurs de production.
► Ces conditions permettent de distinguer ce modèle d’autres struc-
tures de marché : concurrence monopolistique, oligopole, monopole.
Mot clé
Un modèle, en économie, est 
une représentation schématisée 
et simplifiée de la réalité afin 
d’analyser un phénomène, en 
posant des conditions ou en 
ayant recours à la formalisation 
mathématique.
 lieu de rencontre et d’échanges entre
acheteurs et vendeurs
 formes

 modalités d’échanges

 «

Le marché

L’ESSENTIEL
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Le comportement 

Dans le modèle de marché concurrentiel, les acheteurs et 
les producteurs sont caractérisés par des comportements 
rationnels d’optimisation sous contrainte.
I Le comportement des acheteurs
1
 Les déterminants de la demande
► Les acheteurs cherchent à maximiser leur satisfaction sous 
contrainte budgétaire. 
► La demande d’un produit est ainsi influencée par :
• les préférences du consommateur (ses goûts, la mode, les anticipa-
tions sur l’avenir) ;
• des contraintes comme son revenu (lorsque le revenu augmente, la 
demande augmente généralement) ;
• le prix du produit ;
• le prix de produits substituables (interchangeables) ou complémen-
taires (qui doivent être consommés ensemble).
2
 La loi de la demande
► Dans le modèle de marché étudié, le prix 
du produit est le principal déterminant de 
la demande : lorsque le prix diminue, les 
consommateurs qui ont déjà acheté le bien 
sont encouragés à en acheter davantage ; 
et ceux qui n’avaient pas les moyens d’en 
acheter peuvent désormais se le permettre.
► La demande de marché est la quantité 
de biens (ou de services) que les agents 
économiques sont disposés à acheter sur 
un marché à un prix donné. La courbe 
de demande représente, pour différents 
niveaux de prix, la somme des demandes individuelles des consomma-
teurs. 
 DÉPLIANT
► D’après la loi de la demande, la pente de la courbe de demande est 
généralement négative et dépend de l’élasticité-prix de la demande 
(i. e. la sensibilité de la demande aux variations du prix).
Mot clé
La loi de la demande 
précise que, toutes choses 
égales par ailleurs, 
lorsque le prix d’un bien 
augmente, la quantité 
demandée diminue.
La demande est une 
fonction décroissante 
du prix.














[image: ]II Le comportement des producteurs
1
 La loi de l’offre
L’offre est la quantité de biens ou 
services que les agents économiques 
sont disposés à vendre sur un marché 
à un prix donné. Le prix du produit 
est ainsi le principal déterminant de 
l’offre des producteurs : plus le prix 
est élevé, plus les entreprises vont 
décider de produire, qu’elles soient 
ou non déjà présentes sur le marché.
2
 La maximisation du profit
► Les producteurs cherchent àmaximiser leur proit en tenant compte 
de leurs contraintes de production. L’offre est ainsi influencée par le 
coût des matières premières, la productivité des facteurs de production, 
et par des facteurs naturels modiiant les conditions de production.
► Sur un marché de concurrence pure et parfaite, en situation de coût 
marginal croissant, le producteur maximise son proit lorsque le prix 
et le coût marginal sont égaux. La courbe d’offre se situe donc sur la 
courbe de coût marginal de l’entreprise. 
 DÉPLIANT
Mot clé
La loi de l’offre précise que, 
toutes choses égales par 
ailleurs, lorsque le prix d’un 
bien augmente, la quantité 
offerte augmente. L’offre est 
une fonction croissante du prix.
 
Le comportement

des producteurs
Le comportement

des acheteurs
 déterminant de l’offre :
prix du produit
 :
en tenant compte
des contraintes de production
(prix = coût marginal)
 déterminants de la demande :
préférences du consommateur,
contraintes budgétaires
 loi de la demande : pente
de la courbe de demande négative
et dépendante de l’élasticité-prix
L’ESSENTIEL
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
sur un marché concurrentiel
La confrontation de l’offre et de la demande aboutit 
à un équilibre de marché pour lequel il y a égalité 
entre quantité offerte et quantité demandée à un niveau 

par les variations de l’environnement économique.
I La confrontation de l’offre et de la demande
1
 Un mécanisme d’ajustement avec des prix flexibles
► Le modèle de marché concurrentiel 
suppose que les agents économiques sont 
« preneurs de prix ». Un intermédiaire ic-
tif entre offreurs et demandeurs, appelé 
« commissaire-priseur », annonce un prix 
à la criée et démarre un processus d’en-
chères dans lequel les prix, flexibles dans 
un marché concurrentiel, se modiient 
jusqu’à atteindre le prix d’équilibre.
► Par ce mécanisme, des offreurs et des 
demandeurs sont ainsi exclus du marché 
et, à terme, l’équilibre du marché est réalisé au point d’équilibre, qui 
correspond au croisement des courbes d’offre et de demande.
2
 Un mécanisme autorégulateur
► En effet, si le prix est au-dessus du 
prix d’équilibre, il y a un excédent 
d’offre, les producteurs ne peuvent 
pas vendre toute leur production 
et sont donc prêts à vendre à un 
prix inférieur. Les quantités offertes 
diminuent (déplacement sur la 
courbe vers le bas). Cette tendance 
du prix à la baisse fait augmen-
ter la quantité demandée, jusqu’à 
atteindre le prix d’équilibre. Le processus inverse a lieu si le prix est en 
dessous de l’équilibre (pénurie).
► Les lois de l’offre et de la demande constituent un mécanisme auto-
régulateur qui fait converger le prix du marché vers le prix d’équilibre.
Mot clé
Un agent économique 
(ménage ou entreprise) 
est « preneur de prix » 
sur un marché concur-
rentiel car il n’a pas la 
possibilité d’exercer, par 
ses seules décisions, une 
influence sur le marché.
Q
0
Q*Qd quantité
courbe de
demande
courbe
d’ore
ore

excédentaire
mécanisme
d’ajustemen
t
prix

P1
P*














[image: ]II 
de l’environnement économique
1
 L’effet sur l’équilibre du marché
► Un changement de prix se traduit par un déplacement le long de la 
courbe, entraînant une modiication de la quantité offerte ou deman-
dée (cf. I.). Mais si un facteur déterminant autre que le prix varie, cela 
se traduit par une modiication de l’offre ou de la demande et par un 
déplacement de la (ou des) courbe(s). 
 FICHE 2
► Pour étudier l’impact d’un événement sur un marché, on détermine 
la courbe affectée, la direction du déplacement (vers la droite en cas 
d’augmentation, vers la gauche en cas de baisse de la quantité) et enin 
la modiication de la quantité et du prix d’équilibre que cela entraîne.
2
 Une illustration avec l’intervention des pouvoirs publics
► Les pouvoirs publics peuvent décider d’instaurer une taxe forfaitaire, 
soit une somme ixe par unité de bien vendue dont doit s’acquitter l’en-
treprise ou le consommateur.
► Le modèle de marché permet de voir comment cette taxe perturbe-
rait l’équilibre, en générant un glissement des courbes. La conséquence 
essentielle d’une taxe est l’augmentation des prix et la réduction des 
quantités échangées. Néanmoins, le prix d’équilibre n’augmente pas du 
montant de la taxe car la demande s’ajuste au changement de prix.
Il résulte de la confrontation
de l’offre et de la demande :
un mécanisme autorégulateur 
(excédent, pénurie)

de l’environnement économique :
 
 intervention des pouvoirs publics
(ex. : taxe)
Le prix
d’équilibre

concurrentiel
L’ESSENTIEL
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
Le marché concurrentiel procure des gains à l’échange 
pour les agents économiques. 
Ces gains collectifs sont maximisés à l’équilibre du marché.
I Le surplus du consommateur et du producteur
1
 L’existence de gains à l’échange
► Dans le modèle de marché concurrentiel, le prix est le signal qui 
guide les agents économiques dans leurs prises de décisions.
► Le prix d’équilibre (prix effectif des transactions réalisées) est unique 
et ajuste exactement les prétentions des offreurs et demandeurs. Or les 
différentes unités produites ou consommées ne sont pas valorisées de 
la même manière par le producteur ou le consommateur (en fonction 
de leurs contraintes, de leurs préférences). 
 FICHE 2
► Si le prix d’équilibre s’applique à tous les participants au marché, il 
n’est pas connu à l’avance et certains acheteurs auraient pu payer plus 
cher. Si le prix de marché est supérieur à la somme maximale que 
l’acheteur serait disposé à payer, le consommateur ne participera pas à 
l’échange. Si producteurs et consommateurs échangent, c’est en raison 
des avantages qu’ils en retirent.
2
 Des gains à l’échange mesurés par le surplus
► Ces gains à l’échange sont liés au prix 
qu’un consommateur serait prêt à payer 
sur le marché comparé au prix d’équi-
libre du marché, qui est le prix effectif de 
l’échange : le surplus du consommateur 
désigne cettedifférence entre son consen-
tement à payer et le prix d’équilibre.
► Pour le producteur, le gain est la diffé-
rence entre le prix de marché et le prix, 
plus faible, auquel il serait prêt à vendre son produit.
► En faisant la somme des gains réalisés pour toutes les unités pro-
duites, on obtient le surplus du producteur (ou du consommateur) qui 
se représente graphiquement par la surface comprise entre la courbe 
d’offre (ou de demande) et le niveau horizontal correspondant au prix 
d’équilibre.
P*
Q* quantité
demande
ore
Surplus du consommateu
r
Surplus du producteur
prix

E
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1
 L’équilibre de marché concurrentiel maximise 
le surplus collectif
► Si les mécanismes de marché concurrentiel fonctionnent librement, 
alors les choix des agents économiques conduisent à un prix d’équilibre 
qui maximise le surplus global. En effet, vouloir améliorer la situation 
des consommateurs en baissant le prix provoque une perte et une dété-
rioration de la situation des producteurs. Et réciproquement.
► Toute régulation conduisant à diminuer les quantités échangées 
ou à s’éloigner du prix d’équilibre va détruire une partie des gains à 
l’échange.
2
 Le marché conduit à une allocation optimale 
des ressources
► L’équilibre atteint par le marché 
assure une allocation des ressources 
optimale.
► Cela signiie que le marché per-
met d’utiliser les ressources (capital, 
travail, matières premières…) de la 
manière la plus eficace : en procu-
rant la plus grande satisfaction au 
plus grand nombre et sans gaspiller 
des ressources.
Mot clé
L’allocation des ressources est 
le mécanisme par lequel les 
ressources disponibles dans 
une économie sont utilisées 
ou affectées aux différents 
usages possibles pour satis-
faire les besoins des agents 
économiques.
Ils expliquent qu’il y ait échange
Ils sont mesurés par le surplus :
 du consommateur
 ou du producteur
Ils sont maximisés par les mécanismes
de marché concurrentiel (allocation optimale
des ressources)
Les gains
à l’échange
L’ESSENTIEL
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Les structures de marché 
de la concurrence imparfaite
On parle de concurrence imparfaite quand les conditions 
de la concurrence pure et parfaite ne sont pas respectées. 
On peut alors distinguer différentes structures de marché : 
monopole, oligopole et concurrence monopolistique.
I La concurrence parfaite et imparfaite
► La concurrence est dite pure et parfaite lorsque cinq conditions sont 
remplies : l’atomicité, l’homogénéité des produits, la libre entrée et 
sortie sur le marché, la libre circulation des facteurs de production et 
l’information parfaite. 
 FICHE 1
► Sur un marché concurrentiel, les entreprises, nombreuses, n’ont pas 
le pouvoir d’agir sur les prix. Elles sont « preneuses de prix ».
► Ces conditions sont rarement respectées et un nombre limité d’en-
treprises se partage le marché en proposant des produits différenciés. 
Elles acquièrent alors un pouvoir de marché, c’est-à-dire la capacité à 
influencer les prix. Elles deviennent « faiseuses de prix ».
II Monopole et oligopole
► L’atomicité suppose un grand nombre d’offreurs et de demandeurs. 
Lorsqu’un petit nombre d’offreurs se partage le marché, on parle 
d’oligopole. Lorsqu’un seul offreur contrôle le marché, on parle de 
monopole.
► Les marchés oligopolistiques sont 
les plus fréquents. Dans ce cas de 
igure, les entreprises sont en mesure 
d’élaborer des stratégies pour tenter 
de renforcer leur pouvoir et gagner 
des parts de marché. Ces stratégies 
les poussent à chercher une plus 
grande compétitivité.
► Le monopole est en mesure de ixer 
un prix supérieur au prix de concur-
rence. Néanmoins, cette hausse du prix entraîne une diminution de la 
production (loi de la demande) préjudiciable aux consommateurs et au 
producteur. On assiste à une réduction du surplus de l’ensemble des 
agents : on parle de perte sèche du monopole.
Mot clé
La compétitivité désigne la 
capacité d’une entreprise à 
conserver ou accroître ses parts 
de marché en baissant ses prix 
de vente (compétitivité prix) 
ou en jouant sur la qualité ou 
l’image (compétitivité hors-prix).














[image: ]III La concurrence monopolistique
► L’homogénéité suppose que tous les produits sur un marché soient 
identiques et donc substituables. Le consommateur n’a alors pas de rai-
son d’en préférer un en particulier et son seul critère de choix est le prix. 
Pourtant, les produits proposés sont rarement similaires et les consom-
mateurs peuvent développer un attachement à certains d’entre eux.
► On parle alors de concurrence monopolistique pour désigner une 
situation où un plus ou moins grand nombre d’entreprises propose 
des produits différenciés. Cette structure de marché relève à la fois du 
monopole car l’entreprise tente de rendre son produit non remplaçable 
aux yeux du consommateur, et de la concurrence puisque l’entreprise 
est obligée de prendre en compte l’existence de concurrents potentiels.
► Dans ce cadre, les entreprises éla-
borent des stratégies de différenciation 
en jouant sur l’innovation et en uti-
lisant la publicité pour se démarquer 
de la concurrence et limiter la substi-
tuabilité de leur produit. Elles peuvent 
alors ixer un prix supérieur au prix de 
concurrence, comme en situation de 
monopole, et accroître leurs proits.
Mot clé
La différenciation consiste 
pour une entreprise à doter 
ses produits de caractéristiques 
objectives (apparence, labels, 
performances) ou subjectives 
(image de marque, réputation) 
particulières.
Les structures
de marché
de la concurrence
imparfaite
Monopole

 un seul offreur
 prix élevé
 perte sèche de surplus
Oligopole
 pouvoir de marché des entreprises
 recherche de compétitivité
Concurrence monopolistique
 stratégies de différentiation
 produits non substituables
L’ESSENTIEL
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
de marché
En situation de monopole ou d’oligopole, les entreprises 
disposent d’un pouvoir de marché. Ce pouvoir provient 
de l’imperfection de l’information et de l’existence 
de différents types de barrières à l’entrée.
I Des barrières structurelles
► Les barrières à l’entrée désignent des obstacles à l’arrivée de nouveaux 
concurrents sur un marché. Les barrières structurelles sont dues aux 
caractéristiques du marché. Elles sont liées aux conditions de produc-
tion (existence d’économies d’échelles ou de réglementations).
► Lorsqu’il existe des économies 
d’échelle, les entreprises en place dis-
posent d’un avantage : leur coût uni-
taire de production diminue lorsque 
la production augmente. Leur renta-
bilité est donc plus forte que celle de 
potentiels concurrents qui ne peuvent 
d’emblée réaliser un volume de pro-
duction sufisant. En présence de 
fortes économies d’échelle, il peut ne 
subsister qu’une seule entreprise ren-
table : un monopole dit « naturel ».
► Les barrières réglementaires sont des barrières légales s’impo-
sant aux entreprises. Il s’agit parfois de normes techniques coûteuses 
à mettre en place ou de règles d’implantation (ex. : nombre limité de 
taxis à Paris). Les monopoles institutionnels ou légaux résultent d’une 
volonté de l’État d’interdire l’entrée d’un concurrent sur le marché.
II Des barrières stratégiques
► Les barrières stratégiques sont créées par les entreprises elles-mêmes 
ain de dissuader d’éventuels concurrents.
► Les entreprises réalisent des dépenses de recherche et développement 
ain d’innover. Elles peuvent alors déposer des brevets. Ces barrières 
juridiques leur conèrent une situation temporaire de quasi-monopole 
en empêchant la concurrence d’exploiter leurs innovations. On parle 
de monopole d’innovation.
Mot clé
Lorsque la production aug-
mente, les coûts fixes n’aug-
mentent pas, ce qui entraîne 
une diminution du coût unitaire 
de production. On observe ces 
économies d’échelle dans des 
activités qui nécessitent d’im-
portants coûts fixes (transport 
ferroviaire, aéronautique…).














[image: ]► Les stratégies de prix sont aussi utilisées. En vendant à bas prix, 
l’entreprise ou les entreprises (dans le cadre d’une entente 
 FICHE 7
) 
peuvent rendre impossible l’accès au marché à de nouveaux concur-
rents. On parle de « guerre des prix » ou de « prix prédateurs ».
III Une information imparfaite
► L’information est dite imparfaite quand les agents économiques ne 
disposent pas rapidement et sans coût de toutes les informations sur 
les prix, les quantités et la qualité des produits sur un marché. Ils ne 
sont pas non plus capables de prévoir les comportements des autres 
agents.
► Si les consommateurs ne sont pas sufisamment informés sur la qua-
lité des nouveaux produits sur un marché, ils préféreront se diriger vers 
les produits connus dans lesquels ils ont coniance. C’est un avantage 
pour les entreprises déjà implantées sur le marché et une barrière à 
l’entrée de nouveaux concurrents.
► Les entreprises souhaitant entrer 
sur un marché ne disposent pas de 
sufisamment d’information sur la 
capacité de réaction des entreprises 
déjà en place. Elles peuvent alors 
renoncer à entrer sur le marché de 
peur de ne pouvoir y faire face.
Mot clé
La capacité de réaction des 
entreprises désigne leur capa-
cité à mener une guerre des prix 
ou à inonder le marché de leurs 
produits en réponse à l’arrivée 
d’un nouveau concurrent.
Des barrières structurelles 

:
caractéristiques du marché
(économie d’échelle, réglementations)
Des barrières stratégiques :
créées par les entreprises (monopole
d’innovation, stratégies de prix)
Une information imparfaite :
prix, quantités, qualité
(capacité de réaction)
Les origines
du pouvoir
de marché
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
Les stratégies des entreprises sont des actions qui visent à 
étendre leur pouvoir de marché et à dissuader de potentiels 
concurrents. Dans un oligopole, les entreprises peuvent 
choisir de s’entendre ou de s’affronter. Le monopole cherche 

I Les entreprises ont parfois intérêt à s’entendre
► Sur un marché oligopolistique, les entreprises peuvent avoir intérêt 
à former des ententes plutôt qu’à s’affronter. En s’entendant sur les 
prix, en se répartissant le marché ou encore en ixant des quotas, elles 
réduisent la concurrence et peuvent augmenter leurs proits.
► Elles peuvent aussi choisir de s’allier en fusionnant. Deux entre-
prises se réunissent alors pour en former une nouvelle. On parle de 
fusion-acquisition. Cette stratégie de concentration permet d’aug-
menter la taille des entreprises, de les rendre plus eficaces et rentables. 
Elles étendent leur pouvoir de marché.
► Mais la coopération peut être ris-
quée : pour qu’elle soit bénéique, 
il faut que toutes les entreprises 
concernées « jouent le jeu ». La 
théorie des jeux montre que si les 
entreprises ne sont pas certaines 
de pouvoir anticiper la réaction des 
autres, elles peuvent choisir de ne 
pas coopérer. La coopération serait la 
meilleure solution, mais ce n’est pas 
forcément la solution choisie.
II Les entreprises choisissent souvent de s’affronter
► Les entreprises peuvent choisir de s’affronter en jouant sur les prix ou 
la nature des produits ain de gagner des parts de marché.
► Elles développent des stratégies de prix prédateur. En ixant tem-
porairement leurs prix à un niveau inférieur à leur coût de production, 
elles espèrent faire disparaître les concurrents. Elles subissent dans un 
premier temps des pertes qui seront compensées par la suite.
Mot clé
La théorie des jeux permet 
d’analyser le comportement 
d’agents rationnels qui doivent 
prendre des décisions stra-
tégiques. Les agents sont en 
interaction : le comportement 
des uns dépend du comporte-
ment attendu des autres.














[image: ]► Elles mènent des stratégies de différenciation. En dotant leurs 
produits de caractéristiques objectives ou subjectives originales, elles 
cherchent à se démarquer de la concurrence. Elles multiplient alors les 
dépenses de recherche et développement et de publicité. Elles déposent 
de nombreux brevets. 
 FICHE 5
III Les stratégies des monopoles
► En situation de monopole, une entre-
prise maximise son proit pour un prix 
supérieur au prix d’équilibre sur un 
marché concurrentiel. Elle est cependant 
contrainte de ixer son prix en tenant 
compte de l’élasticité-prix de la demande 
ain de ne pas entraîner une trop forte 
diminution des quantités demandées.
► Le monopole peut chercher à accroître 
son proit en se rapprochant au plus près 
de la disposition à payer de chaque catégo-
rie de consommateur. Pour cela, il pratique une stratégie de discrimi-
nation par les prix : il propose des prix différents en fonction des types 
de clientèle (ex. : tarifs différenciés proposés par la SNCF).
► La discrimination est parfaite si l’entreprise parvient à faire payer à 
chaque consommateur le prix maximum qu’il était prêt à payer (son 
prix de réserve). Le monopole maximise alors son proit et capte la 
totalité du surplus du consommateur. Cette stratégie peut être béné-
ique à certains consommateurs évincés jusque-là du marché car leur 
prix de réserve était inférieur au prix de marché.
Mot clé
L’élasticité-prix de la 
demande désigne la 
sensibilité de la demande 
à la variation des prix. 
Plus cette élasticité est 
faible, plus le monopole 
accroîtra son profit : les 
consommateurs réagiront 
peu à un prix plus élevé.
L’entente


L’affrontement  


Les stratégies de monopole



Les stratégies
des entreprises
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L’intervention des pouvoirs publics 

Les pouvoirs publics interviennent de manière à éliminer 
tout comportement susceptible de limiter la concurrence.
I Pourquoi les pouvoirs publics interviennent-ils ?
► Sur un marché imparfaitement concurrentiel, les entreprises ont le 
pouvoir de ixer les prix et cherchent à limiter l’entrée de nouveaux 
concurrents. Les consommateurs sont alors pénalisés car les prix sont 
élevés et leur choix réduit.
► Ainsi, l’absence de concurrence remet en cause la capacité du mar-
ché à garantir une allocation optimale des ressources. 
 FICHE 4
 Les 
mécanismes de marché qui permettent la sélection des entreprises efi-
caces et qui les poussent à innover sont remis en cause. L’augmentation 
du prix qui en résulte permet aux entreprises de capter une partie du 
surplus du consommateur.
► Les pouvoirs publics, au niveau national et européen, interviennent 
pour garantir une concurrence juste et équitable, bénéique à tous.
II Quels sont leurs domaines d’action ?
► Les pouvoirs publics luttent contre les abus de position dominante. 
Une entreprise en position dominante n’a pas le droit d’abuser de cette 
position pour affecter la concurrence au détriment des consomma-
teurs (par exemple en pratiquant des ventes liées), de ses fournisseurs 
(à qui elle peut imposer des conditions d’achat défavorables) ou de ses 
concurrents (pratique de prix prédateurs).
► Ils luttent contre les cartels (entente de producteurs pour contrôler 
un marché). Le droit de la concurrence interdit les ententes anticoncur-
rentielles qui visent à accroître le proit de leurs membres au détriment 
des consommateurs et des entreprises concurrentes. Ces pratiques 
sont dificiles à détecter car menées en secret. Certaines ententes sont 
néanmoins autorisées si elles favorisent le progrès technique et bénéi-
cient au consommateur.
► Ils contrôlent les opérations de concentration. Lorsque les entre-
prises fusionnent, leur taille augmente et leur nombre diminue. Ces 
opérations ne sont autorisées que si elles ne se traduisent pas par une 
trop forte diminution du degré de concurrence sur le marché.
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► La Commission européenne, mais aussi, au niveau national, la 
DGCCRF (Direction générale de la concurrence, de la consommation 
et de la répression des fraudes) et l’Autorité de la concurrence veillent 
au respect du droit de la concurrence.
► En cas d’abus de position domi-
nante ou d’entente illégale, les 
entreprises subissent des sanctions 
inancières. Ces amendes doivent 
être sufisamment élevées pour être 
dissuasives mais ne peuvent dépas-
ser 10 % du chiffre d’affaires mon-
dial de l’entreprise. Ainsi, Google a 
été condamné en juillet 2018 par 
la Commission européenne à une 
amende record de 4,34 milliards d’euros pour pratique anticoncurren-
tielle. Aux États-Unis, ces amendes peuvent s’accompagner de peines 
de prison.
► Pour faciliter la détection des ententes, les autorités de la concur-
rence ont mis en place des politiques de clémence : les entreprises qui 
participent à une entente et qui la dénoncent échappent aux sanctions 
inancières. C’est un outil eficace pour mettre in aux ententes.
Chiffres clés
Le montant des amendes 
augmente d’année en année : en 
2017, le record, déjà détenu par 
Google, s’élevait à 2,4 milliards 
d’euros. En 2016, il était d’un 
milliard d’euros pour l’entreprise 
Intel.
Les raisons
 éviter que les consommateurs soient pénalisés
 garantir une allocation optimale des ressources
 garantir une concurrence juste et équitable
Les domaines d’action
 abus de position dominante
 cartels
 opérations de concentration
Les moyens
 
 politiques de clémence
L’intervention
des pouvoirs
publics
L’ESSENTIEL
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Les externalités
Les externalités sont une défaillance du marché 
car elles ne font pas l’objet de transactions économiques. 
Ainsi, les externalités négatives ont des effets 

I Les externalités
1
 La notion d’externalités
► On déinit les externalités comme les 
effets de l’action d’un agent économique 
sur le bien-être d’autres agents non pris en 
compte par le marché.
► Ces effets peuvent être positifs (exter-
nalités positives) lorsque ces externalités 
améliorent le bien-être d’un agent ou néga-
tifs (externalités négatives) si le bien-être de l’agent s’en trouve diminué.
2
 Exemples d’externalités négatives
► La pollution est un exemple d’externalité négative : son coût est sup-
porté par les communautés qu’elle touche, non par le pollueur.
► On distingue plusieurs types de pollution. La pollution atmosphé-
rique est liée au rejet de substances nocives dans l’air. La pollution de 
l’eau a des conséquences sur la faune, la flore et la qualité de l’eau. La 
pollution des sols est liée à l’utilisation d’engrais et de pesticides.
► La consommation de certains produits (tabac, alcool) peut être 
considérée comme une forme d’externalité négative.
II Les effets des externalités négatives
1
 Externalités négatives et marché
► L’existence d’externalités négatives constitue une défaillance du mar-
ché car le prix de marché ne constitue plus une information parfaite 
pour les agents économiques, le coût de la production étant sous-es-
timé et le proit surestimé. Dès lors, l’équilibre de marché n’est plus 
optimal.
Mot clé
En économie, le bien-être 
mesure la satisfaction 
d’un individu ou d’une 
collectivité.














[image: ]► Dans une optique libérale, il est possible 
de réguler les externalités négatives par 
le marché. C’est le cas avec la création du 
marché de quotas d’émission de gaz à effet 
de serre (GES).
2
 Les coûts des externalités 
négatives
► Les externalités négatives font apparaître deux types de coûts : les 
coûts individuels et les coûts externes ; la somme de ces deux coûts 
est le coût social. Par exemple, le coût social de la pollution due aux 
transports comprend le coût privé supporté par l’usager du transport et 
le coût externe (pollution, accidents, etc.).
► Il est dificile de mesurer le coût social des externalités négatives car 
le prix de marché ne permet pas de le faire. Cependant, pour la pollu-
tion, on peut estimer deux types de coûts : les coûts externes et l’impact 
sur les inances publiques.
► Les coûts externes incluent les décès prématurés, les pertes de qualité 
de vie et les pertes de production. Les effets sur les inances publiques 
mesurent le coût des soins des malades, le coût des recherches 
publiques et de la prévention, et les économies attendues du fait du 
non-versement des retraites des personnes décédées. Cependant, les 
méthodes de mesure de ces coûts sont diverses et sujettes à débat.
Mot clé
Sur le marché de quotas 
d’émission de gaz à effet 
de serre, les entreprises 
s’échangent des droits 
d’émission de GES.

Effets de l’action d’un agent économique sur
le bien-être d’autres agents, ces effets n’étant pas
pris en compte par le marché

 externalités positives : amélioration du bien-être
d’un agent
 externalités négatives : diminution du bien-être
d’un agent (ex. : pollution)

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Les biens collectifs 
et les biens communs
Dans une économie de marché, tous les biens produits 
ne peuvent être échangés sur le marché. C’est le cas 
des biens collectifs et des biens communs, dont les 
caractéristiques constituent des défaillances du marché.
I Les biens collectifs
1
 Les biens collectifs s’opposent aux biens privés
► L’économiste américain Paul Samuelson (1915-2009) distingue les 
biens selon deux critères : l’exclusion et la rivalité. L’utilisation de ces 
deux critères, reprise et complétée par d’autres économistes, permet 
de distinguer les différents types de biens. Ainsi, les biens privés sont 
excluables et rivaux.
► Selon la déinition la plus courante, les biens collectifs sont des biens, 
mais également des services, qui bénéicient à tous. La consommation 
d’un tel type de bien par un individu n’empêche pas la consommation 
par un autre individu (non-rivalité), et personne ne peut être exclu de 
ce bien (non-exclusion). On peut prendre comme exemples la Défense 
nationale ou l’éclairage public.
2
 Les biens collectifs, une défaillance du marché
► Un bien collectif est un bien non divi-
sible : la quantité disponible de ce bien 
est entièrement consommée par chacun 
des consommateurs et un consommateur 
supplémentaire n’implique pas un coût 
supplémentaire : le coût marginal du bien 
collectif est nul.
► Aucun consommateur d’un bien collectif 
ne peut être exclu. Ce principe d’indivisibilité d’usage implique qu’il n’y 
a pas de compétition entre les consommateurs pour utiliser le bien.
► L’indivisibilité d’usage d’un bien collectif n’oblige pas les consom-
mateurs à révéler leurs préférences pour offrir un prix. Cette situation 
incite les consommateurs à adopter un comportement de « passager 
clandestin » car les agents économiques cherchent à bénéicier du bien 
collectif sans contribuer à leur inancement.
Mot clé
Le coût marginal est le 
coût supplémentaire 
induit par la production 
d’une unité supplémen-
taire d’un produit.
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TIPS
5 conseils pour 
des révisions 
1

.
ve

durablement les connaissances : il faut aussi 
vous tester et exercer ainsi votre cerveau 
à récupérer les informations qu’il a stockées 
(d’abord le lendemain de l’apprentissage, 
puis au bout d’une semaine, d’un mois...).
2

courtes et espacées
Plutôt que de réviser une matière pendant 

de préférence étalées sur plusieurs jours. 
Vous mémoriserez mieux (et vous éviterez 
l’overdose !).
3

Il est tout à fait normal de se tromper quand 
on apprend : prenez le temps de comprendre 
d’où viennent vos erreurs et comment éviter 
de les reproduire. C’est grâce aux erreurs que 
l’on progresse !
4

Votre cerveau travaille pendant que vous dormez: 
les neurones rejouent toutes les connexions 
établies pendant la journée, ce qui les renforce. 
Vous apprenez sans vous en rendre compte !
5

Personne n’est « nul ». Votre cerveau évolue 
en permanence : chaque nouvel apprentissage, 
 
sa structure. Tout le monde peut donc 
progresser ! 














[image: ]SES 1
re
générale
NOUVEAU
BAC
SPÉCIALITÉ
Et sur
annabac.com
En accès GRATUIT*, grâce à l’achat 
de ce livre : vidéos, ches, quiz, exercices 
et sujets corrigés. 
*selon conditions précisées sur le site 
20. Français 1
re
 générale 
21. Français 1
re
 technol. 
22. Histoire-Géo 1
re
23. Enseign. scientiﬁque 1
re
 
24. Maths 1
re
25. Physique - Chimie 1
re
26. Anglais 1
re
27. SVT 1
re
28. SES 1
re
29. HGGSP 1
re
50. Le mémento 
de la littérature 
française 1
re
33. L’intégrale du tronc 
commun 1
re
FICHES
BAC
L’essentiel du NOUVEAU programme 
en ﬁches détachables, 
claires et visuelles
• des résumés de cours pour réviser
• des quiz pour s’évaluer
• des ﬂashcards pour réactiver
ses connaissances
Dans le dépliant 
de grandes cartes mentales
pour mieux mémoriser
ﬁches 
+
 dépliant 
+
 site 
=
un concentré d’efﬁcacité !
FICHES BAC EN 1
re
cartes mentales

cartes mentales
















OPS/nav.xhtml
        Table des matières


		Couverture


		Page de titre


		Sommaire


		Économie
		Le fonctionnement du marché concurrentiel
		1 Un modèle d’échange entre offreurs et demandeurs


		2 Le comportement des agents économiques


		3 La formation d’un équilibre


		4 Les gains à l’échange






		Les marchés imparfaitement concurrentiels
		5 Les structures de marché de la concurrence imparfaite


		6 Les origines du pouvoir de march


		7 Les stratégies des entreprises


		8 L’intervention des pouvoirs publics pour réguler
 la concurrence






		Les défaillances du marché
		9 Les externalités


		10 Les biens collectifs et les biens communs


		11 L’asymétrie d’information


		12 L’intervention des pouvoirs publics


		13 QUIZ EXPRESS


		14 FLASHCARDS






		Le financement des agents économiques
		15 Qu’est-ce que le financement de l’économie


		16 Les différents modes de financement


		17 Le financement sur le marché des capitaux


		18 Le rôle du crédit bancaire et des taux d’intérêt


		19 Le financement de l’État






		Monnaie et création monétaire
		20 Les fonctions et les formes de la monnaie


		21 Le rôle du crédit bancaire dans la création monétaire


		22 Le rôle de la Banque centrale


		23 Les effets des interventions de la Banque centrale


		24 QUIZ EXPRESS


		25 FLASHCARDS










		Sociologie
		La socialisation
		26 Des comportements liés à l’environnement social
 et culturel


		27 L’enfance : une période de socialisation décisive


		28 Des conditions de socialisation différentes selon
 les familles


		29 Une socialisation au cours de la vie


		30 La socialisation n’est pas un simple conditionnement






		La construction et l’évolution des liens sociaux
		31 Des liens sociaux diversifiés


		32 Les professions et catégories socioprofessionnelles


		33 Individualisation et évolution des formes de la solidarit


		34 De nouvelles sociabilités numériques


		35 La fragilisation des liens sociaux


		36 QUIZ EXPRESS


		37 FLASHCARDS






		Les processus sociaux qui contribuent à la déviance
		38 Le contrôle social, garant du respect des règles


		39 La déviance : la transgression d’une norme


		40 La déviance, produit de processus sociaux


		41 La mesure de la délinquance


		42 QUIZ EXPRESS


		43 FLASHCARDS










		Science politique
		La formation et l’expression de l’opinionpublique
		44 Opinion publique et démocratie


		45 Sonder l’opinion publique


		46 Ce que les sondages font à la démocratie






		Voter : une affaire individuelle ou collective ?
		47 La participation électorale


		48 Les déterminants du vote


		49 La volatilité électorale


		50 QUIZ EXPRESS


		51 FLASHCARDS










		Regards croisés
		La gestion des risques
		52 Les individus confrontés à des risques


		53 Effets positifs et négatifs du partage des risques


		54 Principes et institutions permettant la gestion
 des risques


		55 La protection sociale en France






		L’organisation et la gouvernancedes entreprises
		56 La vie d’une entreprise et les étapes
 de son développement


		57 La diversité des figures de l’entrepreneur


		58 La prise de décision au sein de l’entreprise


		59 Les relations sociales au sein de l’entreprise


		60 QUIZ EXPRESS


		61 FLASHCARDS












		1


		2


		3


		4


		5


		6


		7


		8


		9


		10


		11


		12


		13


		14


		15


		16


		17


		18


		19


		20


		21


		22


		23


		24


		25


		26


		27


		131


		132



Guide

		Couverture

		Lecture






















OPS/pdf2fl.js
(function(bt,aT){var bc={version:"3.0.3"};var bi=navigator.userAgent.toLowerCase();if(bi.indexOf("windows")>-1||bi.indexOf("win32")>-1){bc.isWindows=true}else{if(bi.indexOf("macintosh")>-1||bi.indexOf("mac os x")>-1){bc.isMac=true}else{if(bi.indexOf("linux")>-1){bc.isLinux=true}}}bc.isIE=bi.indexOf("msie")>-1;bc.isIE6=bi.indexOf("msie 6")>-1;bc.isIE7=bi.indexOf("msie 7")>-1;bc.isGecko=bi.indexOf("gecko")>-1&&bi.indexOf("safari")==-1;bc.isWebKit=bi.indexOf("applewebkit/")>-1;var bP=/#(.+)$/,bL=/^(light|shadow)box\[(.*?)\]/i,bY=/\s*([a-z_]*?)\s*=\s*(.+)\s*/,aY=/[0-9a-z]+$/i,bT=/(.+\/)shadowbox\.js/i;var by=false,a3=false,aS={},bz=0,bb,bB;bc.current=-1;bc.dimensions=null;bc.ease=function(a){return 1+Math.pow(a-1,3)};bc.errorInfo={fla:{name:"Flash",url:"http://www.adobe.com/products/flashplayer/"},qt:{name:"QuickTime",url:"http://www.apple.com/quicktime/download/"},wmp:{name:"Windows Media Player",url:"http://www.microsoft.com/windows/windowsmedia/"},f4m:{name:"Flip4Mac",url:"http://www.flip4mac.com/wmv_download.htm"}};bc.gallery=[];bc.onReady=bH;bc.path=null;bc.player=null;bc.playerId="sb-player";bc.options={animate:true,animateFade:true,autoplayMovies:true,continuous:false,enableKeys:true,flashParams:{bgcolor:"#000000",allowfullscreen:true},flashVars:{},flashVersion:"9.0.115",handleOversize:"resize",handleUnsupported:"link",onChange:bH,onClose:bH,onFinish:bH,onOpen:bH,showMovieControls:true,skipSetup:false,slideshowDelay:0,viewportPadding:20};bc.getCurrent=function(){return bc.current>-1?bc.gallery[bc.current]:null};bc.hasNext=function(){return bc.gallery.length>1&&(bc.current!=bc.gallery.length-1||bc.options.continuous)};bc.isOpen=function(){return by};bc.isPaused=function(){return bB=="pause"};bc.applyOptions=function(a){aS=bV({},bc.options);bV(bc.options,a)};bc.revertOptions=function(){bV(bc.options,aS)};bc.init=function(a,f){if(a3){return}a3=true;if(bc.skin.options){bV(bc.options,bc.skin.options)}if(a){bV(bc.options,a)}if(!bc.path){var g,d=document.getElementsByTagName("script");for(var h=0,c=d.length;h<c;++h){g=bT.exec(d[h].src);if(g){bc.path=g[1];break}}}if(f){bc.onReady=f}bd()};bc.open=function(c){if(by){return}var a=bc.makeGallery(c);bc.gallery=a[0];bc.current=a[1];c=bc.getCurrent();if(c==null){return}bc.applyOptions(c.options||{});bm();if(bc.gallery.length){c=bc.getCurrent();if(bc.options.onOpen(c)===false){return}by=true;bc.skin.onOpen(c,a1)}};bc.close=function(){if(!by){return}by=false;if(bc.player){bc.player.remove();bc.player=null}if(typeof bB=="number"){clearTimeout(bB);bB=null}bz=0;bA(false);bc.options.onClose(bc.getCurrent());bc.skin.onClose();bc.revertOptions()};bc.play=function(){if(!bc.hasNext()){return}if(!bz){bz=bc.options.slideshowDelay*1000}if(bz){bb=bp();bB=setTimeout(function(){bz=bb=0;bc.next()},bz);if(bc.skin.onPlay){bc.skin.onPlay()}}};bc.pause=function(){if(typeof bB!="number"){return}bz=Math.max(0,bz-(bp()-bb));if(bz){clearTimeout(bB);bB="pause";if(bc.skin.onPause){bc.skin.onPause()}}};bc.change=function(a){if(!(a in bc.gallery)){if(bc.options.continuous){a=(a<0?bc.gallery.length+a:0);if(!(a in bc.gallery)){return}}else{return}}bc.current=a;if(typeof bB=="number"){clearTimeout(bB);bB=null;bz=bb=0}bc.options.onChange(bc.getCurrent());a1(true)};bc.next=function(){bc.change(bc.current+1)};bc.previous=function(){bc.change(bc.current-1)};bc.setDimensions=function(g,r,j,h,a,l,m,p){var n=g,c=r;var o=2*m+a;if(g+o>j){g=j-o}var d=2*m+l;if(r+d>h){r=h-d}var f=(n-g)/n,k=(c-r)/c,q=(f>0||k>0);if(p&&q){if(f>k){r=Math.round((c/n)*g)}else{if(k>f){g=Math.round((n/c)*r)}}}bc.dimensions={height:g+a,width:r+l,innerHeight:g,innerWidth:r,top:Math.floor((j-(g+o))/2+m),left:Math.floor((h-(r+d))/2+m),oversized:q};return bc.dimensions};bc.makeGallery=function(g){var c=[],h=-1;if(typeof g=="string"){g=[g]}if(typeof g.length=="number"){bS(g,function(k,j){if(j.content){c[k]=j}else{c[k]={content:j}}});h=0}else{if(g.tagName){var d=bc.getCache(g);g=d?d:bc.makeObject(g)}if(g.gallery){c=[];var f;for(var a in bc.cache){f=bc.cache[a];if(f.gallery&&f.gallery==g.gallery){if(h==-1&&f.content==g.content){h=c.length}c.push(f)}}if(h==-1){c.unshift(g);h=0}}else{c=[g];h=0}}bS(c,function(k,j){c[k]=bV({},j)});return[c,h]};bc.makeObject=function(g,a){var f={content:g.href,title:g.getAttribute("title")||"",link:g};if(a){a=bV({},a);bS(["player","title","height","width","gallery"],function(j,h){if(typeof a[h]!="undefined"){f[h]=a[h];delete a[h]}});f.options=a}else{f.options={}}if(!f.player){f.player=bc.getPlayer(f.content)}var c=g.getAttribute("rel");if(c){var d=c.match(bL);if(d){f.gallery=escape(d[2])}bS(c.split(";"),function(j,h){d=h.match(bY);if(d){f[d[1]]=d[2]}})}return f};bc.getPlayer=function(a){if(a.indexOf("#")>-1&&a.indexOf(document.location.href)==0){return"inline"}var f=a.indexOf("?");if(f>-1){a=a.substring(0,f)}var d,c=a.match(aY);if(c){d=c[0].toLowerCase()}if(d){if(bc.img&&bc.img.ext.indexOf(d)>-1){return"img"}if(bc.swf&&bc.swf.ext.indexOf(d)>-1){return"swf"}if(bc.flv&&bc.flv.ext.indexOf(d)>-1){return"flv"}if(bc.qt&&bc.qt.ext.indexOf(d)>-1){if(bc.wmp&&bc.wmp.ext.indexOf(d)>-1){return"qtwmp"}else{return"qt"}}if(bc.wmp&&bc.wmp.ext.indexOf(d)>-1){return"wmp"}}return"iframe"};function bm(){var c=bc.errorInfo,a=bc.plugins,m,l,h,d,j,f,k,g;for(var n=0;n<bc.gallery.length;++n){m=bc.gallery[n];l=false;h=null;switch(m.player){case"flv":case"swf":if(!a.fla){h="fla"}break;case"qt":if(!a.qt){h="qt"}break;case"wmp":if(bc.isMac){if(a.qt&&a.f4m){m.player="qt"}else{h="qtf4m"}}else{if(!a.wmp){h="wmp"}}break;case"qtwmp":if(a.qt){m.player="qt"}else{if(a.wmp){m.player="wmp"}else{h="qtwmp"}}break}if(h){if(bc.options.handleUnsupported=="link"){switch(h){case"qtf4m":j="shared";f=[c.qt.url,c.qt.name,c.f4m.url,c.f4m.name];break;case"qtwmp":j="either";f=[c.qt.url,c.qt.name,c.wmp.url,c.wmp.name];break;default:j="single";f=[c[h].url,c[h].name]}m.player="html";m.content='<div class="sb-message">'+aL(bc.lang.errors[j],f)+"</div>"}else{l=true}}else{if(m.player=="inline"){d=bP.exec(m.content);if(d){k=bN(d[1]);if(k){m.content=k.innerHTML}else{l=true}}else{l=true}}else{if(m.player=="swf"||m.player=="flv"){g=(m.options&&m.options.flashVersion)||bc.options.flashVersion;if(bc.flash&&!bc.flash.hasFlashPlayerVersion(g)){m.width=310;m.height=177}}}}if(l){bc.gallery.splice(n,1);if(n<bc.current){--bc.current}else{if(n==bc.current){bc.current=n>0?n-1:n}}--n}}}function bA(a){if(!bc.options.enableKeys){return}(a?bo:bg)(document,"keydown",bD)}function bD(a){if(a.metaKey||a.shiftKey||a.altKey||a.ctrlKey){return}var d=aI(a),c;switch(d){case 81:case 88:case 27:c=bc.close;break;case 37:c=bc.previous;break;case 39:c=bc.next;break;case 32:c=typeof bB=="number"?bc.pause:bc.play;break}if(c){aQ(a);c()}}function a1(f){bA(false);var g=bc.getCurrent();var a=(g.player=="inline"?"html":g.player);if(typeof bc[a]!="function"){throw"unknown player "+a}if(f){bc.player.remove();bc.revertOptions();bc.applyOptions(g.options||{})}bc.player=new bc[a](g,bc.playerId);if(bc.gallery.length>1){var j=bc.gallery[bc.current+1]||bc.gallery[0];if(j.player=="img"){var d=new Image();d.src=j.content}var h=bc.gallery[bc.current-1]||bc.gallery[bc.gallery.length-1];if(h.player=="img"){var c=new Image();c.src=h.content}}bc.skin.onLoad(f,a7)}function a7(){if(!by){return}if(typeof bc.player.ready!="undefined"){var a=setInterval(function(){if(by){if(bc.player.ready){clearInterval(a);a=null;bc.skin.onReady(aZ)}}else{clearInterval(a);a=null}},10)}else{bc.skin.onReady(aZ)}}function aZ(){if(!by){return}bc.player.append(bc.skin.body,bc.dimensions);bc.skin.onShow(bj)}function bj(){if(!by){return}if(bc.player.onLoad){bc.player.onLoad()}bc.options.onFinish(bc.getCurrent());if(!bc.isPaused()){bc.play()}bA(true)}if(!Array.prototype.indexOf){Array.prototype.indexOf=function(d,a){var c=this.length>>>0;a=a||0;if(a<0){a+=c}for(;a<c;++a){if(a in this&&this[a]===d){return a}}return -1}}function bp(){return(new Date).getTime()}function bV(c,a){for(var d in a){c[d]=a[d]}return c}function bS(g,f){var d=0,c=g.length;for(var a=g[0];d<c&&f.call(a,d,a)!==false;a=g[++d]){}}function aL(c,a){return c.replace(/\{(\w+?)\}/g,function(d,f){return a[f]})}function bH(){}function bN(a){return document.getElementById(a)}function bu(a){a.parentNode.removeChild(a)}var aW=true,S=true;function a0(){var a=document.body,c=document.createElement("div");aW=typeof c.style.opacity==="string";c.style.position="fixed";c.style.margin=0;c.style.top="20px";a.appendChild(c,a.firstChild);S=c.offsetTop==20;a.removeChild(c)}bc.getStyle=(function(){var a=/opacity=([^)]*)/,c=document.defaultView&&document.defaultView.getComputedStyle;return function(f,g){var h;if(!aW&&g=="opacity"&&f.currentStyle){h=a.test(f.currentStyle.filter||"")?(parseFloat(RegExp.$1)/100)+"":"";return h===""?"1":h}if(c){var d=c(f,null);if(d){h=d[g]}if(g=="opacity"&&h==""){h="1"}}else{h=f.currentStyle[g]}return h}})();bc.appendHTML=function(a,d){if(a.insertAdjacentHTML){a.insertAdjacentHTML("BeforeEnd",d)}else{if(a.lastChild){var c=a.ownerDocument.createRange();c.setStartAfter(a.lastChild);var f=c.createContextualFragment(d);a.appendChild(f)}else{a.innerHTML=d}}};bc.getWindowSize=function(a){if(document.compatMode==="CSS1Compat"){return document.documentElement["client"+a]}return document.body["client"+a]};bc.setOpacity=function(a,c){var d=a.style;if(aW){d.opacity=(c==1?"":c)}else{d.zoom=1;if(c==1){if(typeof d.filter=="string"&&(/alpha/i).test(d.filter)){d.filter=d.filter.replace(/\s*[\w\.]*alpha\([^\)]*\);?/gi,"")}}else{d.filter=(d.filter||"").replace(/\s*[\w\.]*alpha\([^\)]*\)/gi,"")+" alpha(opacity="+(c*100)+")"}}};bc.clearOpacity=function(a){bc.setOpacity(a,1)};function aP(c){var a=c.target?c.target:c.srcElement;return a.nodeType==3?a.parentNode:a}function a8(d){var c=d.pageX||(d.clientX+(document.documentElement.scrollLeft||document.body.scrollLeft)),a=d.pageY||(d.clientY+(document.documentElement.scrollTop||document.body.scrollTop));return[c,a]}function aQ(a){a.preventDefault()}function aI(a){return a.which?a.which:a.keyCode}function bo(f,a,d){if(f.addEventListener){f.addEventListener(a,d,false)}else{if(f.nodeType===3||f.nodeType===8){return}if(f.setInterval&&(f!==bt&&!f.frameElement)){f=bt}if(!d.__guid){d.__guid=bo.guid++}if(!f.events){f.events={}}var c=f.events[a];if(!c){c=f.events[a]={};if(f["on"+a]){c[0]=f["on"+a]}}c[d.__guid]=d;f["on"+a]=bo.handleEvent}}bo.guid=1;bo.handleEvent=function(f){var c=true;f=f||bo.fixEvent(((this.ownerDocument||this.document||this).parentWindow||bt).event);var d=this.events[f.type];for(var a in d){this.__handleEvent=d[a];if(this.__handleEvent(f)===false){c=false}}return c};bo.preventDefault=function(){this.returnValue=false};bo.stopPropagation=function(){this.cancelBubble=true};bo.fixEvent=function(a){a.preventDefault=bo.preventDefault;a.stopPropagation=bo.stopPropagation;return a};function bg(a,d,c){if(a.removeEventListener){a.removeEventListener(d,c,false)}else{if(a.events&&a.events[d]){delete a.events[d][c.__guid]}}}var K=false,bF;if(document.addEventListener){bF=function(){document.removeEventListener("DOMContentLoaded",bF,false);bc.load()}}else{if(document.attachEvent){bF=function(){if(document.readyState==="complete"){document.detachEvent("onreadystatechange",bF);bc.load()}}}}function aX(){if(K){return}try{document.documentElement.doScroll("left")}catch(a){setTimeout(aX,1);return}bc.load()}function bd(){if(document.readyState==="complete"){return bc.load()}if(document.addEventListener){document.addEventListener("DOMContentLoaded",bF,false);bt.addEventListener("load",bc.load,false)}else{if(document.attachEvent){document.attachEvent("onreadystatechange",bF);bt.attachEvent("onload",bc.load);var a=false;try{a=bt.frameElement===null}catch(c){}if(document.documentElement.doScroll&&a){aX()}}}}bc.load=function(){if(K){return}if(!document.body){return setTimeout(bc.load,13)}K=true;a0();bc.onReady();if(!bc.options.skipSetup){bc.setup()}bc.skin.init()};bc.plugins={};if(navigator.plugins&&navigator.plugins.length){var aH=[];bS(navigator.plugins,function(a,c){aH.push(c.name)});aH=aH.join(",");var bI=aH.indexOf("Flip4Mac")>-1;bc.plugins={fla:aH.indexOf("Shockwave Flash")>-1,qt:aH.indexOf("QuickTime")>-1,wmp:!bI&&aH.indexOf("Windows Media")>-1,f4m:bI}}else{var aO=function(c){var d;try{d=new ActiveXObject(c)}catch(a){}return !!d};bc.plugins={fla:aO("ShockwaveFlash.ShockwaveFlash"),qt:aO("QuickTime.QuickTime"),wmp:aO("wmplayer.ocx"),f4m:false}}var a6=/^(light|shadow)box/i,bE="shadowboxCacheKey",a2=1;bc.cache={};bc.select=function(d){var a=[];if(!d){var c;bS(document.getElementsByTagName("a"),function(j,h){c=h.getAttribute("rel");if(c&&a6.test(c)){a.push(h)}})}else{var f=d.length;if(f){if(typeof d=="string"){if(bc.find){a=bc.find(d)}}else{if(f==2&&typeof d[0]=="string"&&d[1].nodeType){if(bc.find){a=bc.find(d[0],d[1])}}else{for(var g=0;g<f;++g){a[g]=d[g]}}}}else{a.push(d)}}return a};bc.setup=function(a,c){bS(bc.select(a),function(d,f){bc.addCache(f,c)})};bc.teardown=function(a){bS(bc.select(a),function(d,c){bc.removeCache(c)})};bc.addCache=function(a,c){var d=a[bE];if(d==aT){d=a2++;a[bE]=d;bo(a,"click",aJ)}bc.cache[d]=bc.makeObject(a,c)};bc.removeCache=function(a){bg(a,"click",aJ);delete bc.cache[a[bE]];a[bE]=null};bc.getCache=function(c){var a=c[bE];return(a in bc.cache&&bc.cache[a])};bc.clearCache=function(){for(var a in bc.cache){bc.removeCache(bc.cache[a].link)}bc.cache={}};function aJ(a){bc.open(this);if(bc.gallery.length){aQ(a)}}bc.find=(function(){var k=/((?:\((?:\([^()]+\)|[^()]+)+\)|\[(?:\[[^[\]]*\]|['"][^'"]*['"]|[^[\]'"]+)+\]|\\.|[^ >+~,(\[\\]+)+|[>+~])(\s*,\s*)?((?:.|\r|\n)*)/g,j=0,f=Object.prototype.toString,p=false,r=true;[0,0].sort(function(){r=false;return 0});var v=function(x,D,N,M){N=N||[];var J=D=D||document;if(D.nodeType!==1&&D.nodeType!==9){return[]}if(!x||typeof x!=="string"){return N}var w=[],B,H,E,C,y=true,A=u(D),L=x;while((k.exec(""),B=k.exec(L))!==null){L=B[3];w.push(B[1]);if(B[2]){C=B[3];break}}if(w.length>1&&o.exec(x)){if(w.length===2&&n.relative[w[0]]){H=d(w[0]+w[1],D)}else{H=n.relative[w[0]]?[D]:v(w.shift(),D);while(w.length){x=w.shift();if(n.relative[x]){x+=w.shift()}H=d(x,H)}}}else{if(!M&&w.length>1&&D.nodeType===9&&!A&&n.match.ID.test(w[0])&&!n.match.ID.test(w[w.length-1])){var I=v.find(w.shift(),D,A);D=I.expr?v.filter(I.expr,I.set)[0]:I.set[0]}if(D){var I=M?{expr:w.pop(),set:l(M)}:v.find(w.pop(),w.length===1&&(w[0]==="~"||w[0]==="+")&&D.parentNode?D.parentNode:D,A);H=I.expr?v.filter(I.expr,I.set):I.set;if(w.length>0){E=l(H)}else{y=false}while(w.length){var F=w.pop(),G=F;if(!n.relative[F]){F=""}else{G=w.pop()}if(G==null){G=D}n.relative[F](E,G,A)}}else{E=w=[]}}if(!E){E=H}if(!E){throw"Syntax error, unrecognized expression: "+(F||x)}if(f.call(E)==="[object Array]"){if(!y){N.push.apply(N,E)}else{if(D&&D.nodeType===1){for(var O=0;E[O]!=null;O++){if(E[O]&&(E[O]===true||E[O].nodeType===1&&m(D,E[O]))){N.push(H[O])}}}else{for(var O=0;E[O]!=null;O++){if(E[O]&&E[O].nodeType===1){N.push(H[O])}}}}}else{l(E,N)}if(C){v(C,J,N,M);v.uniqueSort(N)}return N};v.uniqueSort=function(w){if(h){p=r;w.sort(h);if(p){for(var x=1;x<w.length;x++){if(w[x]===w[x-1]){w.splice(x--,1)}}}}return w};v.matches=function(x,w){return v(x,null,null,w)};v.find=function(F,D,E){var w,y;if(!F){return[]}for(var A=0,B=n.order.length;A<B;A++){var x=n.order[A],y;if((y=n.leftMatch[x].exec(F))){var C=y[1];y.splice(1,1);if(C.substr(C.length-1)!=="\\"){y[1]=(y[1]||"").replace(/\\/g,"");w=n.find[x](y,D,E);if(w!=null){F=F.replace(n.match[x],"");break}}}}if(!w){w=D.getElementsByTagName("*")}return{set:w,expr:F}};v.filter=function(J,L,G,A){var B=J,E=[],N=L,x,D,w=L&&L[0]&&u(L[0]);while(J&&L.length){for(var M in n.filter){if((x=n.match[M].exec(J))!=null){var C=n.filter[M],F,H;D=false;if(N===E){E=[]}if(n.preFilter[M]){x=n.preFilter[M](x,N,G,E,A,w);if(!x){D=F=true}else{if(x===true){continue}}}if(x){for(var y=0;(H=N[y])!=null;y++){if(H){F=C(H,x,y,N);var I=A^!!F;if(G&&F!=null){if(I){D=true}else{N[y]=false}}else{if(I){E.push(H);D=true}}}}}if(F!==aT){if(!G){N=E}J=J.replace(n.match[M],"");if(!D){return[]}break}}}if(J===B){if(D==null){throw"Syntax error, unrecognized expression: "+J}else{break}}B=J}return N};var n=v.selectors={order:["ID","NAME","TAG"],match:{ID:/#((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)/,CLASS:/\.((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)/,NAME:/\[name=['"]*((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)['"]*\]/,ATTR:/\[\s*((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)\s*(?:(\S?=)\s*(['"]*)(.*?)\3|)\s*\]/,TAG:/^((?:[\w\u00c0-\uFFFF\*-]|\\.)+)/,CHILD:/:(only|nth|last|first)-child(?:\((even|odd|[\dn+-]*)\))?/,POS:/:(nth|eq|gt|lt|first|last|even|odd)(?:\((\d*)\))?(?=[^-]|$)/,PSEUDO:/:((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)(?:\((['"]*)((?:\([^\)]+\)|[^\2\(\)]*)+)\2\))?/},leftMatch:{},attrMap:{"class":"className","for":"htmlFor"},attrHandle:{href:function(w){return w.getAttribute("href")}},relative:{"+":function(E,B){var y=typeof B==="string",w=y&&!/\W/.test(B),D=y&&!w;if(w){B=B.toLowerCase()}for(var A=0,C=E.length,x;A<C;A++){if((x=E[A])){while((x=x.previousSibling)&&x.nodeType!==1){}E[A]=D||x&&x.nodeName.toLowerCase()===B?x||false:x===B}}if(D){v.filter(B,E,true)}},">":function(D,B){var x=typeof B==="string";if(x&&!/\W/.test(B)){B=B.toLowerCase();for(var A=0,C=D.length;A<C;A++){var w=D[A];if(w){var y=w.parentNode;D[A]=y.nodeName.toLowerCase()===B?y:false}}}else{for(var A=0,C=D.length;A<C;A++){var w=D[A];if(w){D[A]=x?w.parentNode:w.parentNode===B}}if(x){v.filter(B,D,true)}}},"":function(y,B,w){var A=j++,C=c;if(typeof B==="string"&&!/\W/.test(B)){var x=B=B.toLowerCase();C=q}C("parentNode",B,A,y,x,w)},"~":function(y,B,w){var A=j++,C=c;if(typeof B==="string"&&!/\W/.test(B)){var x=B=B.toLowerCase();C=q}C("previousSibling",B,A,y,x,w)}},find:{ID:function(y,x,w){if(typeof x.getElementById!=="undefined"&&!w){var A=x.getElementById(y[1]);return A?[A]:[]}},NAME:function(A,w){if(typeof w.getElementsByName!=="undefined"){var B=[],x=w.getElementsByName(A[1]);for(var y=0,C=x.length;y<C;y++){if(x[y].getAttribute("name")===A[1]){B.push(x[y])}}return B.length===0?null:B}},TAG:function(x,w){return w.getElementsByTagName(x[1])}},preFilter:{CLASS:function(y,B,A,C,E,D){y=" "+y[1].replace(/\\/g,"")+" ";if(D){return y}for(var x=0,w;(w=B[x])!=null;x++){if(w){if(E^(w.className&&(" "+w.className+" ").replace(/[\t\n]/g," ").indexOf(y)>=0)){if(!A){C.push(w)}}else{if(A){B[x]=false}}}}return false},ID:function(w){return w[1].replace(/\\/g,"")},TAG:function(w,x){return w[1].toLowerCase()},CHILD:function(x){if(x[1]==="nth"){var w=/(-?)(\d*)n((?:\+|-)?\d*)/.exec(x[2]==="even"&&"2n"||x[2]==="odd"&&"2n+1"||!/\D/.test(x[2])&&"0n+"+x[2]||x[2]);x[2]=(w[1]+(w[2]||1))-0;x[3]=w[3]-0}x[0]=j++;return x},ATTR:function(x,B,A,C,w,D){var y=x[1].replace(/\\/g,"");if(!D&&n.attrMap[y]){x[1]=n.attrMap[y]}if(x[2]==="~="){x[4]=" "+x[4]+" "}return x},PSEUDO:function(x,B,A,C,w){if(x[1]==="not"){if((k.exec(x[3])||"").length>1||/^\w/.test(x[3])){x[3]=v(x[3],null,null,B)}else{var y=v.filter(x[3],B,A,true^w);if(!A){C.push.apply(C,y)}return false}}else{if(n.match.POS.test(x[0])||n.match.CHILD.test(x[0])){return true}}return x},POS:function(w){w.unshift(true);return w}},filters:{enabled:function(w){return w.disabled===false&&w.type!=="hidden"},disabled:function(w){return w.disabled===true},checked:function(w){return w.checked===true},selected:function(w){w.parentNode.selectedIndex;return w.selected===true},parent:function(w){return !!w.firstChild},empty:function(w){return !w.firstChild},has:function(w,x,y){return !!v(y[3],w).length},header:function(w){return/h\d/i.test(w.nodeName)},text:function(w){return"text"===w.type},radio:function(w){return"radio"===w.type},checkbox:function(w){return"checkbox"===w.type},file:function(w){return"file"===w.type},password:function(w){return"password"===w.type},submit:function(w){return"submit"===w.type},image:function(w){return"image"===w.type},reset:function(w){return"reset"===w.type},button:function(w){return"button"===w.type||w.nodeName.toLowerCase()==="button"},input:function(w){return/input|select|textarea|button/i.test(w.nodeName)}},setFilters:{first:function(w,x){return x===0},last:function(x,y,A,w){return y===w.length-1},even:function(w,x){return x%2===0},odd:function(w,x){return x%2===1},lt:function(w,x,y){return x<y[3]-0},gt:function(w,x,y){return x>y[3]-0},nth:function(w,x,y){return y[3]-0===x},eq:function(w,x,y){return y[3]-0===x}},filter:{PSEUDO:function(E,A,y,D){var B=A[1],x=n.filters[B];if(x){return x(E,y,A,D)}else{if(B==="contains"){return(E.textContent||E.innerText||g([E])||"").indexOf(A[3])>=0}else{if(B==="not"){var w=A[3];for(var y=0,C=w.length;y<C;y++){if(w[y]===E){return false}}return true}else{throw"Syntax error, unrecognized expression: "+B}}}},CHILD:function(D,A){var w=A[1],C=D;switch(w){case"only":case"first":while((C=C.previousSibling)){if(C.nodeType===1){return false}}if(w==="first"){return true}C=D;case"last":while((C=C.nextSibling)){if(C.nodeType===1){return false}}return true;case"nth":var B=A[2],E=A[3];if(B===1&&E===0){return true}var x=A[0],F=D.parentNode;if(F&&(F.sizcache!==x||!D.nodeIndex)){var y=0;for(C=F.firstChild;C;C=C.nextSibling){if(C.nodeType===1){C.nodeIndex=++y}}F.sizcache=x}var G=D.nodeIndex-E;if(B===0){return G===0}else{return(G%B===0&&G/B>=0)}}},ID:function(w,x){return w.nodeType===1&&w.getAttribute("id")===x},TAG:function(w,x){return(x==="*"&&w.nodeType===1)||w.nodeName.toLowerCase()===x},CLASS:function(w,x){return(" "+(w.className||w.getAttribute("class"))+" ").indexOf(x)>-1},ATTR:function(w,y){var A=y[1],C=n.attrHandle[A]?n.attrHandle[A](w):w[A]!=null?w[A]:w.getAttribute(A),D=C+"",x=y[2],B=y[4];return C==null?x==="!=":x==="="?D===B:x==="*="?D.indexOf(B)>=0:x==="~="?(" "+D+" ").indexOf(B)>=0:!B?D&&C!==false:x==="!="?D!==B:x==="^="?D.indexOf(B)===0:x==="$="?D.substr(D.length-B.length)===B:x==="|="?D===B||D.substr(0,B.length+1)===B+"-":false},POS:function(x,B,A,w){var C=B[2],y=n.setFilters[C];if(y){return y(x,A,B,w)}}}};var o=n.match.POS;for(var t in n.match){n.match[t]=new RegExp(n.match[t].source+/(?![^\[]*\])(?![^\(]*\))/.source);n.leftMatch[t]=new RegExp(/(^(?:.|\r|\n)*?)/.source+n.match[t].source)}var l=function(w,x){w=Array.prototype.slice.call(w,0);if(x){x.push.apply(x,w);return x}return w};try{Array.prototype.slice.call(document.documentElement.childNodes,0)}catch(a){l=function(w,x){var A=x||[];if(f.call(w)==="[object Array]"){Array.prototype.push.apply(A,w)}else{if(typeof w.length==="number"){for(var y=0,B=w.length;y<B;y++){A.push(w[y])}}else{for(var y=0;w[y];y++){A.push(w[y])}}}return A}}var h;if(document.documentElement.compareDocumentPosition){h=function(x,y){if(!x.compareDocumentPosition||!y.compareDocumentPosition){if(x==y){p=true}return x.compareDocumentPosition?-1:1}var w=x.compareDocumentPosition(y)&4?-1:x===y?0:1;if(w===0){p=true}return w}}else{if("sourceIndex" in document.documentElement){h=function(x,y){if(!x.sourceIndex||!y.sourceIndex){if(x==y){p=true}return x.sourceIndex?-1:1}var w=x.sourceIndex-y.sourceIndex;if(w===0){p=true}return w}}else{if(document.createRange){h=function(x,A){if(!x.ownerDocument||!A.ownerDocument){if(x==A){p=true}return x.ownerDocument?-1:1}var y=x.ownerDocument.createRange(),B=A.ownerDocument.createRange();y.setStart(x,0);y.setEnd(x,0);B.setStart(A,0);B.setEnd(A,0);var w=y.compareBoundaryPoints(Range.START_TO_END,B);if(w===0){p=true}return w}}}}function g(A){var y="",w;for(var x=0;A[x];x++){w=A[x];if(w.nodeType===3||w.nodeType===4){y+=w.nodeValue}else{if(w.nodeType!==8){y+=g(w.childNodes)}}}return y}(function(){var x=document.createElement("div"),w="script"+(new Date).getTime();x.innerHTML="<a name='"+w+"'/>";var y=document.documentElement;y.insertBefore(x,y.firstChild);if(document.getElementById(w)){n.find.ID=function(B,A,D){if(typeof A.getElementById!=="undefined"&&!D){var C=A.getElementById(B[1]);return C?C.id===B[1]||typeof C.getAttributeNode!=="undefined"&&C.getAttributeNode("id").nodeValue===B[1]?[C]:aT:[]}};n.filter.ID=function(A,C){var B=typeof A.getAttributeNode!=="undefined"&&A.getAttributeNode("id");return A.nodeType===1&&B&&B.nodeValue===C}}y.removeChild(x);y=x=null})();(function(){var w=document.createElement("div");w.appendChild(document.createComment(""));if(w.getElementsByTagName("*").length>0){n.find.TAG=function(C,x){var y=x.getElementsByTagName(C[1]);if(C[1]==="*"){var A=[];for(var B=0;y[B];B++){if(y[B].nodeType===1){A.push(y[B])}}y=A}return y}}w.innerHTML="<a href='#'></a>";if(w.firstChild&&typeof w.firstChild.getAttribute!=="undefined"&&w.firstChild.getAttribute("href")!=="#"){n.attrHandle.href=function(x){return x.getAttribute("href",2)}}w=null})();if(document.querySelectorAll){(function(){var y=v,w=document.createElement("div");w.innerHTML="<p class='TEST'></p>";if(w.querySelectorAll&&w.querySelectorAll(".TEST").length===0){return}v=function(E,A,C,B){A=A||document;if(!B&&A.nodeType===9&&!u(A)){try{return l(A.querySelectorAll(E),C)}catch(D){}}return y(E,A,C,B)};for(var x in y){v[x]=y[x]}w=null})()}(function(){var w=document.createElement("div");w.innerHTML="<div class='test e'></div><div class='test'></div>";if(!w.getElementsByClassName||w.getElementsByClassName("e").length===0){return}w.lastChild.className="e";if(w.getElementsByClassName("e").length===1){return}n.order.splice(1,0,"CLASS");n.find.CLASS=function(A,y,x){if(typeof y.getElementsByClassName!=="undefined"&&!x){return y.getElementsByClassName(A[1])}};w=null})();function q(C,w,x,E,G,F){for(var A=0,B=E.length;A<B;A++){var D=E[A];if(D){D=D[C];var y=false;while(D){if(D.sizcache===x){y=E[D.sizset];break}if(D.nodeType===1&&!F){D.sizcache=x;D.sizset=A}if(D.nodeName.toLowerCase()===w){y=D;break}D=D[C]}E[A]=y}}}function c(C,w,x,E,G,F){for(var A=0,B=E.length;A<B;A++){var D=E[A];if(D){D=D[C];var y=false;while(D){if(D.sizcache===x){y=E[D.sizset];break}if(D.nodeType===1){if(!F){D.sizcache=x;D.sizset=A}if(typeof w!=="string"){if(D===w){y=true;break}}else{if(v.filter(w,[D]).length>0){y=D;break}}}D=D[C]}E[A]=y}}}var m=document.compareDocumentPosition?function(w,x){return w.compareDocumentPosition(x)&16}:function(w,x){return w!==x&&(w.contains?w.contains(x):true)};var u=function(x){var w=(x?x.ownerDocument||x:0).documentElement;return w?w.nodeName!=="HTML":false};var d=function(C,D){var y=[],x="",w,A=D.nodeType?[D]:D;while((w=n.match.PSEUDO.exec(C))){x+=w[0];C=C.replace(n.match.PSEUDO,"")}C=n.relative[C]?C+"*":C;for(var E=0,B=A.length;E<B;E++){v(C,A[E],y)}return v.filter(x,y)};return v})();bc.lang={code:"fr",of:"de",loading:"",cancel:"Annuler",next:"Suivant",previous:"PrÃ�Â©cÃ�Â©dent",play:"Lire",pause:"Pause",close:"Fermer",errors:{single:'Vous devez installer le plugin <a href="{0}">{1}</a> pour afficher ce contenu.',shared:'Vous devez installer les plugins <a href="{0}">{1}</a> et <a href="{2}">{3}</a> pour afficher ce contenu.',either:'Vous devez installer le plugin <a href="{0}">{1}</a> ou <a href="{2}">{3}</a> pour afficher ce contenu.'}};var bs,bv="sb-drag-proxy",br,aU,bK;function bn(){br={x:0,y:0,startX:null,startY:null}}function bX(){var a=bc.dimensions;bV(aU.style,{height:a.innerHeight+"px",width:a.innerWidth+"px"})}function be(){bn();var a=["position:absolute","cursor:"+(bc.isGecko?"-moz-grab":"move"),"background-color:"+(bc.isIE?"#fff;filter:alpha(opacity=0)":"transparent")].join(";");bc.appendHTML(bc.skin.body,'<div id="'+bv+'" style="'+a+'"></div>');aU=bN(bv);bX();bo(aU,"mousedown",bh)}function bx(){if(aU){bg(aU,"mousedown",bh);bu(aU);aU=null}bK=null}function bh(c){aQ(c);var a=a8(c);br.startX=a[0];br.startY=a[1];bK=bN(bc.player.id);bo(document,"mousemove",bl);bo(document,"mouseup",aV);if(bc.isGecko){aU.style.cursor="-moz-grabbing"}}function bl(g){var c=bc.player,f=bc.dimensions,h=a8(g);var a=h[0]-br.startX;br.startX+=a;br.x=Math.max(Math.min(0,br.x+a),f.innerWidth-c.width);var d=h[1]-br.startY;br.startY+=d;br.y=Math.max(Math.min(0,br.y+d),f.innerHeight-c.height);bV(bK.style,{left:br.x+"px",top:br.y+"px"})}function aV(){bg(document,"mousemove",bl);bg(document,"mouseup",aV);if(bc.isGecko){aU.style.cursor="-moz-grab"}}bc.img=function(d,a){this.obj=d;this.id=a;this.ready=false;var c=this;bs=new Image();bs.onload=function(){c.height=d.height?parseInt(d.height,10):bs.height;c.width=d.width?parseInt(d.width,10):bs.width;c.ready=true;bs.onload=null;bs=null};bs.src=d.content};bc.img.ext=["bmp","gif","jpg","jpeg","png"];bc.img.prototype={append:function(d,f){var a=document.createElement("img");a.id=this.id;a.src=this.obj.content;a.style.position="absolute";var c,g;if(f.oversized&&bc.options.handleOversize=="resize"){c=f.innerHeight;g=f.innerWidth}else{c=this.height;g=this.width}a.setAttribute("height",c);a.setAttribute("width",g);d.appendChild(a)},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}bx();if(bs){bs.onload=null;bs=null}},onLoad:function(){var a=bc.dimensions;if(a.oversized&&bc.options.handleOversize=="drag"){be()}},onWindowResize:function(){var f=bc.dimensions;switch(bc.options.handleOversize){case"resize":var c=bN(this.id);c.height=f.innerHeight;c.width=f.innerWidth;break;case"drag":if(bK){var a=parseInt(bc.getStyle(bK,"top")),d=parseInt(bc.getStyle(bK,"left"));if(a+this.height<f.innerHeight){bK.style.top=f.innerHeight-this.height+"px"}if(d+this.width<f.innerWidth){bK.style.left=f.innerWidth-this.width+"px"}bX()}break}}};bc.iframe=function(d,a){this.obj=d;this.id=a;var c=bN("sb-overlay");this.height=d.height?parseInt(d.height,10):c.offsetHeight;this.width=d.width?parseInt(d.width,10):c.offsetWidth};bc.iframe.prototype={append:function(c,a){var d='<iframe id="'+this.id+'" name="'+this.id+'" height="100%" width="100%" frameborder="0" marginwidth="0" marginheight="0" style="visibility:hidden" onload="this.style.visibility=\'visible\'" scrolling="auto"';if(bc.isIE){d+=' allowtransparency="true"';if(bc.isIE6){d+=" src=\"javascript:false;document.write('');\""}}d+="></iframe>";c.innerHTML=d},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a);if(bc.isGecko){delete bt.frames[this.id]}}},onLoad:function(){var a=bc.isIE?bN(this.id).contentWindow:bt.frames[this.id];a.location.href=this.obj.content}};bc.html=function(a,c){this.obj=a;this.id=c;this.height=a.height?parseInt(a.height,10):300;this.width=a.width?parseInt(a.width,10):500};bc.html.prototype={append:function(c,d){var a=document.createElement("div");a.id=this.id;a.className="html";a.innerHTML=this.obj.content;c.appendChild(a)},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}}};var a4=16;bc.qt=function(a,c){this.obj=a;this.id=c;this.height=a.height?parseInt(a.height,10):300;if(bc.options.showMovieControls){this.height+=a4}this.width=a.width?parseInt(a.width,10):300};bc.qt.ext=["dv","mov","moov","movie","mp4","avi","mpg","mpeg"];bc.qt.prototype={append:function(k,j){var f=bc.options,d=String(f.autoplayMovies),h=String(f.showMovieControls);var l="<object",a={id:this.id,name:this.id,height:this.height,width:this.width,kioskmode:"true"};if(bc.isIE){a.classid="clsid:02BF25D5-8C17-4B23-BC80-D3488ABDDC6B";a.codebase="http://www.apple.com/qtactivex/qtplugin.cab#version=6,0,2,0"}else{a.type="video/quicktime";a.data=this.obj.content}for(var c in a){l+=" "+c+'="'+a[c]+'"'}l+=">";var m={src:this.obj.content,scale:"aspect",controller:h,autoplay:d};for(var g in m){l+='<param name="'+g+'" value="'+m[g]+'">'}l+="</object>";k.innerHTML=l},remove:function(){try{document[this.id].Stop()}catch(c){}var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}}};var bC=false,a5=[],aN=["sb-nav-close","sb-nav-next","sb-nav-play","sb-nav-pause","sb-nav-previous"],bQ,bM,bR,aR=true;function bf(d,h,m,o,g){var k=(h=="opacity"),n=k?bc.setOpacity:function(t,r){t.style[h]=""+r+"px"};if(o==0||(!k&&!bc.options.animate)||(k&&!bc.options.animateFade)){n(d,m);if(g){g()}return}var l=parseFloat(bc.getStyle(d,h))||0;var j=m-l;if(j==0){if(g){g()}return}o*=1000;var c=bp(),p=bc.ease,q=c+o,a;var f=setInterval(function(){a=bp();if(a>=q){clearInterval(f);f=null;n(d,m);if(g){g()}}else{n(d,l+p((a-c)/o)*j)}},10)}function bW(){bQ.style.height=bc.getWindowSize("Height")+"px";bQ.style.width=bc.getWindowSize("Width")+"px"}function bU(){bQ.style.top=document.documentElement.scrollTop+"px";bQ.style.left=document.documentElement.scrollLeft+"px"}function bk(a){if(a){bS(a5,function(d,c){c[0].style.visibility=c[1]||""})}else{a5=[];bS(bc.options.troubleElements,function(c,d){bS(document.getElementsByTagName(d),function(g,f){a5.push([f,f.style.visibility]);f.style.visibility="hidden"})})}}function aM(a,c){var d=bN("sb-nav-"+a);if(d){d.style.display=c?"":"none"}}function bJ(c,f){var g=bN("sb-loading"),a=bc.getCurrent().player,h=(a=="img"||a=="html");if(c){bc.setOpacity(g,0);g.style.display="block";var d=function(){bc.clearOpacity(g);if(f){f()}};if(h){bf(g,"opacity",1,bc.options.fadeDuration,d)}else{d()}}else{var d=function(){g.style.display="none";bc.clearOpacity(g);if(f){f()}};if(h){bf(g,"opacity",0,bc.options.fadeDuration,d)}else{d()}}}function aK(k){var p=bc.getCurrent();bN("sb-title-inner").innerHTML=p.title||"";var j,n,f,g,m;if(bc.options.displayNav){j=true;var l=bc.gallery.length;if(l>1){if(bc.options.continuous){n=m=true}else{n=(l-1)>bc.current;m=bc.current>0}}if(bc.options.slideshowDelay>0&&bc.hasNext()){g=!bc.isPaused();f=!g}}else{j=n=f=g=m=false}aM("close",j);aM("next",n);aM("play",f);aM("pause",g);aM("previous",m);var h="";if(bc.options.displayCounter&&bc.gallery.length>1){var l=bc.gallery.length;if(bc.options.counterType=="skip"){var a=0,c=l,d=parseInt(bc.options.counterLimit)||0;if(d<l&&d>2){var o=Math.floor(d/2);a=bc.current-o;if(a<0){a+=l}c=bc.current+(d-o);if(c>l){c-=l}}while(a!=c){if(a==l){a=0}h+='<a onclick="event.preventDefault();Shadowbox.change('+a+');"';if(a==bc.current){h+=' class="sb-counter-current"'}h+=">"+(++a)+"</a>"}}else{h=[bc.current+1,bc.lang.of,l].join(" ")}}bN("sb-counter").innerHTML=h;k()}function a9(f){var c=bN("sb-title-inner"),a=bN("sb-info-inner"),d=0.35;c.style.visibility=a.style.visibility="";if(c.innerHTML!=""){bf(c,"marginTop",0,d)}bf(a,"marginTop",0,d,f)}function bq(d,h){var k=bN("sb-title"),g=bN("sb-info"),c=k.offsetHeight,a=g.offsetHeight,l=bN("sb-title-inner"),j=bN("sb-info-inner"),f=(d?0.35:0);bf(l,"marginTop",c,f);bf(j,"marginTop",a*-1,f,function(){l.style.visibility=j.style.visibility="hidden";h()})}function bO(c,h,d,f){var g=bN("sb-wrapper-inner"),a=(d?bc.options.resizeDuration:0);bf(bR,"top",h,a);bf(g,"height",c,a,f)}function bw(c,g,d,f){var a=(d?bc.options.resizeDuration:0);bf(bR,"left",g,a);bf(bR,"width",c,a,f)}function bG(h,d){var a=bN("sb-body-inner"),h=parseInt(h),d=parseInt(d),f=bR.offsetHeight-a.offsetHeight,g=bR.offsetWidth-a.offsetWidth,k=bM.offsetHeight,j=bM.offsetWidth,l=parseInt(bc.options.viewportPadding)||20,c=(bc.player&&bc.options.handleOversize!="drag");return bc.setDimensions(h,d,k,j,f,g,l,c)}var ba={};ba.markup='<div id="sb-container"><div id="sb-overlay"></div><div id="sb-wrapper"><div id="sb-title"><div id="sb-title-inner"></div></div><div id="sb-wrapper-inner"><div id="sb-body"><div id="sb-body-inner"></div><div id="sb-loading"><div id="sb-loading-inner"><span>{loading}</span></div></div></div></div><div id="sb-info"><div id="sb-info-inner"><div id="sb-counter"></div><div id="sb-nav"><a id="sb-nav-close" title="{close}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.close()"></a><a id="sb-nav-next" title="{next}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.next()"></a><a id="sb-nav-play" title="{play}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.play()"></a><a id="sb-nav-pause" title="{pause}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.pause()"></a><a id="sb-nav-previous" title="{previous}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.previous()"></a></div></div></div></div></div>';ba.options={animSequence:"sync",counterLimit:10,counterType:"default",displayCounter:true,displayNav:true,fadeDuration:0.35,initialHeight:160,initialWidth:320,modal:false,overlayColor:"#000",overlayOpacity:0.5,resizeDuration:0.35,showOverlay:true,troubleElements:["select","object","embed","canvas"]};ba.init=function(){bc.appendHTML(document.body,aL(ba.markup,bc.lang));ba.body=bN("sb-body-inner");bQ=bN("sb-container");bM=bN("sb-overlay");bR=bN("sb-wrapper");if(!S){bQ.style.position="absolute"}if(!aW){var a,c,d=/url\("(.*\.png)"\)/;bS(aN,function(h,g){a=bN(g);if(a){c=bc.getStyle(a,"backgroundImage").match(d);if(c){a.style.backgroundImage="none";a.style.filter="progid:DXImageTransform.Microsoft.AlphaImageLoader(enabled=true,src="+c[1]+",sizingMethod=scale);"}}})}var f;bo(bt,"resize",function(){if(f){clearTimeout(f);f=null}if(by){f=setTimeout(ba.onWindowResize,10)}})};ba.onOpen=function(c,a){aR=false;bQ.style.display="block";bW();var d=bG(bc.options.initialHeight,bc.options.initialWidth);bO(d.innerHeight,d.top);bw(d.width,d.left);if(bc.options.showOverlay){bM.style.backgroundColor=bc.options.overlayColor;bc.setOpacity(bM,0);if(!bc.options.modal){bo(bM,"click",bc.close)}bC=true}if(!S){bU();bo(bt,"scroll",bU)}bk();bQ.style.visibility="visible";if(bC){bf(bM,"opacity",bc.options.overlayOpacity,bc.options.fadeDuration,a)}else{a()}};ba.onLoad=function(c,a){bJ(true);while(ba.body.firstChild){bu(ba.body.firstChild)}bq(c,function(){if(!by){return}if(!c){bR.style.visibility="visible"}aK(a)})};ba.onReady=function(f){if(!by){return}var d=bc.player,a=bG(d.height,d.width);var c=function(){a9(f)};switch(bc.options.animSequence){case"hw":bO(a.innerHeight,a.top,true,function(){bw(a.width,a.left,true,c)});break;case"wh":bw(a.width,a.left,true,function(){bO(a.innerHeight,a.top,true,c)});break;default:bw(a.width,a.left,true);bO(a.innerHeight,a.top,true,c)}};ba.onShow=function(a){bJ(false,a);aR=true};ba.onClose=function(){if(!S){bg(bt,"scroll",bU)}bg(bM,"click",bc.close);bR.style.visibility="hidden";var a=function(){bQ.style.visibility="hidden";bQ.style.display="none";bk(true)};if(bC){bf(bM,"opacity",0,bc.options.fadeDuration,a)}else{a()}};ba.onPlay=function(){aM("play",false);aM("pause",true)};ba.onPause=function(){aM("pause",false);aM("play",true)};ba.onWindowResize=function(){if(!aR){return}bW();var a=bc.player,c=bG(a.height,a.width);bw(c.width,c.left);bO(c.innerHeight,c.top);if(a.onWindowResize){a.onWindowResize()}};bc.skin=ba;bt.Shadowbox=bc})(window);Shadowbox.init({overlayOpacity:0.1,skipSetup:true});(function(d,a){if(navigator.epubReadingSystem){if(navigator.epubReadingSystem.name){if(navigator.epubReadingSystem.name=="iBooks"){function f(){this.hasDeviceMotion="ondevicemotion" in d;this.threshold=1;this.delay=100;this.lastTime=new Date();this.lastX=null;this.lastY=null;this.lastZ=null;if(typeof a.CustomEvent==="function"){this.event=new a.CustomEvent("shake",{bubbles:true,cancelable:true})}else{if(typeof a.createEvent==="function"){this.event=a.createEvent("Event");this.event.initEvent("shake",true,true)}else{return false}}}f.prototype.reset=function(){this.lastTime=new Date();this.lastX=null;this.lastY=null;this.lastZ=null};f.prototype.start=function(){this.reset();if(this.hasDeviceMotion){d.addEventListener("devicemotion",this,false)}};f.prototype.stop=function(){if(this.hasDeviceMotion){d.removeEventListener("devicemotion",this,false)}this.reset()};f.prototype.devicemotion=function(m){var l=m.accelerationIncludingGravity,k,j,h=0,g=0,n=0;if((this.lastX===null)&&(this.lastY===null)&&(this.lastZ===null)){this.lastX=l.x;this.lastY=l.y;this.lastZ=l.z;return}h=Math.abs(this.lastX-l.x);g=Math.abs(this.lastY-l.y);n=Math.abs(this.lastZ-l.z);if(((h>this.threshold)&&(g>this.threshold))||((h>this.threshold)&&(n>this.threshold))||((g>this.threshold)&&(n>this.threshold))){k=new Date();j=k.getTime()-this.lastTime.getTime();if(j>this.delay){d.dispatchEvent(this.event);this.lastTime=new Date()}}this.lastX=l.x;this.lastY=l.y;this.lastZ=l.z};f.prototype.handleEvent=function(g){if(typeof(this[g.type])==="function"){return this[g.type](g)}};var c=new f();c&&c.start()}}}}(window,document));function playPause(a){var c=document.getElementById(a);if(c.paused){c.play()}else{c.pause()}}function playPausePopup(a){var c=document.getElementById(a);if(c.hasAttribute("controls")){c.pause();c.removeAttribute("controls")}else{c.setAttribute("controls","controls");c.play()}}function openVideoBox(a,d,c){Shadowbox.open({content:'<div style="width:100%;height:100%"><video width="100%" height="100%" preload="auto" autoplay="true" controls="true" src="'+a+'" type="video/mp4"/></div>',player:"html",title:"Video Widget",height:c,width:d,modal:true,handleOversize:"resize"})}function openGallery(j,h,a,c,f,l){if(j.preventDefault){j.preventDefault()}j.returnValue=false;var g=new Array(a);var n={continuous:false,counterType:"default",animate:false,handleOversize:"resize",modal:true,overlayOpacity:0.6,displayCounter:false};for(i=0;i<a;i++){var k;var m=i+1;k=h+"/"+h+"-"+m+".jpg";var d={player:"img",title:l,content:k,options:n,width:c,height:f};g[i]=d}Shadowbox.open(g)}function openGallerya(h,a,c,f,k){var g=new Array(a);var m={continuous:false,counterType:"default",animate:false,handleOversize:"resize",modal:true,overlayOpacity:0.6,displayCounter:false};for(i=0;i<a;i++){var j;var l=i+1;j=h+"/"+h+"-"+l+".jpg";var d={player:"img",title:k,content:j,options:m,width:c,height:f};g[i]=d}Shadowbox.open(g)}function openWidget(f,d){if(f.preventDefault){f.preventDefault()}f.returnValue=false;var c=d.firstChild;while(c&&c.nodeType!=1){c=c.nextSibling}var a=d.nextSibling;while(a&&a.nodeType!=1){a=a.nextSibling}if(a.style.display=="none"){a.style.display="block";c.src="images/Stop-Normal-Red-icon.png";d.style.top="-140px"}else{a.style.display="none";c.src="images/start-icon.png";d.style.top="0px"}return false}function MyMessage(a){Shadowbox.open({content:'<div style="background-color:white;width:90%;height:90%;"><p>'+a+"</p></div>",player:"html",title:"Welcome",modal:true,handleOversize:"resize",height:350,width:350})}function HideFocus(){var a=document.getElementsByClassName("bgclear");for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.backgroundColor="rgba(0, 0, 0, 0)"}}function ShowFocus(c){var a=document.getElementById(c);if(a){a.style.backgroundColor="rgba(128, 128, 128, 0.5)"}}function ShowLayer(f){HideFocus();HideAllLayers();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="visible"}ShowFocus(f)}function HideLayer(f){HideFocus();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="hidden"}}function ToggleLayer(f){HideFocus();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];if(c.style.visibility=="hidden"){c.parentNode.style.zIndex="2";c.style.visibility="visible";c.style.display="block"}else{if(c.style.visibility=="visible"){c.parentNode.style.zIndex="-1";c.style.display="none";c.style.visibility="hidden"}}}}function AdjustIFrameSize(c){var a=c.contentWindow||c.contentDocument.parentWindow;a.onload=function(){b=document.getElementsByTagName("body")[0];var l=document.querySelector("meta[name=viewport]");var k=l.getAttribute("content");var h=/width[ ]*=[ ]*([\d\.]+)[ ]*,[ ]*height[ ]*=[ ]*([\d\.]+)/.exec(k);var o=parseFloat(h[1]);var g=parseFloat(h[2]);var n=b.clientWidth;var f=b.clientHeight;var d=(n/o);var j=(f/g);var m=1;if(d<j){m=d}else{m=j}z=Math.sqrt(m);s="zoom:"+z+"; -moz-transform: scale("+z+"); -moz-transform-origin: -1 0;-webkit-transform: scale("+z+");-webkit-transform-origin: 0 0;";if(typeof b.setAttribute==="function"){b.setAttribute("style",b.getAttribute("style")+";"+s)}}}function HideAllLayers(){var a=document.getElementsByClassName("autohide");for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="hidden"}}function addEvent(c,f,d){if(!d.$$guid){d.$$guid=addEvent.guid++}if(!c.events){c.events={}}var a=c.events[f];if(!a){a=c.events[f]={};if(c["on"+f]){a[0]=c["on"+f]}}a[d.$$guid]=d;c["on"+f]=handleEvent}addEvent.guid=1;function removeEvent(a,d,c){if(a.events&&a.events[d]){delete a.events[d][c.$$guid]}}function handleEvent(d){d=d||window.event;var a=this.events[d.type];for(var c in a){this.$$handleEvent=a[c];this.$$handleEvent(d)}}function getCookieVal(c){var a=document.cookie.indexOf(";",c);if(a==-1){a=document.cookie.length}return unescape(document.cookie.substring(c,a))}function GetCookie(f){var c=f+"=";var h=c.length;var a=document.cookie.length;var g=0;while(g<a){var d=g+h;if(document.cookie.substring(g,d)==c){return getCookieVal(d)}g=document.cookie.indexOf(" ",g)+1;if(g==0){break}}return null}function SetCookie(d,g){var a=SetCookie.arguments;var k=SetCookie.arguments.length;var c=(k>2)?a[2]:null;var j=(k>3)?a[3]:null;var f=(k>4)?a[4]:null;var h=(k>5)?a[5]:false;document.cookie=d+"="+escape(g)+((c==null)?"":("; expires="+c.toGMTString()))+((j==null)?"":("; path="+j))+((f==null)?"":("; domain="+f))+((h==true)?"; secure":"")}function DeleteCookie(a){document.cookie=a+"=; expires=Thu, 01-Jan-70 00:00:01 GMT;"}function PushBackCookie(d){var c=GetCookie("back");var a=GetCookie("backlogical");if(c){var f=d+"\n"+c;SetCookie("back",f,null,null);f=document.body.id+"\n"+a;SetCookie("backlogical",f,null,null)}else{SetCookie("back",d,null,null);SetCookie("backlogical",document.body.id,null,null)}}function PopBackCookie(){var a=null;var d=GetCookie("back");var c=GetCookie("backlogical");if(d){var g=d.indexOf("\n");if(g!=-1){a=d.substring(0,g);var f=d.substring(g+1,d.length);SetCookie("back",f,null,null)}else{a=d;DeleteCookie("back")}g=c.indexOf("\n");if(g!=-1){var f=c.substring(g+1,d.length);SetCookie("backlogical",f,null,null)}else{DeleteCookie("backlogical")}}return a}var hasTouchEvents=true;if(navigator.epubReadingSystem){try{hasTouchEvents=navigator.epubReadingSystem.hasFeature("touch-events")}catch(e){}}var evaluator;try{evaluator=new XPathEvaluator()}catch(e){hasTouchEvents=false}if(hasTouchEvents){try{addEvent(window,"load",function(){var a=evaluator.evaluate("//*[local-name()='span'][@onclick]",document.documentElement,null,XPathResult.ORDERED_NODE_ITERATOR_TYPE,null);if(a){var d=a.iterateNext();while(d){var c=d.onclick;if(c.length>0){addEvent(d,"touchstart",function(f){if(typeof c=="function"){f.preventDefault();this.onclick.call(d);false}});addEvent(d,"touchmove",function(f){f.preventDefault();false});addEvent(d,"touchend",function(f){f.preventDefault();false});addEvent(d,"touchcancel",function(f){f.preventDefault();false})}d=a.iterateNext()}}})}catch(e){}}function TraceLink(c,a,d){c.preventDefault();if(d.indexOf("pageNum")!=-1){PushBackCookie(a)}location.href=d}var cantracelink=false;if(navigator.epubReadingSystem){if(navigator.epubReadingSystem.name){if(navigator.epubReadingSystem.name=="iBooks"){cantracelink=true}}}if(cantracelink){addEvent(window,"load",function(){window.removeEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false);setTimeout(function(){ShowBackLink()},500);var c=document.getElementsByTagName("a");for(var f=0;f<c.length;f++){if(c[f].hasAttribute("href")){var d=c[f];var a=c[f].href;if(a.length>0){addEvent(d,"click",function(g){TraceLink(g,location.href,this.href)});addEvent(d,"touchstart",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchmove",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchend",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchcancel",function(g){TraceLink(location.href,this.href)})}}}})}function PeekBackCookie(){var a=null;var c=GetCookie("back");if(c){var d=c.indexOf("\n");if(d!=-1){a=c.substring(0,d)}else{a=c}}return a}function PeekBackLogicalCookie(){var a=null;var c=GetCookie("backlogical");if(c){var d=c.indexOf("\n");if(d!=-1){a=c.substring(0,d)}else{a=c}}return a}function DoBackLink(a){a.preventDefault();location.href=PopBackCookie()}function ShowBackLink(){var d=PeekBackLogicalCookie();if(d!=null){window.removeEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false);d=d.replace("lp","");var a=document.createElement("p");a.setAttribute("style","position:absolute;top:0px;left:0px;text-align:center;width:100%;");var c=document.createElement("span");c.setAttribute("class","sbacktext");c.innerHTML="Revenir page "+d;c.addEventListener("click",function(f){DoBackLink(f);return false});a.appendChild(c);document.body.appendChild(a);setTimeout(function(){window.addEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false)},6500)}}function shakeEventDidOccur(){ShowBackLink(0)}var SpinningWheel={cellHeight:44,friction:0.003,device:"i",pixelRatio:2,slotData:[],handleEvent:function(a){if(a.type=="touchstart"){this.lockScreen(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="a"){this.tapUp(a)}else{this.tapDown(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollStart(a)}}}else{if(a.type=="touchmove"){this.lockScreen(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="i"){this.tapCancel(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollMove(a)}}}else{if(a.type=="touchend"){if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="i"){this.tapUp(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollEnd(a)}}}else{if(a.type=="webkitTransitionEnd"){if(a.target.id=="sw-wrapper"){this.destroy()}else{this.backWithinBoundaries(a)}}else{if(a.type=="orientationchange"){this.onOrientationChange(a)}else{if(a.type=="scroll"){this.onScroll(a)}}}}}}},onOrientationChange:function(a){window.scrollTo(0,0);this.swWrapper.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px";this.calculateSlotsWidth()},onScroll:function(a){this.swWrapper.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px"},lockScreen:function(a){if(a.currentTarget.id.match(/sw/)){a.preventDefault();a.stopPropagation()}},reset:function(){this.slotEl=[];this.activeSlot=null;this.swWrapper=undefined;this.swSlotWrapper=undefined;this.swSlots=undefined;this.swFrame=undefined},calculateSlotsWidth:function(){var c=this.swSlots.getElementsByTagName("div");for(var a=0;a<c.length;a+=1){this.slotEl[a].slotWidth=c[a].offsetWidth}},create:function(){var f,a,c,d,g;this.reset();if(window.devicePixelRatio>=1.5){this.pixelRatio=1.5}if(window.devicePixelRatio>=2){this.pixelRatio=2}this.cellHeight=44*this.pixelRatio;g=document.createElement("div");g.id="sw-wrapper";g.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px";g.style.webkitTransitionProperty="-webkit-transform";g.innerHTML='<div id="sw-super-wrapper"><div id="sw-header"><div id="sw-cancel">Cancel</div><div id="sw-buttonl">Last</div><div id="sw-buttonr">Next</div><div id="sw-done">Done</div></div><div id="sw-slots-wrapper"><div id="sw-slots"></div></div><div id="sw-frame"></div></div>';document.body.appendChild(g);this.swWrapper=g;this.swSlotWrapper=document.getElementById("sw-slots-wrapper");this.swSlots=document.getElementById("sw-slots");this.swFrame=document.getElementById("sw-frame");for(a=0;a<this.slotData.length;a+=1){d=document.createElement("ul");c="";for(f in this.slotData[a].values){c+="<li>"+this.slotData[a].values[f]+"</li>"}d.innerHTML=c;g=document.createElement("div");g.className=this.slotData[a].style;g.appendChild(d);this.swSlots.appendChild(g);d.slotPosition=a;d.slotYPosition=0;d.slotWidth=0;d.slotMaxScroll=this.swSlotWrapper.clientHeight-d.clientHeight-(86*this.pixelRatio);d.style.webkitTransitionTimingFunction="cubic-bezier(0, 0, 0.2, 1)";this.slotEl.push(d);if(this.slotData[a].defaultValue){this.scrollToValue(a,this.slotData[a].defaultValue)}}this.calculateSlotsWidth();document.addEventListener("touchstart",this,false);document.addEventListener("touchmove",this,false);window.addEventListener("orientationchange",this,true);window.addEventListener("scroll",this,true);document.getElementById("sw-cancel").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-done").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonl").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonr").addEventListener("touchstart",this,false);this.swFrame.addEventListener("touchstart",this,false)},open:function(){this.create();this.swWrapper.style.webkitTransitionTimingFunction="ease-out";this.swWrapper.style.webkitTransitionDuration="400ms";this.swWrapper.style.webkitTransform="translate3d(0, -"+(259*this.pixelRatio)+"px, 0)"},destroy:function(){this.swWrapper.removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-cancel").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-done").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonl").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonr").removeEventListener("touchstart",this,false);document.removeEventListener("touchstart",this,false);document.removeEventListener("touchmove",this,false);window.removeEventListener("orientationchange",this,true);window.removeEventListener("scroll",this,true);this.slotData=[];this.cancelAction=function(){return false};this.cancelDone=function(){return true};this.cancelButtonl=function(){return true};this.cancelButtonr=function(){return true};this.reset();document.body.removeChild(document.getElementById("sw-wrapper"))},close:function(){this.swWrapper.style.webkitTransitionTimingFunction="ease-in";this.swWrapper.style.webkitTransitionDuration="400ms";this.swWrapper.style.webkitTransform="translate3d(0, 0, 0)";this.swWrapper.addEventListener("webkitTransitionEnd",this,false)},addSlot:function(c,f,a){if(!f){f=""}f=f.split(" ");for(var d=0;d<f.length;d+=1){f[d]="sw-"+f[d]}f=f.join(" ");var g={values:c,style:f,defaultValue:a};this.slotData.push(g)},getSelectedValues:function(){var d,h,f,a,g=[],c=[];for(f in this.slotEl){this.slotEl[f].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[f].style.webkitTransitionDuration="0";if(this.slotEl[f].slotYPosition>0){this.setPosition(f,0)}else{if(this.slotEl[f].slotYPosition<this.slotEl[f].slotMaxScroll){this.setPosition(f,this.slotEl[f].slotMaxScroll)}}d=-Math.round(this.slotEl[f].slotYPosition/this.cellHeight);h=0;for(a in this.slotData[f].values){if(h==d){g.push(a);c.push(this.slotData[f].values[a]);break}h+=1}}return{keys:g,values:c}},setPosition:function(c,a){this.slotEl[c].slotYPosition=a;this.slotEl[c].style.webkitTransform="translate3d(0, "+a+"px, 0)"},scrollStart:function(d){var f=d.targetTouches[0].clientX-this.swSlots.offsetLeft;var g=0;for(var a=0;a<this.slotEl.length;a+=1){g+=this.slotEl[a].slotWidth;if(f<g){this.activeSlot=a;break}}if(this.slotData[this.activeSlot].style.match("readonly")){this.swFrame.removeEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchend",this,false);return false}this.slotEl[this.activeSlot].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[this.activeSlot].style.webkitTransitionDuration="0";var c=window.getComputedStyle(this.slotEl[this.activeSlot]).webkitTransform;c=new WebKitCSSMatrix(c).m42;if(c!=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition){this.setPosition(this.activeSlot,c)}this.startY=d.targetTouches[0].clientY;this.scrollStartY=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition;this.scrollStartTime=d.timeStamp;this.swFrame.addEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.addEventListener("touchend",this,false);return true},scrollMove:function(c){var a=c.targetTouches[0].clientY-this.startY;if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0||this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){a/=2}this.setPosition(this.activeSlot,this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition+a);this.startY=c.targetTouches[0].clientY;if(c.timeStamp-this.scrollStartTime>80){this.scrollStartY=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition;this.scrollStartTime=c.timeStamp}},scrollEnd:function(g){this.swFrame.removeEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchend",this,false);if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0||this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){this.scrollTo(this.activeSlot,this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0?0:this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll);return false}var c=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition-this.scrollStartY;if(c<this.cellHeight/1.5&&c>-this.cellHeight/1.5){if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition%this.cellHeight){this.scrollTo(this.activeSlot,Math.round(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition/this.cellHeight)*this.cellHeight,"100ms")}return false}var h=g.timeStamp-this.scrollStartTime;var a=(2*c/h)/this.friction;var f=(this.friction/2)*(a*a);if(a<0){a=-a;f=-f}var d=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition+f;if(d>0){if(d>this.swSlotWrapper.clientHeight/4){d=this.swSlotWrapper.clientHeight/4}}else{if(d<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){d=(d-this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll)/2+this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll;a/=3;if(d<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll-this.swSlotWrapper.clientHeight/4){d=this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll-this.swSlotWrapper.clientHeight/4}}else{d=Math.round(d/this.cellHeight)*this.cellHeight}}this.scrollTo(this.activeSlot,Math.round(d),Math.round(a)+"ms");return true},scrollTo:function(d,a,c){this.slotEl[d].style.webkitTransitionDuration=c?c:"100ms";this.setPosition(d,a?a:0);if(this.slotEl[d].slotYPosition>0||this.slotEl[d].slotYPosition<this.slotEl[d].slotMaxScroll){this.slotEl[d].addEventListener("webkitTransitionEnd",this,false)}},scrollToValue:function(g,f){var d,c,a;this.slotEl[g].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[g].style.webkitTransitionDuration="0";c=0;for(a in this.slotData[g].values){if(a==f){d=c*this.cellHeight;this.setPosition(g,d);break}c-=1}},backWithinBoundaries:function(a){a.target.removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.scrollTo(a.target.slotPosition,a.target.slotYPosition>0?0:a.target.slotMaxScroll,"150ms");return false},tapDown:function(a){a.currentTarget.addEventListener("touchmove",this,false);a.currentTarget.addEventListener("touchend",this,false);a.currentTarget.className="sw-pressed"},tapCancel:function(a){a.currentTarget.removeEventListener("touchmove",this,false);a.currentTarget.removeEventListener("touchend",this,false);a.currentTarget.className=""},tapUp:function(a){this.tapCancel(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"){this.cancelAction()}else{if(a.currentTarget.id=="sw-done"){this.doneAction()}else{if(a.currentTarget.id=="sw-buttonl"){this.buttonlAction()}else{this.buttonrAction()}}}this.close()},setDevice:function(a){this.device=a},setButtonTexts:function(f,d,c,a){if(f!=null){if(f!=""){document.getElementById("sw-cancel").innerHTML=f}else{document.getElementById("sw-cancel").style.display="none"}}if(d!=null){if(d!=""){document.getElementById("sw-done").innerHTML=d}else{document.getElementById("sw-done").style.display="none"}}if(c!=null){if(c!=""){document.getElementById("sw-buttonl").innerHTML=c}else{document.getElementById("sw-buttonl").style.display="none"}}if(a!=null){if(a!=""){document.getElementById("sw-buttonr").innerHTML=a}else{document.getElementById("sw-buttonr").style.display="none"}}},setCancelAction:function(a){this.cancelAction=a},setDoneAction:function(a){this.doneAction=a},setButtonlAction:function(a){this.buttonlAction=a},setButtonrAction:function(a){this.buttonrAction=a},cancelAction:function(){return false},cancelDone:function(){return true},cancelButtonl:function(){return true},cancelButtonr:function(){return true}};function openOneSlot(a){if(document.getElementById("sw-wrapper")){return}SpinningWheel.addSlot(a);SpinningWheel.setCancelAction(SpinningCancel);SpinningWheel.setDoneAction(SpinningDone);SpinningWheel.open()}function SpinningDone(){var c=SpinningWheel.getSelectedValues();var f=c.values.join(" ");var d=f.match(/\(p\. (\d+)\)/);var a="pageNum-"+d[1]+".html";PushBackCookie(location.href);location.href=a}function SpinningCancel(){}var GPScoords=[];function distanceGPS(g,c,f,h){var d=Math.PI/180;lat1=g*d;lat2=f*d;lon1=c*d;lon2=h*d;t1=Math.sin(lat1)*Math.sin(lat2);t2=Math.cos(lat1)*Math.cos(lat2);t3=Math.cos(lon1-lon2);t4=t2*t3;t5=t1+t4;rad_dist=Math.atan(-t5/Math.sqrt(-t5*t5+1))+2*Math.atan(1);return(rad_dist*3437.74677*1.1508)*1.6093470878864446}function erreurPosition(a){var c="Erreur lors de la gÃ�Â©olocalisation : ";switch(a.code){case a.TIMEOUT:c+="Timeout !";break;case a.PERMISSION_DENIED:c+="Vous nÃ¢Â�Â�avez pas donnÃ�Â© la permission";break;case a.POSITION_UNAVAILABLE:c+="La position nÃ¢Â�Â�a pu Ã�Âªtre dÃ�Â©terminÃ�Â©e";break;case a.UNKNOWN_ERROR:c+="Erreur inconnue";break}alert(c)}function maPosition(h){var o=h.coords.latitude;var c=h.coords.longitude;var p=h.coords.altitude;var l={};var j=[];for(var g=0;g<GPScoords.length;++g){var n=GPScoords[g];var f=n[0];var m=f[0];var a=f[1];var d=distanceGPS(o,c,m,a);var k=d.toFixed(1)+" km : "+n[1]+" (p. "+n[2]+")";j.push([k,d])}j.sort(function(r,q){return r[1]-q[1]});for(var g=0;g<j.length;g++){l[g+1]=j[g][0]}openOneSlot(l)}function Geo(a,c){if(navigator.geolocation){a.preventDefault();navigator.geolocation.getCurrentPosition(maPosition,erreurPosition,{maximumAge:0,enableHighAccuracy:true})}return false}function moveCaret(f,a){var d,c;if(f.getSelection){d=f.getSelection();if(d.rangeCount>0){var g=d.focusNode;var h=d.focusOffset+a;d.collapse(g,Math.min(g.length,h))}}else{if((d=f.document.selection)){if(d.type!="Control"){c=d.createRange();c.move("character",a);c.select()}}}}function insertTextAtCursor(f){var d,a,c;if(window.getSelection){d=window.getSelection();if(d.getRangeAt&&d.rangeCount){a=d.getRangeAt(0);a.deleteContents();a.insertNode(document.createTextNode(f))}}else{if(document.selection&&document.selection.createRange){document.selection.createRange().text=f}}}function FilterKeyDown(a,c){if(c.key=="Spacebar"){insertTextAtCursor(" ");return false}return true}function FilterKeyUp(d,f){var a=d.parentNode.getAttribute("id");var c=d.textContent;if(c.length==0){if(localStorage){try{localStorage.removeItem(a)}catch(f){}}else{try{DeleteCookie(a)}catch(f){}}}else{if(localStorage){try{localStorage.setItem(a,c)}catch(f){}}else{try{SetCookie(a,c)}catch(f){}}}return true}function getFirstChild(a){var c=a.firstChild;while(c!=null&&c.nodeType==3){c=c.nextSibling}return c}function ClearArea(c){var a=c.parentNode.parentNode.getAttribute("id");getFirstChild(c.parentNode.parentNode).textContent="";if(localStorage){try{localStorage.removeItem(a)}catch(d){}}else{try{DeleteCookie(a)}catch(d){}}return false}function ClearAllAreas(f){getFirstChild(f.parentNode.parentNode).textContent="";if(localStorage){var g="TxtEdit-d13409e387f5221f9beb1e98d1d4faee";for(key in localStorage){try{if(key.substring(0,g.length)===g){delete localStorage[key]}}catch(h){}}}else{if(document.cookie&&document.cookie!=""){var c=document.cookie.split(";");for(var a=0;a<c.length;a++){var d=c[a].split("=");d[0]=d[0].replace(/^ /,"");try{DeleteCookie(d[0])}catch(h){}}}}return false}function LoadArea(){var g=document.getElementsByClassName("textarea");for(var d=0;d<g.length;d++){var a=g[d].parentNode.getAttribute("id");var c="";try{if(localStorage){c=localStorage.getItem(a)}else{c=GetCookie(a)}if(c){g[d].textContent=c}}catch(f){}}}if(window.addEventListener){window.addEventListener("load",LoadArea,false)};
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