
[image: Couverture : Brian Tracy, Gagner plus (Comment devenir riche et le rester), Diateino]



 [image: Page de titre : Brian Tracy, Gagner plus (Comment devenir riche et le rester), Diateino]






  

  Autres livres de Brian Tracy aux éditions Diateino


   


  La Métamorphose du phénix, 2022.


    Plus tard, c’est maintenant !, 2021.


     


     


     


     


  Titre original anglais : Make More Money


    Publié pour la première fois par Gildan Media LLC..


    © 2018, Brian Tracy.
© 2022, Diateino, une marque du groupe Guy Trédaniel, pour la traduction française.


ISBN : 978-2-35456-522-0


  Traduit de l’anglais par Catherine Valleroy.


   


  Tous droits réservés pour l’édition française.


   




  Aucune partie de cette publication ne peut être reproduite, stockée dans un système de récupération ou transmise sous quelque forme que ce soit ou par quelque moyen que ce soit, électronique, mécanique, photocopie, enregistrement ou autre, sans l’autorisation écrite préalable de l’éditeur.


   


  www.diateino.com


  contact@diateino.com


  [image: Illustration] fr.linkedin.com/company/diateino


  [image: Illustration][image: Illustration][image: Illustration] @diateino


  Ce document numérique a été réalisé par PCA









  


    INTRODUCTION


    

      Bienvenue dans Gagner plus ! qui parle des habitudes des millionnaires et des milliardaires.


      J’ai donné dans ma vie plus de cinq mille conférences et séminaires, à plus de cinq millions de personnes dans soixante-douze pays, sur le thème du succès personnel et professionnel. J’ai passé des décennies à étudier le parcours des personnes les plus riches du monde, personnalités contemporaines comme figures historiques, et j’ai constaté qu’elles ont des habitudes et des caractéristiques en commun. C’est ce que vous allez découvrir dans ce livre.


    


  









  Chapitre 1


   OUVREZ LES YEUX : QUI DEVIENT RICHE ?


  

    Laissez-moi vous raconter une petite histoire. Lorsque j’ai commencé à animer des séminaires il y a quelques années, j’ai reçu l’appel du président d’une grande multinationale. Il avait prévu de réunir huit cents de ses partenaires commerciaux pour une convention annuelle.


    Il m’a demandé si j’aimerais parler des secrets du succès des millionnaires, et de la manière dont on devient riche en une génération. « Bien sûr », ai-je dit.


    Lorsque vous débutez comme conférencier, vous êtes prêt à parler de n’importe quoi à n’importe qui, et vous vous présentez toujours comme un expert. En raccrochant, j’ai toutefois pris conscience que je ne connaissais pas grand-chose aux millionnaires. J’étais plus près de la quarantaine que de la trentaine et j’avais toujours voulu être millionnaire. Mon objectif avait été d’être millionnaire à 30 ans, puis à 35 ans. Mais les années passaient et je n’étais pas plus près de mon but. Je commençais à perdre espoir.


    Pour préparer cette intervention, j’ai donc fait des recherches sur les millionnaires et j’ai découvert quantité d’études sur le sujet. Des dizaines de milliers de millionnaires ont été interviewés. Ce sont des gens qui sont partis de zéro et qui, en une génération, sont devenus millionnaires et souvent milliardaires.


    Ce que j’ai constaté, c’est qu’ils partagent tous certains traits de comportements. Deux mois plus tard, j’étais prêt. J’ai pris la parole et j’ai fait un discours sur les caractéristiques, les habitudes et les comportements des self-made millionnaires1.


    Cette allocution a eu tant de succès que des groupes et des entreprises du monde entier m’ont demandé de la réitérer. J’avais débuté par une intervention d’une heure, qui a bientôt fait une heure et demie, puis une demi-journée, et a laissé place à un programme d’une journée complète, dotée de manuels et d’exercices.


    

      Une chose stupéfiante s’est produite


      Puis une chose stupéfiante s’est produite. En l’espace de cinq ans, je suis devenu moi-même millionnaire. Je suis littéralement passé du caniveau au palace, comme j’aime à le dire. En mettant en pratique ce que je prêchais, en répétant sans cesse ces idées et ces stratégies, je me suis programmé pour penser autrement à mon potentiel financier. Je me suis surpris à faire de plus en plus des choses que font les millionnaires, et de moins en moins des choses que font les pauvres ou les gens avec des revenus moyens. Et ma vie a changé du tout au tout.


    


    

    


      Vous pouvez aussi le faire


      Dans ce livre, je vais vous exposer des faits, des chiffres et des données et vous expliquer certains des comportements, des habitudes et des modes de pensée des self-made millionnaires. Je vais vous présenter certaines des choses concrètes qu’ils font tous les jours pour devenir riches et le rester.


      Commençons par le début. Les statistiques de cette année (2015) sont tout à fait remarquables. En 1900, soit il y a plus d’un siècle, il n’y avait que cinq mille millionnaires. Aujourd’hui, ils sont environ dix millions six cent mille aux États-Unis et environ vingt millions dans le reste du monde, dont une grande partie dans les pays pauvres.


      Plus de gens deviennent millionnaires aujourd’hui, et plus rapidement, que jamais auparavant.


    


    

    

      Partir de rien


      80 % de ces self-made millionnaires sont de première génération. Lorsque j’ai entamé mes recherches, il n’y avait pas de milliardaires du tout. En 2015, selon le magazine Forbes et d’autres études, ils étaient 1 845 dans le monde. Pour faire partie de la liste du Forbes 400, soit les quatre cents personnes les plus riches d’Amérique, vous devez peser aujourd’hui plus de 1,6 milliard de dollars nets.


      Lorsque j’ai commencé à suivre cette liste en 1980, vous pouviez faire partie du Forbes 400 avec 200 millions de dollars. 70 % des milliardaires se sont « faits tout seuls ». Les autres ont hérité de leurs familles et d’un éventail d’autres sources, mais 66 % d’entre eux sont partis de zéro. Ils se sont lancés avec des études ordinaires, parfois assez limitées. C’étaient parfois des immigrés ne sachant pas la langue. Ils ont parfois lutté pendant des années avant de tomber sur la combinaison unique de circonstances qui leur a permis de devenir riches. Et peut-être est-ce ce que vous ferez après avoir lu ce livre.


    


    

    

      Les sources de richesse


      Les principales sources de richesse sont les entreprises : industrie, transports, distribution, pétrole, gaz, immobilier, agroalimentaire et restauration. Les entreprises sont de loin les plus grandes génératrices de richesse.


      Je demande parfois à mon public : « Combien de gens ici travaillent à la commission ? » Il y a généralement une pause inconfortable, puis 10 ou 15 % des personnes lèvent la main.


    


    

    

      Créer de la valeur


      Je dis alors : « Voici la vérité : tout le monde travaille à la commission. Chacun prend une part de la richesse qu’il crée. Si vous créez plus de valeur, vous gagnez plus d’argent. Que ce soit votre patron actuel ou un autre, il vous paiera de bon cœur un pourcentage de la plus-value que vous apportez. »


      Je dis toujours que les bons employés, les bons professionnels, dans n’importe quel domaine, sont non seulement gratuits, mais qu’ils rapportent des bénéfices. Ils créent plus de richesse qu’ils ne sont payés, et ils apportent plus de valeur à leur entreprise que ce qu’ils coûtent. Ils sont essentiels pour aider les entreprises à faire des profits.


      C’est pourquoi toute entreprise réussit dans la mesure où elle engage des gens talentueux, qui rapportent plus qu’ils ne coûtent.


      Microsoft a 120 000 employés, et chacun d’eux rapporte plus qu’il ne coûte, si bien que Microsoft continue d’engranger les dollars et que Bill Gates est l’homme le plus riche du monde. C’est la même chose avec Google, Apple, Facebook et toutes les entreprises qui réussissent.


    


    

    

      Les richesses de l’immobilier


      La deuxième source de richesse est l’immobilier. On entend dire : « L’immobilier, il n’y a rien de mieux. On peut vraiment s’enrichir dans l’immobilier », mais ce n’est pas toujours le cas. Chaque année, des gens font faillite dans l’immobilier.


      J’ai récemment rencontré un monsieur qui avait vendu son entreprise pour 50 millions de dollars. Il est venu me voir avec une proposition d’affaires. Son idée n’était pas très attirante, et il ne semblait pas lui-même très heureux ou très prospère.


      Il m’a raconté une histoire intéressante : « Lorsque j’ai vendu mon entreprise, que j’avais mis vingt ans à bâtir, pour 50 millions de dollars, tout le monde m’a dit d’investir dans l’immobilier. »


      C’est ce qu’il avait fait. Mais il ne connaissait pas grand-chose à l’immobilier ou à la propriété commerciale. Il avait investi dans l’immobilier jusqu’à ce que tout son argent parte en fumée.


      Donc il y a des gens qui gagnent de l’argent dans l’immobilier, et il y en a d’autres qui en perdent. Beaucoup de gens qui possèdent des centaines de millions de dollars en biens immobiliers se retrouvent fauchés quelques années plus tard et doivent recommencer à travailler comme salariés.


      Le point crucial concernant l’immobilier est que la plupart des gens réussissent lorsqu’ils se concentrent sur l’immobilier à l’exclusion de toute autre chose.


      D’autres investissent les bénéfices qu’ils font avec leur entreprise et les confient à des experts qui savent ce qu’ils font. L’immobilier peut être une source majeure de richesse, mais seulement si vous vous y prenez bien.


    


    

    

      Argent et investissement


      Troisième source majeure de richesse : la banque et la finance. Le nombre de membres du Forbes 400 qui dirigent des banques, travaillent dans le capital-risque ou le financement en fonds propres, y compris l’assurance-vie, est étonnant.


      Quelqu’un m’a dit un jour : « Si tu veux gagner des prunes, plante des pruniers. Si tu veux gagner de l’argent, vends de l’argent. » Les gens de l’industrie financière sont souvent parmi les plus riches du monde. Ils gagnent une petite ou une grande part de la valeur qu’ils créent.


    


    

    

      Les richesses technologiques


      La technologie est la quatrième source majeure de richesse et l’une des plus grandes créatrices de millionnaires et de milliardaires dans le monde d’aujourd’hui. Nombreux sont ceux qui, venant du monde entier, se ruent dans la Silicon Valley afin d’y trouver des financements de capital-risque pour des centaines d’idées basées sur les nouvelles technologies.


      L’année dernière, on a calculé que plus d’un million de spécialistes – techniciens, geeks – s’efforcent, seuls ou en équipe, de découvrir la prochaine application « qui tue ». Il y a davantage de gens qui cherchent à développer la prochaine application pour iPhone qu’il n’y a de fermiers aux États-Unis. Et cette tendance se poursuit.


    


    

    


      L’argent dans la production d’énergie


      La cinquième source majeure de richesse est issue du pétrole et du gaz. L’énergie mondiale doit continuer de se développer, surtout dans des domaines comme la fracturation hydraulique. À une époque, il y avait davantage de millionnaires et de milliardaires dans le pétrole et le gaz que dans n’importe quelle autre industrie.


    


    

    

      Le succès des affaires


      La clé pour réussir dans les affaires a toujours été la même. Avant tout, identifiez un besoin et répondez-y. L’un des grands secrets du succès est que si vous voulez gagner beaucoup d’argent, vous devez trouver un besoin urgent que beaucoup de gens partagent et y répondre d’excellente manière.


      C’est le moyen le plus fiable pour réussir dans une économie de marché. Trouvez quelque chose que les gens veulent et dont ils ont besoin, et donnez-le-leur mieux que n’importe qui, à la fois en tant qu’entreprise et en tant qu’individu.


      La deuxième clé du succès en affaires est de vendre quelque chose. C’est la stratégie la plus puissante. Je l’appelle SMS, Sell More Stuff, soit : vendez plus. Il est étonnant de voir tant de gens essayer de lancer une affaire, lever du capital, développer des technologies, ouvrir des bureaux et ne pas vendre du tout.


      Les entreprises les plus prospères sont celles qui vendent toute la journée. Vous connaissez le dicton : « On n’a rien fait tant qu’on n’a pas conclu la vente. »


    


    

    

      Ne perdez pas d’argent


      La troisième clé du succès en affaires est de ne pas perdre d’argent. Si vous vous préparez à perdre un peu d’argent, vous allez sans doute en perdre beaucoup. Les gens les plus riches sont ceux qui veillent férocement à ne pas perdre d’argent.


      Mon ami Phil Town, investisseur et auteur à succès, a écrit le best-seller Rule Number One. Selon les millionnaires et les milliardaires, la règle numéro un est de ne pas perdre d’argent. Prenez votre temps. Rassemblez les faits. Faites des vérifications. Préparez-vous soigneusement. Méditez vos décisions financières. Faites des plans et ne perdez pas d’argent.


      Jean Paul Getty était autrefois l’homme le plus riche du monde. Il a été le premier vrai milliardaire. On lui a demandé un jour quel était le secret pour devenir milliardaire. Il a répondu : « Tout d’abord, je trouve une bonne affaire et je l’examine soigneusement, puis je décide de m’y lancer, c’est le point de départ. Ensuite, je me demande “Quel est le pire qui pourrait arriver ? Comment pourrais-je perdre de l’argent dans cette affaire ?” Ensuite, je consacre mes efforts à m’assurer que le pire n’arrive pas, à ce que je ne perde pas d’argent. »


      L’un de mes mentors m’a dit que le grand secret du succès est d’apprendre des experts. Il m’a dit que je ne vivrais jamais assez longtemps pour apprendre tout ce que je devais apprendre par moi-même. Ces idées viennent d’experts de la création de richesse dans le monde d’aujourd’hui.


      Dans ce livre, vous apprendrez à approfondir les traits de personnalité et les comportements qui permettent à quelques personnes de devenir riches, tandis que les autres auront des problèmes d’argent toute leur vie.
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