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	Présentation

	 

	Je suis Bastien, un apprenti ingénieur. Étant apprenti, j’ai à la fois des cours avec des devoirs mais aussi un travail à gérer. Cependant, je ne suis pas comme mes camarades de promos. Lorsqu’ils ont fini les cours, ils se retrouver sur discord pour discuter en même temps qu’ils jouent au dernier jeu multijoueur PC qui est sorti. Moi, je crée des business en ligne, je gère un blog où je donne des conseils pour investir, créer des business, avoir un mindset de leader. Mes jeux à moi sont les investissements et les business que je peux créer depuis mon ordinateur. J’adore me lancer des défis et en créer régulièrement des nouveaux. 

	

	Si mon site s’appelle businesstesteur.fr ce n’est pas pour rien, j’aime explorer les réseaux et les sites en tout genre pour découvrir de nouveaux business et les tester. Sur mon blog je fais des retours d’expériences, j’explique comment créer les business que je teste pour guider mes lecteurs vers la réussite. A force d’essayer des business en ligne, j’ai commencé à acquérir de l’expérience dans les activités marginales, c’est-à-dire, autres que les études ou le salariat. 

	 

	Le problème avec cette activité qui me passionne, c’est qu’elle prend beaucoup de temps. J’ai des semaines bien remplies entre les études, le travail, les devoirs et mes business. Mais pourtant j’arrive à gérer dans les trois. J’ai de bons résultats aussi bien dans mes business que sur les bancs de l’école. Je ne suis pas magicien, je n’ai que 24 heures dans mes journées, comme vous. Je me paye même le luxe de dormir 8 heures par nuit. Mais comment je fais pour trouver le temps de gérer ces trois grosses activités ?

	 

	Je vais vous expliquer dans ce livre. Tout est question de productivité et d’organisation. Vous allez apprendre que les résultats ne sont pas proportionnels au temps que vous passez à travailler.

	 

	Mais d’abord nous allons voir ensemble comment définir votre business et vos objectifs. C’est une étape cruciale par créer une activité viable dans le temps. Les business en ligne sont comme des aventures et je vais vous transformer en Indiana Jones avec votre clavier à la place du fouet.
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Bien commencer : Les Fondations

	Pourquoi les gens échouent ?

	 

	Avant de rentrer dans le dur du sujet, nous allons voir pourquoi les gens échouent ? Trop souvent nous voulons savoir pourquoi les gens réussissent, ça nous inspire, nous voulons faire comme eux. Mais selon moi, le plus important est surtout de savoir pourquoi certains échouent, surtout au début.

	 

	Avant de commencer un business, je me pose toujours cette question. Car cela me permet d’adopter un état d’esprit qui m’amènera vers la réussite. Se demander pourquoi les gens échouent permet aussi de connaître les attitudes à éviter absolument. Il y a beaucoup moins de raisons d’échouer que de réussir, il existe autant de routes vers le succès que d’entrepreneurs.

	Connaître les actions et façons de penser à éviter permet de se fixer des règles. Ce qui vous rendra beaucoup plus libre. Vous aurez des limites bien définies à ne pas franchir et vous pourrez laisser libre court à votre créativité pour façonner votre route du succès.

	J’ai ainsi trouvé rapidement 7 raisons pour lesquelles les gens échouent lorsqu’ils créent un business en ligne. 

	 

	Raison 1 : Ils y consacrent tout leur temps

	 

	Ça peut paraître contre-intuitif mais passer tout son temps sur son business et le meilleur moyen d’échouer. Car il va très vite vous dégouter. C’est comme si vous mangiez le même plat de pâtes bolognaise à chaque repas. Au début c’est super mais ça devient très vite ennuyant et au bout de quelques jours rien que l’odeur vous donne envie de quitter la pièce. Lorsque vous créez un business, vous cherchez à créer quelque chose de viable sur le long terme, il faut donc que vous puissiez travailler chaque jour dessus sans être dégouté rien qu’à l’idée de s’installer à son bureau. Passer tout son temps sur ses projets, c’est le burn-out assuré. D’autant plus que vous verrez plus tard dans ce livre, il est possible de faire autant en 3 heures qu’en 6 voire 7 heures !

	Pour pallier ce problème c’est simple, il suffit de modérer. Attention, je ne dis pas de ne travailler que 10 minutes par jour. Mais il faut savoir garder un équilibre entre travail et temps libre. Vous souhaitez créer un business pour profiter de la vie. Même si réussir son projet est très gratifiant, la vie c’est aussi passer du temps en famille, voir ses amis, profiter de moments de détentes. L’être humain est un animal social, il a besoin de passer de temps avec sa meute, c’est-à-dire sa famille et ses amis. 

	Un autre problème qui peut survenir c’est ce que j’appelles l’effet œillères. Si vous ne faites que travailler pour votre business, vous allez être comme un cheval de course qui ne voit que devant lui. A première vu c’est une bonne chose, mais vous risquez de ne pas voir les opportunités sur votre route. Toujours dans la métaphore hippique, voyez les opportunités comme un train, vous avez beau avoir le meilleur galop possible, le train ira toujours plus vite que vous. Il est donc important de ne pas avoir la tête dans le guidon et de foncer tête baisser sans relâche. S’accorder du temps libre et des moments hors travail permet d’avoir une vision d’ensemble dans votre domaine, vous pouvez ainsi emprunter des routes légèrement différentes qui seront comme des raccourcis vers votre objectif. C’est également un excellent moyen de trouver de l’inspiration. Forcément si vous ne voyez que votre business du matin au soir, vous allez faire comme vos concurrents. Non seulement le marché risque de s’essouffler rapidement (il n’y a qu’à voir les tendances de la plateforme Youtube où les 10 premières vidéos sont « Je mange bleu pendant 24h ») mais en plus vous allez manquer d’inspiration. La meilleure chose à faire est de s’inspirer de domaines qui n’ont strictement rien à voir avec votre business comme des reportages animaliers, un film qui vous a plu ou même vos études et de voir comment vous pouvez faire le rapprochement avec votre domaine à vous.

	 

	Raison 2 : Ils sont impatients

	 

	L’impatience est un des fléaux de notre génération. Nous vivons désormais dans un monde où nous avons accès à tout, tout de suite. La technologie est un outil incroyable qui vous permet de lire ce livre sur votre tablette confortablement dans votre lit ou peut-être même que vous êtes dans le bus actuellement pour aller au travail. Mais en contrepartie, l’accès à toute cette connaissance instantanée lui a fait perdre toute sa valeur. Il faut que tout soit rapide. « Comment devenir riche sur internet » est presque toujours suivi de « rapidement » dans les recherches Google. Or, un business rapide n’existe pas ou alors c’est un business « éclair » et au bout de 3 mois il faut en créer un autre. Le dropshipping en est un bon exemple. Il s’agit de créer un site « vitrine » entre le potentiel client et le fournisseur, AliExpress le plus souvent, et de vendre un produit de faible qualité à un prix beaucoup plus élevé. Ce sytème marche très bien pour de l’évènementiel, vous en avez surement déjà vu aux alentours de la St Valentin pour vous vendre des roses éternelles ou encore à Halloween avec des masques néons. C’est très efficace pour faire de l’argent rapidement si vous trouvez le « Winning product » (terme utilisé par les dropshipper pour parler d’un produit qui explose au niveau des ventes). Mais un site de dropshipping est éphémère et ici nous allons plus nous intéresser à un business que vous ferez grandir et surtout qui aura du sens. Vous ne cherchez pas à gagner à la loterie, vous chercher à créer un business, une entreprise qui va durer dans le temps et qui vous permettra de vous créer une vie sur-mesure.

	Pour ça, il faut s’armer de patience justement. Au début vous allez fournir des efforts conséquents sans forcément voir de résultats immédiats. Mais il ne faut pas abandonner et garder son objectif en tête car à force de travail et de sacrifices, vous obtiendrez un système qui marche et ne cessera de croitre. Voyez ça comme de la musculation. Vous allez à la salle de sport tous les jours. Au début vous ne voyez pas de résultats et vous croulez sous les courbatures. Mais au bout de quelques semaines voire quelques mois, vous observez des progrès. Vous soulevez des poids plus lourds, vous voyez votre physique changer et vous n’avez presque plus de courbatures. C’est devenu un plaisir d’aller faire sa séance de sport. Pour votre business c’est pareil, ça va devenir un plaisir et vous aurez de moins en moins d’efforts à fournir pour obtenir des résultats.

	 

	Raison 3 : Ils sont irréguliers

	 

	Trop de personnes marchent à la motivation et à l’envie. Au début forcément la motivation est à son paroxysme, c’est facile de trouver l’énergie pour travailler. Mais au bout de quelques jours déjà cette motivation s’estompe peu à peu. Elle est remplacée par de la flemme ou par des amis qui vous proposent d’aller boire un verre. Très vite, il a du retard qui s’accumule dans son projet et vous avez toujours mieux à faire ailleurs qu’être seul à votre bureau.

	Je vais reprendre la métaphore du sportif. Nous allons voir deux cas de figures.

	Le premier, vous vous entrainez pendant 5 heures d’affiler le dimanche après-midi suite à un pic de motivation, puis encore 2 heures le jeudi par envie. Enfin vous arrivez de nouveau au week-end et vous vous dites que ça serait bien de refaire du sport mais vous n’avez pas le courage de faire 5 heures consécutives. Également vos amis aimeraient bien sortir avec vous le samedi soir mais impossible de faire une séance de plusieurs heures après une soirée arrosées et peu de sommeil derrière vous. Vous êtes donc frustrés de ne pas pouvoir tout faire et vous abandonnez très rapidement le sport. D’autant plus que vous ne voyez aucune progression et que le lendemain de chaque séance vous êtes paralysés de douleur.
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