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Información General


Este documento y todo su contenido está protegido por la ley de derechos de autor. Todos los derechos reservados. La reimpresión o reproducción (o parte del mismo) en cualquier forma (impresión, fotocopias u otros métodos), así como el almacenamiento, proceso, duplicación y distribución por medios electrónicos en cualquier tipo de sistema, del documento completo o parte del mismo, sin autorización por escrito del autor está prohibida. Todos los derechos de la traducción están reservados.


El uso de este libro y la implementación de la información aquí presentada se hace bajo la responsabilidad del lector. El autor y quien lo publica están exentos de cualquier tipo de responsabilidad en caso de que se presenten accidentes o daños de cualquier tipo que se presenten por consejos incluidos en este libro.


El trabajo, incluyendo todo este contenido ha sido preparado con el mayor cuidado. Sin embargo, los errores en la impresión o en la información no se pueden descartar por completo. El autor y quien publica esta obra no asumen responsabilidad por la manera en que la información sea impresa, o qué tan adecuada sea. No puede haber reclamos legales de ningún tipo por información incorrecta o por las consecuencias que resulten de esta información. Los operadores de los sitios web son exclusivamente responsables por el contenido de los libros que publican.





Prólogo


Querido lector o lectora,


Sabía que si hoy mismo se encuentra con su cliente potencial o una persona que le gustaría convertir en su socio de negocios, en algún punto le preguntara: ¿qué es lo que haces?


Mi experiencia muestra que hay tres tipos de respuestas a esta pregunta. La primera viene del grupo de personas a los que me gusta llamar Tartamudos. Dicen algo que suena como: ¿Sabía que tengo estos tipos de productos que son muy buenos y pueden ser usados para la salud, pero también ofrezco seguros y puedo ayudarle con sus necesidades de viaje? ¿Qué tan tentado se siente a continuar con esta conversación y descubrir más de estos productos de los que habla? Mi primera impresión sería: ¡Tengo que irme de aquí, antes de que intente venderme estos productos!

OEBPS/Images/cover.jpg
ELEVATOR
PITCH 2.0

VAN uP

DOWN

SU PRIMER PASO CAMINO AL EXITO EN LOS NEGOCIOS
Despierte el interés de sus potenciales clientes a través
de un enfoque personal y hecho a la medlda

DANIEL KERN





