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Warum du unbedingt einen eigenen Newsletter brauchst



Sicherlich hast du schon öfter den Satz „Das Geld liegt in der
Liste“ gehört oder gelesen, wenn du nach Informationen rund um
Internetmarketing und Geld verdienen im Internet gesucht hast.



Manche User wiederum können diesen Satz, der schon wie eine immer
wiederkehrende Floskel zu klingt, schon nicht mehr hören.



Doch das heißt nicht, dass eben jener Satz extrem wahr ist. Und
warum eine eigene E-Mail-Liste für den Erfolg deines
Internet-Business von so entscheidender Bedeutung ist, werden wir
dir im Folgenden erläutern.



Warum also brauchst du unbedingt einen eigenen Newsletter bzw. eine
eigene E-Mail-Liste in deinem Internet-Business?



Nun, allgemein betrachtet, hat eine eigene E-Mail-Liste sehr viele
und Vorteile und wenn du dich einmal die Websites von erfolgreichen
Webmastern und auch den großen Firmen anschaust, dann wirst du
schnell feststellen, dass hier wirklich jede Website auch einen
eigenen Newsletter betreibt!



Diese Unternehmen machen das nicht zum Spaß, sondern deshalb, weil
sie sich der enormen Bedeutung des E-Mail-Marketing mit der eigenen
E-Mail-Liste bewusst sind und deren großen Potentials.



Diverse Studien belegen, dass die Umsätze durch E-Mail-Marketing
mit der eigenen Liste bei vielen Firmen nicht selten stolze 30% des
Gesamtumsatzes ausmachen und bei reinen Internet-Unternehmen sogar
bis zu 80 Prozent!



Angesichts dieser Zahlen und Fakten wird auch schnell klar, warum
vor allem große Firmen speziell für den Online-Auftritt und eben
den Listenaufbau und die Monetarisierung der eigenen Liste extrem
hohe Budgets haben - die Werbeausgaben nur zum Erreichen dieses
Ziels sind zum Teil gigantisch hoch.



E-Mail-Marketing mit der eigenen Liste ist mitunter das wohl
effektivste und lukrativste Marketing-Instrument, das man –
zumindest im Internet – zur Verfügung hat und die eigene Liste
entscheidet praktisch über Erfolg und Misserfolg.





Welche
entscheidenden Möglichkeiten bietet eine eigene Liste?



Mit einer eigenen Liste
hast du die Möglichkeit, deine Leser immer und immer wieder zu
kontaktieren. Wenn es generell 7-12 Kontakte bedarf, bis ein
potentieller Kunde auch wirklich etwas bei dir kauft, dann kannst
du genau das eben nur über einen Newsletter erreichen.



Die meisten Besucher einer
Website werden nicht sofort an deinem Produkt interessiert oder
nicht sofort überzeugt sein: Wenn du aber eine eigene E-Mail-Liste
hast, dann bietet dir diese die Möglichkeit an deinen potentiellen
Kunden dran zu bleiben und diese nicht zu verlieren.



Ein weiterer wichtiger
Aspekt ist die Erreichbarkeit: Die eigene E-Mail- Liste ermöglicht
es dir, deine Leser und potentiellen Kunden komplett ohne Umwege
durch Werbung über Dritte direkt und sofort zu erreichen. Du kannst
den Lesern somit neue Angebote, Aktionen und Produkte praktisch per
Knopfdruck präsentieren - ohne Kosten für Werbung & Co.



Das Wichtigste dabei ist
aber, dass du all das immer und immer wieder tun kannst. Wenn du
einmal in den Listenaufbau investierst, wirst du – wenn du es
richtig machst – ein Leben lang davon profitieren können und dir so
allein durch deinen Newsletter eine regelmäßige Einkommensquelle
schaffen.



Hierfür musst du deinen
Ansatz komplett überdenken: Richte all deine Energie, dein Geld,
deine Zeit und dein Handeln darauf, dir eine eigene Liste
aufzubauen. Und fange damit so früh wie nur möglich an.



Wann immer du ein neues
Projekt bzw. eine neue Website startest, solltest du sofort dein
Hauptaugenmerk auf den Listenaufbau richten.



Die eigene
E-Mail-Liste ist deine „Lebensversicherung“



Die hervorragenden
Möglichkeiten des E-Mail-Marketings aufgrund der schnellen
Erreichbarkeit deiner Kontakte und potentiellen Kunden und die
Tatsache, dass die eigene Email-Liste so lukrativ ist, ist eine
Sache.



Doch es gibt noch einen weiteren, vielleicht noch sehr viel
wichtigeren, Grund dafür, warum Sie sich unbedingt und so früh wie
möglich, eine eigene Email-Liste aufbauen müssen, um sich so
abzusichern vor den großen Internet-Monopolen wie Ebay, Google und
Facebook:



Wie Google
& Co jederzeit dein Geschäft ruinieren können



Ja, du liest richtig: Die
großen, unangefochtenen Monopolisten des Internets, wie Google,
Facebook oder Ebay können dein Internet- Business jederzeit
ruinieren. Dass das keinesfalls weit hergeholt ist, zeigen diverse
Fallbeispiele, die jedem Neueinsteiger im Internet- Business von
Anfang an zu denken geben sollten.
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