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Aus dem Inhalt:




	Suchmaschinen-Optimierung > einfach und verständlich erklärt


	Vor- und Nachteile Suchmaschinen-Optimierung


	Wie deine Webseite im Internet garantiert gefunden wird!


	Wie du deine Verkaufsangebote interessant gestaltest!


	Ausweg „Nischenprodukte“


	Sonstige Werbemöglichkeiten


	Welche Alternativen bieten sich noch, an Neukunden zu gelangen?


	






Dies Büchlein befasst sich mit dem Thema Suchmaschinen-Optimierung und Neukunden-Werbung.


Zwei Begriffe, auf die du früher oder später unweigerlich stößt, wenn du vor hast im Internet präsent zu sein mit einem Geschäft oder Unternehmen.


Es ist ein Versuch, Informationen und Ratschläge zu geben an kleinere Geschäfte / Unternehmen, Selbständige Handwerker, Gaststätten- / Kneipenbesitzer etc.. Eine gute Präsenz im Internet zu haben, ist in heutiger Zeit überlebenswichtig.


Eine eigene Webseite macht Kunden auf dein Geschäft / Unternehmen aufmerksam. Viele, die etwas verkaufen möchten oder eine Dienstleistung suchen, tun dies heute im Internet.


Dies bietet dir als Gewerbetreibender die Gelegenheit, leichter an Neukunden zu gelangen, wenn du es richtig anstellst.


„Es richtig anstellen“ will heißen,


biete Interessenten auf deiner Webseite wichtige Informationen nach denen sie suchen. Gleichzeitig erhöht dies für dich die Möglichkeit, damit den Umsatz zu steigern.


Eine gute „Homepage“ ist dein Aushängeschild und zugleich deine digitale Visitenkarte, die zu guten Verkaufserfolgen führen kann. Zufriedene Kunden haben die Möglichkeit, einen Link zu deiner Webseite als Empfehlung zu schicken.

OEBPS/Images/cover.jpg
Karl H Rausch

ERFOLGREICH
WERBEN IM
INTERNET
UND
ANDEREN
PLATTFORMEN





