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Zu meiner Person


Ich bin Silke Kreth, die Autorin dieser dreiteiligen Buchreihe. Als Unternehmerin bin ich selber als als Maklerin und Investmentberaterin speziell für Neueinsteiger tätig. Mein Werdegang ist nicht geprägt von einer sporadischen Freizeitbeschäftigung im Maklerbereich – nein, ich habe meine Leidenschaft zum Beruf gemacht.


Diese Buchreihe wurde gezielt für Menschen entwickelt, die den Quereinstieg in diese Branche wagen. Durch meine einzigartig entwickelte Hausaufgaben-Lernmethode biete ich Ihnen die Möglichkeit, Ihren neuen Beruf als versierte Immobilienmakler*in oder Investmentberater*in mit Erfolg zu erfüllen.


Mein eigener Werdegang begann einst genauso wie Ihrer heute – als Quereinsteigerin. Seit vielen Jahren arbeite ich mittlerweile als Immobilienmaklerin mit IHK-Qualifikation im Investmentbereich und betreue Kunden in ganz Deutschland.


Im Laufe der Zeit habe ich mich auf den Investmentbereich spezialisiert, mich kontinuierlich weitergebildet und meine IHK-Abschlüsse in Fachseminaren erworben. Zusätzlich habe ich im Haus der Wirtschaft meinen AEVO-Ausbilderschein erlangt.


Danach habe ich mir meinen Traum erfüllt und meine eigene Firma "KI Kreth Immobilien" erfolgreich aufgebaut www.KI-Kreth-Immobilien.de . Heute stehe ich Ihnen mit dieser dreiteiligen Buchreihe zur Verfügung und vermittele Ihnen diese Erkenntnisse, die ich auf meinem Berufsweg gesammelt habe.




Vorwort


Sie haben sich das Ziel gesetzt, ein erfolgreiche Immobilienmakler*in oder Investmentberater*in zu werden?


In dieser dynamischen Immobilienbranche gibt es bereits zahlreiche Immobilienmakler ohne ausreichende Qualifikation. Daher kommt es darauf an, dass Sie sich umfassend schulen und vorbereiten. Unsere dreiteilige Buchreihe, die perfekt aufeinander abgestimmt ist, bietet Ihnen endlich die lang ersehnte Gelegenheit, auch als Quereinsteiger*in Fuß in der Immobilienbranche zu fassen.


Möglicherweise sind Sie bereits erfolgreich als Immobilienmakler*in tätig, aber möchten sich nun weiterentwickeln, um zukünftig als Investmentberater*in mit Gewerbeimmobilien zu agieren.


Ganz gleich für welchen Weg Sie sich entschieden haben – mit unserer dreiteiligen Buchreihe werden Sie Ihr neues berufliches Ziel erfolgreich erreichen. Diese Buchreihe vermittelt Ihnen sämtliche essentielle Grundlagen, die Sie benötigen, um sich ein fundiertes Fachwissen in beiden Bereichen anzueignen.


Dies geschieht durch eine einzigartig entwickelte Lernmethode, die speziell für Hausaufgaben konzipiert ist und Ihnen somit eine effektive Art des Lernens ermöglicht.


Teil 2 - Unser Arbeitsheft bieten Ihnen nicht nur Platz für Formularvordrucke zur Erstellung einer professionellen Maklermappe, sondern dienen gleichzeitig als unverzichtbares Arbeitsmaterial.


Das Immobilien Lexikon Teil 3, welches ein weiterer Teil der dreiteiligen Buchreihe ist, versorgt Sie mit sämtlichen Fachbegriffen und ihren Bedeutungen aus der Branche. Dieses Lexikon wird Ihnen zu fundierten Fachwissen verhelfen.


Diese Buchreihe ist der Schlüssel für einen erfolgreichen Start in Ihren neuen Beruf. Sie erhalten somit das nötige Fachwissen, um sich in der Immobilien- und Investmentwelt souverän bewegen zu können.




Quellenangaben:


Seite →, Henry Ford Zitat, Seite →, Vistaprint, Bildmaterial Pixabay, KI Kreth Immobilien, Kooperationspartner. Werbeportale benannt: Seite →, → LinkedIn, Facebook, Google Add, Instagram, TikTok, YouTube, Xing, Immowelt, Immoscout, Ebay, Immonet, Seite → LBS Preistabelle




Dienstleistung nach 34c


Als Immobilienmakler*in agieren Sie gemäß §34c in der Rolle eines Dienstleisters. Ihre Aufgabe besteht darin, Immobilien an Dritte zu vermitteln. Wenn Sie die Position als Immobilienmakler übernehmen möchten, ist eine Zulassung nach §34c erforderlich.


Wo genau können Sie diese Zulassung erhalten?


Den Antrag hierfür müssen Sie schriftlich stellen. Abhängig von der Größe der Stadt oder Gemeinde, in der Sie tätig sein werden, ist die Zuständigkeit für die Beantragung beim örtlichen Ortsamt, Rathaus oder Bezirk anzusiedeln. Für detaillierte Informationen können Sie bitte unter dem Suchbegriff "Immobilienmakler Zulassung nach §34c beantragen" auf Google nachforschen.


Wichtig ist dabei, auf verschiedene Fachbereiche zu achten:




	Wohnimmobilien


	Gewerbeimmobilien


	Bauträgertätigkeiten


	Auslandsimmobilien





Die Kosten für diese Zulassungen variieren von Region zu Region und belaufen sich in etwa auf ca. 150 €uro oder mehr.


Merkregel:


Eine Immobilienmakler*in agiert als Dienstleister gemäß §34c und vermittelt Immobilien an Dritte (Käufer). Zu betonen ist, dass eine Immobilienmakler*in keinesfalls Immobilien verkauft, da sie selbst nicht der Eigentümer der Immobilie ist. Sie fungiert lediglich als Dienstleister, der die Vermittlungstätigkeit ausübt.




Unterlagen zur §34c Zulassung




	(Um eine Zulassung gemäß §34c zu beantragen, sind folgende Dokumente erforderlich:


	Unbedenklichkeitsbescheinigung vom Finanzamt.


	Bescheinigung gibt Auskunft darüber, ob Sie Ihre Steuern pünktlich begleichen oder derzeit offene Steuerschulden bestehen.)


	Ein Führungszeugnis:


	(Damit wird bestätigt, dass keine Vorstrafen gegen Sie vorliegen.) Ein Auszug vom Amtsgericht ist erforderlich, um sicherzustellen, dass keine Pfändungen gegen Sie verhängt wurden und Sie keine Gelder von Dritten veruntreut haben.


	Ein gültiger Personalausweis und eine aktuelle Meldeadresse.


	Die Zulassung bzw. Anmeldung Ihres Gewerbes erfolgt erst nach der Genehmigung bzw. Ausstellung der §34c-Zulassung durch die zuständige Behörde.





Hausaufgabe:


Recherchieren Sie im Internet alle verfügbaren Informationen zur §34c-Zulassung. Informieren Sie sich über einen möglichen Online-Antragsprozess und drucken Sie das entsprechende Formular aus. Wenn Sie alle Informationen gesammelt haben, können Sie den Antragsprozess starten.




Immobilienmakler Tätigkeit


Die Tätigkeit als Immobilienmakler*in nach §34c.


Sollten Sie inzwischen bereits Ihre Makler Zulassung beantragt und erhalten haben möchte ich Ihnen hiermit herzlich gratulieren.


Was ist Ihr Tätigkeitsbereich als Immobilienmakler*in?


Ihr Aufgabenbereich ist es mit Privatpersonen = Käufern und Verkäufern zu arbeiten.


Ihre Tätigkeit als Immobilienmakler*in ist eine Dienstleistung als Vermittler zwischen Verkäufer - und Käufer Partei zu erbringen. Hierbei handelst es sich meistens nur um Wohnimmobilien, lediglich aber auch mal um eine Gewerbe Immobilie.


Wohnimmobilien:


Juristische Privat Personen sind Personen die ausschließlich privat handeln. Sie verkaufen ihr Haus, Grundstück oder ihre Eigentumswohnung.


Gewerbeimmobilien:


Sind Immobilien die nicht für den täglichen Eigengebrauch genutzt werden: Z.B.Arztpraxen, Einzelhandel / Supermarkt / kleiner Laden, Autohaus oder ein Restaurant.


Merksatz:


Es gibt 2 verschiedene Kategorien von Immobilien.


Wohnimmobilien die zur privaten Nutzung dienen und Gewerbeimmobilien die für den gewerblichen Handel dienen sind vermietet an Dritte Personen.




Tätigkeitsfeld


Welche sind die zentralen Aufgabenfelder in Ihrem Beruf?




	Als Immobilienmakler*in vermitteln Sie Immobilien.


	Sie agieren als Vermittler zwischen Käufern und Verkäufern.


	Sie übernehmen die Betreuung der beauftragten Objekte.


	Sie vermarkten die Objekte durch verschiedene Maßnahmen:


	Schaltung von Werbung auf Internetportalen


	Erstellung von Exposés


	Suche nach potenziellen Kaufinteressenten


	Vereinbarung von Besichtigungsterminen


	Führung von Verkaufsverhandlungen


	Begleitung beider Parteien bis zum Notarabschluss.


	Sie verhandeln den Kaufpreis zwischen den Parteien, wobei taktisches Vorgehen in der Kaufpreisverhandlung eine Rolle spielt.


	Sie bieten Unterstützung bei der Finanzierung an und können bereits mit freiberuflichen Finanzierungsberatern kooperieren.


	Sie treffen Reservierungsvereinbarungen und lassen Vertragsentwürfe für die notarielle Beurkundung beim Notar erstellen.


	Nach der notariellen Beurkundung begleiten Sie Ihre Kunden bis zur Schlüsselübergabe und übernehmen die Betreuung.
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