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A propos


Mon nom est Véronique Le Boucher.


Après une formation commerciale et des études en sciences humaines et sociales, j’ai travaillé durant 25 ans dans les secteurs de l’éducation populaire et de l’insertion. J’y réalisais du conseil individuel, de l’animation de formations, de la création d’ateliers et de la gestion de projets.


Je suis à présent artisane depuis 2015. Je travaille les revues anciennes sous forme de collages, de papeterie ou même parfois de maroquinerie selon mes envies créatives.


Mon activité m’amène à exposer sur de nombreux salons, mais aussi dans des boutiques partagées où je suis le plus souvent chargée de la vente et de la valorisation des produits de chacun.


En parallèle de mon activité artisanale, je continue également à guider et à former, en mettant à profit mes connaissances et mon expérience... pour aider les artisans créateurs à mieux vendre leurs produits sur les différents circuits.




AVANT-PROPOS


Tu as décidé de (re)travailler tes


prix pour mieux te rémunérer ?


Bravo !!! C’est le signe que tu mesures les enjeux d’un bon calcul de prix dans ton positionnement d’entreprise. Appliquer des prix justes, c’est prendre une décision responsable pour la communauté des artisans créateurs mais aussi… pour l’avenir de ton activité !


Ce guide est conçu pour accompagner ta démarche. Il est fourni avec un fichier Excel ou OpenOffice que tu peux télécharger en suivant ce lien :


https://lien.externe.pro/calcul-prix


Il te suffit de renseigner tes données sur le fichier : ensuite tous les calculs sont automatiques !




En quoi ce guide va pouvoir t’aider


Ici tu trouveras des réponses claires à toutes tes questions :




	Comment calculer tes coûts de fabrication, en intégrant ta rémunération.


	Le détail des autres frais d’entreprise, et comment les intégrer dans ton prix de vente.


	Comment intégrer les cotisations URSSAF.


	Ce qu’est un prix de gros, à quoi sert la marge, comment la définir et comment calculer ton prix public de vente.


	Et enfin : les différents réajustements possibles, si les prix obtenus sont trop élevés pour les circuits.





Pour rappel, un fichier de calcul Excel est fourni avec ce guide :


https://lien.externe.pro/calcul-prix
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La formule complète de calcul


Prix de vente = Coût de fabrication (= coût des matières premières + rémunération du travail)


X coefficient pour frais d’exploitation (= les frais d’entreprise)


X coefficient de cotisations (URSSAF)


X coefficient de marge


Dans ce guide, nous allons tout détailler, étape par étape. Et rassure-toi : c’est beaucoup plus simple qu’il n’y paraît !


On y va ?




1 - LE COÛT DE FABRICATION


DE TON PRODUIT


Dans cette première partie, nous verrons ensemble :




	Ce qu’il faut comptabiliser exactement.


	Comment créer ta base de matières premières.


	Comment calculer le coût des fournitures particulières comme le fil, la colle ou la résine.


	Et comment calculer ta rémunération, qui fait partie intégrante du coût du produit.





LE DÉBUT DE LA FORMULE
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Comment calculer tes coûts


de matières premières


Pour chaque produit, tu dois noter TOUT ce que tu utilises : le tissu, le carton, les fils, la colle, les boutons, les pigments, le vernis, les breloques, les rivets, la résine, les supports, le packaging éventuel, l’étiquette de prix… TOUT TOUT TOUT.


Tu dois donc tout répertorier et quantifier (nombre, longueur, poids nécessaire), pour calculer le coût de matières premières par produit.


Et maintenant voyons comment faire !




Les données à intégrer


Que faut-il comptabiliser ?


Il faut tout compter, même… les matières ou les fournitures qui ne t’ont rien coûté au départ.




	Si – sur le moment – tu fais une marge un peu plus élevée sur un produit, parce tu as eu la chance de ne pas avoir à payer un élément… tant mieux !


	Mais si tu ne comptabilises pas cette fourniture, et que tu dois l’acheter plus tard… À partir du moment où tu n’intègres pas un élément qui fait pourtant bien partie de ton produit : ton prix de vente n’est pas correct. Pour tout couvrir en cas de réassort... il manquera une partie.


	Tu dois donc intégrer TOUTES TES FOURNITURES dans ton calcul de prix. Y compris celles que tu n’as pas eu besoin d’acheter au départ.
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