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Das vorliegende Werk dient einerseits als pure Belustigung, um sich zwanglos die Zeit zu vertreiben, ebenso bietet es Lerninhalte zur freiwilligen Weiterbildung, damit Aktionen und Reaktionen innerhalb beruflicher Alltagssituationen kompetenter und erfolgreicher werden. Für den privaten Gebrauch als auch im Rahmen der eigenen Berufsausübung dienen die folgenden Seiten als eine sinnvolle Investition der verfügbaren Zeit.


Rasse, Religion, Herkunft, Geschlecht, politische Ausrichtung, politische Meinungen, märchenspezifische Vorlieben, präferierte Farbwahl, bevorzugte Gewohnheiten der Nahrungsaufnahme und / oder sämtliche erdenkliche Differenzierungsmerkmale werden hier in keiner Weise wertend dargestellt.




Weise warnende Worte


Die vorliegende Geschichte dient als ein extrem intellektuelles Lehrstück für die zielgerichtete Verkaufsgesprächsführung als auch wertiger Kommunikation innerhalb des Managements. So ist es für Verkäufer eminent wichtig, ihre Gesprächsführung so aufzubauen, dass die Vorzüge von Produkten oder Dienstleistungen entsprechend wohlklingend dargestellt werden, um die jeweiligen Kunden zum Kauf zu veranlassen. Eine ebenso und nicht minder wichtige kommunikative Aufgabe hat jeder Manager zu bewältigen, damit seine Mitarbeiter die Notwendigkeit ihrer aktuellen Aufgabenstellung verstehen, weil nur so ein Unternehmen funktional am Markt bestehen kann. Dieses vorliegende Werk der Riesenbockwurst vereint auf trickreiche Weise die Anforderungen der Verkaufsverantwortlichen mit den Aufgaben des Managements, woraus beide Parteien neben einer kritischen Betrachtungsweise einen wertvollen Lerneffekt ziehen können. Eine der wesentlichen Besonderheiten dieses Büchleins liegt in seinem absichtlich gering gehaltenem Umfang, wodurch es sich in kurzer Zeit und auch mal zwischendurch lesen lässt. Dies ermöglicht eine rasche Aufnahme der dargebotenen Inhalte, wodurch sich der Lerneffekt ebenfalls sehr schnell einstellt. Dies geschieht eben gerade, weil sein Umfang gering gehalten wurde, wie wichtig ist Dir als Verkäufer oder Manager ein schneller Wissenserwerb? Achte beim Lesen auf die beiden angewandten Argumentationsmodelle, welche Du aus dem Kurs von Andreas Mildner kennst, findest Du alle eingesetzten Taktiken? Markiere die jeweiligen Argumentationsmuster mit den Zahlen 1 und 2, los geht`s...
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