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Vorwort


Dieses Buch soll ein Wegweiser für Euch sein um den Pfad in ein freieres und besseres Leben zu finden.


Bevor ich aber anfange, würde ich mich gerne vorstellen. Mein Name ist Oliver Göttlinger, ich bin am 4. Oktober 1983 in Straubing, einer 45000 Seelen Kleinstadt im Schönen Niederbayern, geboren. Ich bin der Sohn einer Kaufmanns-Familie, verheiratet und Vater einer wunderschönen Tochter.


Natürlich habe ich in meinem Leben die ein oder andere Hürde nehmen müssen. Auch von einigen Berg- und Talfahrten wurde mein jetziges Sein geprägt, doch OHNE diese ganzen Erfahrungen, wäre ich wohl nie soweit gekommen und hätte wohl auch nicht den Mut gehabt den Schritt in das Network Marketing zu wagen.


Doch bevor wir in das eigentliche Thema Network Marketing einsteigen, würde ich Dir gerne noch eine Frage stellen.


Was würdest Du tun, wenn Du Dein


Leben selbst bestimmen könntest?


Ich stelle mal eine ganz einfache Rechnung über das Leben auf. Wenn man den Zeitaufwand für Arbeit, Schlafen und sonstige Verpflichtungen miteinander


addiert und das Ergebnis von einem ganz normalen 24h-Tag subtrahiert, dann bleiben doch nicht mehr als gerade mal 2 – 3 Stunden für einem selbst übrig. Hab‘ ich recht?


Aber komischerweise hat man trotz des hohen Aufwandes nicht genug Geld um das zu tun was man eigentlich will.


Ich möchte Dir aber gerne eine Anleitung an die Hand geben, damit DU das ändern kannst.


Viel Spaß beim Lesen.




Der Einstieg


Also fangen wir nochmal von vorne mit unserem Thema an, nämlich Network Marketing.


Was bringt uns eigentlich Network Marketing? Network Marketing ist eine Möglichkeit die Karriereleiter nach oben zu klettern, sein eigenes Gehaltsniveau um ein Vielfaches zu überschreiten und um hoch qualifizierte Aufgaben zu erledigen. Die Voraussetzung ist aber, man macht es richtig.


Folgende Fakten sollte man aber berücksichtigen. Wer schneller an sein Zeil kommen möchte, sollte bestimmte persönliche Qualifikationen und eine gewisse Haltung seinen Mitmenschen gegenüber mitbringen.


Eine gewisse Qualität bzw. wichtige Grundeinstellung sind, dass man durch seinen errungenen Erfolg im Network Marketing auf keinen Fall ein falsches Gefühl von Macht gegenüber seinen Nächsten haben oder vermitteln soll. Natürlich bringt der Erfolg gewisse Verbesserungen wie z.B. mehr Geld, schöne Kleidung und vielleicht auch noch ein teures Fahrzeug. Jedoch wäre es falsch zu glauben, dass dies alles der Pfad zu den sog. „Peaks and Pearls“ ist. Sollte dies zutreffen, dann hast Du dich sehr getäuscht und es bleibt nur zu sagen: „Viel zu lernen Du noch hast“


Es geht einzig und alleine darum, sich selbst mehr Freiheit und größere Freiräume zu schaffen um sich persönlich besser entfalten zu können. That’s it.


Es mag sich vielleicht auch banal anhören, doch der Erfolg im Network Marketing resultiert aus der Liebe zu anderen und vor allem der Liebe zu sich selbst. Was meine ich damit.


Ganz einfach. Jemanden so zu akzeptieren wie er ist und nicht wie er vielleicht sein soll, definiere ich als Liebe zu anderen. Wer sich allerdings selbst so liebt und nimmt wie man ist, der hat das Wichtigste im Leben schon gelernt und verinnerlicht, was einem das Leben tatsächlich bieten kann.


Wenn Du das verstanden hast und bereit bist Prinzipien auf ethischer und wirtschaftlicher Basis zu beachten, dann wirst du Erfolg im Network Marketing haben.


Ich drück Dir die Daumen.


Hattest Du nicht oft mal einen Moment für Dich alleine und hast so vor dich hingeträumt wie fantastisch es doch wäre, wenn Du dein Leben selbst bestimmen könntest?


Oder vielleicht auch von Freiheit und finanzieller Unabhängigkeit?


Was würdest Du tun? Deinen Traumwagen kaufen? Dein Traumhaus bauen oder die ganze Welt bereisen?


Ich denke diese Vorstellungen machen dich sicher sehr neugierig und Du kannst es kaum erwarten endlich zu erfahren wie Du das erreichen kannst.


Nun dann möchte ich dich nicht länger warten lassen.


Noch etwas vorneweg. Ich glaube Du verdienst momentan dein Geld mit einer dieser vier nachfolgenden Methoden.




Die 4 Verdienstmethoden


Methode 1: Du bist Arbeitnehmer


Das wird wohl eher auf die meisten Menschen zutreffen. Egal ob Lohn oder Gehalt verdient man nur Geld für das was man „geleistet“ hat. Was glaubst Du wie viel Zeit ein Arbeitnehmer für sich hat?


Also, man arbeitet in der Regel 8 Stunden. Für die fahrt dahin und zurück rechnen wir mal einfacher halber mit 1 Stunde. Nicht zu vergessen, dass der normale Mensch im Durchschnitt etwa 7 Stunden schläft und sicherlich noch gewisse Dinge am Tag erledigen muss wie Einkäufe ….


Du siehst schon wo die Reise hingeht. Tatsächlich stehen dir als Arbeitnehmer gerade einmal ein paar Stunden rein für Dich selbst zur Verfügung. Erdrückender ist noch tatsächlich zu wissen, dass ein Arbeitnehmer gerade mal ein viertel seines eigentlichen Wertes verdient. Der Rest bleibt im Unternehmen oder beim Chef hängen. Schließlich will der ja auch an der ganzen Sache etwas verdienen. Man hat ja nur einen Job.


Ein bekannter Motivationstrainer namens Zig Ziglar sagte einst: das Wort Job steht für „Just over broke“ was so viel wie „kurz vor der Pleite“ bedeutet.
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