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Liebe Kollegin, lieber Kollege,


liebe Freundin, lieber Freund,


hast du dich je gefragt, ob dein konventioneller Content, deine Posts, deine Social Media Kommunikation verbessert werden könnten? Ob sie eine größere Reichweite erzielen, mehr Interaktionen hervorrufen und letztlich zu mehr Conversions führen könnten?


Die Welt des Contentmarketings ist von Komplexität geprägt und ständigem Wandel unterworfen. Doch was zeichnet wirklich herausragendes Contentmarketing aus?


Dieses Buch, das sich dem Content-Audit widmet, bietet nicht nur ein Instrumentarium zur Analyse deines Contents, sondern auch eine Möglichkeit zur gezielten Optimierung und Vermarktung. In einer Zeit, in der die Konkurrenz im digitalen Raum kontinuierlich wächst und die Aufmerksamkeitsspanne der Leserschaft stetig abnimmt, ist es von entscheidender Bedeutung, die Qualität und Relevanz deines Contents zu maximieren.









Als ein Leitfaden für jene, die ihr Contentmarketing auf ein neues Niveau heben wollen, bietet dieses Werk wertvolle Einsichten und Techniken zur optimalen Gestaltung, Verbreitung und erfolgreichen Platzierung deines Contents. In den kommenden Kapiteln werden wir die Geheimnisse der Werbepsychologie enthüllen und dir helfen, die Psychologie der Wahrnehmung zu durchdringen.


Wir werden verbreiteten Mythen entgegentreten und dir zeigen, wie du deine Werbebotschaft gezielt im Bewusstsein und im emotionalen Kern deiner Zielgruppe verankern kannst.


Dieses Buch ist das Ergebnis aus hunderten Fachgesprächen mit meinen Auftraggebern, Partnern, Mitarbeitern, Influencern, Kommunikationswissenschaftlern oder einfach nur Feedback gebenden Rezipienten. Es ist ein Buch aus der Praxis, für die Praxis. Es entwickelt dich zum Kommunikationsprofi.


Ich räume schmerzhaft auf mit Halbwahrheiten.


Fakten. Fakten. Fakten. So funktioniert gelebte Kommunikation wirklich. Dieses Buch ist sowohl für Online-Medien, speziell für das Social-Media-Marketing, als auch ein wertvoller Ratgeber für die Werbemittelerstellung in konventionellen Medien – ein unverzichtbares, machtvolles Werkzeug.


Ich freue mich darauf, gemeinsam mit dir die Welt des Contentaudits zu erforschen und dich dabei zu unterstützen, deine Kommunikationsstrategie auf ein neues Niveau zu heben.


Mit kommunikativem Gruß
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DER HERRMENTOR


Andreas Herrmann


P.S. Falls du bislang ohne diesen Ratgeber ausgekommen bist, dann hatten wohl die Kommunikationsgötter ein Auge auf dich! Aber nun ist es Zeit, dem Glück etwas nachzuhelfen und die Welt des Content-Audits zielgenau zu erobern!









Vorwort


Die Macht des Content-Audits für die Vertriebsoptimierung - zur Stärkung deiner Unternehmenskommunikation


Willkommen zu einem epischen Tauchgang in die Tiefen des Contentaudits und der Corporate Language. Ab geht die Post, denn jetzt wir machen eine Reise durch den wilden Dschungel der Unternehmenskommunikation! Gemeinsam werden wir unsere Pfeile im Köcher schärfen und exakt ins Schwarze treffen, um Marktimpact zu erzeugen, der die Welt erschüttert.


Werbung und Ästhetik


Werbung ohne Ästhetik ist wie ein Einhorn ohne Glitzer – einfach nicht dasselbe. Ein Bild sagt mehr als tausend Worte, aber tausend Worte können auch mehr sagen als ein Bild. Lass uns diesen magischen Balanceakt gemeinsam meistern und unsere Botschaften mit der Macht eines mächtigen Bogenschützen ins Ziel bringen!


Die Macht des Contentaudits


Stell dir vor: Du bist der Meister deiner Botschaften, der König(in) des Contents! Aber warte mal, was genau ist eigentlich dieser Content? Lass uns gemeinsam in die Tiefe tauchen und die verborgenen Schätze deiner Unternehmenskommunikation entdecken! Willkommen zu unserem exklusiven Content-Retreat, wo wir gemeinsam die Welt des Marketings erobern und einen unvergesslichen Werbeimpact erzeugen!


Content in der Werbung und im Marketing


"Content is King!" – Sagte schon jemand, der definitiv wusste, wovon er sprach. Aber wie können wir den Thron besteigen und unseren Content in verschiedenen Werbekanälen gekonnt zum Leuchten bringen? Wir werden zu Content-Zauberern und bringen unsere Zielgruppe zum Staunen, mit jedem mächtigen Schuss!


Die Flut an Informationen und die Rolle der Corporate Language Hast du auch manchmal das Gefühl, in einem Ozean aus Informationen zu ertrinken? Keine Sorge, ich reiche dir den Rettungsring! Mit der richtigen Corporate Language navigieren wir souverän durch die Brandung und setzen unsere Botschaften wie SurfPro’s auf die perfekte Welle! Begib dich mit uns auf eine Reise, wo wir die Wellen des Marktes mit mächtigen Wortpfeilen durchbrechen und eine unvergessliche Marke erschaffen!


Masse hatte mal Klasse


Im Zeitalter von ChatGPT und Fiverr wird Content produzieren so easy wie ein Zaubertrick! Aber Vorsicht, nicht jeder Zauberer kann einen Hasen aus dem Hut zaubern. Qualität geht hier definitiv vor Quantität! Lass uns den magischen Touch finden, der deine Inhalte strahlen lässt wie Goldstaub in der Sonne! Willkommen zum Content-Retreat, wo wir die Welt mit unseren mächtigen Wortpfeilen erobern!


Der Weg zum Erfolg


Ich zeige dir den Schatzkartenweg zum Erfolg! Mit einem Content Audit in der Tasche und der Kraft der Corporate Language im Herzen navigieren wir durch den Dschungel der Marketingmythen und bringen deine Botschaften direkt ins Herz deiner Zielgruppe!


Fazit und Ausblick


Am Ende dieser magischen Reise wirst du nicht nur ein Marketing-Maestro sein, sondern auch der Content-König(in) deines Reiches! Also schnapp dir deinen Zauberstab und lass uns gemeinsam die Welt des Marketings erobern!









Kapitel 1: Grundlagen des Content-Audits für den Vertrieb


Im ersten Kapitel werden die grundlegenden Konzepte des Content-Audits für den Vertrieb eingeführt. Es bietet einen umfassenden Überblick über die Bedeutung des Content-Audits im Kontext der Vertriebsoptimierung und zeigt auf, wie eine konsistente Corporate Language direkt mit dem Vertriebserfolg zusammenhängt.


Der Leser wird durch die verschiedenen Schritte und Methoden eines erfolgreichen Content-Audits geführt und erfährt, wie er seine Unternehmenskommunikation gezielt verbessern kann, um den Vertrieb zu stärken.


1.1 Definition und Zweck des Contentaudits im Kontext der Vertriebsoptimierung


Im Kontext der Vertriebsoptimierung bezieht sich ein Contentaudit auf die systematische Überprüfung und Bewertung sämtlicher Inhalte, die ein Unternehmen für seine Kommunikation verwendet. Dies umfasst Texte, Bilder, Videos, Grafiken und andere Formen von Inhalten, die über verschiedene Kanäle verbreitet werden, einschließlich der Unternehmenswebsite, Social-Media-Plattformen, Werbematerialien und mehr.


Das Hauptziel eines Contentaudits im Vertriebskontext besteht darin, die Effektivität der bestehenden Inhalte zu bewerten und gegebenenfalls Optimierungspotenziale aufzudecken, um die Vertriebsprozesse zu unterstützen und letztlich den Umsatz zu steigern.


Während des Audits werden verschiedene Aspekte der Inhalte analysiert, darunter ihre Relevanz für die Zielgruppe, ihre Einbindung von Verkaufsargumenten und Call-to-Action, ihre Konsistenz mit der Unternehmensbotschaft und Markenidentität sowie ihre Suchmaschinenoptimierung (SEO) für eine bessere Auffindbarkeit im Internet. Weiterhin werden auch qualitative Faktoren wie die Sprache, der Tonfall und die visuelle Ästhetik der Inhalte bewertet, um sicherzustellen, dass sie das gewünschte Image und die gewünschte Wirkung auf die Zielgruppe haben.


Ein erfolgreiches Contentaudit im Vertriebskontext trägt dazu bei, die Effizienz und Wirksamkeit der Kommunikation des Unternehmens zu steigern, indem es Schwachstellen identifiziert und die Grundlage für die Entwicklung zielgerichteter und ansprechender Inhalte schafft. Durch die Optimierung der Inhalte können Unternehmen ihre Botschaften effektiver vermitteln, potenzielle Kunden besser ansprechen und letztlich ihre Vertriebsergebnisse verbessern.


1.2 Die direkte Verbindung zwischen einer konsistenten Corporate Language und einem effektiven Vertriebserfolg


Eine konsistente Corporate Language bildet das Rückgrat einer erfolgreichen Unternehmenskommunikation. Sie ist nicht nur ein Mittel zur Verständigung, sondern ein strategisches Instrument zur Steigerung des Vertriebserfolgs.


Die Sprache eines Unternehmens sollte nicht unterschätzt werden, denn sie kann maßgeblich darüber entscheiden, ob Kunden sich angesprochen fühlen und letztlich zu einer Handlung bewegt werden.


Warum ist eine konsistente Corporate Language wichtig?




	
Vertrauen und Glaubwürdigkeit: Eine einheitliche Sprache vermittelt Stabilität und Zuverlässigkeit, was das Vertrauen der Kunden stärkt und die Glaubwürdigkeit der Marke erhöht.
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