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Préface


Cela fait plusieurs années maintenant que j'évolue dans le monde de l’entrepreneuriat et du développement personnel. Durant toutes ces années, j’ai été amené à rencontrer beaucoup d’acteurs de ce milieu et, de manière presque incontournable, à côtoyer l'univers passionnant du marketing de réseau.


C’est un univers en perpétuel mouvement et dans lequel, comme toujours, le développement personnel est un atout essentiel si l’on veut performer, grandir et s’épanouir.


Je pense que sans le développement personnel, je ne serai pas là où j’en suis aujourd’hui, avec une belle et toujours grandissante communauté, différents programmes de formations, plusieurs entreprises millionnaires et un livre édité par une grande maison d’édition.


C’est au cours de mon parcours d’entrepreneur que j'ai eu la chance et l'honneur de croiser la route de Michel. Nous nous sommes rencontrés dans le hall d’un aéroport et je me souviens encore à quel point cet homme au charisme incroyable m'avait impacté.


Depuis, une relation très forte d'amitié est née, et lorsque Michel m'a proposé d’écrire la préface de son livre, j'ai tout de suite accepté avec enthousiasme.


Michel et moi sommes très amis car nous partageons des valeurs communes très fortes mais paradoxalement, nous sommes aussi très différents dans nos énergies.


Pourtant, Michel est mon ami. Et c'est de la richesse de cette différence qu’est né et s’est soudé notre incroyable lien d’amitié.


C’est la raison pour laquelle je tenais vraiment à écrire la préface de ce livre pour vous parler non seulement de l’efficacité hallucinante de sa méthode pour réussir dans le marketing de réseau (croyez-moi, c’est juste de la dynamite) mais aussi pour vous parler de l’homme qu’il est, que j'aime profondément et que je vois évoluer et grandir depuis toutes ces années de solide amitié.


Solide est d’ailleurs un qualificatif qui définit bien Michel. C'est un homme fiable et un homme d’action. Avec ce livre il vous offre un véritable instrument de coaching pour vous mettre en mouvement et vous donner les moyens de réussir dans un milieu qui se veut quand même, il faut bien l'avouer, parfois impitoyable.


Évoluer dans ce milieu, c’est savoir s'adapter à un monde qui est en perpétuelle évolution, faire preuve de persévérance, se montrer offensif, rester lucide et être préparé à anticiper les obstacles et les défis.


C’est aussi avancer en conscience et en confiance tout en restant soimême et aligné avec ses valeurs. Pour ma part des valeurs comme l'authenticité, la gentillesse, le respect et l'engagement me tiennent profondément à cœur. Et c'est personnellement en restant aligné avec mes valeurs que j’ai construit la vie et l'abondance que j'ai aujourd’hui.


Ce que Michel vous donne avec le livre que vous avez entre les mains, c’est un véritable pass pour comprendre, évoluer et réussir dans ce milieu sans vous perdre en route et surtout sans vous perdre vousmême.


Vous allez découvrir des outils incroyablement concrets et puissants pour réussir votre vie à tous les niveaux. Mais ce qui est unique et fait la richesse de Michel c’est que non seulement il va vous transmettre son savoir-faire unique qui a fait ses preuves dans le milieu du marketing de réseau, mais également le faire avec cœur, enthousiasme, en cohérence avec ses valeurs et la valeur de l’homme qu’il est profondément.


Comme je vous l'ai dit Michel et moi sommes très différents. Michel a une énergie très directe, que je peux parfois trouver un peu intense, mais c’est une personne de confiance et qui a un désir profond de faire grandir et réussir l’autre. Il est pour moi un modèle d’exemplarité. Je l’ai vu évoluer en tant qu'homme et aussi en tant qu'ami, et je peux vous assurer que cet homme est d’un alignement peu commun. Il fait ce qu'il dit et il dit ce qu’il fait.


Michel est un champion du monde dans son domaine et même lorsqu’il était au plus haut niveau, il a toujours eu un comportement exemplaire en se montrant irréprochable dans sa manière de faire du business et du marketing de réseau. Et c'est pour moi le gage d’un grand homme.


Il sert des valeurs d'engagement et de fidélité qu’il incarne vraiment. Pour vous dire, je crois que c'est le seul être que je connais qui est resté fidèle à sa boîte mail “aol” depuis des années sans jamais en changer !!!


J’attache beaucoup d'importance aux valeurs de la gentillesse et j’en parle beaucoup dans mon livre 'les gentils aussi méritent de réussir”, notamment lorsque j’évoque la nécessité d’apprendre à jouer avec les règles de son métier et de son milieu, à savoir composer et s'adapter sans jamais se détourner de ses valeurs de gentillesse.


Michel non seulement vous en parle avec intelligence et lucidité mais l’incarne complètement. Au-delà de l’homme fort, de la machine, du Michel Destruel “destructor" tel qu’on le surnomme dans son milieu, je souhaite que vous puissiez voir également l’homme authentique, engagé, chaleureux et le vrai gentil qu’il est.


Si Michel réussit dans un milieu où tout est en constante évolution, s’il sait s'adapter, progresser et atteindre ses objectifs c'est parce qu'il est fortement connecté à son Pourquoi. C'est ce qui lui permet je crois de rester cohérent et intègre dans son business et d’incarner la rencontre parfaite entre la performance et la confiance.


Loin d’être un robot du business, il est un véritable humain qui sait faire du business. Et c’est ce qui fait toute la différence. Alors, s'il y a une personne qui peut vous aider à manifester avec force avec enthousiasme ce qui vous tient à cœur pour réussir dans ce milieu si particulier du MLM, c’est bien Michel !


Félicitez-vous d’avoir choisi de vous procurer ce livre, il peut littéralement transformer votre vie


Je vous laisse entre de bonnes mains !


YANNICK ALAIN
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Préambule


Les livres dédiés au marketing de réseau ne cessent de se multiplier. Certains, comme Go Pro d’Eric Worre ou L’AMR de David Barber sont devenus de véritables bibles dans l’industrie, et je ferai souvent référence ici à plusieurs publications que j’estime essentielles.


Si la lecture est importante pour comprendre les rouages de notre industrie, accumuler les savoirs théoriques tel un étudiant est selon moi une perte de temps. La plupart des ouvrages consacrés au marketing de réseau sont unanimes : les connaissances qu’ils professent sont inutiles si elles ne sont pas immédiatement suivies d’actions.


Le problème, c’est que malgré quelques pistes données pour garder le bon état d’esprit, aucun de ces livres ne permet d’entretenir constamment la flamme, de rester boosté à chaque étape et de rebondir efficacement en cas d’échec ou de manque de succès.


Impact n’est pas un énième manuel de préceptes à empiler dans votre bibliothèque : c’est un carburant. Son rôle est de te coacher, te motiver et te secouer quels que soient ta situation actuelle ou ton degré d’expérience.


Il te servira dans chaque moment de doute, de difficulté ou de stagnation, et tu pourras y replonger dès que tu éprouveras une baisse d’énergie ou de motivation.


Les débutants y trouveront les stratégies les plus agissantes pour se lancer de la meilleure des façons dans le marketing de réseau.


Comme le disait Albert Einstein, « la démultiplication est la huitième merveille du monde », et Impact donne les meilleures méthodologies pour créer une bonne duplication, ingrédient indissociable de cette magie qu’est la démultiplication.


Les intermédiaires, ceux qui ont pu connaître certains succès dans leur entreprise et qui cherchent à retrouver ces résultats ou à gagner plus d’argent, trouveront ici les manœuvres et la dynamique nécessaires pour non seulement aller de l’avant, mais aussi mettre la barre beaucoup plus haut.


Que tu veuilles rebondir, atteindre de nouvelles positions ou devenir quelqu’un dans cette industrie, Impact va te faire gagner du temps et de l’énergie pour, d’un claquement de doigts, prendre un virage à cent quatre-vingts degrés.


Même si tu as une expérience de plusieurs années, ce programme appliqué au quotidien va te permettre de passer du statut d’intermédiaire à celui d’un vrai professionnel qui a du succès.


Ces fameux professionnels, ceux qui ont atteint leurs objectifs, peuvent penser qu’ils n’ont plus besoin d’accompagnement ou de conseils. C’est un énorme piège : car si un leader maîtrise toutes les ficelles, il se retrouve bien souvent seul. Plus personne n’est présent pour lui donner les bons mots aux bons moments, et les choses deviennent alors étonnamment compliquées.


Parce que j’ai moi-même connu cette situation, j’ai conçu ce livre afin qu’il soit un support inspirant et régénérateur pour les leaders : il leur apportera la mise à jour dont ils ont besoin pour se secouer, maintenir leur cap ou passer à un nouveau step.


On entend souvent que le marketing de réseau est une industrie dans laquelle n’importe qui peut se lancer, à n’importe quel moment de sa vie, et qu’elle ne fait aucune discrimination en matière d’origine sociale, de sexe ou de niveau d’études. On dit aussi que la seule chose vraiment importante pour réussir est la motivation, et que plus celleci est intime et profonde, plus tu pourras atteindre des sommets.


Tout cela est vrai, et rien ne l’illustre mieux que mon propre parcours. J’ai grandi dans un milieu modeste. Ma mère m’a éduqué seule et je n’ai jamais connu mon père. J’étais un enfant indiscipliné, perturbateur, et même si je sentais en moi un potentiel un peu singulier, j’étais très médiocre à l’école.


Quand je suis arrivé sur le marché du travail, j’ai eu des boulots infiniment variés. Leur seul point commun était de me faire travailler beaucoup pour ne rien gagner, si ce n’est de quoi remplir mon frigo, avec souvent des fins de mois impossibles.


En tant qu’employé, j’avais fini par devenir un « intrapreneur », c’est-à-dire un salarié qui est autant engagé qu’un entrepreneur. Je ne comptais pas les heures, je ne comptais pas l’énergie, je travaillais souvent les week-ends. Je m’investissais à mille pour cent dans une entreprise qui n’était pas la mienne, et j’avais beau tout donner de moi, il n’y avait aucune reconnaissance, ni humaine ni financière.


À force de m’épuiser pour rien, j’ai fini par me réveiller : j’ai décidé qu’au lieu de réaliser les rêves de mon patron, j’allais concrétiser les miens.


Je suis donc devenu chef d’entreprise, et j’ai dirigé un total de cinq sociétés. Certaines ont fonctionné et m’ont fait gagner beaucoup d’argent, d’autres m’ont fait perdre tout ce que j’avais investi. Un parcours somme toute classique de chef d’entreprise dans le système traditionnel.


À la fin de ma carrière en France, j’avais investi plus d’un million d’euros dans deux centres de remise en forme gérés avec un associé. Financièrement, cela se passait bien, mais j’étais devenu l’esclave de ces entreprises. Le matin, je partais alors que mon fils dormait encore. Le soir, je rentrais si tard qu’il était déjà au lit. Le week-end, je rapportais du travail et ne passais jamais de temps avec lui. Malgré moi, j’infligeais à mon fils ce dont j’avais souffert enfant : l’absence d’un père.


Un jour, un ami que je n’avais pas vu depuis des lustres a déboulé dans mon bureau pour m’inciter à démarrer un « business exceptionnel » dans l’industrie du marketing de réseau.
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