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Verzweifle nicht, wenn du kein Profi bist.


Ein Amateur hat die Arche gebaut,


Profis die Titanic!
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David Jacob Huber


Autor – Speaker – Mehrwertstratege
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Eckdaten




	Geboren 1966 in Kärnten


	Einzelhandelskaufmann


	Speditionskaufmann


	Regionalleiter


	Key-Account-Manager


	Zertifizierter Change-Manager


	Zertifizierter Managementtrainer


	Geschäftsführer


	Netzwerker


	Autor


	Veranstalter


	Seminarleiter


	Moderator


	Unternehmer


	Kolumnist in verschiedenen Fachzeitschriften


	60 Editorials in 8 Jahren







Networking – der Pulsschlag des Vertriebes!


So habe ich das immer gedacht und Erfolg damit gehabt, ob im Vertrieb von erklärungsbedürftigen Dienstleistungen, hochwertigen Investitionsgütern oder als Geschäftsführer eines Unternehmerverbandes.


Wer Netzwerke strategisch nutzt und spielt, wird immer Erfolg haben, egal ob analog oder digital!
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Networking B2B


DER Schlüssel


zum Erfolg




Max und Moritz


oder


Verschiedene Wege zum Erfolg?





Wer kennt es nicht, das wunderbare, großartige Buch von Wilhelm Busch über diese beiden Schlingel, denen wirklich kein Streich, keine Bosheit zu böse war?


Max und Moritz sind aber auch, wenn man die einzelnen Geschichten liest, durchaus unterschiedliche Charaktere. Und so wurden die beiden zu den Hauptpersonen in meinem Buch über die vielen verschiedenen Aspekte des Network-Marketings im B2B-Vertrieb.
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Frage nicht, was andere für dich tun können! Frage lieber,


was du für andere tun kannst.







Mach es Wenigen recht! Vielen gefallen ist schlimm!"
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