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Der vorliegende Text dient zu Informationszwecken. 




Alle Informationen, Anregungen und Vorschläge in diesem Buch
stellen die Erfahrungen bzw. die Meinung der Autorin dar und wurden
von ihr sorgfältig erarbeitet und geprüft. Eine Garantie kann
dennoch nicht übernommen werden. Ebenso ist eine Haftung der
Autorin bzw. des Verlages und des Vertriebs für etwaige Nachteile,
Personen-, Sach- und Vermögensschäden, die aus dem Gebrauch dieses
Buches resultieren, ausgeschlossen.













Vorwort


Liebe Leserin, lieber Leser!












Geht es Ihnen ebenso?





Immer mehr Menschen müssen monatlich ihr Konto überziehen, weil der
Verdienst einfach nicht ausreicht, um die ständig anfallenden
Kosten zu decken. Andere sind bereits finanziell am Boden und
kommen aus der Schuldenfalle nicht mehr so leicht heraus. In dieser
Not entsteht bei vielen Mitmenschen dann der Wunsch nach einem
zusätzliche Verdienst und die Suche nach einer neuen,
gewinnbringenden Einnahmequelle beginnt. So kommt es, dass einige
Menschen nach Feierabend und am Wochenende einen Zweitjob annehmen,
meist auf dem Gebiet der Dienstleistungen. Oder dass sie etwas
verkaufen. Ob nun abgelegte Kleidung, das alte Geschirr von Oma
oder die Spielsachen vom Dachboden, alles lässt sich heutzutage zu
Geld machen. So streifen viele über die Flohmärkte und suchen nach
Schnäppchen, die sie dann gewinnbringend im Internet
weiterverkaufen können, um ein paar Euro dazuzuverdienen.





Allerdings ist dieser Markt der Verkäufe stark umkämpft und es ist
nicht so einfach, Waren an den Mann oder an die Frau zu bringen.
Auch sitzt das Geld heutzutage bei vielen Menschen nicht mehr so
locker. Außerdem ist das Angebot an gleichen oder ähnlichen Waren
so groß, dass es schon nicht mehr überschaubar ist. Der Konkurrenz
geht es offensichtlich ähnlich wie Ihnen.












Doch wie ist es, wenn Sie etwas ganz Neues verkaufen? Etwas
Neuartiges, das noch niemand anbietet, weil es diese Artikel bisher
noch nicht gab?





Möglich ist es auch, Waren in einem neuen Zusammenhang anzubieten.
Waren, die zwar schon seit geraumer Zeit auf dem Markt sind, aber
in einem neuen Zusammenhang dargestellt werden und nun plötzlich
von jedermann gebraucht und folglich auch gekauft werden könnten.
Wäre das nicht fantastisch? Und vor allen Dingen gewinnbringend?
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Geld verdienen mit neuen Ideen





