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Collection "les pros de l'Éco"


Dirigée par Jean-David Haddad


Cette collection regroupe des écrits de professionnels de l'économie, à destination du grand public. Ces professionnels mettent en avant de manière pédagogique et accessible, un savoir ou un savoir-faire particulier sur un thème ou sur le fruit de leurs recherches.


Les différents ouvrages, dont la plupart intègrent des QR codes renvoyant sur des sites internet ou des vidéos, se veulent interactifs ; uniques en leur genre, ils sont non substituables par des livres plus "académiques".




Mode d’emploi pour lire un QR code


sur son Smartphone /


Tablette




	Lancez l’application Photos


	Placez l’objectif de l’appareil en face du code QR à scanner


	Patientez 2 à 3 secondes sans appuyer sur le bouton obturateur


	Une notification va s’afficher en haut de l’écran. Il vous suffira ensuite de cliquer sur celle-ci pour afficher le contenu du code QR.


	Si aucune notification ne s’affiche, téléchargez une application pour QR code. Cela prend quelques secondes. Utilisez-la alors pour lire les QR codes.







Avant-propos


Un matin je me suis levé avec l'idée de vouloir publier un livre sur les start-up. Il existe de nombreux livres sur les créations d'entreprises, pour vous aider à savoir si vous devez faire une SAS, SARL, et… mais très peu sur les start-up. Et le peu de livres existant se vendent très cher et sont bien trop longs à mon goût.


Mon idée était donc de publier un livre de moins de 200 pages, vendu bien en-dessous de 20€, qui pourrait intéresser un vaste public de jeunes, et de moins jeunes, tous animés par la volonté, proche ou lointaine, de créer une start-up.


Monter une start-up est en effet différent de la création d'entreprise habituelle. Je vais illustrer par un exemple.


Si vous voulez créer votre salon de coiffure, ce livre ne vous intéressera pas, vous avez à votre disposition de nombreux livres sur la création d'entreprise. Mais si vous voulez lancer un concept nouveau de salon de coiffure, robotisé par exemple, avec des robots qui aident le coiffeur, et tout cela avec l'idée d'avoir 50 franchises au bout d'un an, là vous êtes un potentiel "startuper" et ce livre vous intéressera au premier chef.


En tant qu'économiste spécialisé dans l'information boursière (via le site Francebourse.com que j'ai cofondé), je suis confronté régulièrement à étudier des start-up. Il faut savoir que la bourse est d'ailleurs un des leviers de financement possibles d'une start-up. Autant une entreprise "classique" a besoin de plusieurs années d'existence, de réaliser plusieurs millions d'euros de chiffre d'affaires pour s'introduire en bourse, autant une start-up peut s'introduire en bourse dès sa naissance quasiment, si son projet est assez mature et son créateur assez charismatique pour emporter l'adhésion de multiples investisseurs. Toute start-up ambitieuse qui a besoin de lever plusieurs millions doit se poser la question d’une IPO (introduction en bourse). Encore faut-il que le projet soit énorme pour intéresser la bourse. De bourse il ne sera pas question dans cet ouvrage, mais après l’avoir lu je tenais à en parler dans cet avant-propos.


En attendant, donc, je voulais éditer un livre sur la création de start-up, mais je n'étais évidemment pas capable de l'écrire, n'étant pas moi-même "startuper", mais plutôt entrepreneur classique. Je voulais que ce livre soit écrit par un "startuper" ou par quelqu'un qui travaille chaque jour avec des "startupers".


Les chefs d'entreprise qui furent des "startupers" et qui font partie de mon carnet de relations se sont dits trop occupés pour rédiger un livre.


J'ai donc procédé à un appel d'offres sur un groupe Facebook dédié aux start-up.


Et j'ai immédiatement eu la réponse d'une jeune femme, qui m'a expliqué avoir travaillé pour des start-up à la sortie de ses études, et était actuellement en train de créer la sienne. Avec de grandes ambitions. Cette jeune femme, c'est Julie Charrier, que j'ai rencontré de suite. Et, autour d'un bon diner à Paris, nous avons échangé des tas de points de vue sur l'univers des start-up. Nous avons eu tout de suite la volonté de travailler ensemble et je dois dire que j'ai été très séduit, voire bluffé par son enthousiasme et sa connaissance approfondie des trucs et astuces pour ces entrepreneurs extrêmes dont elle fait partie.


Julie m'a par ailleurs indiqué que le fait d'écrire le livre serait pour elle une sorte de super-mémoire de son aventure entrepreneuriale. En effet, tout au long de son processus d'écriture, elle a enrichi son ouvrage de ce qu'elle vivait et découvrait sur le terrain. Et vice-versa, son aventure entrepreneuriale s'enrichissait de ce que la rédaction d'un livre lui apportait.


La collection « Les pros de l’éco », qui rassemble des professionnels, des praticiens du monde économique, qui veulent transmettre un savoir ou un savoir-faire, était toute faite pour Julie Charrier et ses start-ups.


Ainsi avez-vous entre les mains un livre on ne peut plus actualisé des dernières astuces possibles et imaginables. Avec, comme c’est souvent le cas dans cette collection, des QR codes intégrés dans les ouvrages. Qui renvoient, dans le cas présent, sur les sites internet indiqués par l’auteure. Ainsi, en lisant votre livre, vous pouvez avec votre smartphone, scanner directement le QR code afin de visualiser le site dont il est question. Cela rend ce guide interactif.


Julie s'est lancée sous l'ère Macron, qui se veut l'ère des startupers, ce livre n'a pas été écrit à une autre époque que celle qui redonne aujourd'hui en France une place à ceux qui portent des projets. Attention ! Julie a 27 ans, elle évolue dans l’univers des start-up… le livre est donc truffé d’anglicismes ! Mais tous sont explicités.


Je vous en souhaite bonne lecture.


Jean-David Haddad


Editeur - Fondateur de JDH Éditions




Introduction


Entreprendre c’est être libre, décider de sa carrière, choisir, c’est chaque jour se lever avec l’envie de déplacer des montagnes, c’est être optimiste, toujours penser que l’on peut faire mieux, c’est de l’adrénaline avec un quotidien qui n’est jamais le même, c’est un peu fou tout de même, mais c’est vivre pleinement et aller au bout de ses envies, de ses projets, de ses rêves et de ses ambitions. Alors lorsque vous avez votre idée en tête, ne la lâchez plus !


Passer de l’idée à la création de son projet est une étape que chaque entrepreneur a vécue.


On se pose des tonnes de questions, est-ce que mon projet va vraiment intéresser quelqu’un ? Est-ce que je vais être capable de tout gérer seul ? Financièrement, comment je vais faire ? Et puis, si cela n’existe pas, c’est que ce n’est pas viable. On se réveille la nuit durant des heures pour réfléchir et se poser de nouvelles questions, n’est-ce pas ?


Si cet ouvrage se trouve entre vos mains, ce n’est pas par hasard. Vous êtes porteur de projet, vous venez de vous lancer, ou vous cherchez à développer votre entreprise sans y laisser trop de budget car c’est le début et qu’on est tous un peu fauchés quand on saute dans le grand bain de l’entreprenariat. C’est un peu comme retourner à sa période d’étudiant sauf que l’école est déjà bien derrière nous…


L’idée de ce livre est de vous donner l’envie de vous lancer, de vous montrer que c’est possible et bien plus simple que ce que vous imaginiez, que non nous n’avons pas besoin de prendre 15 années d’expérience avant d’entreprendre, que si l’on ne prend jamais de risque on ne fait rien ! Il va vous suivre en vous apportant des retours d’expériences, des astuces pour gagner du temps et des méthodes pour optimiser votre projet. Il se décompose en 4 parties, de la création en passant par l’accompagnement jusqu’au développement et la présentation des points importants qui permettent de maintenir le cap.


Petite note à chacun, lorsque vous vous lancez, sachez toujours que certains de vos proches ne vous apporteront aucun soutien. Ce n’est pas qu’ils ne vous aiment pas, loin de là, mais bien accrochés à leur petit confort, ils auront peur pour vous et dresseront un tableau noir de votre projet entrepreneurial. Ne vous découragez pas, au contraire et servez-vous de ces remarques, critiques ou questions pour avancer et vous dépasser encore plus. Aussi, parlez de votre projet autour de vous pour recueillir des avis, des points de vue, obtenir des questions qui vous feront cogiter pour que votre projet soit le plus réussi possible.







SE FAIRE


ACCOMPAGNER


AVANT DE SE


LANCER





Quel que soit votre parcours scolaire, votre parcours professionnel, vos compétences, votre savoir-faire ou même votre savoir-être, faites-vous toujours accompagner !


L’accompagnement est le socle de votre projet, il vous permet de prendre du recul, de vous poser les bonnes questions auxquelles vous n’aviez pas forcément pensé (on a notre idée en tête et parfois on peut en oublier l’essentiel), il vous permet de faire évoluer la stratégie initiale, d’obtenir des conseils adaptés à votre idée ou votre business model et tout simplement, de gagner du temps. L’accompagnement est encore plus important lorsque l’on entreprend seul. En effet, à plusieurs il est plus simple d’échanger et de faire évoluer le projet… bien qu’il vous faudra toujours solliciter l’expérience d’une personne habituée à l’accompagnement pour son regard extérieur et ses précieux conseils.


Dans cette partie, nous rappellerons l’importance du business plan pour réussir en vous expliquant quelques méthodes de rédaction et de réflexion. Les différentes structures d’accompagnement et leurs rôles vous seront présentés afin que vous puissiez les contacter directement (à titre indicatif si vous n’êtes pas encore prêt à 200% - mais sachez qu’à la fin de cet ouvrage, vous serez plus déterminé que jamais) et plein d’astuces vous seront communiquées pour mettre toutes les chances de votre côté. Nous vous parlerons des couveuses qui vous permettront de tester votre projet, mais aussi des différents financements qui s’offrent à vous. Enfin, nous préciserons la création et ses formalités pour vous simplifier la vie dans vos démarches.
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Le Business Plan


Le Business Plan est votre support de vente, le book de votre projet, votre porte-parole. Il vous permettra de mieux cerner votre projet et de faire évoluer l’idée initiale, définir précisément les besoins de votre marché, organiser votre développement, anticiper davantage les risques, préparer une recherche éventuelle de partenaires, et surtout être fin prêt pour le démarrage de votre activité. Ce business plan vous servira tout au long de votre projet et surtout en premier lieu si vous souhaitez obtenir des financements ou des aides. Il doit être synthétique, complet pour juger la viabilité et la faisabilité du projet, structuré, précis avec des informations facilement vérifiables. En effet, si vous souhaitez avoir recours à divers financements, les personnes susceptibles de vous aider devront parcourir votre business plan, d’où l’importance qu’il soit crédible en apportant des sources à toutes vos informations. Ce dossier doit bien évidemment transmettre cette passion pour votre projet et l’entreprenariat.
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