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Tarinan kertomisesta supervoimaa yrittäjyyteen


Kirjoittaessani ensimmäistä kirjaani Miten innostua yrittäjyyteen ymmärsin nopeasti, että kirja tarvitsee rinnalleen toisen kirjan, joka keskittyy erityisesti yrittäjätarinoihin ja niistä saatuihin yrittäjyyden oppeihin.


Yrittäjätarinoiden kertojiksi etsin mahdollisimman monen eri toimialan edustajaa eri puolilta Suomea, positiivisia oman alansa huipputyyppejä, supersankareita, jotka tunsin etukäteen heidän osaamisensa pohjalta. Esitin tarinoiden kertojille toiveen löytää heidän yrittäjätarinoittensa pohjaksi erityisesti niitä tekijöitä, jotka johtivat heidät yrittäjyyteen, mitä yrittäjyys on heille opettanut ja heidän parhaat oppinsa yrittäjyydessä onnistumiseen ja yrityksen kehittämiseen.


Vuodet yritysmaailmassa ja yrittäjänä ovat kerryttäneet itselleni kattavan verkoston eri toimialojen ammattilaisia yhteistyökumppaneiksi, mitä voimaa tarvitaan aina yrittäjyydessä. Verkostoni ja yrittäjinä toimivat kollegat ovatkin olleet tämän kirjan tärkeinä innoittajina. Yrittäjyyden aikana tapahtuneiden kohtaamisten kautta löytyivät myös nämä kirjan kirjoittajat yrittäjäntarinansa jakamiseen.


Viimeiset vuodet ammattitutkintoja suorittavien opiskelijoiden ja yrittäjien mentorina ovat olleet itselleni innostava ja kannustava vaihe kehittyä yrittäjänä ja ohjaajana, jota oppia voin yrittäjätarinoiden myötä jakaa kirjassani. Yrittäjyydessä tarvitaan innostuneisuutta ja tavoitteellista tapaa toimia, mistä myös nämä yrittäjätarinat ovat hyvä todiste.


Kirjan tarinan kertojien rohkea avautuminen on ollut suuri iloni. Vahvaa näkemystä, osaamista ja päätöksentekokykyä on kertynyt toiveeni mukaisesti kaikilla kertojilla yrittäjyyden eri vaiheissa. Tarinoihin sisältyy runsaasti onnistumisia, mutta myös vaikeita ratkaisuja markkinatilanteitten vaihdellessa ja poikkeuksellisten olojen yllättäessä. Vahva uskoni on, että juuri sinäkin lukijana opit näistä tarinoista, ja löydät vastauksen yrittäjyyden moniin haasteellisiin kysymyksiin. Ehkäpä sellaiseenkin, jota et itse ole tullut edes miettineeksi.


Tarinan kirjoittajien oivallukset ja kokemukset ovat olleet kantavana voimana. Kirjasta hyötyvät niin yrittäjäksi aikovat, kuin myös lyhyen tai jo pitemmän aikaa yrittäjinä toimineet, jotka haluavat kehittää yritystoimintaansa. Tarinoiden opit yrittäjyydestä on myös hyvä pohja yritysmaailmassa toimivalle, markkinoinnista ja myynnistä vastaavalle uusia ratkaisuja kartoittaessaan, miten toimia erilaisissa markkinatilanteitten muutosvaiheissa.


Yritysmaailmasta monikin näistä tarinan kertojista on ponnistanut yrittäjäksi. Sitoutunut, innostunut ja aloitteellinen tapa toimia toisen palveluksessa on useimmiten yrittäjäksi ryhtyvälle hyvä lähtökohta yrittäjyyteen. Työtä tehdään kuin työpaikkana olisi oma yritys eli puhutaan niin sanotusta sisäisestä yrittäjyydestä, yrittäjämäisestä toiminnasta toisen palveluksessa.


Yrittäjätarinoiden lisäksi käsittelen kirjassani muutamaa yritystoiminnan kehittämiseen liittyvää keskeistä aihealuetta kuten yrityskaupan mahdollisuutta yrittäjäksi ryhtymiseen osana menestyksellistä matkaa yrittäjänä.


Tunnistatko sinä hyvän tarinan ja oletko koskaan miettinyt mistä se koostuu? Mikä on tehokkaan tarinan voima ja mistä se on lähtöisin? Tämä kirja vastaa kattavasti näihin kysymyksiin yrittäjätarinoiden kautta.


Kirjan loppuun olen koonnut ne kirjat, joita olen hyödyntänyt erityisesti tämän kirjan kirjoitustyössä. Niiden kautta löydät omaan yritystoimintaasi tärkeätä oppia tai yrittäjyyttä vielä pohtivana yrittäjyyteen innostavia aihealueita.


Uskon kirjan yrittäjätarinoiden antavan tarvittavaa inspiraatiota omaan yrittäjyyteesi tai yrittäjäksi ryhtymiseen. Nyt näiden mielenkiintoisten ja opettavaisten tarinoitten matkaan Italiasta aloittaen.


Espoossa elokuussa 2023


Riitta Luhanka-Aalto




Maarit Kerojärvi – ItalianOpas, matkailuyrittäjä


”Yrittäjyys on lahja. Jo pienenä tyttönä (12v) kävin soittamassa naapuritalossa erään perheen ovikelloa ja kysyin saanko viedä ulos heidän noin 2 -vuotiaan tytön, Janitan (ei oikea nimi). Janitan äiti antoi minulle ulkoiluttamisesta 2 markkaa/kerta. Sain tienattua itselleni ensimmäiset karkkirahat.


Yksi elämäni tähtihetkistä oli vuonna 1982, kun pääsin Finnmatkojen opaskurssille. Silloin opaskokelaat valittiin tiukan seulan kautta. Hakijoita oli useita satoja, ja joukosta valittiin vain 12. Kielitestit, esiintymisfilmaukset, psykologiset testit ja lopulta viikon osuus tapahtui ulkomailla. Se oli aikamoinen rääkki, ja se vaati meiltä oppilailta paljon. Päivät olivat pitkiä, kestävyys testattiin. Kurssin jälkeen aloitin heti oppaana Teneriffalla. Kesäksi pääsin Italiaan ja se oli ollut päämääräni alusta pitäen. Italia oli ollut jo vuosia kiintotähteni. Osasin italiaa jo kiitettävästi omasta takaa, joten kaikki sujui senkin puolesta.


1985 syntyi tyttäreni ja vuosi sen jälkeen syntyi poikani. Vuodesta 1986 Italiasta tuli virallisesti minun kotini. Päätin jo silloin, että haluan keskittää osaamiseni, ja että olen nimenomaan ItalianOpas.


Lasteni isä on muusikko ja säveltäjä, perustimme yhdessä äänitysstudion ja minä pidin huolta siitä, että tuotteille saatiin tekijänoikeusturva. Työllistin siinä roolissa itseni talvikuukaudet. Olen aina kirjoittanut ja olen ollut Teoston jäsenenä vuodesta 1984. Työni äänitysstudiossa oli suhdetoimintaa, Milanon reissuja, yhteydenottoja artisteihin, osallistumisia tv-ohjelmien karsintoihin, musiikkimessuja ym edustusmatkoja.


Turismi on kuitenkin se ala, jossa olen kuin kala vedessä, joten kevään tullen siirryin taas Finnmatkojen leipiin. Liikuin paljon Italian rajojen sisällä. Joskus joku pienempi suomalainen matkatoimisto osti Finnmatkoilta opaspalvelut Italian kiertomatkaa varten, ja minut lähetettiin matkaan. Sain näin oivan mahdollisuuden laajentaa maatuntemusta ja tietojani. Italia tuli tutuksi. Taisi olla vuosi 1994, kun otin vastaan ensimmäisiä kiertomatkakeikkoja Finnmatkojen sesongin ulkopuolelta.


Vuonna 1996 aloin hyödyntämään syksyä ja kevättä niin, että otin vastaan Italian kiertomatkatarjouksia, ensin muutamalle suomalaiselle matkanjärjestäjälle ja sittemmin useammalle italialaiselle agentille, joilla oli opasta vailla olevia suomalaisia kiertomatkaryhmiä, ja joihin suomalaiset matkatoimistot ovat yhteydessä Italian kiertomatkoja suunnitellessaan.


Lapset kasvoivat, erosin miehestäni saman vuonna, kun lopetin yhteistyön Finnmatkojen kanssa. Tabula rasa, aloitin tavallaan tyhjältä pöydältä.


Kuinka ryhdyin yrittäjäksi? Kaikki tapahtui melkein itsestään. Olin tietämättäni valmistellut maaperää kaikelle tälle. Elämän virta vie, jos vain suostuu vietäväksi. Yritykselläni oli jo nimi ItalianOpas. En ollut mainostanut ammattitaitoani millään taholla. Se niin kutsuttu puskaradio osoitti tehokkuutensa.


Pikkuhiljaa alkoi tulla lisää kyselyjä Italian opastuksista. Ennen muuta tarvittiin kokenutta kiertomatkaopasta Italian kiertomatkoille. Ensimmäiset vuodet (2002 -2006) tein keikkoja verokirjalla, niin kuin Suomessa sanotaan. Italiassa on tiukka raja tämän tyyppiselle työnteolle. Tuloraja on alhainen, ja oman yrityksen perustaminen tuli pian ajankohtaiseksi. Perustin toiminimen Italiaan vuonna 2006. Liityin Riminin Naisyrittäjiin, sitä kautta osallistuin useampaan yrittäjille tarkoitettuun ilmaiskurssiin ja tutustuin alueen kollegoihin. Sain todeta, että suurin osa naisyrittäjistä jatkoi perheen yritystä, vain harva oli perustanut itsensä näköisen yrityksen toteuttaen omaa unelmaansa niin kuin itse olin tehnyt.


Tavallisten kiertomatkaryhmien lisäksi alkoi tulla kyselyjä ammattiryhmiltä. Silloin tein matkanjohtajan ja oppaan roolin lisäksi myös simultaanitulkkauksia. Milloin mentiin tutustumaan suomalaisten maanviljelijöiden tai karjatilallisten kanssa italialaisiin sikaloihin, maatiloihin, meijereihin, öljypuristamoihin, keinosiemennyslaitoksiin tai pastatehtaisiin. Vakuutusyhtiön tai autokauppiaitten ryhmän ohjelmaan kuului käynti Fiatin tehtailla tai Ducatin ja Ferrarin museoissa. Olen myös käynyt useampia kertoja tutustumassa aitoihin metsiin Italiassa, silloin on saavutettava noin 2.000 metrin korkeus merenpinnan yläpuolella. Ohjelmaan on kuulunut sahavierailuja.


Elämä on ihmeellinen, vuonna 2007 olin keikalla Milanossa. Asiakkaana oli kaksi suomalaista korkean tason liikemiestä. Esittelin heille Milanon. Kierroksen päättyessä he kutsuivat minut aperitivolle. Minulla oli aikaa, otin vastaan tarjouksen. Siinä rupatellessa toinen herroista sanoi, että minussa on ainesta isompaankin toimintaan. Hänestä tuli minulle business angel, Suomen yritys perustettiin vuonna 2008 ja se on edelleen olemassa. Yhteistyömme antoi uuden suunnan toiminnalleni. Nyt minulla oli vapaat kädet ottaa vastaan keikkatarjouksia. Toimintani laajeni, opastyöni jatkui ja sen lisäksi tuli business angelin italialaisten asiakkaitten ja vieraiden opastukset Suomessa.


Tajusin, että 2000-luvun alussa Italiassa elettiin Suomen 80-lukua turismin kannalta. Ymmärsin että EU:n myötä Suomi oli piirtynyt myös italialaisten kartalle ja siitä oli tullut muotituote matkailun alalla. Suomalainen koulu oli tapetilla usein, ja se lisäsi italialaisten kiinnostusta Suomeen. Lyhyehköjen PR-pyrähdysten perusteella sain varmuutta kyvyistäni ja tiesin, että pystyn vetämään pitempiäkin matkoja italiaksi. Business angel oli kannustava ja innostava, itsetunto osaamisestani kasvoi positiivisen palautteen tuloksena. Oli sellainen tunne, että vain oli taivas rajana.


Otin yhteyttä maineikkaaseen italialaiseen matkanjärjestäjään ja tarjosin keikkaluontoisesti opastuspalveluita yritykseni nimissä. He pyysivät heti haastatteluun. Seuraavana päivänä minulla oli jo vaatekaapissa heidän virkavaatteensa. Tästä on nyt aikaa 14 vuotta. Tänä aikana olen tehnyt kymmenittäin italialaisryhmien opastuksia Pohjoismaissa. ItalianOpas on opas italialaisille tässä roolissa, mutta nimi on silti sopiva.


Työkalenteri hahmottui itsestään. Kevät ja syksy olivat Italian kiertomatkojen opastuksia suomalaisille ryhmille. Kesä ja talvi puolestaan olivat Pohjoismaiden kiertomatkoja italialaisille ryhmille. Tämä järjestely sopi minulle hyvin. Asetuin kesäksi ja talveksi Suomeen, kevääksi ja syksyksi Italiaan. Se toimi.


Yritykseni toimintakuvaan kuuluu myös tapahtumien järjestäminen. Järjestin Italiassa kaksi tapahtumaa vuosina 2011 ja 2012. Molempiin liittyi sauvakävely. Siitä oli tullut muoti-ilmiö Riccionen seudulla. Toiseen tapahtumaan liittyi myös yrittäjänaisten verkostoitumistapahtuma yritysvierailuineen.


Olen ollut vuodesta 1998 lähtien virallisesti italialainen matkanjohtaja. Vuonna 2012 suoritin Helsingin auktorisoidun oppaan tutkinnon ja näin ollen laajensin entisestään toimintakenttääni. Voin virallisesti esitellä Helsinkiä italialaisille turisteille.


Elämässä on hyvä miettiä välillä, mikä on mielekästä työn kannalta. Jätin pois Norjan pitkät kiertomatkat ja päätin keskittää voimani vain Suomeen ja Italiaan. Talvimatkat Lappiin on edelleen yksi italialaisten supersuosikeista, tein niitä useita talvia, pandemia pisti päättämään, että nyt saa Lappi riittää. Monille italialaisille nuorille se on häämatkan kohde. Italialaisten matkustaminen on todella energistä ja toiminnallista. Työpäivät venyvät luvattoman pitkiksi.


Vuosi 2020 oli mullistava. Minusta tuli isoäiti 23.02.2020 (nonna). Työkalenterini oli täynnä, vapaata oli vain muutamia päiviä syyskuulle. Sitten tapahtui se, joka muutti kaiken, alkoi pandemia. Turismi sai takapakkia. Sähköposteja ryhmien peruutuksista alkoi sadella päivävauhdilla. Lopulta matkailu loppui koko maailmassa. Hotellit, ravintolat, bussifirmat, oppaat jäivät ilman asiakkaita ja ilman töitä. Tulevien ryhmien ennakkomaksuja oli maksettu. Mitä nyt? Mitä nyt, kun olennainen osa elämästäni otettiin pois? Uskon kohtaloon. Nyt minulla oli mahdollisuus olla läsnä pienelle lapsenlapselleni. Pieni hengähdystauko töistä, uusi suunnan tarkistus. Mitä haluan elämältä? Kuinka voin jatkaa yritystoimintaani? Miltei kaksi vuotta tilanne oli seis.


Yrittäjyys on myös uusien suuntauksien seuraamista. Oppaana olo ei ole enää sitä, mitä se oli 80-luvulla. Vuosien saatossa olen luonut suhteita netissä. Olen kolmen italialaisen turismiportaalin Suomen linkki ja sitä kautta tulee kivasti opastuskyselyjä. Nyt kun pandemia ajoi minut selkä seinää vasten, niin asetuin Italiaan, enkä sen vuoksi itse työskentele kuin vain harvoin Helsingissä, niin onneksi minulla on päteviä kollegoja, joiden kanssa yhteistyö on toiminut hienosti. Kun minulle tulee kysely, vastaan siihen heti ja kerron, että edustan pientä Helsingin italiankielisten paikallisoppaitten ryhmää, teen ehdotuksen reitityksestä ja tarjoan palvelua. En tyrkytä, mutta olen oppinut, että monesti nopeat syövät hitaat. Kun asiakas päättää ostaa palvelun, etsin vapaan kollegan, joka hoitaa itse opastuksen palkkiota vastaan. Rahaliikenne hoituu yritykseni kautta. Joskus tarvitaan yksityistä bussia liikkumiseen, minulla on siihenkin hyvät suhteet Suomessa tehtyjen kiertomatkojen ansiosta.


Facebook on ollut minulle terapeuttinen kanava pysyä ajan hermolla. Minulla on useita italialaisia sivuja, ei niissä kuitenkaan ole mitään ”vaikuttaja”-lukemia, mutta pyrin sivuilla kertomaan Suomesta ja samalla markkinoimaan maatamme italiaksi: Finlandia in italiano – Helsinki in italiano – Lapponia in italiano – Lapponia nel cuore, joka on suomeksi ”Lappi sydämessä” (Lappi sydämessä, olen syntynyt entisessä Lapin läänissä). Eniten seuraajia on ryhmässä: Finlandia... un sogno da realizzare, eli Suomi... unelma toteutettavaksi.


Olen työni puolesta aina ihmisten keskellä. Olen palvelualtis, kärsivällinen ja ymmärtäväinen. Olen ikuinen optimisti, mutta kun olen kotona yksin, minusta tulee syvämietteinen erakko. Nämä kaksi roolia ovat auttaneet minua säilyttämään tasapainon.


Syksyllä 2021 minulla oli ensimmäinen keikka puolentoista vuoden tauon jälkeen. Viime vuonna keikkoja oli enemmänkin ja tämä vuosi 2023, sodasta ja maanjäristyksistä huolimatta näyttää hyvältä; voisi melkein sanoa, että ollaan hiljalleen palaamassa entisiin mittoihin.


Mitä tulee nykyiseen työtilanteeseen Suomen osalta, viime kesänä tein kaksi 12 päivän kiertomatkaa italialaisille ryhmille. Raju rupeama, vauhti on italialaisilla aina kova, joka yö eri kaupungissa. Helsingistä Helsinkiin ja reitin varrelle jää länsirannikko aina Ouluun saakka ja sieltä Rovaniemen kautta Kuusamoon ja sieltä Kainuun kautta alas aina Porvooseen. Vaihtoehtona on kahdeksan päivän kiertomatka ja niitä olenkin tehnyt kymmenittäin. Myös tälle kesälle minulla on kaksi italialaista ryhmää elokuussa tällä lyhyemmällä versiolla. ”Maailman onnellisinta maata” on helppo myydä.


Yrittäjyyden huippuhetkiin kuuluu se, kun on kanta-asiakkaita, jotka haluavat nimenomaan minut oppaaksi ryhmälleen jo monettakohan kertaa. Luottamus ja yhteishenki kasvavat jokaisen reissun jälkeen. Yksi huippuhetkistä oli Paavi Fransiskuksen audienssi erään ryhmän kanssa. Huippuhetki on myös se, kun italialainen matkatoimisto, jolle teen suurimman osan Suomen ja Pohjoismaiden matkoista palkitsi minut kunniakirjalla ”Pohjoismaiden paras opas” ja meitä oppaita oli noin 120.


Mitä yrittäjyys on minulle opettanut? Olen aina luottanut intuitioon ja uskon siitä olleen minulle apua. Myös turismin kausiluontoisuuden vuoksi en säikähdä vähästä jos tulee pitkiäkin jaksoja jolloin ei ole töitä. Muutama lause joka auttaa pahimman yli: ”Elämä kantaa” tai ”Älä pelkää”.


Elämän virta jatkaa kulkuaan, ikää tulee lisää ja terveys asettaa omat rajansa. Olenkin miettinyt, että seuraavaksi aloitan ItalianOpas -kurssit. Itse asiassa minulla on siihen jo valmis konseptikin, nyt on vain löydettävä oppilaat. Opaspalvelujen ostajiakin minulla on useampia. Kysyntää oppaista olisi enemmänkin ja meitä suomenkielisiä opaskoulutuksen saaneita matkanjohtajia on vain muutamia Italiassa, suomalaiset ovat vaativia kiertomatkailijoita.


Mitä voisin antaa neuvoksi tuleville yrittäjille? Tämä on yksi lempilauseistani: ”Jokainen meistä on hyvä jossain, ehkä paras. Ongelma on usein se, että ympärillämme olevat henkilöt pyrkivät vaikuttamaan päätöksiimme”. Yksi suuri ero Italian ja Suomen välillä on se, että Italiassa ei ole mitään Kelaan verrattavissa olevaa tahoa ja jos on puilla paljailla, niin silloin on pakko kehittää jostain se leipäpuu, silloin se kyky tulee esille. Jos saa elää taloudellisesti turvattua elämää, niin monesti se kyky hautautuu kaiken turhuuden alle.


Yrittäjyys vaatii rohkeutta. Karsi aina silloin tällöin kuivat oksat, että toimenkuva ei pääse liikaa rönsyilemään ja että niistä ei synny sinulle energiasyöppöjä. EU-laskutuksessa kannattaa tarkistaa onko vastapeluri rekisteröity VIES- järjestelmään. Tilitoimistosi osaa ihan varmasti neuvoa kuinka toimia. Yrittäjyydessä on hyvä osata sanoa myös ei.”


Maarit Kerojärven yhteystiedot


Matkanjohtaja Italiassa suomalaisille ja Suomessa italialaisille - Helsinkiopas – tour designer – tour leader – tapahtumien järjestäjä.


Yritys: Singolari-ItalianOpas Oy – italianopas@gmail.com -


https://maaritkerojarvi.wordpress.com/in-italiano/


https://www.facebook.com/ItalianOpas


Maaritin yrittäjätarinan opit


Yritysmaailmassa työ useampien matkanjärjestäjien palveluksessa avasi Maaritille portit oman yrittäjyyden käynnistymiseen turismin parissa. Opaskurssien kautta Maarit lähti ensin oppaaksi Teneriffalle, jonka jälkeen kohteeksi tuli Italia, mikä olikin alusta pitäen hänen kiintotähtenään.


Maaritin palvelualttiudesta, ymmärtäväisyydestä ja kärsivällisyydestä voivat nauttia niin kansainväliset kuin suomalaisetkin ryhmät Italiassa, mutta myös italialaiset ryhmät, joita Maarit viime vuosina on opastanut Suomessa. Kevät ja syksy ovat valikoituneet Italian kiertomatkojen opastuksiin, kesä ja talvi puolestaan pohjoismaisiin kiertomatkoihin italialaisille ryhmille, mikä on näin mahdollistanut turismin sesonkiluonteisuuden hyödyntämisen sekä Italiassa että Suomessa. Suomalaisten ja italialaisten ryhmien erilaisuus näkyy tutustumistahdissa. Tahti italialaisryhmillä Suomessa on hektinen – muutamassa päivässä tutustutaan lähes koko Suomeen etelästä pohjoiseen.


Yritysmaailmavuosinani minulla oli verkostoitumisen kautta mahdollisuus tutustua Maaritiin ja käytännössä nähdä hänen ammattitaidolla toteutetut matkaohjelmat erilaisille turistiryhmille. Hän tekee opastuksia Italiassa myös eri ammattialoille, mikä näkyy hänen opasosaamisessaan. Ihailin hänen valtavaa tietomääräänsä, oli matkakohde italialaisessa kaupungissa tai maaseudulla; maatuntemus jo yksistään on valtavaa, mutta myös hänen perinpohjainen tutustumisensa eri ammattialojen yritystoimintaan on vertaansa vailla.


Turismin parissa työ on hyvin kausiluonteista, johon Maarit on tottunut; pandemiavuosikaan ei ollut Maaritille ”maailmanloppu”, vaikka työt loppuivatkin lähes kahdeksi vuodeksi. Maaritista tuli juuri tuona pandemiakeväänä isoäiti, italialaisittain ”nonna” joten hänellä jäi näin myös aikaa hoitaa uutta rooliaan ja nauttia ”nonnana” olosta.


Iloinen ja energinen Maarit tekee aktiivisesti yhteistyötä laajan verkostonsa kanssa yrityksensä palveluja jatkuvasti kehittäen. Kotikaupungissaan Riccionessa Riminin yrittäjänaiset ja Kauppakamari ovat tärkeä osa yrittäjien toimintaa; naisyrittäjiä myös tuetaan Italiassa vahvasti ja aktiivisuus EU:n suuntaan on tärkeä osa tätä toimintaa.




Hanna-Mari Kujala, tapahtumantuottaja ja juontaja


Sattuman kautta intohimoiseksi yrittäjäksi


”Vuorovaikutus ja yhdessä tekeminen on ollut minulle aina helppoa ja innostavaa. Ehkä tämä luonteenpiirre ajoi perheenäidin luotettavalta viranhaltijauralta kohti yrittäjyyttä. Tämä tapahtui hieman sattumalta. Onneksi minulla oli, ja on edelleen, rohkeutta tarttua hetkeen ja jopa hieman positiivista hulluutta nähdä mahdollisuuksia.


Virkatyössä tunsin, että käteni ovat sidotut. Olen ahkera ja vikkelä toimija, joten saatoin virkatyössä tuskastua, kun näkyviä tuloksia ei tullut riittävän nopeasti isosta työpanoksestani huolimatta. Yrittäjänä pystyn viemään ajatukseni nopeammin konkretiaksi, ja pääsen käyttämään monipuolisia taitojani.


Olen siis perheenäiti ja taustaltani ammattikasvattaja. Olen toiminut pitkään seuratyössä ja minulla on tausta huippu-urheilussa. Nämäkin kokemukset ovat siivittäneet minua kohti moniosaamista. Viihdyn ihmisten parissa, rakastan kontakteja ja verkostoitumista. Taustalla minua pitävät arjessa kiinni aviopuoliso, kaksi tytärtä ja kaksi koiraa. Yhdessä aviomiehen kanssa työskentely on parasta ja sopii meille. Ymmärrämme myös, ettei yhdessä työskentely ole itsestään selvää. Meille se sopii loistavasti.


Tapahtuma-ala vei mennessään


Tapahtumat tulivat tutuksi aikoinaan muusikkomieheni kautta. Perustimme Rocktehdas Hyvinkää -musiikkikoulun jo vuonna 2007 ja pyöritimme sitä omien töidemme ohella. Sittemmin toiminta on laajentunut, kun hankimme vuonna 2018 liikkuvan digiteknologisen musiikkiluokan, ympäri Suomea kiertävän Rytmirekan. Rytmirekalla viemme musisoinnin riemua niin erilaisiin yksiköihin kuin tapahtumiin.


Tällä hetkellä tekemiseni pääpaino on tapahtumissa ja nautin siitä, kuinka kaikki yrityksemme osa-alueet nivoutuvat toisiinsa. Minussa on voimakkaana sisäinen pedagogi ja sydäntäni lähellä on esimerkiksi toimiminen kehitysvammaisten ja muiden erityisryhmien kanssa. Erilaisten tapahtumien suunnittelu, toteutus ja tuottaminen vievät ison osan ajastani. Suunnittelen, rakennan ja yleensä vielä juonnan monia tapahtumia alusta loppuun. Tapahtumatuotannossa pääsen hyödyntämään eri ammattiryhmien tieto-taitoja ja johtamaan tapahtumatiimiä. Nautin myös, kun erilaisissa projekteissa saan työskennellä erilaisissa ja erikokoisissa rooleissa/vastuissa.


Pienyrittäjyydessä minua kiehtoo ketteryys tehdä nopeasti ja räätälöidä kaikkea asiakkaan tarpeiden mukaisesti. Haluan tehdä juuri asiakkaalle sopivan paketin. Minulle on myös hirveän tärkeää se, että työt tehdään hyvällä fiiliksellä, vaikka oltaisiin vakavien asioiden äärellä. Kaikki tehdään sydämellä ja yhdessä ihmisten kanssa. Asiakas pitää kohdata kunnolla ja antaa hänelle aikaa.


Minulla on myös ajatus, etteivät eri toimijat ole koskaan kilpailijoita, vaan samallakin alalla olemme yhteistyökumppaneita. Ja vaikka pidänkin verkostoitumisesta, en halua verkostoitua vain verkostoitumisen vuoksi tai siksi, että pääsisin ”piireihin”. Pyrin käyttämään aikani yhteistyöhön ja voin myös vinkata toisia yrittäjiä löytämään toisensa. Toivon, että minusta jää jokaiselle sellainen fiilis, että olen pystynyt auttamaan asiakasta eteenpäin ja löytämään itselleen tarpeellisen avun.


Suuri halua oppia lisää


Minulla on pohjaton halu kehittää itseäni ja oppia uutta. Olen aina sanonut, että parasta oppia saa tekemällä asioita itseään viisaampien kanssa. Näin toimimalla ja itse yrittämällä olen myös oppinut lisää itsestäni, oppinut tuntemaan omia rajojani. Uskon myös, että minulla on riittävästi uskallusta ajatella niin sanotusti laatikon ulkopuolelta. Pidän myös tärkeänä kouluttautumista ja omien tietojen päivittämistä.


Koen menestyksen salaisuudeksi ahkeruuden, idearikkauden, laajan verkoston ja vuorovaikutuksen sekä kohtaamisen taitoni. Onnistunkin yleensä jättämään muistijäljen itsestäni. Hallitsen hyvin kokonaisuuksia ja osaan sitoa erilaisia osia yhteen ainutlaatuisesti. Tykkään, että jokainen yksityiskohta on mietitty tarkkaan.


Minulla on kuitenkin yhä edelleen paljon oppimista. Esimerkiksi oman itsensä hinnoittelu on ollut minulle välillä haastavaa. Samoin olen hiljalleen opetellut sanomaan ei, vaikka se on minulle yhä aika vaikeaa. Koen, että olen yhä aloitteleva yrittäjä, joten olen kiitollinen erilaisista työtehtävistä ja kaikista mahdollisuuksista. Lisäksi kilpailu on kovaa, joten ei ole myöskään järkevää hinnoitella itseään liian kalliiksi.


En erottele, onko yhteistyökumppani yritys, yhteisö vai yksityishenkilö. Teen kaiken samalla energialla. Kaikki kohtaamiset ja ihmiset ovat minulle yhtä tärkeitä.


Vahva luotto tulevaisuuteen


Elän rohkeasti tätä hetkeä ja olen luottavainen tulevaisuuteeni yrittäjänä. Minulla on hurjasti ajatuksia ja näen paljon mahdollisuuksia. Nyt teen tapahtumia ja juontokeikkoja, ja kun sitten vanhenen, saatan tarttua johonkin muuhun. Onni on, että ihmiset luottavat minuun ja tykkäävät tehdä kanssani töitä, ovat ne sitten mitä tahansa.


Monta kiveä on vielä kääntämättä ja monta suunnitelmaa on vielä toteuttamatta. Oppimista on vielä paljon ja olen yrittäjäpolullani vielä todella alussa. Tarvitsen rinnalleni vahvoja ammattilaisia, kuten myynnin, markkinoinnin ja talouspuolen asiantuntijoita.


Yrittäjä tekee töitä persoonallaan. Rakastan, että saan olla oma itseni ja tehdä sitä, mistä nautin. Erilaiset projektit ja niistä vastuun ottaminen on kivaa tällaiselle energiselle naiselle.


Rocktehdas Hyvinkää


Rocktehdas Hyvinkää on uniikki kokonaisuus musiikkikoulutusta ja ohjelmapalveluita.


Siinä missä legendaarinen bändikoulumme sytyttää kipinän musiikintäyteiseen tulevaisuuteen, on ohjelmapalvelumme välittämät ammattilaiset valmiina innostamaan yleisön liekkeihin! Tarvittaessa Rytmirekkamme kurvaa pihaan ja takaa erinomaisen ympäristön musiikista ja sen soittamisesta nauttimiselle. Intohimolla tuotamme musiikillisia kohtaamisia, sillä jokaisella on oikeus musiikkiin. Tapahtumataikuri Hanna-Mari Kujala auttaa ilolla juuri sinua, on tulossa pieni tai iso tilaisuus, niin ota rohkeasti yhteyttä.”


Tutustu toimintaamme: www.rocktehdashyvinkaa.fi


Facebookissa ja Instagramissa voit seurata liikkeitämme sekä Rytmiretkiämme: @Rocktehdas Hyvinkää ja @Rytmirekka


Instagramista löydät tapahtumataikurin nimellä @hmkujala
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