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Vorwort

			Das persönliche Netzwerk ist eine wesentliche Währung der Zukunft, deren Wert wir heute noch gar nicht einschätzen können.

			Dieses Arbeitsbuch ergänzt das Basisbuch »EINFLUSSREICH NETZWERKEN« und wird Sie dabei unterstützen, einen persönlichen Leitfaden für Ihre virtuelle Kommunikation zu erarbeiten.

			Auf Linien oder freien Platz im Arbeitsbuch wurde bewusst verzichtet, da ich die Erfahrung gemacht habe, dass dieser Platz für solche komplexen Vorgänge und Gedanken niemals ausreicht und viele von Ihnen sich bereits digitale Notizen machen.

			Ich wünsche Ihnen Neugierde darauf, was für Sie entstehen kann, und viel Freude und Erfolg bei der Umsetzung.

			Ihre Petra Rohner

		

	
		
			
EINFLUSSREICH NETZWERKEN

			Beim Netzwerken geht es in erster Linie um Sie. Unabhängig davon, ob Sie angestellt sind, als Einzelunternehmer:in tätig sind oder als CEO eines KMUs Verantwortung tragen, Sie müssen sich entsprechend positionieren. Erst nach diesem Prozess können Sie eine strategische und effiziente Kommunikation aufbauen. Ihr Umfeld muss wissen, wer Sie sind und wohin Ihr Weg gehen soll, denn nur dann öffnen sich die Türen, die zu Ihrem Weg passen.

			Die virtuellen Businessnetzwerke und Social-Media-Portale haben in einem so schnellen Tempo unsere Kommunikation verändert, dass wir uns keine Zeit mehr lassen können, uns zu fragen, ob wir diese Art der Kommunikation und vor allem diese Art der Öffentlichkeit möchten.

			Das eigene Profil in den Businessnetzwerken ist kein virtueller Lebenslauf, sondern Ihre virtuelle Visitenkarte, die bei jeder Begegnung auf den ersten Blick zeigt, wer Sie aktuell sind und mit welchem Wissen, mit welcher Erfahrung Sie Ihren Kontakten als Gesprächspartner:in zur Verfügung stehen.

			Die Ausarbeitung Ihres persönlichen Profils in den Businessnetzwerken erfordert deshalb, dass Sie sich mit Ihrer Eigenpositionierung befasst haben und wissen, wie Sie wahrgenommen werden möchten.

			Dabei sollten Sie sich bewusst sein, dass wir in einer Zeit leben, in der wir uns immer wieder fragen sollten: Passt das, was ich heute tagtäglich mache, auch noch in Zukunft für mich, und wenn ja, bietet mir der Arbeitsmarkt dann auch noch die Chance, in meinem angestammten Beruf zu arbeiten?

			Das persönliche Profil ist Ihre Visitenkarte, mit der Sie beeinflussen können, wie Sie im beruflichen Kontext wahrgenommen werden. Es bildet die Grundlage Ihrer sichtbaren Präsenz und nimmt deshalb Einfluss auf die Entwicklung und die Stärke Ihres Netzwerks. Erstellen Sie heute Ihr Profil und Ihre persönliche Strategie, um in Zukunft bewusst und informiert entscheiden zu können, welche Art der Präsenz und Kommunikation für Sie stimmt und zu Ihrem Umfeld passt.

			Um Ihnen das Ausarbeiten Ihrer persönlichen Strategie zu erleichtern, finden Sie in diesem Arbeitsbuch Fragen, deren Beantwortung Ihnen einen möglichen Weg aufzeigen soll, wie Sie vorgehen können, um Ihr virtuelles Profil professionell zu erstellen.

			Um diese Fragen zu beantworten, brauchen Sie nicht nur Zeit, sondern auch die Ruhe, Gedanken zuzulassen, die im Moment nicht umsetzbar erscheinen. Machen Sie sich trotzdem Notizen. Diese wieder zu löschen und durch Neue zu ersetzen ist ein Teil des Prozesses; lassen Sie sich nicht verunsichern.

			Die Eigenpositionierung ist in Zukunft nicht mehr so festgefahren wie ein früherer Berufsweg, sondern wird genau die Fähigkeit des ständigen Hinterfragens erfordern.

		

	
		
			
Schritt1: Wer bin ich? Wo stehe ich? Wo sehe ich mich?

			Die Begriffe Selfmarketing und Eigenmarketing zeigen, wie wichtig heute die eigene Sichtbarkeit ist, doch der Prozess, sich damit auseinanderzusetzen, wird schwieriger, je länger Sie damit warten.

			Sich selbst öffentlich in den Fokus zu setzen ist eine Anforderung, die wir bis jetzt nicht kannten. Weshalb ich besonderes Verständnis für die Skepsis von Mitarbeitenden der Branchen habe, in denen jahrelange Zurückhaltung nicht nur selbstverständlich war, sondern gefordert wurde. Dieses Verhalten innerhalb kurzer Zeit abzulegen ist nicht einfach und erfordert eine bewusste Auseinandersetzung, warum und wie sich die Kund:innenkommunikation verändert hat.
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