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Es bringt dir nichts, der Beste zu sein,


wenn es niemand sieht.







1 VORWORT


Ich bin Mustafa Nemat Ali,


Agenturleiter eines Versicherungsbüros, Inhaber einer social media Agentur und Gesellschafter.


Mit diesem Buch zeige ich dir, worauf es bei Instagram ankommt, damit deine Reichweite steigt und du somit mehr Follower für dein Business generieren kannst. Dabei war es mir wichtig, dass die Inhalte sofort und ohne großes Vorwissen umsetzbar sind.


Dieses Buch soll dich inspirieren und motivieren. Ich habe hier alle wichtigen Punkte zusammengeschrieben, die ich mit der Zeit gelernt habe. Hiermit kannst du deine eigene Strategie, dein Profil und somit dein Business aufbauen.


Dies alleine ist jedoch keine Garantie für deinen Erfolg, da es von dir und deiner Umsetzung abhängt! Ich bin jedoch zuversichtlich, dass du Fortschritte machen wirst, wenn du ins Handeln kommst!


Hier erhältst du deine genaue Anleitung, um deine individuelle Strategie auszuarbeiten und deinen eigenen Stil zu finden. Anfangs habe ich Instagram nur als Hobby betrieben, dann jedoch auch den Mehrwert für meine Unternehmungen entdeckt. Mittlerweile erhalten wir die meisten unserer Anfragen über social media.


Mit Instagram habe ich in der Finanzdienstleistung begonnen, einer Branche, die für social media unattraktiver nicht sein kann. Und auch dort hat es geklappt. Ich will dir damit sagen, dass du jede Geschichte erfolgreich umsetzen kannst und es dabei nur auf den richtigen Fahrplan ankommt.


Ich hoffe, dass ich dir mit dem Buch helfen kann, deine Geschichte erfolgreich nach außen zu tragen!


So wie bei jeder Anleitung, solltest du alle Punkte genau durchgehen und wiederholen, damit es für dich zur Routine wird. Nur dadurch erhältst du Sicherheit, um dann den Erfolg zu spüren.


Tiger Woods ist einer der größten Golfer der Welt, ein sehr talentierter Mann, Elon Musk, ein Unternehmer, der mit etwas angefangen hat, woran niemand geglaubt hatte.


Beide haben weiter gemacht, ihre Fertigkeiten täglich verbessert und somit eine Routine geschaffen, mit der sie ihre Ziele umsetzen konnten.


Den Fahrplan zu haben ist gut, aber ohne die notwendige Disziplin wirst du es nicht schaffen, ins Handeln zu kommen. Darum solltest du das Buch als deinen Begleiter für die Umsetzung sehen. Schau täglich hinein, um die Punkte genau durchzugehen. Du wirst sicherlich schon einiges kennen und mittlerweile erhältst du auch viele Informationen im Netz.


Der Unterschied liegt wie allzu oft in der Umsetzung, nutze also die Zeit effektiv, um das meiste aus deiner Zeit zu holen. Bedenke bitte, dass der Erfolg nicht von heute auf morgen klappen wird.


Das oberste Ziel sollte deine Community sein. Bleib bei deiner Zielgruppe und interagiere mit deinen Followern. Häufig sehe ich coole Beiträge und Videos, bei denen überhaupt nicht auf die Kommentare eingegangen wird.


Wie im richtigen Leben muss ich in die Interaktion kommen, um Kontakte zu gewinnen. Nicht anders ist es auch bei social media.


Jetzt bitte ich dich, konzentriert zu lesen und die folgenden Punkte bestens umzusetzen.




2 INSTAGRAM FAKTEN


In 2012 wurde Instagram von Facebook für rund 1 Milliarden US-Dollar gekauft. In 2019 betrug der jährliche Umsatz von Instagram rund 20 Milliarden US-Dollar.1


Seitdem ist klar, dass Instagram nicht mehr nur die Plattform ist, auf der schöne Bilder gepostet werden können.


Mit über eine Milliarde monatlichen Nutzern im Monat, bietet die Plattform einen riesigen Markt für die verschiedensten Zielgruppen. Die Altersgruppe, die hier aktiv ist bewegt sich hauptsächlich zwischen 18 und 44 Jahren.


Viele Firmen und Influencer haben das erkannt. Aktuell ist Cristiano Ronaldo mit rund 210 Millionen Followern nach dem Profil von Instagram auf Platz 2 der Accounts mit den meisten Followern.2 Somit verdient Cristiano Ronaldo mit seinen Werbe-Einnahmen über Instagram mehr als durch seinen Vertrag bei Juventus, wo er im Jahr 34 Millionen US-Dollar erhält.


Instagram ist somit mehr als nur eine Plattform, auf der sich Personen und Firmen präsentieren. Instagram ist mehr der Anfang einer Customer Journey, wie Google.


Egal, ob es neue Trends, neue Produkte oder Empfehlungen für Seminar sind - Instagram ist eine Marketingplattform mit sehr hoher Reichweite.
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Abbildung 1: Instagram ist das News-Medium der Generation Z (Quelle: Statista, 2019)








1 https://de.statista.com/themen/2506/instagram/ , 12.04.2020


2 https://www.sport1.de/internationaler-fussball/serie-a/2019/10/serie-a-cristiano-ronaldo-verdient-mit-instagram-mehr-als-bei-juve , 12.04.2020
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