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INTRODUCCIÓN - VISIÓN GENERAL DEL COMERCIO


EN LÍNEA Y SUS CARACTERÍSTICAS


La negociación en línea es un método bastante extendido de realizar transacciones de productos financieros en línea. Los corredores de bolsa han pasado a operar en línea, y sus plataformas ofrecen todo tipo de instrumentos financieros, como acciones, materias primas, bonos, ETFS y futuros.




	Tradicionalmente, cuando un comprador deseaba invertir dinero en acciones, llamaba a su empresa de corretaje y pedía que le presentaran una solicitud de compra de acciones de una empresa concreta por un importe determinado.


	A continuación, el corredor le informaría del precio de mercado de las acciones y confirmaría la orden.


	Después de que el usuario haya confirmado su cuenta de operaciones, las comisiones del corredor y el periodo de tiempo, la orden se colocaría en la bolsa.





Puntos clave


1. Cuando un usuario da una orden de compra de un determinado valor en una plataforma en línea, ésta se guarda en la base de datos del miembro negociador y de la plataforma bursátil.


2. Si el precio coincide con la solicitud del usuario y confirma el pedido, el proceso es validado por ambas partes.


3. Las plataformas en línea ofrecen una experiencia mucho más barata, lo que atrae a la mayoría de los operadores e inversores.


Como es obvio, este método implicaba varios pasos y llevaba bastante tiempo. No es de extrañar que las plataformas de negociación en línea se hayan apoderado de todo el panorama de la negociación debido a sus ventajas:




	Los usuarios pueden abrir, gestionar y cerrar cuentas mientras están sentados en casa, trabajando en un dispositivo con Internet.


	
Las transacciones pueden realizarse mucho más fácilmente.


	Más productos financieros, que antes debían adquirirse en lugares o bancos específicos, pueden comprarse y venderse ahora en línea, lo que también reduce el papel del intermediario y ahorra tiempo.


	El dinero utilizado es real y el usuario puede analizar y elegir entre las distintas opciones y productos bursátiles disponibles.





¿Cómo funciona el comercio electrónico?


Cuando un usuario da una orden de compra de un valor concreto en una plataforma en línea, ésta se guarda en la base de datos del miembro negociador y de la plataforma bursátil. A continuación, estos datos se utilizan para examinar todas las plataformas que venden ese valor concreto y mostrar el resultado con el mejor precio disponible. Si el precio coincide con la solicitud del usuario y confirma la orden, el proceso es validado por ambas partes. Una vez finalizado, el corredor suele disponer de tres días para completar la liquidación del dinero y, a continuación, el dinero se transfiere a su cuenta.


Muchas plataformas de negociación en línea ofrecen análisis de valores, que ayudan a los usuarios a conocer el estado del mercado bursátil. Esto también les ayuda a predecir el estado de las acciones en los próximos días y a perfilar sus decisiones. Las plataformas en línea atraen a los usuarios por su facilidad de uso y sus bajas comisiones. En última instancia, tener una cuenta con fondos suficientes es esencial para realizar transacciones sin problemas en una plataforma.



COMERCIO FUERA DE LÍNEA FRENTE A COMERCIO EN LÍNEA


A medida que la negociación en línea extiende cada vez más sus raíces en el mercado moderno, la negociación al por menor encuentra su lugar en las bolsas y oficinas locales. El impacto ha sido evidente con la evolución de los ordenadores e Internet en las dos últimas décadas. El comercio en línea ofrece muchas ventajas que son difíciles de conseguir fuera de línea.


El coste de las acciones y de diversos productos financieros ha bajado considerablemente. Las plataformas en línea ofrecen una experiencia mucho más barata, lo que atrae a la mayoría de los operadores e inversores. Esto ha sido posible porque elimina a la mayoría de los intermediarios, lo que a su vez reduce el precio adicional de las comisiones de estos productos.


El comercio en línea es mucho más rápido que el comercio fuera de línea. También es más fácil encontrar el precio de las acciones cuando la información fluye electrónicamente. Recibir información actualizada sobre los cambios de precios en forma de alertas simplifica las transacciones bursátiles. Así, se reduce el tiempo de tramitación. También permite comprar productos desde cualquier lugar del mundo. Así, no es necesario desplazarse a un lugar concreto para operar.


Dado que las plataformas de comercio en línea son muy numerosas, la competencia entre ellas se traduce en una ventaja para el comerciante o inversor. Estas plataformas, para mejorar la comercialización y captar más usuarios, emiten ofertas y descuentos que permiten comprar productos a precios más bajos o venderlos a precios más altos, en beneficio de los usuarios. Esto ocurre, pero rara vez en el comercio offline.


En resumen




	El comercio en línea es el comercio electrónico con ayuda de Internet y ordenadores.


	El usuario puede buscar acciones disponibles en distintas bolsas, decidirse por el corredor que ofrezca el mejor precio y una experiencia de negociación intuitiva.


	Puede elegir una plataforma de negociación y empezar a colocar distintos tipos de órdenes de negociación.


	
El pedido de existencias se almacena en una base de datos que, tras la verificación del comprador y el vendedor, se procesa para la transacción monetaria.


	Estas plataformas proporcionan diversas ofertas de marketing y captación de usuarios, que al final benefician enormemente a los usuarios, algo que rara vez ocurre en el comercio offline.


	El menor coste de los productos, la reducción del papel de los intermediarios, el aumento de la competencia entre corredores, etc., son algunas de las principales repercusiones del comercio en línea.






¿QUÉ SON LAS PLATAFORMAS DE NEGOCIACIÓN?


Las plataformas de negociación son portales a través de los cuales los usuarios acceden y gestionan sus cuentas de negociación en los mercados financieros. Esto ayuda a los usuarios a mantener sus cuentas. Generalmente, estas plataformas las ofrecen los corredores de bolsa a cambio de determinadas comisiones o descuentos en las operaciones. Con la llegada del sector de los brokers de descuento, hay varias plataformas disponibles de forma gratuita o, mejor aún, el acceso a las plataformas está incluido en el corretaje que se paga. Estas plataformas pueden utilizarse para realizar búsquedas, llevar un registro de los distintos productos financieros con los que se desea operar, cursar órdenes, almacenar los datos de operaciones anteriores y autenticar a los usuarios. Las plataformas de negociación han abierto la posibilidad del comercio electrónico o comercio en línea.


Puntos clave:


1. Existen básicamente dos tipos de plataformas de negociación. El método antiguo o tradicional de compraventa de productos -lo que llamamos Floor Trading- y el nuevo método influido por la tecnología que utiliza el mundo -el comercio electrónico-.


2. Probablemente, la plataforma más cómoda para operar sea e-Trading o el comercio en línea.


3. Un corredor es simplemente una persona autorizada a través de la cual se pueden comprar y vender acciones. Cuando se utiliza una plataforma en línea, esta actúa esencialmente como un bróker en línea.


Los productos de negociación que se pueden adquirir utilizando estas plataformas pueden incluir acciones, materias primas, derivados, bonos, etc. Que pueden negociarse entre operadores del mercado bursátil con intermediarios como bancos de inversión, bolsas, corredores y creadores de mercado. Entre los distintos intermediarios y los operadores se establece una red de comunicación que facilita la buena ejecución de todo el sistema.



TIPOS DE PLATAFORMAS DE NEGOCIACIÓN


Existen básicamente dos tipos de plataformas de negociación. El método antiguo o tradicional de compraventa de productos -lo que llamamos Floor Trading-, y el nuevo método de influencia tecnológica que utiliza el mundo -Electronic Trading-.


Negociación en sala


Este método ortodoxo requiere que la gente se reúna en un lugar para negociar. Este lugar se conoce como parqué. Estos productos incluyen acciones (participaciones), materias primas y diversos tipos de instrumentos financieros.


Cuando la negociación en parqué se practicaba de forma generalizada, los lugares donde se realizaban estos intercambios solían ser las bolsas de valores. Estos lugares estaban abarrotados de inversores que se comunicaban a través de un intermediario que se convertía en el medio de comunicación entre ellos. Éste podía ser un corredor o un hombre de mercado, mientras que el método se denominaba "Open Outcry".


Con el tiempo, este método allanó el camino para todas las formas modernizadas de negociación y, por lo tanto, es la mejor plataforma para inversores y operadores.


¿Cómo funcionan las plataformas de negociación?


La primera vez que una empresa ofrece sus acciones al público en forma de títulos se conoce como oferta pública inicial. El precio de las acciones de la empresa varía en función de las condiciones económicas de una empresa y de la rentabilidad de la organización.


Un corredor es simplemente una persona autorizada a través de la cual se pueden comprar y vender estas acciones. Cuando se utiliza una plataforma en línea, ésta actúa esencialmente como un corredor en línea. Si alguien quiere comprar un producto, puede ponerse en contacto con un servicio de corretaje. Ellos cursarían una orden y le indicarían el precio de mercado del producto. Si el inversor está interesado, incluirían una comisión para ellos y tramitarían la orden hacia adelante. Si el usuario desea comprar acciones, el corredor remitiría su pedido a una bolsa de valores, lo que tarda unos tres días en completarse, incluido el intercambio de dinero entre el corredor y el inversor.


En el caso de las plataformas en línea, los sitios web ofrecen al usuario las opciones y la disponibilidad de las existencias que desea, en todas las plataformas disponibles. Si realiza una orden, ésta se almacena en una base de datos. Tras la confirmación de la cuenta de negociación y los pagos, se realiza el pedido y el usuario recibe sus acciones, en forma de dinero, transferidas a su cuenta de negociación.




	Las plataformas de negociación permiten a los usuarios comprar y vender productos financieros.


	Existen básicamente dos tipos de plataformas de negociación: la negociación básica y la negociación electrónica.


	El corredor es una persona autorizada con la que se pueden comprar y vender acciones.


	La negociación en línea consiste básicamente en sustituir al ser humano por un corredor en línea, en el que usted elige por sí mismo qué acciones comprar y vender.





¿Cómo operar en Internet?


Durante mucho tiempo en la era pre-internet, y de hecho gran parte de la primera era de Internet, cuando una persona necesitaba comprar o vender instrumentos financieros como bonos, acciones, etc., tenía que llamar a sus empresas de corretaje y pedirles que lo hicieran. Que hicieran un intercambio por ellos. Con ello venía un largo proceso de informarles sobre el precio, comprobar si el trato era correcto o no y, por último, confirmarlo.


Puntos clave


1. La negociación en línea es mucho más sencilla. Una persona puede comprar y vender valores simplemente registrándose en una plataforma de negociación en línea.


2. La investigación y el estudio son los pilares para convertirse en un maestro en el campo del comercio de valores.


3. La fiabilidad es igualmente importante. No querrás que los servidores de tu bróker se caigan durante las horas punta y te causen pérdidas innecesarias.


Aprender a intercambiar acciones


Por supuesto, no existe una fórmula garantizada para convertirse en un experto en el comercio de acciones, pero el ensayo y error, junto con la investigación, el análisis en profundidad y la experiencia pueden convertirle en un jugador decente. Así pues, la pregunta es: ¿cómo se negocian las acciones exactamente? Los siguientes consejos resultarán útiles para un principiante:




	Primero, tienes que estudiar. Hasta que no sepas qué es operar en bolsa, no podrás formar parte de este programa.


	Para simplificarle el trabajo, puede recurrir a un intermediario. Hay muchos corredores auténticos en Internet. Nunca invierta en lo que no entiende. La investigación y el análisis activos le guiarán.


	No intente invertir dinero que no pueda permitirse perder. El éxito no siempre está garantizado incluso después de tomar precauciones. Puedes incluso diversificar tus inversiones colocando tu dinero en diferentes valores.


	La disciplina es la clave del éxito. Comprar las acciones adecuadas en el momento oportuno sólo puede ocurrir cuando se es lo suficientemente disciplinado. Hay que seguirla religiosamente.





Cómo elegir las acciones


La investigación y el estudio son los pilares para convertirse en un maestro en el campo del comercio de valores. Pero investigar y elegir las acciones adecuadas tampoco es tarea fácil.


Existen básicamente dos tipos de análisis :




	
El análisis fundamental consiste en examinar la opinión pública y los informes financieros de una empresa para conocer su estado de salud.


	
El análisis técnico es un arte, en el que los analistas detectan un patrón de subida y bajada en una acción y recogen beneficios con la ayuda de ese patrón. Una combinación de ambas técnicas puede ayudar a una persona a identificar la acción más adecuada.





Elegir un socio de intermediación


Ya sabe lo que hay que hacer y lo que no, pero ¿qué pasa con la elección de un socio corredor? Siempre hay que tener en cuenta ciertos factores a la hora de elegir a su corredor, porque encontrar al adecuado es paralelo a encontrar al socio perfecto.




	
Disponibilidad: para un agente de bolsa es esencial recibir información sobre todas las actividades, como transacciones, márgenes, beneficios y pérdidas, etc.


	Fiabilidad - La fiabilidad es igual de importante. No querrás que los servidores de tu bróker se caigan durante las horas punta y te causen pérdidas innecesarias.


	
Alternativas: puede que su corredor de bolsa resulte fiable, pero puede que sea difícil asegurar lo mismo para su conexión a Internet. Por lo tanto, busque una empresa que ofrezca alternativas a la negociación en línea, por ejemplo, servicios de llamada y negociación. Incluso los brokers de descuento especializados en negociación en línea tienen planes de contingencia que ofrecen servicios de llamada y negociación en caso de emergencia, etc.


	
Investigación: como ya se ha mencionado, siempre debe investigar las acciones que desea comprar. Lo mismo debe hacer a la hora de elegir a su corredor de bolsa. Debe conocer los antecedentes del corredor antes de elegirlo.


	
Productos ofrecidos - Además de ofrecerle una plataforma de negociación de acciones, hay otros servicios que un broker de descuento puede ofrecerle a las mismas tarifas extremadamente competitivas, como la posibilidad de participar en el mercado de derivados (futuros y opciones), etc., herramientas de gráficos para ayudarle con el análisis, y mucho más. Antes de elegir un corredor, compruebe los servicios que ofrece.
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