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1. L’idée


1.1 Trouver une bonne idée


Vous souhaitez créer votre start-up, mais n'avez pas encore trouvé l’idée ? Voici quelques conseils à suivre pour trouver une bonne idée qui fera la différence.


1.1.1 Cultiver sa passion


Nos passions et nos centres d’intérêt sont des mines d’idées de start-ups, ce sont manifestement des choses qu’on aime faire avec enthousiasme et sans que le temps nous dérange.


Notez précisément dans un carnet tous vos centres d’intérêt sans aucune retenue : j’aime la cuisine, j’aime les actualités sportives, etc.… Le but ici est d’avoir un maximum de mots clés qui vous intéressent, ces derniers seront réutilisés pour trouver la bonne idée.


1.1.2 Repérer un besoin insatisfait et le combler


Il faut développer au mieux notre capacité d’observation, notre critique ainsi que notre ouverture d’esprit.




	- En observant notre environnement nous allons pouvoir identifier les problèmes existants et la raison pour laquelle ils existent.


	- Un esprit critique nous permettra de remettre en question ce qui existe déjà, ceci afin d’identifier d’éventuelles pistes d’améliorations pour améliorer notre vie et celle des autres.


	- Enfin, l’ouverture d’esprit nous aidera à acquérir une compréhension plus large de l’environnement qui nous entoure et pourrons ainsi développer davantage notre inspiration.





1.1.3 Importer un concept existant à l’étranger


De nos jours, il est difficile d'inventer un nouveau concept. Comment innover quand tout ou presque existe déjà ? Une solution s'offre à nous : adapter un concept qui n'existe pas sur notre territoire, mais qui a fait ses preuves à l'étranger.


Nous pouvons alors dénicher des idées à l’étranger afin de les adapter à notre marché, sans négliger les barrières comme la différence de culture ou la maturité d’un marché, mais certains concepts s’importent très bien notamment dans le domaine d’internet.


Exemple :




	- C’est sur la base de l’américain Half.com que naît l’idée de PriceMinister.com racheté par le japonais Rakuten pour 200 millions d’euros.





1.1.4 Transposer un modèle dans un autre secteur


Après observation et identification d’un concept novateur qui a fait ses preuves, on peut imaginer son utilisation dans un autre secteur d’activité. Ainsi, identifions des idées à succès et déclinons-les en fonction de nos goûts et de ce qu’on sait faire.


Exemples :




	- Groupon pour les jeunes femmes urbaines [image: ] Dealissime


	- Facebook pour animaux de compagnie [image: ] Yummypets


	- Firefox pour les enfants [image: ] Potati


	- Linkedin pour les jeunes diplômés [image: ] Yupeek





1.1.5 Conclusion


Pour vous aider à trouver une bonne idée pour créer une entreprise, la liste non exhaustive ci-dessous peut être utile :




	- Sites des nouvelles idées de business innovantes et tendances : hellobiz.fr, springwise.com, techcrunch.com, whogotfunded.com,innovant.fr, jaimelesstartups.fr, coolbusinessideas.com, ideesdebiz.fr, etc.


	- Sites des principaux incubateurs d’entreprises innovantes : 500.co/startups, ilab.harvard.edu, monincubateur.com/site_incubateur/incubateurs, etc.


	- Magazines de « business » : Capital, Journaldunet, Management & Challenges consacrent régulièrement des numéros sur les nouvelles idées de business.


	- Concours de start-up: leweb.co, startup-academy.net, moovjee.fr, etc.





1.2 Valider votre idée


Avant de se lancer et engager temps et argent à créer notre startup, il est important de vérifier la pertinence de notre idée. C’est une démarche primordiale qui nous permettra d'éviter la désillusion.


Je vous propose une méthode par étapes afin de valider votre idée.


1.2.1 Déterminer les composantes de l’idée


Une idée ne suffit pas à élaborer un projet. L’idée directrice doit s’accompagner d’une réflexion sur les questions suivantes :




	- Quels services/concepts, souhaitons-nous produire ou exploiter ?


	- A quel besoin répond le concept/service ?


	- Quel sera le mode d’utilisation du concept/service ?
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