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Diese Lektüre soll Ihnen helfen


Ihr persönliches Erscheinungsbild


zu verbessern und


mehr Sicherheit in Ihrem alltäglichen Auftreten


zu bekommen




Vorwort


Durch meine tägliche Arbeit in meinem Beruf als Karrierecoach und Dozent an einer renommierten Bildungseinrichtung werde ich laufend mit den Problemen bei der Jobsuche in den Bewerbungen konfrontiert.


Auf der einen Seite ist es das Anschreiben das Probleme hervorruft, aber überwiegend höre ich, dass man nach dem Vorstellungsgespräch eine Absage erhielt.


Man beteuert mir oft, sich optimal darauf vorbereitet zu haben, man wusste auf alles eine Antwort und trotzdem wurde versagt.


Nach genauer und intensiver Recherche stellte sich jedoch immer wieder heraus, dass man sich selbst, seine Person, seine Persönlichkeit und sein Profil nicht positiv und nachhaltig im Eindruck hinterließ.


Eine alte Verkäufer-Regel besagt, verkaufe zuerst dich selbst und dann den Artikel.


Sinngemäß heißt das ja, erst wenn der Interessent Ihnen vertraut, wird er auch dem Angebot vertrauen.


Nun denn, ob sie einen Artikel verkaufen wollen, oder sich selbst in einem Gespräch, muss der Gesprächspartner/Kunde ein Vertrauen bekommen, um sich positiv zu entscheiden.


Wie es mir immer wieder gelingt, Menschen so zu motivieren, dass sie einen positiven, ja sogar einen überzeugenden Eindruck hinterlassen, möchte ich Ihnen in diesem Buch erläutern, so dass auch Sie Ihrem Vorhaben näher kommen.




Das Persönlichkeitsprofil


Ist ein Spiegelbild meiner selbst.


Die Persönlichkeit ist die Gesamtstruktur


eines Menschen, der einen besonderen, eigenen und


ausgeprägten


Charakter besitzt.


Das Profil ist wie ein Abdruck,


den ich hinterlasse, er ist das


charakteristisches Erscheinungsbild


eines Menschen


also:




Ihr Persönlichkeits-Profil


Das Persönlichkeitsprofil


Warum ist dieses Thema heutzutage so extrem wichtig?


Mein gesamtes Auftreten,


ob beim Vorstellungsgespräch oder bei einer


Rede, oder auch im Alltagsgespräch,


lässt immer Rückschlüsse auf meine Person schließen.


Aus diesen Eindrücken wird der Gesprächspartner oder


Zuhörer


auf meine Fähigkeiten und meine


Charaktereigenschaft, sowie meine soziale Kompetenz


hingewiesen.


Ob nun in sprachlicher oder auch in schriftlicher Form.




Machen Sie es richtig


Achte auf deine Gedanken,


denn sie werden Worte.


Achte auf deine Worte,


denn sie werden Handlungen.


Achte auf deine Handlungen,


denn sie werden Gewohnheiten.


Achte auf deine Gewohnheiten,


denn sie werden dein Charakter.


Achte auf deinen Charakter,


denn er wird dein Schicksal.”


Charles Reade


(Englischer Schriftsteller)




Bleiben sie immer der Unterhaltung gewachsen


In der Kommunikation, in den täglichen Gesprächen, geht es doch meist darum, sich entweder mitzuteilen oder / und sich dabei so gut wie möglich zu verkaufen.


Verkaufen heißt auch übersetzt: Übereignung oder Veräußerung.


In der Ausführung: wenn wir unsere Worte, unsere Meinungen, unsere Ansichten kommunikativ interessant und überzeugend vorbringen und uns das verstanden, geglaubt oder abgekauft wird, werden diese so zusagen " übereignet".
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