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DAS ONLINE BUSINESS








Wie man online Geld verdient








Wie du es in wenigen Schritten schaffst ein eigenes Online Business
aufzubauen, das jeden Tag 24/7 Geld über das Internet für dich
verdient - ohne wahllos Personen auf Social Media anschreiben zu
müssen, ohne an Telefon verkaufen zu müssen und ohne Druck für dich
selbst. Die praktische Anleitung zu deinem neuem Online Geschäft!
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Zeiteinteilung





Dies wird kein gewöhnliches Buch zum Thema Online Business!












Viel mehr wird es eine konkrete 9-Steps-Anleitung für deinen
eigenen Online Erfolg. Bloß bevor wir damit beginnen, ist es enorm
wichtig, dass du weißt, was dich erwartet und vor allen Dingen, wie
du dein Business richtig planst!












Merke: Die richtige Planung ist das A und O!





Bisher ist kein Meister vom Himmel gefallen. Bleib dran, dann wirst
du Erfolg haben!





Wie planen wir also jetzt ein eigenes Business, das dich in
völliger Freiheit leben lässt? Zugegeben, das ist keine einfache
Sache. Fangen wir am besten erst einmal mit deiner Zeiteinteilung
an. 





Bist du Arbeitnehmer? Bist du aktuell auf der Suche nach Arbeit?
Bist du Student? All diese Dinge müssen berücksichtigt werden. Eine
optimale Einteilung deiner Zeit ist daher von großer Bedeutung!





Die Zeit spielt immer gegen uns. In jedem Fall!



















Erfolgs-Step #1





„Deine Zeit ist enorm wichtig. Teile sie dir so ein, damit sie dir
am meisten nützt. Lieber weniger Tage in der Woche arbeiten, dafür
aber länger an einer Session bleiben! Nehme dir daher unbedingt
entsprechend Zeit und sorge für ablenkungsfreies Arbeiten!“





Lass mich dir helfen eine optimale Zeiteinteilung zu finden… Als
Arbeitnehmer empfehle ich dir pro Woche mindestens 5h in dein
Business zu investieren. Das wären also an 5 Tagen jeweils eine
Stunde Zeit. 





Teile dir allerdings nicht an 5 Tagen jeweils eine Stunde ein, denn
in dieser Zeit kommst du nicht voran. Dein Workflow ist vom letzten
mal behindert und du wirst dein Business nicht voranbringen können.












Desto mehr auf einmal, desto besser.





Plane dir deshalb UNBEDINGT viel Zeit auf einen Schlag ein! Lieber
an weniger Tagen die Woche arbeiten, aber dafür effizienter und
gewinnbringender. Das ist enorm wichtig! Eine Stunde an 5 Tagen
wird dir nichts bringen. Du benötigst alleine schon im Schnitt 20
Minuten, bis du wieder weißt, woran du das letzte Mal gearbeitet
hast. Also bleiben dir noch 40 Minuten. Wir ziehen also
Ablenkungen, wie zum Beispiel Handy oder Toilettengänge ab und
schon sind es nur noch 20 Minuten, die für dein Business effektiv
übrig bleiben! Lieber ein großes Stück, anstelle vieler kleiner.












So sieht dein Business Modell aus





Unkompliziert und einfach - das digitale Produkt





Vielleicht kennst du es ja bereits. Das digitale Produkt. Ein
digitales Produkt ist zum Beispiel ein Videokurs, ein eBook, ein
Podcast oder eine Software. Und nein, du musst keine Software
programmieren, um Online Geld zu verdienen. Viel mehr musst du
sogar gar nichts von den Beispielen erstellen können. Wir LASSEN
uns nämlich ein solches Produkt erstellen. Und ja, das kostet Geld.
Und ja, das würde auch kostenlos funktionieren. Dies erkläre ich
dir im Verlauf dieses Buches. Denke aber bitte an Step 1 zurück.
Aktuell kannst du es dir nicht leisten wertvolle Zeit zu
verschenken. Aber du kannst dir ein eigenes Produkt leisten!












Klein, aber Oho! Dein erstes Produkt!





Richtig gelesen. Dein erstes Produkt wird klein werden. Warum auch
nicht? Schließlich stehst du am Anfang deiner Karriere und musst
erstmal Fuß im Business fassen, Eindrücke sammeln und erste Erfolge
erzielen, bevor du die ganz großen Dinger drehen kannst. Dein
erstes Produkt wird also ein eigenes, kleines eBook, das du günstig
verkaufen wirst!












Ghostwriter schreiben dir dein eigenes, erstes Produkt, ohne Fragen
zu stellen. Dir gehört es!












Portale hierzu wären beispielsweise Textbroker, Ghostwriter oder
Fiverr. Hinweis: In diesem Abschnitt geht es lediglich darum zu
erfahren, wie dein Geschäftsmodell funktioniert. Über Themen
sprechen wir im weiteren Verlauf! Okay. So weit so gut. Du weißt
nun also, dass du ein eigenes Produkt, also ein eigenes eBook
schreiben lässt und dieses verkaufst. Achte vor allen Dingen
darauf, dass dir die Rechte an dem eBook auch gehören! Verschiedene
Portale bieten unterschiedliche Leistungen an. Du musst unbedingt
die  Du musst unbedingt die Rechte an dem eBook haben, um es
anschließend verkaufen zu können.












Zitat von Textbroker: Hinweis: Das Urheberrecht ist grundsätzlich
nicht übertragbar. Autoren geben mit dem Verkauf ihrer Texte auf
der Textbroker-Plattform aber alle Nutzungs- und Verwertungsrechte
an den Auftraggeber ab, d.h. alle vermögenswerten Teile ihres
Urheberrechts.












Doch wie viel kostet dich nun ein eigenes eBook? Und wie lang
sollte es sein? Das beantworte ich dir direkt in den nächsten
Zeilen.












Niedrigpreisig ist aktuell für dich hochpreisig.





Für dich als Anfänger kann ich dir empfehlen ungefähr 30 - 50 € für
dein erstes eigenes Produkt auszugeben. Dafür erhältst du in der
Regeln ein eBook, welches ca. 20 Seiten aufweist, bei mittlerer
Qualität. Und das reicht uns vollkommen! Wir möchten schließlich
keine 1000-seitige Reportage über die Politik  im 19.
Jahrhundert schreiben lassen, sondern benötigen einen einfach zu
lesenden, kleinen Ratgeber in Form eines eBooks.












Bleiben wir einmal bei Textbroker kann ich dir nur empfehlen die
oben gewählten Kriterien einzuhalten. Also Text mindestens 2 Sterne
Qualität. Die Anmeldung bei Textbroker ist natürlich zu 100%
kostenlos. Texte werden innerhalb von circa 2 Tagen fertiggestellt,
hier gibt es eigentlich nie Probleme.





Wir wiederholen also kurz:





	• Du lässt ein digitales Produkt, in diesem Fall ein eBook
erstellen, also schreiben


	• Du verkaufst dieses Produkt anschließend automatisch über das
Internet


	• Du verdienst Geld, um dieses Modell weiterhin anzuwenden.







Das Ganze trotzdem selbst erstellen





Du kannst selbstverständlich ein digitales Produkt auch selbst
erstellen. Falls du dich mit einem Thema besonders gut auskennen
solltest, kannst du es natürlich auch selbst verfassen und deine
eigenen Erfahrungen einbringen. Hierfür gebe ich dir nachfolgend
eine kleine Anleitung, wie überhaupt so ein digitales Produkt von
dir erstellt wird.












Um ein digitales Produkt zu erstellen benötigst du erstmal nichts
weiter als ein Textverarbeitungsprogramm, wie beispielsweise
Microsoft Word oder Pages. 





Du erstellst also nichts weiter als erstmal eine rohe Datei, einen
Text, einen Ratgeber. Schreibst deine Inhalte, bzw. Deine Tipps
nieder und speicherst die Datei ab. Natürlich empfehle ich dir ein
ansprechendes Layout zu verwenden. Falls du kein eigenes
Textverarbeitungsprogramm hast, lege ich dir ans Herz Apples Office
Programm in der iCloud zu verwenden. 












Dafür benötigst du nur eine eigene Apple ID, die du dir kostenlos
auf icloud.com erstellen
kannst. 












Das Textverarbeitungsprogramm mit Vorlagen nennt sich hier Pages.
Probiere es ruhig einfach mal aus! Definitiv die bessere
Alternative zur kostenlosen Office Suite von Open Office. 












Hast du nun deinen Ratgeber fertig geschrieben, musst du ihn
lediglich in ein entsprechendes Format formatieren. Am besten
verwendest du hierfür das PDF Format, da jedes Gerät PDF Formate
erkennt und öffnen kann. Deine zukünftigen Kunden können also
schließlich dein eBook, also dein digitales Produkt, welches eine
PDF Datei ist, einfach herunterladen, abspeichern und öffnen. 












Natürlich kannst du dir Informationen zu dem jeweiligen Thema
(nächstes Kapitel) aus dem Internet oder aus Fachzeitungen oder
Büchern holen, achte aber bitte IMMER auf das Urheberrecht und
Verletze kein geistiges Eigentum!





ERFOLGS-STEP #2





„Das digitale Produkt kostet dich ein einziges Mal etwas. Und zwar
in der Herstellung. Anschließend kannst du es rund um die Uhr und
so oft du willst Online verkaufen. Auch an Samstagen, Sonntagen und
Feiertagen.“Das Thema





Okay, du weißt nun wie dein Business Modell aussieht, aber: Du
weißt natürlich nicht über welches Thema du schließlich dein eBook
erstellen lassen solltest. Prinzipiell gilt hier Folgendes:












Personen lieben es schnelle Lösungen zu erhalten, Sie wollen
Lösungen für Probleme haben, so schnell es nur geht. Am besten
schon gestern. ;-) Und genau diese Lösungen bieten wir Ihnen an! In
Form von kleinen Ratgebern, die ihr Problem schließlich lösen.
Personen wollen mittlerweile keine 2 Tage mehr auf eine Lieferung
warten, sondern wollen Ergebnisse. Jetzt sofort. 












Welches Problem ist durch einen Ratgeber lösbar?





Eigentlich sehr viele Probleme. Und am meisten natürlich
Schönheitsideale, Jeder möchte perfekt aussehen, jeder möchte sich
profilieren, jeder möchte der Beste sein. Menschen wollen sich
nicht verstecken, sondern zeigen, dass sie dazu gehören, dass sie
cool und schön sind. Denn das zählt heutzutage in der Gesellschaft.
Ob das nun der richtige Weg ist oder nicht, darüber lässt sich
streiten, das stimmt.












Um es einfach mal ganz klar auszudrücken: Biete Ihnen ein
Produkt an, mit dessen Hilfe sie dazugehören!












Hierfür gibt es tausende Möglichkeiten: Abnehmen, Zunehmen,
Muskelaufbau, Pickel wegbekommen, Straffe Haut bekommen,
Schwangerschaftsstreifen wegbekommen, Haarentfernung, Augenringe
wegbekommen, Nägelbrüche vermeiden, Schöne Hände bekommen, Keine
Falten mehr im Gesicht zu haben, Haarbruch vermeiden und so
weiter….












Am meisten natürlich Ideale, die von außen für andere sichtbar
sind. Das sollte nun klar sein. Es gibt selbstverständlich noch
tausende andere Themen für dein erstes Produkt. Mach dir am besten
selbst Gedanken oder schreib dir ein paar gute Ideen auf! Stell dir
also die Frage: Mit welchem Ratgeber kann ich Personen helfen
ihr Problem wegzubekommen?












Ich kann dir jetzt schon eines verraten: Du wirst nicht so schnell
auf ein Thema kommen, das braucht Zeit. Dafür sparst du dir
schließlich die komplette Zeit, um dein Produkt zu erstellen.
Natürlich kannst du diese Themen auch für zukünftige Projekte
verwenden, auch für Videokurse oder Podcasts. Kommen wir aber
später noch darauf zu sprechen.
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