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Egal was du tust,


mache es mit Spaß und


lass dich nicht unterkriegen! : )


Viel Spaß beim stöbern...




Wie benutzt Du dieses Buch:


Selbst- und Ständig! Ich weis nicht wie oft ich diese Worte


im Laufe meines Unternehmerlebens zu hören bekommen habe...


Eins steht fest: Unwahr sind sie nicht!


Ein Unternehmen zu führen heißt Verantwortung zu


übernehmen und harte Arbeit zu leisten. Auch, wenn es für


Außenstehende manchmal wie Vergnügen aussieht.


Mit der Zeit habe ich von Freunden, Verwandten, Kollegen


und anderen Unternehmern viele Tipps bekommen, die mir


meinen Start und meinen Alltag etwas erleichtern sollten.


Einige haben mir gar nicht weitergeholfen, andere waren


widerum Gold wert.


Die Nützlichsten habe ich hier für dich aufgeschrieben.


Mach etwas daraus!!


Am besten nimmst Du dir jeden Tag 15 Minuten Zeit dafür.


Plane die Zeit fest ein! In dieser Zeit kannst du dir in Ruhe


Gedanken machen und überlegen wie du weiter vorgehst...


Damit Du nicht noch extra ein Notizbuch oder Blätter zu


diesem Büchlein dazulegen musst, findest Du unter den


Anregungen immer etwas Platz für eigene Notizen oder


Lösungsansätze.


Gehe Tag für Tag und Seite für Seite durch.


Die Reihenfolge spielt dabei keine Rolle...


Viel Erfolg und Spaß beim ausprobieren!




EVAMARIA ; )







Nutze ab heute ein


“Monday Basket”.


Ein Körbchen in dem du alles


sammelst was auf Bearbeitung


wartet.


Jeden Montag nimmst du dir die


Zeit es auszuleeren und heftest


die Unterlagen ab, bezahlst die


Rechnungen, ect...


Plane im Angebot immer ein


bisschen mehr Zeit ein.


Ein Beispiel: Brauchst du zehn


Arbeitsstunden, sag es


dauert 12... So hast du Puffer


nach hinten, falls etwas schief


gehen sollte. Schaffst du es


pünktlich freuen sich deine


Kunden, dass es so schnell ging.


Du hast alle Aufträge abgearbeitet


und hast ein paar freie Minuten?


Nutze Sie!


Lege neue Vorlagen für


Präsentationsfolien, E-Mails,


Social Media Content oder


Infografiken an.


So sparst du dir viel Zeit, wenn es


wieder stressig wird.


Was ist das


Alleinstellungsmerkmal deines


Unternehmens?


Was kannst nur du allein und


kein anderer?


Schreibe zehn Stärken auf die


dein Unternehmen ausmachen!


Findet man sie alle in deinem


Flyer, auf deiner Homepage


oder in deiner


Unternehmenspräsentation?


Oder musst du etwas


nachbessern?


Bitte potentiellen Neukunden


ein kleines Test-Angebot an.


So können sich beide


Parteien kennen lernen und


das Vertrauen ineinander kann


wachsen. Selbst wenn die Kunden


abspringen hast du so doch


noch einen kleinen Verdienst.


Zeige, dass du ein Profi bist!


Überlege dir fünf Wege, wie du


dies im nächsten Jahr einem


breiten Publikum beweisen


kannst.


Auch wenn du selbstständig


bist, halte dich am besten an
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