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Tak til livet.


Tak til alle jer skønne mennesker,


som gør mit liv så meget mere værd at leve.


Tak fordi I bakker mig op i min drøm.


Jeg lever min drøm og jeg håber også du gør.


Denne bog er skrevet i dyb kærlighed til en branche


som jeg altid vil være en del af.


Den er skrevet for at løfte branchen og for minde alle om, at det


er vores ansvar at passe godt på branchen.


Jeg håber du vil få rigtig god gavn af bogen.


Camille




Det har jeg ikke prøvet før –


så det kan jeg sikkert godt.


Astrid Lindgren, Pippi Langstrømpe




Kapitel 1


Min opvækst.


Jeg er født i 1971. Med et sæt forældre som i den grad arbejdede med det der gjorde dem glade i livet. Min far var selvstændig anlægsgartner og min mor arbejdede med sin hobby som strikdesigner på et stort ugeblad. Så jeg har set at mennesket bliver gladest ved at følge det de er passioneret omkring.


Jeg får en uddannelse men har ingen anelse om hvad min passion er før jeg efter endt uddannelse kommer i en fast ansættelse i Socialministeriet. Det sker i en afdeling som konferenceleder for socialministeriet. Jobbet er mit indtil jeg i 2000 nedkommer med min søn og jeg elsker hver dag i den afdeling. Glæder mig i den grad til at komme på arbejdet hver morgen og har da også inden min søn ankommer planer om at starte op selvstændigt med et konferencebureau. Hvor jeg som firma mellem virksomheden og konferencestederne skal stå for alt det praktiske. Men min dejlige søn sætter en naturlig stopper for den plan.


Livet bringer os til USA for en stund. Min søn, Christophers første år er i Philadelphia, hvor jeg går hjemme og kysser på ham dagen lang. Det er virkelig et kæmpe priviligium at have fået lov til at tilbringe denne første tid med min søn, en søn som jeg ikke regnede med at jeg kunne få. Da jeg bliver gravid som 29 årig er der ingen tvivl i mit sind. Jeg skulle være mor og mine planer om at være selvstændig bliver lagt på hylden for en kort stund. Min søn bliver min passion og min vigtigste opgave i livet. At få en velfungerende dreng, som jeg får tilbragt mest muligt tid sammen med og som jeg har fyldt en masse selvværd i fra starten.


Og jeg må klappe mig selv på skulderen. Jeg har i dag en 18 årig søn som i den grad er velfungerende, dybt elsket af mig og med et sundt selvværd. Han er vokset op med en mor som ligesom mine forældre har fulgt sin passion – mærket efter hvad der er rigtigt og hvad der er forkert og handlet hvis det sidste var tilfældet.


Da vi kommer hjem fra USA skal jeg finde en ny passion i livet. Min drøm om at arbejde som konferenceleder er ikke forenelig med at være alene-mor med Christopher. Jeg nægter at arbejde 37 timer om ugen og kun se min søn et par timer inden sengetid hver dag. Så jeg bliver selvstændig og får mulighed for at være med i et dansk firma med tøjsalg som bruger network marketing som måden at få solgt deres tøj på.


I dag følger jeg fortsat min passion og har fundet min helt rette hylde i livet. Jeg er forfatter med debutbogen ”Få dig dog et job!” som netop handler om at følge sin passion og om at handle på det der føles rigtigt og som gør en glad. En slags opslagsbog, hvor du kan slå op og lige huske dig selv på hvilke redskaber jeg har brugt for at nå frem til det fantastiske liv som er mit i dag. Et liv som forfatter, foredragsholder og teamleder i et network marketingsfirma.


Lykken bliver aldrig mindre af at blive delt.




Kapitel 2


Min karriere i network marketing branchen.


Første gang jeg støder på branchen er i gymnasiet. Jeg går på handelsgymnasium og min daværende kæreste som går i min parallelklasse går sammen med Jørgen, som fortæller om denne mulighed for at tjene masser af penge på et helseprodukt som man bla. kan slanke sig af.


”Du skal bare starte op som forhandler og så vælter pengene ind”.


Det er da næsten for godt til at være sandt og jeg måtte sande at det absolut heller ikke var sandheden.


Men jeg var top nysgerrig og hvad nu hvis dette var en mulighed for mig. Jeg tager med til et møde hvor jeg bliver introduceret for denne meget amerikanske måde at sælge et produkt på – i hvert fald for tiden meget amerikansk måde. Produktet var godt og muligheden for at tjene penge var store. Der blev ikke lagt fingre imellem. Det var kæmpe beløb og snak om store dyre biler, man havde mulighed for at tjene til, hvis man blot startede op og blot snakkede med sine venner og familie.


Smart tænkte jeg – det gør jeg da. Alle har da brug for dette produkt – tænker jeg. Men først skulle jeg selv blive glad for det og da jeg konstant var på slankekur tager jeg produktet og taber mig. Der er masser af vitaminer og fibre i og jeg mærker hurtigt en god virkning af produktet. Min tanke er at det må alle da prøve og have, så med den tanke kunne jeg sagtens se muligheden for at tjene masser af penge.


Jeg solgte i forvejen undertøj til mine veninder og andre via homeparties og var vant til at ”tjene penge på mine venner” og jeg var også altid selv klar til at støtte mine veninder når de solgte noget jeg kunne bruge.


Produktet var ikke godkendt i DK på daværende tidspunkt. En journalist fik nys om at produktet var kommet til DK og der gik ikke lang tid før at firmaet og produktet var på forsiden af Ekstra Bladet. Jeg måtte sande at jeg ikke kunne kæmpe mod den magt som pressen har i DK – i hvertfald ikke på dette tidspunkt i mit liv. Så jeg kastede håndklædet, stoppede med at forhandle produktet – men fortsætter med at bruge produktet selv i mange år efterfølgende.


Sådan møder jeg første gang i start 1990’erne network marketing også kaldet MLM (multi level marketing). Multi står for ”flere”, Level betyder ”niveau” og marketing handler om hvordan man ønsker at flytte et produkt eller en serviceydelse. Flytte produktet fra firmaet til forbruger.


Der skulle gå en del år før jeg møder branchen igen.


Det sker først i 2004 da jeg er retur fra USA, efter at have tilbragt min barselperiode med min søn Christopher i Philadelphia.


En tidligere klassekammerat ringer til mig og fortæller om et dansk tøjfirma som bruger network marketing som deres måde at få tøjet ud til kvinder. Hun fortæller at der er mulighed for at alle kan købe tøjet til indkøbspris eller via sælgere. Det er ganske nyt i DK og alt er godkendt denne gang. Jeg siger at det er super interessant og et par dage efter møder jeg ægteparret Jane og Kristian. De sødeste mennesker som kommer hjem til mig med hele tøjkollektionen og viser alle de lækre design. Jeg har inviteret et par veninder, og vi er to der bestiller tøj med det samme og går i gang med at sælge tøjet og finde andre som har lyst til at sælge tøjet.


Dette bliver den fedeste forretning for os begge – meget hurtigt. Konceptet er genialt – enten bliver kunden ”fast-kunde” og får tøj til indkøbspris uden bindinger eller også kan de vælge at købe tøjet direkte af mig. Det går vildt stærkt – alle mine veninder og mit tidligere netværk via undertøjssalget får besøg af mig i deres hjem, og jeg sælger en vis legemsdel ud af bukserne.


Men pludselig en dag i 2007 får vi et opkald. Ejeren af firmaet er gået personligt konkurs og alt er lukket pr. dags dato. Det var et kæmpe chok og jeg er rystet. Hele mit indtægtsgrundlag er væk. Der beslutter jeg mig for at jeg ikke skal arbejde med network marketing igen.


Men i 2010 bliver jeg introduceret for nogle helseprodukter, som er godkendt og som smager himmelsk. På dette tidspunkt har jeg en butik i Roskilde og jeg beslutter mig for at prøve branchen igen.


Jeg får selv en god effekt af produktet og ved at jeg kan sælge det til mange – når nu der også er en god effekt som jeg kan fortælle andre om.


Jeg stopper ca. et år efter med at forhandle disse produkter, da det danske team, som jeg er en del af, begynder at dikterer mig hvordan jeg skal køre min forretning. Jeg SKAL ringe rundt jævnligt og presse mine forhandler til at finde andre forhandlere og kunder. Da jeg ikke ønsker at presse folk og siger til dem at jeg ikke vil ringe rundt til dem, begynder de selv at ringe rundt til mine forhandlere og presse dem. Efter kort tid og nogle advarsler til disse personer som presser mine forhandlerr trækker jeg mig fra firmaet.


I 2013 står min gode veninde og vifter med endnu et fantastisk produkt. Et produkt og et firma som jeg kan blive en del af inden firmaet officielt åbner i DK. Tiden er ikke rigtig for mig – jeg har mange andre bolde i luften på dette tidspunkt og jeg takker nej til muligheden.


Februar 2014 bliver firmaet og produkterne godkendt i DK – og min veninde er gået i gang. Jeg sidder på sidelinien og ser hvor sjovt hun har det med disse produkter og firmaet. Hun nævner da også et par gange at jeg skal være velkommen, hvis jeg har lyst og at det er mega sjovt. I maj måned starter jeg op i firmaet og på 3 måneder når jeg en position som kun 2% opnår. 3 måneder efter opnår jeg yderligere en rang som kun 1% opnår. Ingen havde fortalt mig at det var svært og jeg var fuld af energi og lyst til at snakke med alle om disse produkter. Jeg besidder en indre væddeløbshest og bliver drevet af en bonus. Ikke særligt dansk – men mennesker er jo forskellige og jeg kan godt lide at der ligger en gulerod foran mig – en anerkendelse når et mål er nået. Jeg var i den grad begejstret for produktet og firmaet og det kunne i den grad mærkes. Jeg startede alle op – enten som kunde eller forhandler – som jeg mødte på min vej. Alle kunne mærke min høje energi og alle ville have en bid af den gode energi.


Men det var mig der havde energien – og ikke dem der startede op i firmaet – så korthuset væltede. Og jeg opretholdte ikke min position i firmaet. Og til sidst kunne jeg ikke ærligt sidde overfor et andet menneske og sige at hun/han med dette firma kunne tjene masser penge – for det gjorde jeg jo ikke selv mere.
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Hvad er network marketing
og hvordan opnir du resultater?





