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Introduction


Ce guide doit vous permettre de tester vos pratiques commerciales.


Tout entrainement à la vente passe par une auto-évaluation constante de ses compétences commerciales.


À travers 50 questions de base, vous pourrez booster vos points forts, renforcer vos points de vigilance et vous inciter à développer de nouvelles compétences.


Améliorer vos compétences commerciales vous permettra d’augmenter le nombre de vos rendez-vous, d’améliorer le taux de transformation de vos projets en affaires nouvelles, de booster votre chiffre d’affaires et au final d’obtenir la satisfaction de vos clients.


Ce test créé et développé grâce à notre expertise terrain et nos partages avec les équipes commerciales en formation et en coaching vente est à destination des commerciaux de tous niveaux et aux managers commerciaux souhaitant travailler en approche 360°.


Cette évaluation porte plus sur la manière dont le travail commercial est accompli que le résultat. Ce guide est un outil de connaissance de soi et d’amélioration de la performance au quotidien.
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