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    ANTES DE COMEÇAR A SUA LEITURA, REFLITA E RESPONDA NO ESPAÇO EMBAIXO: O QUE É VENDER PARA VOCÊ?




        

    	                                                                                                           
    
    
    
    
    
    
    
    
    
    

 
  






(Utilize o recurso de anotações do seu leitor e-book.)
	

Este é um momento muito importante para o seu mergulho neste novo mundo das vendas. É fundamental ter claro o que significa vender para você agora, antes de ler nosso livro. Assim, após a leitura, você conseguirá avaliar concretamente se nossas ideias fizeram sentido, se mudaram a sua forma de ver as vendas e se contribuíram para elevar sua consciência e potencializar seus resultados.
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NOTA DOS AUTORES

O mundo dos negócios está mudando a uma velocidade que cresce exponencialmente. Isso é tão efetivo e já disseminado que pode até soar lugar-comum. Mas o ponto aqui é: se você procurou este livro ou ele chegou até você, seja como for, é porque você vive a mesma inquietação que nos move. Você quer fazer parte da mudança. Você quer aprender, rever conceitos, quebrar paradigmas. Ao mesmo tempo, você também quer ideias concretas, conceitos práticos, soluções reais. Sabemos disso, então trazemos neste livro toda a nossa bagagem de trocas, compartilhamentos, vivências e aprendizados com aqueles que, como nós, estão vivendo, aplicando e tornando real essa nova maneira de fazer negócios. Assim, para que você inicie sua leitura livre de julgamentos e em plena sintonia com as premissas do que vamos apresentar, achamos válido esclarecer alguns pontos.
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    Agora que você já refletiu e escreveu o seu significado de vender, aqui vai o nosso. (Ah, nós adoramos acrósticos, quando cada letra de uma palavra forma outra palavra.)
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MANIFESTO POR UMA VENDA COM SIGNIFICADO

Segunda-feira. O despertador toca. 5h30 da manhã. Quero ficar na cama, mas estou atrasado. O chefe me cobra resultados. Preciso vender. Vender, vender, vender. Seria tudo mais fácil se não fossem os clientes. Eles me perturbam. Chatos, exigentes e mal-educados. Preferia ficar na cama quentinha. E hoje ainda tem reunião de indicadores. Não preparei minha parte porque faltou tesão. Nem sei por que isso é importante. Só estou fazendo porque me mandaram fazer. Lá na empresa é assim: manda quem pode, obedece quem tem juízo. Tomara que o final de semana chegue logo. A semana mal começou e eu já estou rezando para que termine. Fico me perguntando que falta eu faria se não fosse hoje ao trabalho. E se eu não vendesse nada? Será que eu nasci apenas para vender e bater metas sem sentido, criadas apenas para colocar dinheiro no bolso dos acionistas?

Não! Chega. É hora de mudar. Preciso buscar o porquê daquilo que estou fazendo. Quero um propósito, quero ser valorizado como alguém que contribui para um mundo melhor, quero ter orgulho e gerar valor àquilo que levanto todos os dias pela manhã para fazer. Quero mergulhar de cabeça no mundo das vendas com significado. Vamos juntos?

Assinado por... muitos de nós!
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   O SIGNIFICADO DESTE LIVRO
 
Você já ouviu falar em encontro de propósitos? Isso ocorre quando duas pessoas se conectam através das suas missões de vida. Foi exatamente assim que aconteceu conosco, Fred e Kiko. Nós dois compartilhamos de uma nova visão sobre o mundo dos negócios. Acreditamos que consciência e resultado podem andar lado a lado. Acreditamos que propósito e performance são parceiros de caminhada. Juntos, disseminamos a mensagem de um capitalismo com mais significado, sentido e propósito. Já foram mais de 200 empresas atendidas, de microempresas a multinacionais. Juntos, já levamos esta mensagem para quase 300 mil vidas.

Este livro é mais uma ferramenta que nasce para inspirar um novo modelo de vendas. Um modelo que faz bem para o negócio, para a sua equipe, para o cliente e, acima de tudo, para o mundo ao seu redor. Afinal, vender pode e deve ser uma forma de gerar valor para a humanidade.
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PREFÁCIO 

    Pare de Vender Assim é muito mais do que um livro. É um guia, um convite, uma convocação para a reflexão, uma oferta para um novo olhar, um novo paradigma, um novo caminho, uma nova perspectiva sobre a forma de causar impacto positivo no mundo por meio do ato de vender. “Vender com significado” fará você buscar a cada dia a sua melhor versão para atuar em um mundo mais consciente e interdependente. Propósito e protagonismo vão florescer em você nesse novo caminho. 

			Todos nós estamos à procura de algo maior na vida, um forte significado que venha do coração e da alma, a vontade de acordar pela manhã com esperança e com uma atitude positiva e construtiva que nos dê força, energia e sensação de bem-estar e autorrealização. Quando temos algo nos ajudando a oferecer o melhor de nós mesmos, trazemos à tona a empatia e a compaixão. Transformando-nos num instrumento de influência positiva, ajudando a promover uma nova consciência, iluminada por um mundo mais humanizado e melhor para mim, para todos ao nosso redor, para o coletivo.

			Acredito que a vida nos oferece oportunidades, conexões e relações humanas incríveis, basta estarmos abertos a perceber cada um desses momentos, cultivá-los e desenvolvê-los para que frutifiquem. Gostaria de compartilhar alguns casos de pessoas e profissionais incríveis que a vida me presenteou. Pessoas com alto poder inspiracional, que conheci em momentos distintos e interligados, decorrentes da conexão e da vontade de causar impacto positivo, por meio do propósito, dos negócios conscientes, do empreendedorismo, da inovação e da transformação.

			Nesse sentido, retribuo à vida por me presentear com a oportunidade de conhecer o empreendedor social, transformador de comunidades, destruidor de muros e “construtor de pontes” Eduardo Lyra. Ele é o responsável pelo Instituto Gerando Falcões, projeto social de transformação dos entornos de comunidades por meio dos esportes, da música e das artes. Juntos, realizamos o sonho de formar o primeiro curso para jovens em Programação (Java), Empreendedorismo e Inglês. 

			Na organização do programa de aceleração de empreendedores e startups que tive a oportunidade de trazer ao Brasil, conheci o incrível Paulo Tenório, da Trakto, e o João Kepler, da Bossa Nova Investimentos. Em maio de 2018, eles organizaram um megaevento em Maceió para um público atento a inovações em Marketing e Vendas. Foi lá que eu tive a grata felicidade de conhecer e me conectar às pessoas maravilhosas que me trouxeram ao prefácio deste livro.

			Eu e Fred Alecrim palestramos juntos e pudemos nos conhecer bem, conversando, debatendo, trocando ideias e pensamentos sobre um mundo mais humanizado, sobre negócios conscientes, projetos de impacto social pelo Brasil e pelo mundo. Falamos muito também sobre como o fator protagonismo pode fazer a grande diferença no empoderamento de jovens, empreendedores e pessoas de bem, inspirando-os a mudar seus entornos e o nosso país como um todo. Posso dizer que foi uma conexão sensacional, que mantemos até hoje. 

			Foi por meio do projeto Marcas com Significado do Fred que tive a oportunidade de conhecer o Kiko Kislansky, um cara superconectado e envolvido na raiz com Negócios e Capitalismo Consciente. Na ocasião, conheci também seu empreendimento, a Euzaria Moda Consciente, marca de vestuário com forte propósito, que promove conscientização a seus clientes (os agentes de transformação, como eles os chamam). Na sequência, Fred comentou sobre um evento de liderença e empreendedorismo coordenado e organizado pelo Kiko, o Prospera Experience, onde ele conheceu a Voo, da incrível Claudia Kubrusly, uma editora independente que tem o propósito de despertar a consciência e inspirar as pessoas a melhorar o mundo à sua volta. Cada livro vendido gera uma contrapartida social por meio do projeto Um por Um.
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