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35

Dedicatória 

O LIVRO Eneagrama e Persuasão - 

4ª Edição – 2019 entrega para cada 

leitora e leitor estudos únicos que 

associam Tipos de Pessoas em seus 

Eneagramas, o estilo de argumentar 

e a preferencia persuasiva. 

Neste livro está inserido histogramas

intuitivos que facilitam você aplicar 

os conceitos do Eneagrama seja na 

vida ou nos negócios 

instantaneamente: “assim que ler e 

ver o livro”. 

Mesmo no caso de Sistemas tão 

promissores, ainda temos que 

colocar tempo, esforço e 

pensamento se quisermos tirar o 

máximo das práticas recomendadas. 
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Dedicamos a você leitora ou leitor os

resultados potenciais das 

recomendações. 
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NOTA E DEDICATÓRIA SOBRE NOSSO 

LIVRO Eneagrama e Persuasão - 4ª 

Edição - 2019

Existem atualmente muitos livros 

acerca do Eneagrama. Existem 

contradições entre as formas de 

interpretar. 

Esse livro leva junto à dedicação de 

35 anos de estudos sobre 

Eneagramas, Argumentações e 

Persuasão.  É nossa convicção que 

você pode aplicar os conceitos e 

indicadores a negócios públicos e 

privados, relacionamentos pessoais, 

negócios, espiritualidade e assim 

melhorar significativamente os seus 

resultados argumentativos. 

Estamos comprometidos em 

oferecer Mentoria Gratuita 
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Internacional até 2025. Inscrição 

Mentoria atual em: 

http://bit.ly/Mentor_Gratuito
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ENSINO DO EMPREENDEDORISMO E 

A PRODUÇÃO DE RIQUEZA 

NACIONAL. 

45 livros editados e publicados. Mais 

de 100 estudos conjunturais 

concluídos. Duas mil oitocentos e 

noventa horas de 

palestras/aulas/debates entre 2011 e

2019. 

Presidente Pesquisador em Fundação

Universidade de Barcelona até 2025. 

Sócio Gerente em MGO & MGO & 
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outras instituições de Pesquisa. 
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Miriam Gonçalves 

Coautora com mais de 14 livros 

publicados é Pós-graduada em 

Educação (doutora H.C. pela 

Universidade Federal de Santa 

Catarina – Brasil). 

Exerce a função de Pesquisadora em 

Estudos de Empreendedorismos e 

Comportamento Humano, desde 

fevereiro de 2011. 

Acumula mais de 10 anos de 

experiências e vivências na área de 

Empreendedorismo Multinivel, 

atuando principalmente nos 

seguintes temas: Persuasão, 

Argumentação, Capacitação, Gestão, 

Migrações, Identidades, Imagens e 

expressões comportamentais como 
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fontes à Ciência do 

Empreendedorismo. 
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 Compliancei

Pela primeira vez duas pessoas 

assumem o compromisso com um 

dos recursos mais subestimados do 

mundo em desenvolvimento - o 

talento, a ambição e o gênio das 

mulheres. 

Para dar forma ao apoio dois 

professores e uma empresa criam o 

Programa de curso Inclusivo, e 

Capacitar Mulheres para a Liberdade. 

O Programa recebe pessoas com 

necessidade condicionadas da 

maioria das tipologias. 

A missão da nossa vida entre 2019 e 

2025 é garantir que todas as 

mulheres, eventualmente alguns 

homens, possam se sentir à vontade 

para conduzir o boom financeiro, 
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econômico histórico do Brasil e 

registrar crescentes taxas de 

empreendedorismo e lucros. 
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Para garantir que as mulheres possam se sentir à vontade e 

conduzir o boom financeiro, 

econômico histórico nacional foi 

pensado o Programa Capacitar 

Mulheres para a Liberdade. Uma 

sequencia organizada em uma 

estrutura coesa de quatro pilares. 

O Pilar Um promove o 

desenvolvimento da força de 

trabalho e a descoberta vocacional 

das pessoas, notadamente as 

mulheres. Isso inclui diagnosticar e 

adaptar a educação e o treinamento 

das pessoas para mercados e 

indústrias em crescimento, criando 

mais maneiras de conectar empresas

ao mercado de pessoal 

empreendedor por meio das 

melhores práticas em diagnóstico 

vocacional e parcerias. 

O segundo pilar capacitará as mulheres para lidar com o sucesso 

como empreendedores. 

Nesse pilar pretendemos dar 

visibilidade para as atividades das 

mulheres mostrando as melhores 

práticas de comunicação de acesso 

ao mercado e divulgação de 

atividades. Mentoria gratuita até 

2025. 

O Pilar Três concentra receber as 

dificuldades encontradas por 

mulheres no ato de empreender e se 

concentrar na busca para a 

eliminação das barreiras emocionais, 

legais, regulatórias e culturais que 

impedem as mulheres de 

participarem das economias locais, 

regionais ou nacionais. 

O Quarto Pilar assegura mentoria gratuita até 2025 assegurando os 

avanços necessários em 

conhecimento e relacionamentos 

socioprodutivos. 

Agarre essa oportunidade. 

Essa missão entrega a você – cada 

pessoa que abraça essa 

oportunidade – muito mais do que a 

participação em um boom 

econômico – representa dar corpo a 

milhões de vidas cheias de 

promessas: mães que podem 

sustentar seus filhos e filhas para 

serem capazes de se formar no 

ensino máximo e mulheres ou 

homens nascidos depois do ano 2000

que podem começar negócios e criar

empregos. 
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Este é o futuro que podemos e 

devemos alcançar juntos. 
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