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ACERCA DE GRANT CARDONE

	 

	 

	El 21 de marzo de 1958, Grant nació en Lake Charles, Luisiana, un estado de Estados Unidos. Es el cuarto de los cinco hijos de Curtis y Concetta Cardone. En 1981, asistió a la McNeese State University para estudiar contabilidad. Scarlett Cardone y Sabrina Cardone son hijas de su matrimonio con Elena Lyons, que se remonta a 2004.

	 

	El padre de Grant Cardone falleció cuando él tenía sólo 10 años, y la pérdida de una figura paterna ha tenido un impacto significativo en su enfoque de los negocios y las ventas, convirtiéndole para muchos en una especie de "padre" en el mundo empresarial.

	 

	Empieza a fumar marihuana a los 16 años y desarrolla una adicción a las drogas que dura diez años. Tras un difícil camino, consigue vencer su adicción y desarrolla una pasión por las ventas, los negocios y el desarrollo personal.

	 

	Grant Cardone compra su primera casa, una residencia familiar que había estado alquilando, a la edad de 29. Sin embargo, el negocio del alquiler empieza a tener problemas y unos meses más tarde se ve obligado a vender su casa.

	 

	En San Diego, compró su primer edificio plurifamiliar cinco años después. Un mes después, compró un segundo. Una de las mayores carteras privadas de adquisición multifamiliar de Florida en 2012 estaba formada por las compras de Cardone.

	 


ÉXITO

	 


¿CÓMO PUEDES GANAR EN TODO LO QUE HACES?

	 

	 

	¿Qué vas a hacer? ¿Cuándo vas a empezar a hacerlo? No te entusiasmes con lo que quieres hacer sólo en una convención o conferencia. Tienes que sonreír como un loco incluso cuando no estés ganando. Grant Cardone afirma que necesitas simplemente hacer algo para ganar. Hazlo diez veces, cien o mil. Hazlo cuantas veces sea necesario para ganar. 

	 

	Cuando te esfuerzas, puedes sentarte donde quieras en la vida. Podrás sentarte en el asiento que elijas en el avión o en el hotel que te haga feliz. Podrás ir y venir como quieras. Puedes cancelar si quieres, aunque estés dentro del plazo de 24 horas, y ellos quieren quedarse con tu dinero. Pueden quedárselo. Pueden conseguir más. Para empezar, ni siquiera era tu dinero. El dinero que llevas en el bolsillo o el dinero que tu mujer lleva en el bolso era antes el dinero de otra persona. 

	 

	Nos enseñan que hay escasez de dinero. Que escasea y que por eso no tienes. Sólo tienes que estar dispuesto a llamar a la gente y hablar con ellos. Hay que establecer el contacto y, si no funciona, modificar la forma de contactar y aumentar las llamadas. Si no quieres hacer ambas cosas, aumenta las llamadas. Puedes decir lo que quieras si llamas a suficientes personas. No hay nada que pueda convencer a un cliente potencial. No hay una sola cosa que puedas decir que estropee un trato.  
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