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  PUBLICIDADE GRATUITA 


  UMA FORMA DE EXPANDIR SEUS NEGÓCIOS


  Apresentação


  Um dos grandes entraves para expandir um negócio é a divulgação, seja com produtos ou serviços, físicos ou pela internet.


  Quando montamos ou iniciamos uma atividade comercial de qualquer natureza sentimos a necessidade de divulgá-la para que possamos obter os resultados esperados. 


  Um comércio, uma loja física ou virtual, um livro, e-book ou qualquer que seja sua atividade a divulgação é sempre necessária.


  Para iniciar ou ampliar suas atividades você precisa alcançar um público que tenha interesse ou precise daquilo que está oferecendo, mas como atingi-lo e conquistá-lo? Isso é o que procuraremos responder durante sua leitura.


   




  1. Dimensionando seu objetivo.
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  Qual é a sua real necessidade de anunciar


  Dimensionar sua necessidade de expansão e sua capacidade de absorver a demanda gerada deve ser sua primeira providência.


   Lançar um novo produto, retomar o crescimento, inaugurar uma filial, divulgar uma nova linha ou canal de comunicação, ampliar suas vendas, aproveitar a produtividade de seu novo equipamento, resolver um descompasso entre despesa e receita, apresentar um lançamento ou simplesmente conquistar espaço em um mercado cada vez mais competitivo?


   São muitas as razões que nos levam a necessitar e procurar por divulgação. 


  Descubra primeiro o que precisa e seu objetivo para poder adequar sua divulgação a sua necessidade, mas independentemente de seu negócio ou empreendimento, a publicidade gratuita está disponível e você não precisa de nenhuma base ou treinamento especial para utilizá-la.


   O que você realmente precisa é acreditar em si próprio e no seu produto e ter o cuidado e perseverança necessária para continuar quando alguma idéia não funcionar. 


  Pesquisa e persistência são exigidas a cada obstáculo e servem para traçarmos nossa trajetória rumo aos objetivos. 


  Seguiremos então para o próximo passo no capitulo a seguir. 


   




  2. Internet. 
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  Na internet encontramos diversos canais gratuitos de divulgação. Se sua necessidade é pessoal como prestador de serviço ou se possui uma empresa a publicidade grátis está disponível para que possa utilizá-la. 


  Deixarei adiante alguns links de locais onde poderá de forma gratuita utilizar os classificados e se desejar poderá investir em destaques para ampliar e potencializar sua divulgação. 


  Classificados gratuitos são uma ótima alternativa para iniciar sua divulgação ou ampliar sua campanha.


  Para que o trabalho fique completo e apresente bons resultados crie seu anuncio antes de acessar esses classificados da seguinte forma:


  

    	Título: Elabore um título chamativo e que leve o leitor a continuar lendo o restante.


    	 Descrição do produto ou serviço: Descreva seu produto ou serviço de maneira simples e objetiva, ressaltando os diferenciais que possa levar o leitor a optar por adquiri-lo ou contratá-lo, tratando-se de serviços. Prazos de entrega ou de garantia, certificações oficiais são grandes diferenciais ao produto que estiver oferecendo.


    	Preço normal e promocional: Estude sua oferta de forma a torná-la vantajosa ao cliente e dentro dos parâmetros do mercado. Lembre-se de que os clientes pesquisam muito e uma falsa oferta tira a credibilidade antes mesmo de iniciar um negócio. 


    	Lista de palavras chave (Tag): As tags serão importantes para que o cliente chegue ao seu anuncio através dos mecanismos de busca, portanto use palavras que direcionem o potencial cliente a sua divulgação.


    	 Endereço físico se houver: Anúncios com endereço físico apresentam maior credibilidade por aparentarem solidez. Quando tratar-se de lojas virtuais pode-se inserir pelo menos a cidade ou bairro para melhor posicionar o cliente. 


    	Endereço virtual: Após efetuar o anuncio, acesse e tecle no endereço virtual para ver se está funcionando. Ao copiar o link se esquecermos um ponto ele pode não funcionar e o cliente não conseguirá acessá-lo. 


    	Meios de contato: Procure colocar todos os meios de que dispõe para contato (fone, e-mail, Whatsapp, rede social, skipe e outros que dispuser), telefone celular e horário de atendimento. Um telefone fixo é muito interessante, pois assim como o endereço causa impressão de local físico de negócios.
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