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            «El éxito de tu Marca Personal está en dejar una Huella Magnética, generando el deseo en otra persona de conocer o necesitar algo más de ti»


            Rubén Martín

          
        

      
    


    

  


  
     


     


     


     


     


    A Isabel, gracias por ser el espejo de mi aprendizaje vital


    y por potenciar mi propósito con tu apoyo incondicional.


     


    A todas aquellas personas que están atascadas en


    sus vidas y necesitan, por fin, apostar por ellas mismas.

  


  
     


    TESTIMONIOS


     


     


     


    «En el libro “El poder de tu marca personal”, Rubén explica de forma práctica y sencilla cómo dejar una huella magnética en los demás y cómo diferenciarte, destacar y posicionarte como referente en tu sector, con un método testado en profesionales de éxito. Lectura muy recomendable para aquellos que quieran aprender a monetizar y optimizar su marca personal, llevándola al siguiente nivel. Sólo apto para valientes que quieran realmente despegar».


    Laura López Basulto


    Cofundadora de InfluSpeakers


     


    «Rubén consigue algo tremendamente admirable con esta obra. Reinventa el concepto de marca personal dándole un enfoque realmente revelador y una amplitud muy estimulante. Con sus claves prácticas te propone un viaje hacia dentro para descubrir quién eres, qué aportas y cuál es tu esencia, para pulirla y ponerla al servicio de los demás. Ya no hablamos de lo que tradicionalmente se trataba como un concepto vacío y comercial sino de un autoconocimiento para poner en valor aquello que te define. Este libro no tiene edad, es una brújula para cualquier persona que no tenga miedo de cuestionarse hacia dónde va, para aprender a formular esas preguntas más allá de tu profesión o actividad económica. Y lo que es más, conseguir responderlas. No se me ocurren mejores manos en las que emprender este viaje».


    Carmen Vázquez


    CoFounder Start Universe & COO Saturdays.AI


     


    «Si como yo estás en el mundo del emprendimiento en serie, sabrás seguramente dos cosas: que los proyectos no duran para toda la vida (lo que te hará cambiar de empresa o lanzar otra startup cada cierto tiempo), y que con tu recorrido profesional y tu experiencia la gente te hace cada vez más preguntas. Ahora, gracias a tu experiencia y habilidades, puedes beneficiar a cientos de personas haciendo un modelo de negocio rentable para ti. Rubén nos ofrece un libro práctico e inspirador para pasar a la acción y generar ingresos de manera rápida. Una guía completa, con ejercicios detallados, las preguntas adecuadas y reflexiones profundas para sacar lo mejor de nosotros mismos y ponerlo al servicio de los demás».


    Jorge González Revilla


    Head of Talent Bilbao, Demium


     


    «Este libro supone una herramienta atemporal y de obligada lectura cada cierto tiempo. Son de esos libros que, debido a su contenido y a las herramientas que ofrece, cada vez que lo lees te aporta algo nuevo. Soy cliente de Rubén, además de colega, y he podido experimentar todas esas herramientas que se exponen en el libro en mi persona y la mejora en mis habilidades y rendimiento profesional fue instantáneo. Enhorabuena por esta obra que va a ayudar a muchísimas personas a emprender un negocio con su propia marca personal. Sencillamente excelente, limpio, claro y definido».


    Héctor J. Stezano Colares


    Consultoría y formación en Ventas


     


    «El poder de tu marca personal es un libro de muy fácil lectura, ya que compagina la parte más explicativa y teórica, con unos ejercicios muy útiles y amenos.


     


    En la primera parte, el autor propone un trabajo de introspección, que creo indispensable para la creación de nuestra marca personal, por lo que lo considero todo un acierto.


     


    En la segunda mitad, Rubén Martín propone al lector una parte más práctica, donde proporciona un contenido muy útil, que ayudarán al lector a elaborar las acertadas actividades que propone.


     


    Sin duda, El poder de tu marca personal me ha ayudado a conocerme mejor y a saber cómo construir mi marca personal de una forma sencilla y amena.


     


    Sólo puedo dar las gracias al autor, por haberme dado las herramientas necesarias para construir mi marca personal y convertirla en una empresa rentable».


    Inma Bretones


    Escritora y autora de las novelas Olvídate de mí y Quédate


     


    «Rubén nos muestra con su propio ejemplo, energía, experiencia y profesionalidad su MÉTODO. Este es un libro ÚNICO, porque nos lleva de la mano desde el origen de la construcción de la Marca Personal, hasta su conversión en producto, empresa, realidad profesional. Un libro imprescindible para abordar nuestros objetivos con éxito».


    Isabel Merino Pella


    Asesora Editorial y Gestora de Autores


     


    «Quien ha tenido la suerte de trabajar con Rubén, participar en sus formaciones o que trabaje tu marca personal puede afirmar que es la sencillez, positividad y experiencia en persona. Tiene la capacidad de convertir lo complicado en sencillo dándote la confianza necesaria desde la humildad. Este libro es él, sencillo y directo, un manual para el alma emprendedora. Te da todo lo necesario para que sepas afrontar de dentro a afuera todo lo que necesitas para que tus sueños sean ilimitados y accesibles. Gracias por este aprendizaje, ahora sé que todo es posible si crees que puedes. Enseñas a que el cambio que quieres ver empiece en uno mismo dando tu ejemplo de crecimiento. Gracias por darnos la mano con tu experiencia y conducirnos a conocerte y conocernos».


    Yolanda Pérez Marchori


    Responsable de Atención al cliente de Nexus Energía


     


    «El libro es un viaje fascinante en el proceso de creación de una marca personal. Rubén Martín nos acompaña desde su experiencia para que el camino sea fácil y no nos asuste demasiado mirar hacia adentro. El desarrollo de un negocio va tan íntimamente ligado a nosotros mismos que en ocasiones se nos olvida realizar previamente ese trabajo de introspección tan necesario. Gracias, Rubén, por llevarnos de la mano, con tanta ilusión y eficacia como lo haces siempre con tus clientes. Sin duda, un manual imprescindible sobre los negocios y la vida. Porque es en esa simbiosis donde reside el auténtico poder de la marca personal».


    Manuela Ortiz


    Asesora y formadora en Comunicación


    Periodista y locutora profesional


    Creadora del Método VOICESELLING


     


    «Describiría El Poder de tu Marca Personal como la capacidad de proyectar tu esencia para lograr el éxito profesional y personal.


     


    Es un libro maravilloso donde Rubén Martín te invita a viajar a tu yo más profundo y a exteriorizarlo, sacando lo mejor de ti para dejar una huella indeleble en tu entorno. Es un viaje maravilloso que todos debemos experimentar.»


    Rossie Rodríguez


    Gerente General Soho Square Strategia, Venezuela

  


  


  
     


     


     


     


     


    PRÓLOGO

    Por Juan Haro


     


     


     


    
      
        
      

      
        
          	
            «El precio de cualquier cosa es la cantidad de vida que ofreces a cambio».


            Henry David Thoreau

          
        

      
    


    


     


    Permíteme que comience por analizar en qué situación nos encontramos a nivel digital. Hoy en día vivimos hiperconectados, enganchados al móvil, a Internet, y a millones de páginas web a las que tenemos acceso. Las redes sociales triunfan y nos permiten conocer/contactar en tiempo real con miles de personas. Tenemos literalmente el mundo al alcance de nuestra mano. Existe un mercado brutal ahí fuera para darnos a conocer.


     


    Por otro lado, no sabemos por dónde empezar, ¿cómo sacarle el verdadero provecho a la era de la información?. Cada año miles de personas que deciden ser autónomas, emprendedoras y empresarias buscan un hueco en un mercado altamente competitivo.


     


    No existen empleos para todos, no existen ingresos constantes, fijos y seguros para vivir una vida cómoda, la inseguridad es la norma, la vulnerabilidad está latente en nuestro presente profesional.


     


    Miles de empresarios, emprendedores y autónomos que arrancan lo hacen con mucha ilusión, pero con pocos o pobres resultados. No logran monetizar su negocio, no le dan la suficiente importancia a su marca personal, en muchos casos sin saberlo, su activo más preciado. Encontrándose perdidos a última hora de la jornada intentando compensar esa falta de resultados, invirtiendo más tiempo, esfuerzo y dinero.


     


    Cada vez son más las personas de edad comprendida entre los 40 y 60 años que necesitan reinventarse, generar más ingresos, nuevas actividades..., pero no encuentran su camino. Los jóvenes, después de estudiar, intentan encontrar un hueco en el mercado laboral o mediante el autoempleo. El camino no es sencillo, pero por otro lado, hay un grupo de personas que llegan a conseguir que sus negocios o proyectos terminen triunfando. ¿Cómo lo hacen? ¿Por qué unos pocos logran tanto con menos esfuerzo? ¿Cómo encuentran su hueco en el mercado? ¿Cómo desarrollan su propia marca, negocio o empresa con mayor efectividad? ¿Cómo generan ingresos a través de una potente marca personal?


     


    A la hora de ponerte en acción existen dos vías:


     


    1. Aplicando lo que tú sabes, probando tus propias conclusiones y haciendo tú todo el trabajo = Activa


     


    2. Apalancándote en aquellos profesionales que ya han recorrido el camino y tienen el conocimiento que necesitas basado en su experiencia y resultados= Pasiva


     


    A lo largo de toda mi vida, yo siempre he utilizado la segunda vía, y he obtenido muy buenos resultados.


     


    Tienes ante ti un libro magnifico y un autor que te ayudará a recorrer tu camino paso a paso. La solución perfecta para lograr materializar tus proyectos personales y profesionales.


    


    Existen muchos teóricos, coaches, expertos, gurús, maestros que hablan desde la teoría, pero muy pocos son quienes enseñan desde la experiencia. Rubén Martín, el autor, ha vivido en primera persona grandes éxitos y fracasos también. Para mí es la mejor escuela que existe, porque te ahorrará, amigo lector, miles y miles de euros. Y también miles y miles de horas.


     


    La solución, como dice la portada de este libro, es apostar por ti mismo para diseñar tu mejor versión. Si tienes a los mejores profesionales, con las mejores herramientas, será mucho más sencillo conseguir el estilo de vida que buscas.


    No es fácil encontrar buenos profesionales.


     


    Todo comienza definiendo tu proyecto de vida, tu estrategia, lo que de verdad quieres. Siempre es conveniente contar con un guía, un mentor o profesional que ya conozca los desafíos a los que vas a enfrentarte, que haya atravesado el camino cientos de veces. Esta persona será un diamante para ti, porque te ahorrará tiempo y dinero.


     


    Jim Collins, el estratega empresarial, lo denomina «la teoría del autobús». Todos tenemos un autobús en nuestro caminar por la vida. Lo conducimos y vamos dejando que se suban y bajen personas de forma constante. ¿Son diamantes? ¿Aportan valor o por el contrario restan energía? ¿Tienen conocimientos prácticos y demostrables?


     


    La teoría del autobús determinará en gran medida parte de tu éxito. Recuerda brillar constantemente para que los «grandes» te inviten a subirte a su «autobús», porque la vida es un constante viaje.


     


    Siempre me gusta hablar sobre algo o alguien desde la experiencia. Es decir, primero experimentar, probar y luego opinar. Tuve la fortuna de conocer a Rubén hace 4 años, y me ha demostrado (a mí y a mucha gente que conozco) tener un conocimiento impresionante sobre marca personal, marketing digital, estrategia, productividad y mucho más.


     


    Es vital unir calidad, trabajo, talento y ser una «buena persona». Rubén Martín reúne estas 4 cualidades y las pone al servicio de los demás: ha demostrado con innumerables clientes su buen hacer, su profesionalidad y un trabajo impecable. Es un hecho demostrado. Si a esto le unes que es una persona con una calidad humana tremenda, te encuentras con un ser magnífico que se desvive por sus clientes y por trabajar de la forma más eficaz posible.


     


    El libro y Rubén Martín son dos grandes «diamantes» que te encantará descubrir y que no te dejarán indiferente. Lo afirmo con tal seguridad porque yo lo he vivido durante años siendo cliente suyo. Ha mejorado mi marca personal, me ha hecho ganar mucho más dinero, ha mejorado mi imagen, ha lanzado mi libro con éxito y me ha posicionado en el mercado.


     


    Hoy, para competir, necesitas a tu lado un experto en estas áreas, que hagan subir el valor de tu «acción» como si estuvieses cotizando en el mercado.


     


    O estás subiendo o estás bajando, no hay más.


     


    En un mundo plagado de servicios y productos mediocres, este libro y su autor lograrán que destaques, que la gente confíe en ti y que marques una diferencia en el mercado. Solamente con esto ya habrá valido la pena este recorrido.


     


    Lo que cuentan son los resultados. Por tanto, te invito a que revises estos 10 beneficios que obtendrás al leer este gran libro/manual de marca personal que te permitirá crecer, en múltiples sentidos:


     


    1. Conocimiento práctico desde cero.


     


    2. Inspiración, motivación y una introspección potente de tu ser gracias a un diálogo brillante entre el autor y tú, con diversos ejercicios para que apliques lo aprendido en el trascurso de la lectura.


     


    3. Más foco en una metodología de trabajo paso a paso muy bien planteada.


     


    4. Lograrás conocerte mejor, resaltar tus fortalezas, mostrar al mundo tu mejor versión y toda la valía que tienes. Lanzar productos y servicios de forma profesional y con excelentes resultados.


     


    5. Saber hacia dónde dirigir tu vida, factor clave para triunfar, y por ende ahorrarás tiempo y dinero.


     


    6. Conocerás herramientas prácticas: definición de objetivos, modelos de negocio, diagnósticos, romper con tus creencias limitantes, ver cómo te ven los demás, encontrar tu mejor versión en las 3 áreas principales de tu día a día, entre otras.


     


    7. Mejorarás tu productividad. Serás más eficaz en tus gestiones.


     


    8. Podrás aportar más valor y cobrar más por tus productos y servicios aumentando el beneficio.


     


    9. Tendrás una hoja de ruta clara, definida, con un plan de trabajo para que no te pierdas y logres en menos tiempo tus metas.


     


    10. Es un contenido interactivo que te engancha desde el principio con reflexiones profundas, anécdotas y claves prácticas.


     


    Amigo lector, te invito a que saques el máximo partido al libro que tienes en tus manos, pues el contenido es brutal y puede cambiar tu vida. Te felicito por haber tomado esta decisión y te animo a interactuar con él y con el autor. ¡Feliz viaje, será uno de los más emocionantes de tu vida!


     


    Gracias también a Rubén Martín por elegirme para escribir este prólogo. Deseo que sigas muchos años compartiendo tu gran sabiduría y ayudando a miles de emprendedores, empresarios y personas que quieran encontrar su lugar en este mercado tan competitivo.


     


    Juan Haro


    www.juanharo.com


    Fundador de La Escuela de Inversión.


    Fundador del Club de Inversores en Inmuebles


    Autor del libro «Los trucos de los ricos»

  


  
     


     


     


     


     


    BIENVENIDO
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    Querido lector,


     


    Antes de despegar, de que dé comienzo este apasionante viaje hacia tu interior para despertar el poder que habita en ti, hagamos algo juntos.


     


    Sé una fuente de inspiración para otras personas, comprométete públicamente con el proceso que estás a punto de comenzar compartiendo el contenido de este libro.


     


    Con tu luz puedes hacer que tus círculos más cercanos sintonicen contigo y sean un ejemplo también para otras personas. Entre todos podemos hacer un mundo mejor.


     


    Sácate una fotografía con este libro y compártelo en Facebook, Instagram, Linkedin y tus grupos de Whatsapp.
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    Añade este comentario a la foto:


     


    Estoy creando una Marca Personal Poderosa. ¿Y tú?, ¿te conformas con lo que eres hasta el día de hoy?


     


    Cada mes elegiré a dos personas al azar para que asistan a una de las formaciones presenciales que imparto en diferentes ciudades totalmente gratis.

  


  
     


     


     


     


     


    MANUAL DE USO


     


     


     


    He querido escribir un libro práctico, donde además de compartir contigo toda mi experiencia y conocimientos en esta materia puedas evolucionar al ritmo de la lectura cerrando la última página con una Marca Personal lista para salir al mercado.


     


    Encontrarás diferentes ejercicios para que los lleves a cabo directamente sobre estas páginas o en un bloc de notas que tengas contigo en el transcurso de la lectura.


     


    Te sugiero dos formas de abordar las siguientes páginas:


     


    1. Leer cada capítulo y profundizar con los ejercicios sugeridos en cada uno de ellos de forma práctica.


     


    2. Hacer una lectura rápida sin profundizar en los ejercicios para tomar nociones de lo que supone trabajar una Marca Personal con mi metodología y retomar los capítulos con ejercicios más adelante.


     


    Sea cual sea el método que utilices, lo importante es que trabajes el libro; hagas anotaciones, lo subrayes, lo colorees, lo personalices... Mi intención es que este sea un libro “de batalla”.


     


    Vive la experiencia como más la sientas, como creas que será más inspiradora, productiva y motivadora para ti.


     


    Bien, hechas las presentaciones si estás preparado…


     


    ¡Despegamos!

  


  
     


     


     


     


     


    
      
        
      

      
        
          	
            «Toma 20 años crear una reputación y cinco minutos arruinarla. Si piensas de esa manera harás las cosas diferente».


            Warren Buffet. Presidente y CEO de Berkshire Hathaway

          
        

      
    


    


     


     


    Tú eres el autor de este libro, todo el contenido que falta por completar es tuyo y solo para ti.


     


    Dedícatelo como un regalo que acabas de concederte y detalla qué esperas desarrollar con él en este proceso de transformación.


     


    Dedico este libro a


    para


    


    


    


    


    


    


    


     


    Fecha:


    Firma:

  


  
     


     


     


     


     


    INTRODUCCIÓN

    

    Por qué decidí escribir este libro y su propósito


     


     


     


    
      
        
      

      
        
          	
            “No vuela quien tiene alas sino quien construye el acceso al cielo para poder volar”.


            Rubén Martín

          
        

      
    


    


     


    Llevo más de 15 años emprendiendo y todas las experiencias que he vivido durante estos años han sido realmente apasionantes y enriquecedoras.


     


    Sin saberlo, durante mucho tiempo, mis éxitos y fracasos han sido la consecuencia de cómo he gestionado mi propia Marca Personal, de mi relación con mis propias creencias, de mi conocimiento empresarial y de mi visión particular del mundo.


     


    Han sido 15 años de aprendizajes constantes que, con este manual de uso, quiero que tú aproveches para que te ayude desde ahora mismo, en el camino que has elegido tomar.


     


    He compilado de la forma más sencilla posible todo el conocimiento que tienes que adquirir para tener una Marca Personal de Éxito y, si te aplicas, que además consigas una Huella Magnética.


     


    He ayudado a desarrollar o mejorar más de 50 modelos de negocio para emprendedores, CEOs, conferenciantes, escritores best seller, personas del mundo de la música y de la televisión. He podido ver de cerca qué patrones de éxito y de fracaso comparten y cómo han realizado su recorrido para llegar donde están. Por privacidad no desvelaré sus nombres, pero sí compartiré qué patrones de éxito tienen en común.


     


    Mi propósito es transmitir todo lo aprendido para ayudarte a encontrar la mejor versión de ti mismo y sacarle el mayor partido a través de tu Marca Personal, alcanzado unos resultados que sean sostenibles, escalables y exponenciales.


     


    El éxito de las personas con las que trabajo es también mi éxito. Personas que se están descubriendo a sí mismas gracias a una labor de introspección; escritores que están vendiendo miles de ejemplares gracias a su posicionamiento en el mercado, emprendedores que están aprendiendo a comunicar y a vender, o que se encuentran en rondas de financiación donde su comunicación y esencia vale tanto o más que su propio producto.


     


    Quiero que comprendas que este trabajo consiste no sólo en desarrollar la comunicación y la manera de definir tu marca, sino que también considero a la persona como un producto que hay que diseñar, dar a conocer para ponerlo en el mercado. Por tanto, es necesario establecer un modelo de negocio y una estrategia para lanzarlo con viabilidad.


     


    En definitiva, pretendo pulir ese diamante en bruto que llevas dentro, que tiene un gran potencial y que posiblemente desconozcas.


     


    Adquirir conocimiento es fantástico, pero lo es aún más si lo llevas a la práctica y lo experimentas, no te creas nada de lo que yo te digo, ponlo en práctica y compruébalo por ti mismo.


     


    Sé la bombilla que ilumina a otras personas con su luz.


     


    Lo importante es reconocer que tienes la posibilidad de potenciar tu energía, de encender tu bombilla y ser esa luz que ejerza una influencia positiva en los demás. Con tu Marca Personal puedes ser capaz de iluminar a las personas de tu entorno, de aportarles algo regenerador y beneficioso, que lo será tanto para ellos como para ti. Algo que además puede reflejarse tanto en el ámbito profesional como en el personal.


     


    Este efecto bombilla también sirve para reflejar el concepto exponencial. Cuando tú toques con tu luz a varias personas, cada una de ellas también podrá hacer lo mismo con otras tantas, que a su vez lo harán con otras.


     


    Si me acompañas en este viaje, también podré compartir contigo una de mis filosofías de vida favoritas, como es la japonesa, donde prevalece el pensamiento en el bien general por encima del individual. Si actuamos pensando en la comunidad, aportaremos valor para construir un mundo mejor en beneficio del conjunto.


     


    Piensa que vas a hacer algo para ayudar a muchas personas, piensa en ese valor que vas a ofrecer a los demás, en cómo se van a beneficiar de lo que tú les vas a dar.


     


    Ahora es tu momento. Ponte cómodo, sube el ánimo, despierta esa energía positiva y sigue leyendo. Piensa en la motivación que provoca la oportunidad de poder cambiar el mundo que te rodea, donde vas a poder ejercer tu influencia positiva en otras personas que comparten contigo tus mismas necesidades, ideas y esperanzas.


     


    Te invito a que sigas todos los pasos de este libro porque te va a dar todas las herramientas para salir a destacar y alcanzar todos tus objetivos.


     


    Conserva esa ilusión de creer en ti, porque es la primera clave para conseguir el cambio que deseas. Un cambio que empieza en tu interior, para llegar a mostrar la mejor versión de ti mismo.


     


    ¡Bienvenido!

  


  
     


     


     


     


     


    PARTE I

    

    Preparación


     


     


    En esta fase vamos a prepararnos para el viaje adquiriendo algunos conceptos importantes continuar con el recorrido.
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    #1

    

    Comienza el viaje

  


  
     


     


     


     


     


    1.1. ¿QUÉ TE VAS A ENCONTRAR

    EN ESTE LIBRO?


     


     


     


    He dividido el libro en tres fases de desarrollo:


     


    1. Fase de introspección


     


    • Comienza el viaje: Preparación para tu viaje, toma de consciencia y punto de partida para todo el trabajo que vamos a realizar.


    • Propósito: Encuentra y entiende el propósito vital y profesional de tu Marca Personal.


    • Diagnóstico de situación: Define el punto de partida, entendiendo tu presente, pasado y futuro vital.


    • ¿Quién soy?: Amplio trabajo de introspección para conocer a tu inevitable compañero de viaje: Tú mismo.


     


    2. Fase de desarrollo


     


    • Objetivos: Visualiza los objetivos que quieres cumplir de una forma tangible. Más Facturación, más Influencia y más Posicionamiento en el mercado.


    • ¿Qué ofrezco?: Te ayudo a definir, diseñar y validar tu fuente de ingresos, productos y servicios.


    • ¿A quién se lo ofrezco?: Identificaremos y conoceremos a tu cliente ideal: la persona más importante en tu modelo de negocio.


    • Yo Producto: Definiremos, paquetizaremos y te lanzaremos al mercado como un producto


     


    3. Fase de lanzamiento. (Salida al mercado)


     


    • Plan de acción: Pon en marcha todo tu modelo de negocio y la nueva versión de ti, tu yo definido y sostenible.


    • Viaje al Futuro: Teletranspórtate al futuro, un viaje de ida y vuelta con sorpresas.


    • Mensaje Final: Recopilación de conceptos, tips y conclusiones.


     


    4. Extra:


     


    La llave maestra de toda Marca Personal: Conoce el secreto de las Marcas Personales de Éxito.

  


  
     


     


     


     


     


    1.2. LO QUE NO ESTÁ EN ESTE LIBRO


     


     


     


    Antes de arrancar, me gustaría dejar claro lo que NO es este libro.


     


    Este libro no es un método milagroso, no te hace millonario ni te va a dar resultados de facturación de 5 cifras en 90 días, no te hace ser una marca referente en el mercado pasado mañana.


     


    La realidad es que hay que trabajar, definir, paquetizar y lanzar. Y luego seguir siendo constantes en todo este proceso.


     


    Hay que huir de los métodos que te prometen ese tipo de resultados en tan poco tiempo, porque no es real, tal vez solo para unos pocos.


     


    Con mi metodología vas a poder validarte o descartarte del mercado. Este método no funciona para todo el mundo, ya que no todos los productos tienen cabida en el mercado, y eso es lo que vas a descubrir en los siguiente capítulos. Un NO a tiempo es más valioso que un TAL VEZ.


     


    Existen una serie de variables que no podemos controlar. No podemos controlar el mercado, la tendencias, la competencia, la guerra de precios, la reacción del público a nuestra comunicación… Sobre lo que sí tenemos control es cómo vamos a definir nuestra actividad, cómo vamos a lanzar la estrategia y cómo vamos a salir al mercado, y antes de eso vamos a validar todo el modelo de negocio y la Marca Personal para estar seguros de que es un lanzamiento viable.

  


  
     


     


     


     


     


    1.3. EL MENSAJE OCULTO DENTRO DEL LIBRO


     


     


     


    Quiero invitarte a que leas este libro de manera consciente, que estés completamente presente durante su lectura y que permanezcas atento a todo su contenido, pues tiene un mensaje oculto, dedicado a ti.


     


    No voy a ser yo quien desvele ese mensaje oculto que se encuentra entre las páginas del libro. Lo harás tú, si prestas toda tu atención, si muestras tu verdadero interés por descubrirlo. Sólo entonces aparecerá ante ti.


     


    Y cuando halles ese secreto que puede cambiar tu vida, me gustaría que lo compartieras conmigo, que me mandaras un mensaje y que lo comentáramos juntos.


     


    Puedes contactar conmigo a través del formulario de mi web www.elpoderdetumarcapersonal.com o con un mensaje directo en mi perfil de instagram: @ruben_martinru


     


    ¡Te espero!

  


  
     


     


     


     


     


    1.4. UN POCO SOBRE MÍ


     


     


     


    
      
        
      

      
        
          	
            «Cuando tú encuentres el camino otros te encontrarán a ti, y al pasar por el camino serán atraídos hasta tu puerta. Y el camino que no puede oírse resonará en tu voz, y el camino que no puede verse se reflejará en tus ojos»


            Tao Te Ching
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    Para que me conozcas un poco más voy a mostrarte mi pasado, presente y proyección de futuro como emprendedor y empresario, espero que te sirva de inspiración.


     


    El 13 de septiembre de 2019 cumplí 15 años como emprendedor, tiempo que me ha proporcionado muchas experiencias de las que he sacado siempre un gran aprendizaje.


     


    Cuando era joven quería estudiar Bellas Artes. Siempre me ha gustado mucho dibujar y pensé que esa sería la carrera más adecuada para mí. En mi último año de instituto me encontré con un folleto que publicitaba cursos de formación de diseño gráfico, algo que en aquella época ni siquiera sabía lo que era (hablamos de los 90). Lo descubrí precisamente con esa publicidad, y cuando averigüé que consistía en dibujar y pasar los gráficos que yo dibujaba al ordenador para retocarlos con Photoshop, me pareció alucinante. Dibujar y ordenadores, las dos cosas que más me gustaban en ese momento unidas.


     


    Así que, al terminar el instituto, estudié dos años de diseño gráfico y luego un máster en multimedia. Empecé a hacer prácticas en una pequeña empresa, donde inicié mi carrera profesional. Era una agencia discreta donde me encargaba del diseño y maquetación web. Por aquel entonces, trabajábamos con dispositivos CD-Rom interactivos, empezamos a crear las primeras páginas web, maquetadas con un editor de HTML.


     


    Pero al poco tiempo quise más, quería crecer. El sueldo era bastante bajo, aunque no fue lo único que despertó mi ambición. Lo más desmotivador de este trabajo era la falta de reconocimiento positivo, existían más críticas por lo que no salía bien que una valoración positiva por lo que se conseguía. Y empecé a sentir la frustración.


     


    En aquel momento, me encontré con una lectura que activó algo en mi interior. Dicen que los libros tienen un poder especial y por eso son ellos los que se encargan de encontrarte a ti, y no al revés. Con el libro “Cómo ganar amigos e influir sobre las personas”, de Dale Carnegie, me pasó algo así. Llegó a mis manos en el mejor momento.


     


    El libro, uno de los más vendidos en las últimas décadas, habla de los tiempos de alta competitividad en los que estamos viviendo y la importancia del valor estratégico de las relaciones humanas. Este libro ayuda a potenciar el lado humano de la vida.


     


    Estas son algunas frases que tengo apuntadas de su obra y me gustaría compartir contigo:



OEBPS/Images/Logo15X15Positivo_fmt.jpeg





OEBPS/Fonts/FuturaStd-Bold.otf


OEBPS/Images/portada.jpg
RUBEN MARTIN RUBIO

EL PODER %

MARCA PERSONAL

Un manual creado para Emprendedores, CEOs y aquellas
personas que quieran sacar el maximo partido a su talento

CONVIERTE TU MARCA PERSONAL
EN UNA EMPRESA RENTABLE







OEBPS/Images/libro-01_fmt.jpeg





OEBPS/Fonts/FuturaStd-MediumOblique.otf



OEBPS/Fonts/FuturaStd-Book.otf



OEBPS/Images/libro-02_fmt.jpeg





OEBPS/Images/Portadainterior_fmt.jpeg
RUBEN MARTIN RUBIO

EL PODER%

MARCA PERSONAL






OEBPS/Images/indice1.jpeg
e +® 4. Lanzamiento

3. Desarrollo

@ 2. Introspeccién

1. Preparacién





OEBPS/Fonts/FuturaStd-LightOblique.otf


OEBPS/Fonts/FuturaStd-Medium.otf


OEBPS/Images/Image134390_fmt.jpeg
f YO XinX©





OEBPS/Fonts/FuturaStd-Light.otf


