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    O LIVRO




    É simples, didático e de fácil leitura. Conta o que Lino Barbosa pensa, faz e como chegou ao extraordinário sucesso no Marketing de Rede.




    ASSUNTOS




    Marketing Multinível (MMN) e Marketing de Rede (MR)




    O AUTOR




    Lino Barbosa: 1961­-2003




    Nasceu em família de classe média, ficou pobre, miserável, boia­-fria, empresário endividado e falido.




    Lino Barbosa: 2003­-2019




    Como empreendedor independente junto a uma empresa de MMN:




    [image: ] Chegou a Diamante




    [image: ] Tornou­-se milionário




    [image: ] Conquistou a liberdade econômica e financeira




    [image: ] Lidera uma rede de milhares de seguidores




    [image: ] Está entre os 10 maiores do mundo junto à empresa em que atua, presente em 162 países, com mais de 12 milhões de empreendedores parceiros em 2018.
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  DEDICO ESTA OBRA




  Aos empreendedores convictos de que o Marketing Multinível é uma indústria de prosperidade, neste e nos próximos séculos.




  Aos empreendedores independentes que sabem onde estão, sabem aonde querem chegar e estão dispostos a pagar o preço para alcançar o sucesso.




  Aos que ainda não são empreendedores nesse segmento, mas querem mudar o rumo de suas vidas para alcançar seus objetivos e realizar seus sonhos.




  Aos que têm sonhos e acreditam que merecem mais do que a vida lhes tem dado até agora.




  A todos aqueles que têm espírito empreendedor.




  AGRADEÇO




  A Deus pelo dom da vida.




  À minha querida esposa Noêmia, companheira de todas as lutas e vitórias.




  Aos meus amados filhos Leandro e Jacqueline pelo carinho e apoio de sempre.




  À minha dedicada nora Lilian, que me presenteou com Sarah e Ana Eliza.




  Por Rex Maughan ter um dia sonhado e materializado o seu sonho, permitindo, assim, que eu realizasse os meus.




  Ao meu amigo Fernando Junqueira e sua equipe no Brasil.




  Aos meus uplines, que abriram as portas para eu ser quem sou hoje.




  Aos meus downlines, que confiaram e confiam na minha liderança.




  Por aqueles que ainda virão.




  À minha amiga e escritora Duda Escobar.




  PREFÁCIO DE UM LÍDER




  O objetivo deste livro é ajudá­-lo a entender que determinadas mudanças no seu modo de pensar e de agir podem levá­-lo, de forma concreta, a realizar os seus sonhos.




  As informações aqui apresentadas são princípios que você pode aplicar no seu dia a dia, conquistando, aos poucos, as rédeas de sua vida. As experiências do autor irão, com certeza, colaborar para o seu progresso e caminhada pela busca da tão sonhada qualidade de vida.




  Lino Barbosa é um entusiasta do Marketing Multinível (MMN) e do Marketing de Rede e defende com muita propriedade essa nova e incrível indústria. Acredita que o Marketing de Rede feito com ética e inteligência é, para a maioria das pessoas, a única solução para alcançar a desejada independência financeira. Há 23 anos envolvido com esse negócio, obteve muita riqueza, mas também, e principalmente, enorme reconhecimento e uma experiência que poucas pessoas no mundo conseguiram acumular nesse segmento.




  De origem extremamente humilde, não teve oportunidade de estudar adequadamente. Porém, nunca se conformou com sua situação econômica e social. Através de automotivação persistiu, focando estrategicamente sua energia em uma vida balanceada, com criatividade, inteligência, humor e integridade.




  Atualmente, dedica parte de seu tempo ensinando e inspirando milhares de brasileiros e estrangeiros na construção de uma vida mais digna, utilizando seu talento natural e larga experiência.




  Lino encara todos os seus objetivos com paixão inabalável, a mesma que o levou a concretizar mais um de seus sonhos: este livro.




  Nesta leitura, você descobrirá como aplicar novas ideias simples para obter resultados compensadores, com conquistas mais rápidas e duradouras. Ficará evidente a grande transformação que você poderá promover em sua vida e por que é tão importante dar sempre o melhor de si. Você saberá, a cada novo capítulo, que pode determinar o seu próprio sucesso com atitude, inteligência e persistência.




  Lino Barbosa é, sem dúvida, uma das pessoas mais apaixonantes e comprometidas com seus valores que já tive a oportunidade de conhecer.




  Desfrute!




  Fernando Junqueira




  Diretor geral da Forever Living Products Brasil




  INTRODUÇÃO




  Durante 17 meses, acompanhei Lino Barbosa e registrei conversas, palestras e apresentações de negócio em Marketing Multinível e Marketing de Rede.




  Arquivos de vídeos e gravações anteriores foram transcritos e explorados em sua totalidade. Extraí desse acervo o conteúdo deste livro. Nele, Lino Barbosa revela, sem segredos e sem restrições, o que aprendeu na prática. Reunir, organizar e resumir todo esse conhecimento acumulado foi uma missão desafiadora e quase solitária, mas inspiradora!




  Espero ter conseguido reproduzir na escrita, o mais fiel possível, o jeito irreverente, a maneira de pensar, agir e falar de Lino Barbosa.




  Pra dizer a verdade, esta é uma obra que jamais estará completa. O autor reinventa­-se a cada dia, numa busca constante, ansioso por melhor avaliar e ensinar Marketing de Rede, negócio que ele considera sua missão de vida.




  Nesta obra, ele faz revelações inéditas que são fruto do amadurecimento interno de suas convicções profissionais e que o levaram a qualificar­-se como o Diamante que ele é hoje.




  O livro é simples, didático e de leitura fácil. Ele não pretende ditar novos conceitos ou reinventar o Marketing Multinível, tampouco o Marketing de Rede.




  Em linhas gerais, esta obra expõe e questiona conceitos arraigados e escolhas pessoais como emprego, mudança de hábitos e quebra de paradigmas.




  Define os diferentes mundos do Marketing e apresenta o jeito Lino de fazer Marketing de Rede (MR) e de interpretar o Marketing Multinível (MMN).




  Sugere como construir e alimentar relacionamentos profissionais promissores, dá dicas de comportamento pessoal e ética nos negócios e lista os termos mais usados no MMN e no MR.




  Ele pretende ser um guia, um pequeno manual de inspiração para os que querem entender melhor os princípios e crescer na indústria do Marketing Multinível, aliando a ela uma sólida e bem construída atividade de Marketing de Rede.




  O livro está concebido para ser um consultor nas horas de planejamento, preparação, estratégia e ação propriamente dita, ajudando a encontrar respostas e orientações às dúvidas mais frequentes.




  Sugerimos tê­-lo por perto para ser manuseado, lido, relido e sublinhado nos parágrafos e capítulos que lhe chamarem mais a atenção. Talvez ele mostre o caminho a seguir e as soluções aplicáveis à sua rede, respeitando a individualidade, os talentos, a disciplina, o tempo e a dedicação de cada um de seus membros.




  O que Lino Barbosa mais deseja é que esta obra ajude a conduzir os empreendedores no novo, próspero, mas ainda incompreendido mundo do Marketing Multinível (MMN) e seu inseparável e indispensável parceiro: o Marketing de Rede (MR).




  Boa leitura!




  Duda Escobar




  

    “Quem tiver a visão que eu tive e fizer tudo o que eu fiz poderá levar o tempo que eu levei para ter tudo o que eu tenho… 
ou mais.”




    LINO BARBOSA


  




  LINO BARBOSA: ONTEM




  Nasci no agreste pernambucano, na cidade de Brejão, em 12 de maio de 1961, filho de Sulina e Pedro Lino Barbosa.




  Aos 8 anos, com a morte do meu pai (homem próspero e muito respeitado na comunidade local), minha mãe e eu vivemos um ano difícil, de perda dos bens materiais e provações físicas (de saúde), até que decidimos mudar para São Paulo. Uma tia muito pobre, com onze filhos, nos acolheu generosamente, partilhando o que tinha em sua pequena casa.




  Pouco tempo depois, minha mãe casou­-se novamente e o sonho do meu padrasto era trabalhar na própria roça, assim fomos para o campo.




  Dos 10 aos 17 anos fui boia­-fria, morando numa casinha de barro coberta de sapé, de chão batido, sem o mínimo conforto.




  A vontade de mudar de vida era tão grande que, aos 17 anos, deixei a roça e vim para a cidade. Nesse ano, conheci Noemia. Nos casamos, ambos com 20 anos, e, nos anos que se seguiram, tornei­-me pai de um casal de filhos.




  Aprendi uma profissão trabalhando numa loja como instalador de som e de acessórios para automóveis e comecei a economizar algum dinheiro.




  Após seis anos de trabalho como funcionário dedicado, decidi abrir minha própria loja de instalação de som e acessórios para autos. Sempre com a visão de empreendedor e de olho no futuro, diversifiquei minhas atividades, partindo também para a compra e venda de automóveis e materiais para construção civil.




  Em dezoito anos de trabalho comprometido no mercado tradicional, tive altos e baixos, crescendo para três pequenas empresas e 45 funcionários. Quebrei algumas vezes, mas continuei perseguindo o objetivo de conquistar uma vida melhor e mais digna para minha família.




  Em 1995 conheci, ingressei e apaixonei­-me pelo Marketing Multinível (MMN). Nos oito anos seguintes, associei­-me a cinco diferentes empresas desse segmento, sem ter resultados compensadores em nenhuma delas, mas acumulei conhecimento de vida e do negócio.




  Dediquei­-me, tive decepções e afastei­-me sabendo que um dia voltaria, pois o MR entrara em minha veia. Eu precisava encontrar a empresa certa, com o produto certo, preço acessível, uma política de compensação justa e generosa e uma liderança séria e honesta.




  Um dia, um conhecido do bairro convidou­-me insistentemente, por seis semanas ininterruptas, para uma reunião. Para livrar­-me da “perseguição”, acabei aceitando assistir à apresentação de negócio em Marketing Multinível (MMN) de uma empresa até então desconhecida para mim. Mas essa não foi “mais uma apresentação”. Ninguém quis me vender nada, nem falou­-se de dinheiro fácil e rápido.




  Gostei do que ouvi, dos produtos, considerei o plano de carreira justo e concluí que, se trabalhasse de duas a três horas por dia, alcançaria a tão sonhada independência financeira num prazo razoável.




  Pedi dinheiro emprestado para ingressar no negócio.




  Entusiasmado, em 24 horas já estava associado à companhia, iniciando as atividades.




  Fiz uma lista de aproximadamente 100 nomes (como tinha sido orientado), incluindo nela pessoas que eu tinha a certeza de que aprovariam o conceito e comprariam a ideia do negócio; então, comecei a convidá­-las.




  Para minha surpresa e decepção total, das 100, 99 disseram não nos três primeiros dias. Mas não desisti!




  Mantive a atividade profissional anterior, mesmo quebrado e endividado e, ao mesmo tempo, fui gradualmente aumentando o número de horas de dedicação ao novo negócio.




  Não havia quem me ensinasse, tampouco treinasse, mas valendo­-me de alguns poucos materiais – áudios e impressos da época –, consegui informações suficientes para dar continuidade à nova atividade.




  Avaliei meus pontos fortes e empenhei­-me em explorá­-los ao máximo. Aprendi a errar menos, melhorei meu desempenho interpessoal a cada dia e em aproximadamente um ano já havia conquistado níveis interessantes na empresa escolhida, com excelentes resultados financeiros.




  Depois de dois anos e meio, Noemia e eu começamos a procurar a tão desejada casa e em mais um ano, quando quitamos as dívidas, ingressamos na vida que sonhávamos!




  Os sonhos de consumo se realizaram um a um: carros, viagens, escola particular para os filhos, reconhecimento em convenções internacionais e participação no programa de lucros da empresa (PLR).




  Em menos de cinco anos qualifiquei­-me ao tão sonhado nível de Diamante, que pode ser alcançado por qualquer pessoa que ingresse nesse negócio e faça o que precisa ser feito.




  Desde o primeiro contato com o MMN, comprei o desafio de ser um Diamante em até cinco anos e fui o primeiro a conquistá­-lo no Brasil (na empresa em que atuo).




  Para mim, este negócio é uma missão, quase um sacerdócio.




  Trabalho todos os dias com a mesma dedicação e entusiasmo do início, ou seja, apaixonado pela prosperidade!




  Quero poder ajudar a todos os que desejam conquistar independência profissional e econômica e têm sonhos a realizar, estejam ou não na condição de extrema pobreza em que vivi.




  Dedico­-me exclusivamente à indústria do Marketing Multinível (MMN) e minha família está 100% engajada nesse negócio, todos na mesma companhia.




  Há algum tempo o dinheiro não me preocupa mais; tornei­-me um milionário, com aposentadoria garantida e bônus vitalício e hereditário até a segunda geração.




  Para ensinar o que aprendi, criei um sistema de aprendizado contínuo que inclui consultoria pessoal diária e treinamento semanal e mensal, e o faço gratuitamente, em qualquer lugar do mundo onde eu estiver.




  Sinto­-me privilegiado por estar entre os 100 maiores do mundo, num universo de aproximadamente 12 milhões de empreendedores espalhados em 162 países, na empresa de MMN que escolhi como parceira.




  

    “Eu estava pobre e me sentia 100% fracassado. Era bravo, carrancudo e não tinha motivos para sorrir.




    – Sorria! – disse­-me o gringo. – Sorria!




    Pensei: "Se tivesse o dinheiro que ele tem, também viveria sorrindo!" (Ele recebia míseros US$ 1 milhão/mês.)




    Parece que ele leu meu pensamento quando insistiu:




    – Sorria primeiro e fique rico depois!




    Nunca mais deixei de sorrir. E não é que deu certo?




    Fiquei milionário!”




    LINO BARBOSA




    

      

        [image: ]

      


    


  



OEBPS/Images/tpTit.jpg





OEBPS/Images/3.jpg





OEBPS/Images/cover.jpg
LINO BARBOSA

LIBERDADE
FINANGEIRA

EM 5 ANDS COM
NETWORK
MARKETING







OEBPS/Images/logoNovoSeculo.jpg







OEBPS/Images/part1.jpg
L
DE LIND










OEBPS/Images/19.1.jpg





OEBPS/Fonts/Wingdings-Regular.ttf


OEBPS/Images/2.jpg






OEBPS/Images/figurati_logopreto_curves.jpg
figurati







