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PRESENTACIÓN


Con ocasión de la reciente legislación sobre valuación de activos en el país, el Departamento de la Propiedad Intelectual de la Universidad Externado de Colombia adelantó el desarrollo de su línea de investigación sobre valuación de bienes intangibles en propiedad intelectual (PI), trabajo que en sus inicios evidenció la inexistencia de herramientas de valoración para este tipo de propiedad en el entorno local, hallazgo que derivó en el estudio y elaboración de un instrumento rector para la valuación de la PI.


Es así como surgió la presente obra, cuya pretensión es la de servir de marco de referencia para las valuaciones técnicas de activos intangibles de PI, a partir de un proceso de armonización normativa y regulatoria, único en su modalidad, toda vez que ha realizado la integración y articulación de los aspectos jurídicos, contables, financieros y económicos más relevantes que rigen la valuación de activos intangibles de PI en Colombia, para obtener los estándares que sirvan de marco de referencia para esta clase de valuaciones.


En este orden, los estándares recogen un conjunto de principios y criterios, que persiguen promover entre los profesionales, empresarios y la sociedad, la confianza y la seguridad jurídica necesarias para fomentar las relaciones jurídico negociales de activos de innovación.


Los intangibles pueden ser hoy activos muy valiosos en los negocios, en unos casos más que los activos tangibles, de hecho son los activos asociados con los desarrollos de negocio diferenciales de innovación y tecnología. Por la naturaleza económica y jurídica específica de los intangibles, es necesario desarrollar un alto nivel técnico de valuación dentro de un marco de criterios transparente, e impulsar la independencia y objetividad entre profesionales especializados de valuación, a fin de promover la mayor confianza de los usuarios de los resultados.


La noción de activo intangible incluye un concepto económico (como activo, contable y financiero), y uno jurídico (como intangible). El concepto jurídico está determinado por el derecho de propiedad (material e inmaterial: protección y uso comercial) inscrito en el derecho sustantivo; mientras que el componente económico por la capacidad de producir ingresos y beneficios a sus propietarios, dentro de un marco normativo contable y financiero integrado por las Normas Internacionales de Contabilidad (NIC) y las Normas Internacionales de Información Financiera (NIIF).


El Alcance de los Estándares de Valoración de Intangibles de Propiedad Intelectual (ESPI) abarca todas las valuaciones de inversión económicas en activos intangibles, desde los formados internamente hasta los adquiridos, tanto para empresas privadas como públicas.


Así las cosas, los Estándares de Valuación y Presentación de Reportes de Valuación (ESPI) presentados por el Departamento de la Propiedad Intelectual de la Universidad Externado de Colombia buscan armonizar la normatividad y regulación vigente, y homogeneizar conceptos mediante un conjunto de principios de valuación de intangibles generalmente aceptados, con una guía para su aplicación y en diferentes tipos y objetivos de valuación.


La necesidad de un conjunto ordenado de Estándares de Valuación, que involucra enfoques consistentes e integrales, métodos, definiciones y procedimientos de presentación de resultados, es aún más clara dadas las condiciones dispuestas por la Ley 1673 de 2013 (ad portas de reglamentación), y de transición y convergencia a los Estándares Internacionales.


Las NIIF y NIC conforman un sistema único e inseparable de manejo contable y financiero de activos. La Ley 1314 de 2009 y posteriormente el artículo 240 del Plan de Desarrollo ratifican la convergencia e implementación de normas contables y reporte financiero (NIC y NIIF). La NIC 38 se refiere de forma específica a la identificación y reconocimiento y tratamiento contable de activos intangibles, y las NIIF 3 y 13 se refieren al reporte financiero de activos intangibles en combinaciones de negocios (escisiones y fusiones), y al concepto de valor razonable.


Los presentes Estándares de Valuación de Propiedad Intelectual (ESPI) están diseñados para su aplicación en los casos de valuación de activos intangibles de PI, a la luz de los criterios dispuestos en la ya citada Ley 1673 de 2013, las NIC 38 y 36, las provisiones de las NIIF 3 y 13, y las Normas Internacionales de Contabilidad para el Sector Público (NISCP), que en su conjunto establecen el requerimiento de valuar bajo el estándar de valor razonable para la presentación financiera/contable de activos de las empresas.


Por su parte, la legislación nacional y la normatividad andina que regulan la propiedad intelectual, así como los códigos colombianos civil y de comercio, demarcan el alcance jurídico de las valuaciones, más aún si se tiene en cuenta que el concepto de activo intangible encuentra lugares comunes con los conceptos de bienes inmateriales, propiedad intelectual, lucro cesante y daño emergente. Se torna así imprescindible la tarea de identificar un lenguaje único y común entre las distintas disciplinas para lograr obtener estándares consistentes a fin de realizar una valuación de intangibles de propiedad intelectual eficaz.


Por tal motivo, conceptos y clasificaciones manejados de forma diferente en cada una de estas áreas se han articulado para dar cabida a una efectiva y actualizada aplicación de los estándares. Esto sucede con la clasificación contable y económica de los activos de propiedad intelectual en contraste con la clasificación jurídica de estos bienes inmateriales; o por ejemplo, como acontece con los conceptos contables y financieros de tecnología y goodwill en comparación con sus definiciones jurídicas.


Siguiendo esta línea, los estándares proponen cambios cualitativos que generan un valor agregado de innovación y mejoramiento de los procesos de valuación de intangibles. Prueba de ello es la incorporación de la aplicación de la contabilidad de valor razonable, en virtud de la cual, en circunstancias definidas, el valor contable de los activos y pasivos se calcula en condiciones de participantes de mercado (estándar de valor razonable), y no por costos históricos, lo que representa un cambio financiero y contable con alto impacto en la valuación y reporte financiero de activos intangibles.


Es de destacar también que la Ley 1673 lleva implícitos el requerimiento y la responsabilidad para los valuadores profesionales de cumplir con las normas propias de una regla ética que permita generar credibilidad en las valuaciones entre los usuarios y la sociedad, así como la aplicación técnica y sistemática de conceptos y criterios de valuación. Siguiendo estos parámetros, los ESPI proponen un conjunto de conceptos, estándares y reglas para cumplir los objetivos de la Ley 1673.


En este orden de ideas, la Ley 1673, la regla ética, las normas contables y reporte financiero (en casos definidos) recomiendan a las empresas determinar el valor razonable de sus inversiones en intangibles a partir de la valuación practicada por un experto independiente. La regla ética, la provisión del valuador independiente, en combinación con la aplicación de los ESPI, busca, desde luego, desarrollar un alto nivel de confianza entre todos los inversionistas de intangibles, y, sobre esta base, fomentar su desarrollo, valga decir, de los modelos de negocio de innovación y crecimiento.


La innovación (cambio tecnológico) es el factor clave de productividad y crecimiento de las empresas en los mercados. Los estándares y normas de valuación se convierten para los propietarios en el principal soporte para la defensa jurídica de sus activos y para la gestión de los mismos, toda vez que permiten optimizar su gestión financiera y su competitividad. En este sentido, las empresas de todos los tamaños, en especial medianas y pequeñas, tienen un enorme potencial de desarrollo en la medida que puedan invertir en intangibles y encontrar mecanismos para monetizar inversiones con resultados económicos diferenciales.


Por lo anterior, los ESPI aportan a los inversionistas un marco sólido de referencia para el manejo contable y financiero de inversiones en activos intangibles, y para la búsqueda de capital para el desarrollo de modelos de negocio de valor agregado. Los ESPI tienen también un alto impacto en la identificación y valuación técnica de los activos intangibles para diferentes escenarios dentro del marco de condiciones de desarrollo y crecimiento de sectores de innovación en el país.


El Departamento de la Propiedad Intelectual de la Universidad Externado de Colombia, con el ánimo de fomentar los procesos socioeconómicos de generación de nuevo conocimiento, ofrece una guía única en el país y con criterios de importante actualidad, transparentes y objetivos, de valuación de activos intangibles de innovación y valor agregado, a efectos de apoyar la tarea de los profesionales, funcionarios, investigadores y personas que trabajan en la valoración de la propiedad intelectual.


La presente obra estuvo precedida por un estudio pormenorizado del régimen legal colombiano e internacional referido a los estándares de valoración de activos intangibles, tales como los International Valuation Standards (GN-4), los USPAP, los Valuation Professional Standards (RICS, 2013), los European Valuation Standards (EVS) y los Estándares de Valuación de Australia y Nueva Zelanda, a efectos de identificar los criterios aceptados alrededor del mundo, y que para el caso colombiano se ha considerado representan las mejores prácticas actuales de valuación de intangibles. También se estudiaron las experiencias de instituciones y especialistas en el área, y se consultaron los criterios que sobre el particular aplica la Facultad de Contaduría de la Universidad Externado de Colombia, recogiéndose varios de los aportes académicos de diferentes debates y discusiones desde las perspectivas financiera y contable.


Es de tener en cuenta que dados los marcos legales, contables y de reporte financiero con impacto en la valuación de intangibles como activos son cambiantes, tanto localmente como a nivel global, los ESPI se vuelven dinámicos y por lo tanto están sujetos a ser revisados y ampliados con periodicidad para adecuarlos a estos cambios legales y a las condiciones de los mercados, a fin de optimizar los procesos y la transparencia de la valuación de intangibles. Por lo tanto, el desarrollo, la revisión periódica y las adiciones de los ESPI están a cargo del Comité de Estándares de Valuación del Departamento de la Propiedad Intelectual de la Universidad Externado de Colombia (CESPI).


A continuación se presentan los estándares para la valuación de activos intangibles de propiedad intelectual comprendidos en dos títulos, a saber: el primero, denominado "Definiciones, Reglas y Estándares de Valuación"; y el segundo, titulado "Opiniones sobre Valuación de Intangibles".


ERNESTO RENGIFO GARCÍA


Director Departamento de la Propiedad Intelectual




TÍTULO I


DEFINICIONES, REGLAS Y ESTÁNDARES DE VALUACIÓN





CAPÍTULO 1 


ESTÁNDARES DE VALUACIÓN TÉCNICA DE ACTIVOS INTANGIBLES DE PROPIEDAD INTELECTUAL (ESPI)


INTRODUCCIÓN


1.1 Objetivos de los estándares de valuación técnica de activos intangibles


a) Los Estándares de Valoración de Intangibles de Propiedad Intelectual (ESPI) tienen el propósito de desarrollar, promocionar y mantener la más alta confianza entre usuarios y la sociedad de los servicios de valuación de activos intangibles. Los ESPI presentan una guía a profesionales y quienes contratan valuaciones, sus asesores, y partes interesadas, sobre la aplicación de principios fundamentales generalmente aceptados, y enfoques y técnicas utilizados en procesos de valuación de activos intangibles.


b) Los ESPI promulgan criterios y principios para los profesionales y usuarios de servicios de valuación de intangibles, y proponen el marco ético que soporta el deber de los valuadores de proteger la confianza pública en las valuaciones de intangibles, con el fin de reducir las diferencias de aplicación de procesos de valuación, buscando con ello homogeneidad y consistencia.


c) Los profesionales que actúan como valuadores de activos intangibles, de acuerdo con los requerimientos de ley (p. ej., Ley 1673 de 2013), cuando las normas contables y financieras lo establezcan (NIC y NIIF), pertenezcan al sector público o al privado, tienen el deber de estar guiados por criterios, conceptos y elevados fines que propendan a enaltecer su actividad profesional.


d) Debido a la variedad de tipos de activos intangibles y el rango de situaciones, usos y objetivos, los ESPI no pretenden ser exhaustivos. El juicio del profesional hace parte fundamental de los procesos de valuación de activos intangibles. Lejos de ser procesos cerrados por principios y modelos fijos, la práctica de valuación de intangibles requiere el aporte de los profesionales que la adelantan. En todos los casos de valuación de intangibles se espera que los valuadores profesionales complementen y enriquezcan los ESPI dentro del marco legal vigente, de las normas contables, financieras y tributarias que aplican, y los modelos de consistencia y coherencia de resultados frente a condiciones de inversionistas y de mercado.


e) Los ESPI presentan información y guías sobre principios, enfoques y métodos reconocidos internacionalmente como mejores prácticas para la valuación de activos intangibles, así como requerimientos y procedimientos para desarrollar un Reporte de Valuación. Algunos de los métodos son similares a los utilizados para la valuación de otros tipos de activos, no obstante, su uso y formas de aplicación suelen ser diferentes según el tipo de activo intangible como tal.


1.2. Esquema general del contenido de los estándares de valuación técnica de activos intangibles (ESPI)


a) Los ESPI tratan sobre las responsabilidades de los valuadores, el marco ético de comportamiento y los procesos y procedimientos de valuación.


b) Los ESPI aplican para los casos consagrados en la ley, cuando las NIC, NIIF y NICSP lo requieran, cuando existe un acuerdo expreso entre las partes involucradas de desarrollo de una valuación técnica, y cuando el profesional actúa expresamente como valuador independiente.


c) A continuación se presenta una lista no taxativa de casos, en los que aplican los ESPI para la Valuación de Intangibles:




	

Administración y gestión del conocimiento (como indicadores de gestión financieros) (aplicando NIFF-3, NIC-38 y 36, según los objetivos, usos finales y usuarios finales)




	

Fusiones y adquisiciones (combinación de negocios) (NIFF-3 y NIC-38)




	

Compra y venta de activos intangibles (NIFF-3,13 y NIC-38)




	

Litigios y arbitramentos (las NIIF y NIC que apliquen)




	

Reportes a las autoridades fiscales (las NIIF y NIC que apliquen)




	

Reporte financiero (contable y financiero) (NIC-38,36 y NIFF-3,13)




	

Valorización de intangibles de acuerdo con la NIC 36 (pérdida/ganancia de valor de un activo intangible entre dos períodos fiscales)




	

Como colateral consecución de recursos de capital (NIC-38,36 y NIFF-3,13)




	

En joint ventures y consecución de inversionistas (NIC-38,36 y NIFF-3)




	

Apertura de información sobre inversión en intangibles y rentabilidad (NIC-38,36 y NIFF-3), para los accionistas, stakeholders, inversionistas, sector financiero y otras partes interesadas




	

Reportes de valuación técnica de activos intangibles




	

Valuación de activos intangibles en el sector público (diferentes escenarios de uso y aplicación)







d) Para los casos de valuación de activos intangibles los ESPI establecen dos (2) tipos de encargos de valuación:




	

Valuación técnica: consiste en la valuación del activo intangible con el propósito de llegar a una opinión de valor del activo intangible objeto (avalúo), bajo el marco de la ley, estándar de valor razonable, y normas contables y de reporte financiero. Los Encargos de valuación pueden ser presentados de una forma escrita u oral.




	

Consultoría de valoración: consiste en la valoración de un activo intangible en un contexto y objetivos no contemplados por la ley, por el estándar de valor razonable y por las normas contables y de reporte financiero.







e) El ámbito de aplicación de los ESPI es el que corresponde al total de inversiones en intangibles, sean formados internamente o adquiridos.


f) La aplicación de los ESPI abarca todos los procesos de inversión y gestión, compra/venta de intangibles, registro contable y financiero, presentados en forma de principios y procesos que soportan el desarrollo y mayor inversión en activos intangibles (innovación) en el País, su desarrollo comercial y el avance en los procesos de su monetización.


1.3 Observaciones a la introducción


a) Los profesionales valuadores y usuarios de servicios de valuación de intangibles deben tener especial cuidado y distinguir entre el valor de un activo intangible individual e identificable, y las consideraciones de negocio en marcha. Los intangibles deben ser valorados por su capacidad específica de creación de valor, aparte de cualquier otro activo del negocio en el que participa.


b) Los capítulos de los ESPI son independientes y autónomos, con un objetivo definido cada uno, no obstante estar interrelacionados entre sí.


c) Por lo tanto, los capítulos de Definiciones, reglas, Estándares y opiniones de los ESPI deben ser considerados, individualmente y en su conjunto, como un grupo organizado de principios que aplican a las diferentes situaciones y casos de valuación de intangibles como activos.


d) Las Definiciones, reglas, Estándares y opiniones de los ESPI para la valuación de activos intangibles se aplican para activos de forma individual, aparte del negocio en marcha como tal. En procesos de valuación se deberá identificar si el activo objeto de valuación tiene mayor valor operando independientemente en combinación con uno o varios activos intangibles del negocio actual dentro del que opera.


e) Los ESPI representan un marco de referencia, guía y apoyo para el valuador profesional; por una parte, para cumplir con las normas contables y de reporte financiero, la Ley 1673, en los casos en los que esta lo disponga; y por otra, cuando exista el acuerdo de las partes de realizar una valuación bajo el estándar de valor razonable y valuador independiente.


f) Los ESPI hacen énfasis en que los métodos de valuación que se presentan en este documento no son de imperativa aplicación para los diferentes casos de valuación de activos intangibles. Los profesionales avaluadores podrán utilizar otros métodos de valuación, o aplicarlos de forma diferente.


g) No obstante, en todos los casos, las valuaciones de intangibles como activos deben cumplir con los requerimientos legales, normativos contables y financieros, con la regla Ética y, primordialmente, con los métodos que representan las mejores prácticas de valuación de intangibles a nivel global.


h) Un método particular de valuación, o supuestos, que son relevantes y apropiados para un intangible como activo en un caso dado, puede no ser apropiado en otro caso y momento para otro intangible.


i) El estándar de valor razonable que, explícitamente, conforma el marco conceptual de valuación de intangibles, requiere que los enfoques y métodos de valuación que se utilicen por profesionales, respondan a información y requerimientos de participantes de mercado, y que los resultados de la valuación de intangibles se presenten con un análisis de coherencia y consistencia frente a condiciones de inversión y de mercado.


j) La coherencia y consistencia de resultados de valuación podría definirse como un requerimiento para el valuador, una vez llegue al indicador de valor para el activo objeto, que pueda demostrar razonablemente que existen uno o varios compradores típicos de mercado (como participantes de mercado, incluyendo su propietario actual), de tal forma que si compran el activo objeto, al valor determinado por el valuador, pueden desarrollar un negocio en condiciones de rentabilidad diferencial dentro del mercado que opera, tomando en cuenta el costo de capital del activo al valor determinado, y una tasa de retorno razonable específica para el activo.


1.4 Abreviaturas frecuentemente utilizadas




	

IVS (International Valuation Standards)




	

ASA (American Society of Appraisers)




	

RICS (Red Book, Valuation Standards of the UK and Ireland)




	

BB/EVS (Blue Book, Estándares de valoración de la Comunidad Europea)




	

IVSC (International Valuation Standard Council)




	

USPAP (Unified Standards of the Professional Appraisal Practice)




	

CTCP (Consejo Técnico de la Contaduría Pública)




	

NIC (Normas Internacionales de Contabilidad)




	

NIIF (Normas Internacionales de Información Financiera)




	

NIC-38 (Activos Intangibles)




	

NIC-36 (Combinación de Negocios y Deterioro valor Activos)




	

NIC-16 (Tratamiento Contable de Activos)




	

NIC-40 (Inversiones, Estándar de valor razonable, revelación)




	

NIIF-3 (Combinación de Negocios)




	

NIIF-13 (Medición valor razonable y Jerarquía de valor)




	

NICSP (Normas Internacionales de Contabilidad Sector Público)




	

NICSP-31 (Activos Intangibles Sector Público)




	

NICSP-1 (Presentación de Estados Financieros Sector Público)




	

ISA (Estándares Internacionales de Auditoría Clarificados)




	

FASB/IASB (Financial Accounting Standards Board)




	

IFRS (International Accounting Standards Board)




	

ISO (International Organization for Standarization)




	

OECD (Organization for Economic Cooperation and Development)




	

IPSASB (Public Sector Accounting Standards Board)




	

WIPO/OMPI (World Intellectual Property Organization)










CAPÍTULO 2 


ESTÁNDARES DE VALUACIÓN TÉCNICA DE ACTIVOS INTANGIBLES DE PROPIEDAD INTELECTUAL (ESPI)


2.1. DEFINICIONES GENERALES


2.1.1. Observaciones


Las definiciones de carácter general ofrecen uniformidad y consistencia a profesionales y usuarios respecto de términos y procedimientos frecuentemente utilizados en procesos de valuación de intangibles. En casos específicos en los que un profesional considere pertinente aplicar definiciones que difieran de las presentadas en los ESPI, es importante desarrollar y comentar ampliamente las razones e implicaciones que puedan tener en los resultados del encargo de valuación.


Otros términos utilizados no incluidos en las definiciones podrán ser tomados de fuentes seguras y explicando con claridad la definición y aplicación en el encargo específico de una valuación de activos intangibles.


2.1.2. Definiciones generales (ESPI)


Valuación de intangibles (en general)


Es el proceso por el cual se llega a una opinión de valor de un activo intangible. Se expresa en términos numéricos, como un valor absoluto o dentro de un rango definido por el valuador; también puede ser expresada como relación (mayor o menor a uno), respecto a una valuación anterior u otra cifra de referencia de valor.


Comentarios: (a) de acuerdo con la Ley 1673 de 2013, es la actividad por medio de la cual se determina el valor de un bien (activo de inversión), de conformidad con métodos y técnicas, actuaciones, criterios y herramientas que se consideran necesarios y pertinentes para llegar a un dictamen; (b) el dictamen de la valuación se denomina avalúo (Ley 1673); (C) la valuación de un activo intangible se encuentra enmarcada en un régimen jurídico y económico; d) el régimen jurídico define el alcance de los derechos sobre los bienes intangibles, y con ello las restricciones de uso comercial del activo intangible como tal; (e) el marco económico define el mejor uso del activo intangible objeto de valuación (jurídicamente definido y permitido), en términos de los beneficios económicos actuales y futuros que se esperan del activo intangible en comparación con otros activos (tangibles e intangibles).


Valor de los intangibles (concepto)


El concepto de valor de intangibles se define por la capacidad específica que cada intangible tiene de producir valor diferencial para sus propietarios, con respecto a una empresa/negocio sin el activo intangible.


Comentarios: (a) el objetivo de la valuación de intangibles es medir, en términos económicos, las diferencias de beneficios, de flujos de caja, el diferencial de crecimiento, el diferencial de riesgos operativos, por ejemplo, entre una empresa con el activo intangible y una empresa sin el mismo; (b) el valor de los intangibles suele ser la diferencia de valor con y sin el activo (una empresa/negocio con/sin la marca, con/sin una tecnología, con/sin una patente, p. ej.).


Estándares de valuación (ESPI)


Están definidos por los criterios y procedimientos que se consideran necesarios y pertinentes para llegar a un dictamen de avalúo técnico de activos intangibles, de conformidad con el marco general de la Ley 1673 de 2013, de las normas contables (NIC) y de las normas de reporte financiero (NIIF). Los Estándares de valuación presentan criterios y procedimientos para que un valuador realice su trabajo de un modo coherente y consistente, de tal forma que genere confianza y credibilidad con el cliente y usuarios pre-definidos de los resultados de valuación, utilizando los enfoques y metodologías de valuación de activos intangibles de las mejores prácticas y generalmente utilizados para cada caso.


Valuador (valuador técnico)


Es el profesional de quien se tiene la expectativa que realice los servicios de valuación de manera competente, sin ambigüedad, de forma independiente, imparcial y objetiva.


Comentario: experiencia, independencia, conocimiento y competencias, imparcialidad, objetividad e integridad son los criterios que rigen el Código de Ética de los Estándares de valuación y definen la actuación de un valuador en un proceso de valuación de activos intangibles, dentro del marco legal y normas contables, reporte financiero y estándar de valor razonable.


Cliente/contratante


Es la parte o partes que contratan al valuador para un encargo de valuación (formalmente definido), que actúan como responsables frente al valuador profesional por el encargo de valuación.


Estándar de valor (bases de valor)


El valuador debe determinar el estándar de valor apropiado para cada valuación técnica. De acuerdo con las normas contables (NIIF y NIC), los activos intangibles objeto de valuación técnica deberán ser valuados, en muchos de los casos que se requiera, partiendo como base del estándar de 'valor razonable'.


Comentario: el estándar de valor es la afirmación explícita del concepto de valor que se aplica a una valuación. Es una condición para la valuación de un activo intangible definir y aplicar un estándar de valor cuando se valúa bajo las NIC y NIIF.




	

El estándar de valor define el concepto de 'valor' que se aplica a cada caso de valuación.




	

Bajo las NIC y NIIF toda valuación técnica de activos partirá de la definición de valor que aplica para los procesos, procedimientos y herramientas utilizados en la valuación, los cuales deben ser coherentes y consistentes con el estándar de valor definido por el valuador.




	

En caso de que el valuador tome la decisión de utilizar un estándar de valor para una valuación específica, no reconocido por las NIC, NIIF y ESPI, deberá definir de manera clara el estándar adoptado, reportar explícitamente la razón de su elección y explicar por qué los estándares de valor de los ESPI no aplican para el caso.




	

No obstante, los valuadores que no utilicen un estándar de valor reconocido por los ESPI deberán tener especial precaución puesto que la no aplicación de los estándares de valor puede traer como consecuencia el incumplimiento de cualquiera de los requerimientos obligatorios de una valuación técnica, del valuador, e incluso un reporte de valuación ambiguo que puede conducir a interpretaciones o conclusiones incorrectas.







Estándares de valor (bases de valor)


De acuerdo con las normas internacionales (NIIF y NIC), los ESPI definen y reconocen los siguientes estándares de valor: 'valor razonable', 'valor de mercado', 'valor de inversión' y 'valor de sinergia'.




	

Estándar 'valor justo de mercado': en general, la literatura lo define como la búsqueda de un precio al cual un activo sería intercambiado entre un comprador y un vendedor, con la voluntad de vender y comprar, y bajo condiciones normales de mercado (sin obligación de comprar o vender).




	

Estándar 'valor razonable': la NIIF-13 define 'valor razonable' como el "precio que sería recibido por vender un activo o pagado por transferir un pasivo en una transacción ordenada entre participantes del mercado en la fecha de la medición (es decir, un precio de salida)".







La definición enfatiza que el valor razonable es una medición basada en el mercado, no es una medición específica de una entidad. Al medir el valor razonable, una entidad utiliza supuestos que los participantes del mercado utilizarían al fijar el precio del activo o pasivo en condiciones de mercado presentes, incluyendo supuestos sobre el riesgo específico de un activo intangible sobre el riesgo de un negocio en marcha.


Por lo tanto, la intención de una entidad de mantener un activo o liquidarlo no es relevante al medir el valor razonable.


Observaciones: (a) el valor razonable se describe en las normas contables y de reporte financiero como un precio de salida (de venta) y no como un precio de entrada (compra); (b) el precio de salida basado en el estándar de valor razonable es el de una transacción hipotética, desde la perspectiva de participantes de mercado (dada por el concepto de valor razonable), y si el valuador lo considera, podría tener en cuenta las condiciones propias del propietario del activo intangible.


Comentarios: la NIIF-13 explica que una medición del valor razonable requiere que una entidad determine lo siguiente: (a) el activo concreto objeto de medición; (b) el máximo y mejor uso del activo, y si el activo se utiliza en combinación con otros activos o de forma independiente; (c) el mercado principal y más ventajoso del activo; (d) la(s) técnica(s) de valuación apropiada(s) a utilizar al medir el valor razonable; (e) la(s) técnica(s) de valuación utilizada(s) debería(n) maximizar el uso de datos de entrada observables relevantes y minimizar (dar un justo valor a) el uso de datos de entrada no observables; (f) los datos de entrada deben ser congruentes con los datos que un participante de mercado utilizaría al fijar el precio del activo objeto de valuación; (g) el concepto 'valor justo de mercado' ha tenido relevancia relacionada con normas tributarias, mientras que el 'valor razonable' está basado en las normas contables internacionales; (h) para los ESPI se toma el concepto 'valor razonable' (asimilado al concepto 'valor de mercado'), los niveles y jerarquía de valor tal como está definido en el IFR-13.


Participante de mercado (estándar de valor razonable)


En su conjunto, las NIC-36,38 y 40 definen el concepto de participante de mercado, para valuaciones de activos intangibles bajo el estándar de valor razonable. De acuerdo con la NIC-40, el concepto de participante de mercado no se define necesaria y solamente con respecto a un mercado activo.


Comentarios: (a) los participantes de mercado son compradores y vendedores hipotéticos que representan el mercado principal o más ventajoso del activo intangible objeto de valuación (sobre la base del mayor y mejor uso del activo); (b) por principio, son entes independientes del valuador; (c) son entes que están en posesión del conocimiento y de toda la información relevante de la valuación del activo objeto; (d) en principio, son entes con capacidad de transar; (e) están dispuestos y sin obligación o presión para transar.


Oportunidad de negocio (casos de litigio)


En teoría macroeconómica el costo de oportunidad puede ser definido como el valor de la mejor oportunidad de inversión dejado de percibir. Cuando aplica a un intangible, la diferencia de valor podría configurar un caso de reclamación, si se debe a la acción de una tercera parte que por la infracción a un derecho de propiedad intelectual impide la realización plena de la inversión en el activo intangible. En casos de reclamación, podría definirse como el costo incurrido en la segunda opción, no habiendo logrado llevar a cabo la de mayor rentabilidad del activo intangible objeto. Particular cuidado deberán tener los valuadores en la demostración económica de la pérdida de oportunidad de inversión en un activo intangible por la acción negligente de terceros.


Competencia desleal


"Se considera desleal todo acto vinculado a la propiedad industrial realizado en el ámbito empresarial que sea contrario a los usos y prácticas honestos" (Decisión 486 de 2000, sobre el Régimen Común de Propiedad Industrial, Título XVI, Capítulo I).


Comentario: cuando la reclamación está asociada a un intangible podría configurarse un caso de valuación por reclamación de daño económico.


Mercado mayor y mejor uso de un activo intangible ('valor razonable')


Una valuación de activos intangibles asume el mayor y mejor uso del activo desde el punto de vista de participantes de mercado (en el contexto de valuación bajo el estándar de valor razonable), con independencia del uso específico que se le quiere dar al activo.


Comentarios: (a) el mayor y mejor uso debe ser físicamente posible. (b) debe estar legalmente permitido; (c) debe ser financieramente viable; (d) debe resultar de maximizar el valor del activo objeto, dentro de las normas especiales vigentes sobre la materia, las normas contables y financieras, y la racionalidad y razonabilidad, de mercado y financieras; (e) lo anterior, sea como activo en uso en combinación con otros activos o sea como activo transable (por sí solo, o en combinación con otros activos).


Mercado principal o más ventajoso (estándar de valor razonable)


Las valuaciones bajo el estándar de valor razonable (NIC-36,38 y 40) suponen que el valuador ha considerado la actividad económica del activo en el mercado más activo y de mayor volumen dentro del que opera.


Comentarios: (a) el mercado principal y más ventajoso es aquel en el que el activo intangible objeto de valuación tendría su mayor valor y precio de venta; (b) si existe un mercado principal, una valuación de valor razonable deberá reflejar los precios de mercado (como un mercado activo), si están disponibles, o en su defecto determinará su valor utilizando enfoques, métodos y técnicas de valuación específicas para cada tipo de activo intangible objeto.


Riesgo económico (riesgo económico del activo intangible)


Corresponde al nivel de incertidumbre sobre los beneficios futuros esperados atribuibles de manera específica al activo intangible.


Comentarios: (a) hay diferentes niveles de riesgo aplicables a los activos intangibles, que podrían afectar la capacidad del activo de generar ingresos y beneficios diferenciales para sus propietarios; (b) usualmente hay más riesgo asociado con la inversión en un activo intangible que en un negocio de una empresa, con todas las condiciones iguales (ceteris paribus); (c) cada activo intangible tiene sus propios riesgos específicos; (d) en análisis de valor presente y capitalización de flujos de beneficios atribuibles a un activo intangible, este riesgo se traduce en una tasa de descuento más alta que la aplicable a un negocio en marcha.


Capitalización (valuación)


Es la conversión de un nivel de beneficios en valor.


Comentarios: (a) es un divisor (expresado en porcentaje) que representa un factor que se aplica para convertir un nivel de beneficio de un período económico en valor; (b) se puede expresar el valor de un activo intangible, dentro del enfoque de ingresos, convirtiendo un nivel de beneficios de un período en valor dividido por el factor de capitalización; (c) generalmente se expresa en términos después de impuestos.


Flujo de caja (valuación)


Es el monto en dinero generado por un activo intangible en un período de tiempo disponible para el negocio (unidad económica) de la empresa propietaria.


Comentario: se utiliza en diferentes niveles y su uso debe estar siempre calificado (operativo, discrecional, p. ej., acompañado de la definición específica dada dentro del contexto de la valuación).


Costo de reproducción (enfoque de costos)


El método costo de reproducción equivale al total de costos, a precios actuales, para crear un duplicado exacto de la tecnología, utilizando la misma investigación y los mismos diseños, y los métodos de desarrollo usados para crear la tecnología original (en su estado original).


Comentario: el valuador deberá considerar que los intangibles, por definición, son únicos, que en términos reales no son reemplazables en estados exactamente iguales, y por lo mismo, evaluar la pertinencia de su uso y aplicación (p. ej., es usual aplicarlo en valuación de software).


Costo de reemplazo (enfoque de costos)


El método de costo de reemplazo equivale al total de costos para recrear, a precios actuales, un activo intangible (marca, patente, software, derechos de autor, p. ej.) con la misma utilidad que el intangible objeto de valuación (pero en un estado actual mayor que el original).


Comentario: el valuador deberá considerar que los intangibles, por definición, son únicos, que en términos reales no son reemplazables en estados exactamente iguales, y por lo mismo, evaluar la pertinencia de su uso y aplicación (p. ej., es usual aplicarlo en valuación de software).


Activo contributivo de valor


La generación del valor del negocio de una empresa está dada por la generación y contribución económica de valor independiente e individual, de cada uno de los activos tangibles e intangibles que conjuntamente producen valor económico para la empresa propietaria.


Comentarios: (a) los activos tangibles contributivos más frecuentes son: activos financieros, capital de trabajo, activos fijos (maquinaria y equipos); (b) los activos intangibles más frecuentes son: tecnologías, marcas, know-how no patentado, software, secretos de negocio, derechos de autor y goodwill; (c) especial cuidado requiere la determinación de valor de un intangible como activo aparte de otros activos contribuyentes de valor, tomando en cuenta que los intangibles suelen operar en conjunto con otros activos en un negocio en marcha; (d) no obstante, el objetivo de la valuación económica de un intangible como activo es determinar su aporte y contribución específica en términos de ingresos y beneficios al negocio de la empresa (aparte de otros activos).


Cargo de los activos contributivo de valor


Corresponde a un cargo que refleja el retorno razonable de un activo (tangible e intangible) objeto de valuación.


Comentarios: (a) los cargos se refieren al costo/retorno del activo como tal; (b) cada tipo de activo tiene un costo/ retorno generalmente dado directamente por el mercado (p. ej., capital de trabajo, préstamos, compra de activos fijos, etc.); (c) generalmente los activos intangibles tienen costos/retornos mayores que los tangibles, por su menor capacidad para soportar/garantizar deuda y su menor estabilidad atribuida a sus flujos de beneficios respecto a los activos tangibles.


Encargo de valuación


Es un acuerdo entre el valuador y el cliente/contratante para producir un servicio de valuación de un activo intangible.


Comentario: es el servicio de valuación de un activo intangible como consecuencia de un acuerdo entre valuador y cliente/contratante.


Opinión de valor (avalúo)


Es el resultado que ha determinado el valuador sobre el activo intangible objeto; incluye sus conclusiones y observaciones sobre los supuestos utilizados y los alcances y límites específicos del encargo de valuación.


Comentarios: (a) el valuador de activos intangibles considerará el mayor número de métodos de los tres enfoques de valuación pertinentes para cada caso específico; (b) los métodos generalmente aceptados para la valuación de activos intangibles están presentados en diferentes documentos por los estándares de valuación de la USPAP, la ívs y de las normas ISO; (c) la opinión de valor es el resultado numérico final (como una cifra o un rango) de la ponderación de los indicadores de valor obtenidos por los diferentes métodos de valuación aplicados por el valuador para la valuación de un activo intangible; (d) el valuador usará su propio juicio al determinar el peso relativo de cada uno de los indicadores de valor, determinados en la aplicación de métodos de valuación seleccionados para llegar al valor final; (e) el valuador presentará los criterios y justificación de los procesos utilizados, sobre los que reposa la ponderación de cada método al llegar a la opinión final de valor.


El Reporte de Valuación puede ser de tipos diferentes dependiendo del tipo de encargo: (a) una valuación nueva original; (b) la revisión de una valuación anterior llevada a cabo por otro valuador; (c) la opinión sobre un problema específico de una valuación particular.


Supuestos de valuación


Todas las valuaciones de activos intangibles presentan supuestos para su desarrollo. Un supuesto es una afirmación que se supone, para efecto de la valuación como tal, como cierta. Se presenta en una valuación como un criterio o factor a partir del cual se concluyen otras afirmaciones.


Comentarios: (a) el concepto de supuesto de valuación está relacionado con el concepto de enfoque y alcance general del encargo de valuación, en cuanto a identificar el problema en el proceso de valuación; (b) la determinación del enfoque y el alcance del encargo de valuación de acuerdo a las necesidades del cliente/contratante, el uso de los resultados de valuación, y las expectativas de los pares del valuador, enmarcan la extensión de los supuestos generales y las condiciones límite del encargo de valuación.


Pre-juicio (Regla Ética)


Preferencia o inclinación que podría sesgar el juicio del valuador, afectando su imparcialidad, independencia y objetividad. Es una de las inhabilidades de un profesional para realizar un encargo de valuación de intangibles de acuerdo con los ESPI y la Regla Ética.


Negocio (negocio de la empresa)


Corresponde a los intereses (activos), beneficios y derechos inherentes a la propiedad de un negocio, en cualquier forma, totales o parciales (incluye intangibles).


Comentario: el concepto de negocio de la empresa (o unidad económica) incluye todos los activos productivos (tangibles e intangibles), estén o no capitalizados en los estados financieros.


Cliente/contratante


Es la persona o personas (naturales o jurídicas) que a través de un contrato firman o suscriben un encargo de valuación con el valuador.


Contingencia/provisión


La NIC-37 define contingencia/provisión como un pasivo o activo respecto del cual se tiene incertidumbre sobre su cuantía y/o vencimiento. Adoptamos la definición de contingencia/provisión como un conjunto de condiciones, situaciones que comportan incertidumbre en cuanto a una ganancia o pérdida económica de una empresa, incertidumbre que será resuelta en el futuro (por definir vencimiento), cuando ocurran o no ocurran uno o varios eventos.


Acuerdos de no-competencia


Un acuerdo de no-competencia se define como un convenio entre dos partes (usualmente el comprador y el vendedor de una empresa), por el cual una parte firmante acepta la restricción de competir en la misma industria, por un tiempo definido, y generalmente para un área geográfica definida.
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