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ACERCA DE MARK CUBAN

	 

	 

	Mark Cuban, magnate estadounidense de los medios de comunicación y empresario multimillonario, ocupa el puesto 177 en la lista Forbes 400 de 2020 y tiene un patrimonio neto estimado de 4.700 millones de dólares, según Forbes. También es copropietario de 2929 Entertainment y propietario de los Dallas Mavericks, una franquicia de baloncesto profesional de la Asociación Nacional de Baloncesto (NBA). Además, es un importante inversor "tiburón" en el programa de telerrealidad de ABC Shark Tank.

	 


ÉXITO

	 


¿CÓMO PREPARARSE PARA SUPERAR A LA COMPETENCIA?

	 

	 

	Sea cual sea el sector que elijas, si trabajas mejor que los demás, si intentas ser un poco más listo que los demás, si intentas ser mejor vendedor que los demás, si intentas estar mejor preparado que los demás, tendrás tu mejor oportunidad. Si no lo haces tú, lo hará otro. Por eso Mark Cuban cree que debes trabajar como si alguien intentara quitártelo todo: trabajar como si alguien pasara 24 horas trabajando para quitártelo todo.

	 

	Según Cuban, la razón número 1 por la que la gente fracasa es la falta de cerebro y la falta de esfuerzo. La gente no hace el trabajo, no aprende.

	 

	Cuando empiezas un negocio, nunca estás en un vacío sin competencia. A menos que tengas mucha suerte, habrá competencia. Eso significa que alguien más conoce tu negocio tan bien como tú cuando empiezas. Y si entras en un entorno competitivo y saben más del negocio que tú, o si conocen mejor a tus clientes, vas a perder.

	 

	Sin embargo, la mayoría de la gente no lo tiene en cuenta. Esto es lo que Cuban quiere decir cuando dice que no hacen el trabajo: no aprenden más sobre su industria, y ni siquiera conocen su negocio. Tienes que esforzarte para saber más que nadie sobre tu sector. Esa es la parte del cerebro y también la parte del esfuerzo.

	 

	Si estás compitiendo, más te vale saber lo que haces, porque si no las grandes industrias te van a dar una paliza y no vas a poder trabajar más que ellas. Esto es lo que suele matar a las empresas al principio más que cualquier otra cosa. Mark Cuban puede, en una entrevista de 5-10 minutos, decir si una persona no va a triunfar como empresario. Se da cuenta por su pasión, su enfoque y su preparación. 

	 


¿CÓMO PODRÍA MARK CUBAN EMPEZAR A CAMBIAR LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA?

	 

	 

	No es fácil explicar por qué unos medicamentos genéricos que cuestan unos céntimos se venden con un margen de beneficio de más del mil por ciento. Uno de los principales sospechosos son los gestores de beneficios farmacéuticos, los intermediarios que negocian con los fabricantes de medicamentos y las farmacias en nombre de las compañías de seguros. Sin embargo, todos los implicados parecen sacar tajada por el camino, con una enrevesada mezcla de precios inflados, reembolsos secretos y descuentos.

	 

	Mark Cuban, cuyo valor se estima en 4.500 millones de dólares, está harto. "Es ridículo el precio de los medicamentos genéricos", dijo Cuban. Y sin más, Cuban se enfrenta a estos absurdos sobreprecios abriendo una farmacia en línea en la que los pacientes pueden comprar medicamentos genéricos a precios bajos y transparentes.

	 

	La idea de Mark Cuban Cost Plus Drugs Company surgió a raíz de uno de los escándalos de precios más sonados de la última década. Cuando el director general de Turing Pharmaceuticals, Martin Shkreli, subió el precio del antiparasitario daraprim, que lleva décadas en el mercado, de 13,50 dólares la pastilla a 750 dólares, todo ese fiasco, agravado por el aumento vertiginoso de los costes de los medicamentos genéricos, llevó a un médico, el Dr. Alexander Oshmyansky, a enviar un frío correo electrónico a Mark Cuban con una idea para una empresa de medicamentos genéricos de bajo coste.

	 

	Cuban es más conocido como tiburón y propietario de los Mavericks, pero también es un apasionado inversor en el sector sanitario. Cuban, que también estaba disgustado con el precio absurdamente alto de los medicamentos y la falta de transparencia, quedó intrigado por el correo electrónico. Rápidamente y en silencio empezaron a trabajar juntos el 20 de enero de 2022 para concretar la idea. El Dr. Oshmyansky sería el director general y Cuban invertiría una cantidad de dinero no revelada y marcaría la dirección estratégica de la empresa.
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