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					Sobre O autor  

					Daniel Teotonio Pinto é Contador, Bacharel em Ciências  

					Contábeis, Tecnólogo em Gestão Financeira, e Pós-Graduando  

					em Direito Tributário, Matemática Financeira e Pericia Criminal.  

					Fundador da DTP Soluções Contábeis , onde atua como  

					responsável técnico pela análise de custos, precificação de  

					produtos e desenvolvimento de relatórios gerenciais para suporte  

					à tomada de decisão estratégica.  

					Com uma carreira consolidada em grandes corporações, como a  

					Intelbras e a NSC Comunicação, Daniel adquiriu uma lição  

					fundamental: o sucesso da venda não é sorte, mas sim o  

					resultado de um processo previsível.  
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					A Experiência que Constrói a Máquina de  

					Vendas  

					
Especialista em Precificação: Daniel atuou como  


					
Analista de Pricing na Intelbras, sendo responsável  


					por analisar e formatar preços e garantir que os  

					valores dos produtos e serviços preservassem as  

					
margens de contribuição e lucro. Essa experiência  


					o capacita a ensinar a matemática exata por trás da  

					alta conversão e da rentabilidade.  
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					Sua expertise em finanças e vendas é  

					baseada em resultados práticos:  

					
Foco no Processo: Sua atuação na área de  


					Treinamento Técnico e Comercial na Intelbras e NSC  

					Comunicação envolveu a organização de processos de  

					vendas, controle de pagamentos e suporte a clientes ,  

					
habilidades que se traduzem na criação de sistemas de  


					
vendas eficientes e automatizados.  
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					Propósito do Autor  

					Daniel percebeu que muitos empreendedores  

					digitais sabem o que vender, mas não como escalar  

					de forma lucrativa.  

					Sua missão neste guia é desmistificar o processo,  

					tirando a venda da dependência do "achismo" e  

					fornecendo o conhecimento técnico (vindo do  

					pricing e da gestão) necessário para construir uma  

					
Máquina de Vendas Digital 24/7 que gera lucro  


					previsível e sustentável.  

					
Ele oferece a fusão perfeita entre a estratégia de  


					
marketing e a saúde financeira.  
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					“A liderança é uma  

					poderosa combinação de  

					estratégia e caráter.  

					Mas se tiver de passar  

					sem um, que seja  

					estratégia.”  

					Norman Schwarzkopf  
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					Sumario:  

					
Módulo 1: A Fundamentação do Sistema  


					(Previsibilidade).  

					Introdução: A Armadilha do Sucesso Aleatório.  

					Capitulo 1 - Por Que a Máquina de Vendas Vence a Sorte.  

					Capitulo 2 - O Alvo Exato: ICP, Dor e a Proposta de Valor.  

					
Módulo 2: Canais de Aquisição de Tráfego (O  


					Combustível).  

					Capitulo 3 - Tráfego Orgânico Otimizado: Seu Conteúdo  

					como Ímã.  

					Capitulo 4 - Introdução ao Tráfego Pago: Acelerando o  

					Processo 24/7  

					
Módulo 3: O Funil de Conversão (Automatização e  


					Nutrição).  

					Capitulo 5 - Da Captura à Lista: Construindo o Ativo  

					Principal do Negócio  

					Capitulo 6 - A Automação Irresistível: E-mail Marketing  

					de Alta Conversão  

					
Módulo 4: Análise e Otimização (O Controle do  


					Crescimento).  

					Capitulo 7 - Métricas: Taxa de Conversão e a  

					Matemática do Lucro.  

					Capitulo 8 - Otimização Contínua: Teste A/B e Expansão  

					Sustentável.  
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					Introdução:  

					A Armadilha do Sucesso Aleatório.  

					Parabéns por chegar até aqui. Se você está com este  

					guia em mãos, provavelmente já domina a fundação  

					do empreendedorismo: você tem um produto de  

					valor (Proposta de Valor), sabe quem é sua Persona  

					e, talvez, até já compreendeu as métricas  

					financeiras cruciais, como a DRE e o Fluxo de Caixa.  

					Mas há um desafio silencioso que sabota a maioria  

					dos negócios digitais: a venda é aleatória.  

					Talvez você tenha a semana de pico após um post  

					que viralizou. Talvez você dependa da sorte de um  

					afiliado.  

					O problema é que, no final do mês, a pergunta  

					permanece:  

					Quanto eu preciso investir em marketing para ter X  

					vendas?  

					Se a sua resposta depende da "sorte" ou do  

					"achismo", você não tem um negócio; você tem um  

					hobby caro.  
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					De Sorte a Sistema:  

					O Nosso Propósito.  

					Acreditamos que o sucesso duradouro no mercado  

					digital não se apoia no marketing de esperança,  

					
mas sim na matemática e na previsibilidade.  


					É hora de parar de perseguir clientes e começar a  

					construir uma estrutura que os atraia  

					continuamente.  

					Este livro não é sobre criar conteúdo bonito, mas  

					sim sobre engenharia de vendas. Trata-se de  

					
transformar seu esforço em um Sistema de Vendas  


					
24/7, que opera de forma automática, previsível e  


					com alta taxa de conversão.  
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					O Que Você Vai Construir.  

					Nas próximas páginas, você assumirá o papel de  

					Arquiteto de Sistemas. Você aprenderá a:  

					
Sair do 'Achismo': Definindo o Alvo Exato (ICP)  


					
e a Proposta de Valor que garante a conversão  


					antes mesmo de a pessoa clicar.  

					
Ligar o Fluxo Contínuo: Usando tanto o  


					
Tráfego Orgânico Otimizado quanto o  


					
Tráfego Pago para ter um fluxo constante de  


					clientes em potencial.  

					
Automatizar o Lucro: Estruturando Funis e  


					
Sequências de E-mail que nutrem e vendem,  


					aplicando gatilhos mentais e fechando  

					negócios enquanto você foca na estratégia.  

					
Assumir o Controle Total: Analisando as  


					
Métricas de Conversão e o ROI para saber  


					exatamente o quanto investir para gerar cada  

					centavo de lucro, garantindo que o sistema seja  

					
sustentável e escalável.  
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					Seu produto é o coração.  

					Seu guia de finanças é o cérebro.  

					Este livro é o motor que vai injetar  

					combustível (Tráfego) e garantir que a sua  

					Máquina entregue lucros de forma constante.  

					O jogo da sorte acabou.  

					Seja bem-vindo à era do controle.  
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