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        A todas las personas que sueñan con

        escribir y publicar un libro
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            INTRODUCCIÓN

          

        

      

    

    
      Mi sueño es que toda persona, aunque no sea escritora de profesión, escriba un libro en algún momento de su vida. Créeme, es una satisfacción increíble. Yo mismo he escrito varios sin haber estudiado nunca letras.

      Seguramente, el libro, tu mensaje, ya está dentro de ti, hace años que tienes un mensaje en la cabeza pero no sabes cómo plasmarlo en el papel y que, además, sea interesante. Este libro te explica cómo hacerlo, te revela los secretos de los escritores profesionales y te ahorrará gran parte del tiempo que tendrías que dedicar a aprenderlo por tu cuenta.

      Tal vez creas que no sabes lo suficiente de ningún tema como para escribir un libro… pero te equivocas. Seguro que en algún tema eres un experto, o casi, y hay mucha gente que pagaría por saber lo que sabes, por conocer tu experiencia o por recibir tu mensaje. Puedes convertir lo que sabes en un libro, y después convertir ese libro en dos cosas:

      
        	Ayudar a otras personas.

        	Ingresar dinero por ello.

      

      ¿No es genial? Todos ganan.

      Cuando contaba con 24 años, trabaja en un banco, pero amaba leer y me atreví a escribir un cuento o narración breve para adultos, que presenté a un concurso de Círculo de Lectores. Gané junto a otros 24 autores noveles y la editorial nos publico a los 25 autores en un libro que ya está descatalogado. Imagina mi ilusión cuando recibí el telegrama en mi casa (te hablo de 1985) y de recibir un cheque por correo de 25.000 ptas. de la época. Toqué el cielo.

      Aquello me animó. Pues había ganado un concurso literario con 24 años y sin ninguna formación al respecto. Lo que yo sabía era por lo mucho que leía pero nada más. Pero seguí en el banco y dejé mi afición de lado.

      En 1998 escribí un novela que acabó siendo un best seller: Dos Almas Gemelas. Ganó un concurso literario como finalista: el Iº Premio de novela new-age RobinBook. Era mi primera novela y quedó en segunda posición aunque se vendió por decenas de miles (más que el primer premio).

      Otro de mis grandes bestseller es “El Código del Dinero” con 25 ediciones. Sigue vendiéndose como libro de fondo (ventas regulares durante años y años).

      Recuerdo ese momento como un sueño hecho realidad. Mi primera novela estaba en las listas de los libros más vendidos de la época.

      Me dio mucho reconocimiento en los medios y creo que es uno de mis mejores libros (40 escritos hasta la fecha, casi todo son ensayos o libros de opinión, el resto es novela, técnica sobre la que publiqué otro libro: Tu primera novela).

      Yo nunca estudié letras. Y aún así he triunfado con las letras.

      Soy de ciencias, siempre me moví entre números, incluso me gradué en ciencias económicas. Nada de literatura, a nivel teórico. Solo leía libros desde niño. Un día me apunté a un taller de escritura creativa, pero a la segunda clase me di cuenta de que la profesora no había publicado nada de nada. ¿Cómo iba a poder construir una novela desde la teoría? Me borré del taller y no volví más. Y hasta hoy, no me he formado con nadie para escribir narrativa.

      A cambio, me leí varios libros de cómo escribir y practiqué y leí incansablemente. Así es como aprendí.

      Solo hay un truco: haz tu mejor libro y promociónalo hasta la extenuación.

      Reconozco que este libro es la clase de material que me habría gustado tener cuando yo empecé mi primer ensayo. Acorta la curva de aprendizaje en mucho. Este es el valor de este libro: sintetizar las reglas básicas para escribir ensayo como un profesional (sin serlo).

      Si ganas un premio o no, es cosa tuya; si escribes un buen libro o no, es cosa tuya; si se vende o no, es cosa tuya… Yo te diré cómo construirlo. Y te animaré a promocionarlo en redes, plataformas, webs, conferencias y presentaciones…

      Y te daré un truco ahora mismo para que sea número uno  (best seller). Lo que debes hacer es subirlo a una plataforma de distribución en Internet como Draft2Digital y KDP de Amazon, en modo preventa, y marcar una fecha de publicación para que sea puesto a la venta ese día. Acto seguido, lo promocionas en tus redes, amigos, contactos, web, blog… etc… Y consigues un puñado de preorder o precompras.

      Tu libro se situará en número a poco que reúnas 20 ventas o más en el día de su salida a venta.

      El día que se publique, todas esas órdenes previas se activan y pasan por caja de golpe. Al sumarse muchas ventas en unos minutos, tu libro sube al número uno de su categoría de golpe. Durará poco, horas o días, guarda la foto como best seller. Imprime esa pantalla… y ya lo tienes: bestseller sin ser profesional.

      Llegar al número uno es sencillo, vender y mantenerse ya no lo es tanto. Solo te salvará la calidad y el buen marketing. No esperes que tu libro triunfe sin tu apoyo constante.

      Lo que ocurra a continuación es cosa tuya. Y depende de si tu libro es bueno o no. Escribe un buen libro, y será un éxito seguro.

      Antes de empezar, voy a darte el mejor consejo que puedo ofrecerte…

      Comparte tu mensaje con el mundo. No permitas que muera dentro de ti. Hay un mensaje en tu interior y tu misión es compartirlo con todo el mundo.

      Creo que ya te he motivado en esta introducción como para amortizar tu inversión en este libro, pero sigue leyendo… porque voy a darte mucho más valor.

      Por cierto veo algunas valoraciones de este libro (pésimas) por parte de personas que no han escrito un libro en su vida. No han entendido nada. Puedes creerlas a ellas o creerme a mí que he ganado 2 premios literarios, escrito 40 libros, publicado en 5 editoriales diferentes (las 2 más grandes del mundo), y que vivo muy bien solamente de mis royalties mensuales… creo que algo sí puedo enseñar. Busca mi nombre en Amazon y verás qué maravilla, aparezco por todas partes y muy bien valorado.

      Raimon Samsó, autor emprendedor.
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CAPÍTULO UNO


          

          
            POR QUÉ ESCRIBIR UN LIBRO

          

        

      

    

    
      LO QUE TU LIBRO HARÁ POR TI

      Lo primero que tienes que saber es que, básicamente, hay dos clases de libros: ficción y no ficción. Los primeros son novelas, creación literaria de historias. Los segundos se llaman ensayos, libros de pensamiento.

      Un ensayo es un libro de no ficción; es información valiosa que mejorará la vida del lector en algún aspecto. Y algo que hará con seguridad, es ahorrarle tiempo y dinero. Algunos de estos libros han cambiado o salvado una vida. A esta última clase de libros está dedicado este libro: al ensayo.
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        La ficción entretiene a los lectores y, a veces, les enseña algo. La no ficción siempre enseña. 

      

      

      Es más sencillo publicar no ficción que ficción porque se lee el doble de no ficción que de ficción. ¿Sorprendido? Bueno, esta estadística es a nivel mundial. En el aspecto económico, un autor de ficción no obtiene tantos beneficios económicos como un autor de no ficción. La razón es muy sencilla, mientras el primero actúa en el ámbito del entretenimiento, el segundo lo hace en el profesional. La gente invierte en aquello que es útil.

      Una obra de no ficción, o ensayo, es una fuente de valiosa información que mejorará tu vida en algún aspecto, ya sea personal o profesional. El valor de lo que ofrece un buen libro con información útil, multiplica en mucho su precio.

      Un escritor es un autor y un "autor" es una "autoridad". Eso es: ¡una autoridad en su tema de competencia¡
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        De eso también trata este libro: de construir una profesión en torno a tu obra escrita.

      

      

      Eso significa que nadie mejor que el autor conoce su tema, o casi. Ser una autoridad en una área profesional, o de interés, tiene muchas ventajas. La primera es que las personas que están interesadas en ese mismo tema le prestan atención.

      Cuando un autor tiene la atención de los demás puede manifestar sus opiniones y lo más importante: puede vender su producto o servicio.

      Un libro te convierte en experto, o al menos así es cómo te verán. ¿Sabes cuánta gente ha escrito un libro? ¿Y sabes cuánta gente no lo ha hecho? Comparativamente muchísima más gente jamás ha escrito un libro y no parece que vaya a hacerlo. Esa gigantesca desproporción es lo que convierte al autor en un profesional reconocido en su tema.
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        Autor = Experto.

      

      

      Un libro te convierte en una autoridad. Recuerda que los títulos académicos se quedan colgados en la pared del despacho pero los libros van de mano en mano: son tu mejor folleto de ventas acerca de lo que sabes y ofreces.

      Un libro te abrirá más puertas de las que nunca has soñado. ¿No me crees? Pruébatelo, escríbelo, publícalo y llama a un medio de comunicación. De ahí a conseguir una entrevista, va un paso. En los medios de comunicación se entrevista a mucha gente, entre ella a los escritores, y un libro (con uno basta) te convierte en "escritor".

      Los libros me han llevado a la radio y a la TV innumerables veces.

      LAS RAZONES PARA ESCRIBIR

      Hay muchas razones para escribir un libro.

      Veamos tres:

      1) Para hacerse rico: o para ganar dinero. Es un motivo tan digno como otro. Un libro atrae clientes a tu empresa o despacho. Han leído el libro y quieren más. Hablando de dinero, un escritor viene a ingresar por royalties un 10% del precio de cubierta de cada ejemplar. Eso significa que un libro que se vende a 20 euros, supone 2 euros para el autor. Parece poco pero si se venden 10.000 ejemplares en un año, los ingresos suman 20.000 euros. Pero lo mejor es que se trata de un «ingreso pasivo»; es decir, una vez hecho el esfuerzo de escribirlo, el autor cobra royalties cada año, durante años y ¡sin hacer nada! Si esta es tu razón para escribir, sé más específico: ¿cuánto dinero quieres ganar con esto? Pon una cifra y hazla real.

      2) Para ayudar a otras personas: las personas piensan que quien ha escrito un libro es un experto y las personas quieren expertos que les ayuden a solucionar sus problemas. Ayudar a otras personas por medio de tus conocimientos es lo mejor que te puede pasar. Un libro multiplica tus posibilidades de ser útil porque puede llegar a cualquier rincón del mundo... Mucho más lejos de lo que puedes llegar tú en persona. Un libro trabaja las 24 h del día, festivos incluidos. Un libro puede ser leído por varias personas y éstas recomendarlo a muchas más. Las ideas de un libro, una vez que se ha escrito, pueden extenderse como una mancha de aceite. Y hay una gran satisfacción personal en ayudar a otras personas que ni siquiera conoces.

      3) Para ganar reconocimiento: la credibilidad que da un libro se consigue con muy pocas cosas. Puedes coleccionar diplomas, impartir cursos, dar conferencias... Todo eso está bien pero hay algo que está aún mejor: tener un libro propio. Los autores de un libro tienen un alto reconocimiento en nuestra sociedad de la información. Lo que diré ahora es muy importante: un autor es un «suministrador de información» y la gente de hoy día lo que quiere es precisamente información útil. La prueba máxima de reconocimiento es recibir un email de un desconocido lector agradeciendo tu libro por el impacto que ha causado en su vida. Si ésta es tu razón, y lo que deseas es visibilidad en tu campo, sé específico: ¿hasta qué punto quieres ser conocido?

      Hay más razones para escribir:

      
        	porque te gusta escribir,

        	porque eres la reencarnación de Cervantes,

        	porque quieres llevar la contraria a tus padres,

        	porque necesitas un producto propio para venderlo...

      

      Hay muchas razones para escribir un libro y ninguna para no hacerlo. Sam Horn dijo: “Nunca he encontrado a un autor que se lamente de haber escrito un libro. Solo lamentan no haberlo escrito antes”.  Y estoy de acuerdo.

      Las razones que tiene un lector para leer una obra de no ficción son:

      
        	Para ahorrarse tiempo y dinero.

        	Para evitarse errores y sufrimiento.

        	Para aprender y mejorar su vida.

        	Para estar al día en lo profesional.

        	Por el simple placer de ampliar conocimientos.
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        Si das satisfacción a esas necesidades, tu obra obtendrá su atención.

      

      

      Hay muchas razones tanto para leer un libro como para escribirlo, reflexiona sobre las tuyas.

      TU LIBRO ES TU TARJETA DE VISITA

      Las palabras se las lleva el viento, pero lo escrito perdura. No solo perdura sino que a lo escrito se le da el valor de la verdad.

      Con esto no te animo a escribir cualquier cosa, sino a ser veraz y auténtico y a beneficiarte de las sinergias de escribir un buen libro. Solo afirmo que cuando algo está puesto sobre el papel, gana una aureola de veracidad. Ahora imagina que lo escrito está encuadernado en un libro editado por una editorial reconocida... ¡mucho más!
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        La mejor tarjeta de visita es tu propio libro.

      

      

      Una tarjeta puede decir que eres manager, experto o consultor... pero un libro dice todo eso y en un lenguaje mil veces más poderoso. Una tarjeta la escribe cualquiera. Pero un libro...

      Una tarjeta está en la cartera y ésta en tu chaqueta. No se ve. Un libro está en el mercado. Mejor dicho: un libro te pone a ti en el mercado.

      Por esa razón, te aconsejo que cuando tengas tu libro editado, lleves siempre un ejemplar en tu cartera para ofrecérselo a la persona con quien vayas a hacer tratos. Facilitará las cosas y puede ser que, a la vez, te proporcione un buen pedido para distribuirlos en su círculo o colectivo de empleados.

      Una vez que posees tu libro, automáticamente puedes incrementar tus tarifas por tus servicios, ya sea consulta, seminarios, conferencias, artículos, etc. Un libro te sitúa en la élite de los autores. Expertos puede haber muchos, pero autores no hay tantos.

      Un libro en tu currículum te otorgará más credibilidad que cualquier título académico que tengas. No estudies un master, escribe un libro. A fin de cuentas hay menos autores que titulados.

      Por un momento empieza a imaginar la credibilidad y autoridad que tu libro te va a otorgar. ¡Imagina ser un autor!
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        Este libro es una inversión, rentabilizará lo que sabes una y otra vez.

      

      

      Te habrás preguntado de qué modo recuperarás el importe de este libro. En los próximos minutos tendrás tu respuesta.

      Lo primero que te diré es que yo mismo, como autor de 11 libros, me formulé muchas preguntas acerca del valor de invertir mis horas en escribir. Hoy tengo respuestas: creo que tener tu propio libro, hoy día, es indispensable. No exagero.

      Hace algunos años, hacer un master era optativo, de hecho, solo lo estudiaban algunos privilegiados al acabar la carrera universitaria. Iban al extranjero, estudiaban un año y eso les aseguraba (garantizaba) una buena salida profesional. Esos masters eran, y son, carísimos, sin contar los desplazamientos y el tiempo que hay que dedicarles en exclusiva. Sin embargo, se consideraban una inversión a recuperar con creces.

      Hoy un master no es optativo sino casi obligatorio con el agravante de que no garantiza nada en absoluto. Todo el mundo, o casi, tiene varios masters. Tenerlos no es la excepción, la excepción es no tenerlos.

      Un master es necesario pero no es suficiente. Por esa razón, han perdido en gran parte el interés o valor que ofrecían en el pasado. Además, la proliferación de escuelas y programas desconciertan al estudiante y a menudo son más un negocio para la escuela que para el alumno.

      Hoy tener un libro propio, y no un master, es lo que marca la diferencia a nivel profesional. No estudies un master, mejor escribe un libro.

      Dentro de poco tener un libro no será optativo, será imprescindible para aquellos profesionales que deseen destacar en su campo: médicos, profesores, científicos, consultores, profesionales liberales, autónomos de diferentes sectores...

      Tener un libro propio marca las diferencias. Y mucho. Tal vez en el futuro, como ya ocurre con los masters, todo el mundo, o casi, tenga su libro editado y ya no sea algo excepcional. Falta mucho para eso en este país; aunque el tiempo pasa rápido. En el futuro del futuro, será necesaria una carrera, un master, un libro propio y algo más... Cuando sepa qué es ese algo más, te informaré... en uno de mis libros.

      Por el momento, tener un libro propio marca diferencias. Es el momento de escribirlo sin más dilación. Ahora mismo, miles de personas están escribiendo el suyo, tal vez terminándolo, tal vez a punto de entrar en imprenta o en las librerías... Está ocurriendo ahora y sería una lástima que tu idea entrara en la mente de alguien más decidido.

      Lo que estás aprendiendo ya lo sabe mucha gente y trabajan en esa misma dirección. ¡Tener su propio libro!

      Como prometí responder a la pregunta: ¿recuperaré el coste del libro?, ahí va la respuesta: sí, sin duda, mil veces más. Recuperarás tu inversión multiplicada por mil, por mil veces mil y más aún. Los beneficios de tener un libro propio son aún inimaginables para ti pero se desplegarán tan pronto como tengas el tuyo en el mercado.

      En este libro aprenderás lo siguiente:

      
        	A construir un libro.

        	A trabajar siguiendo un plan.

        	A utilizar todas las oportunidades comerciales de un libro.

        	El método del escritor perezoso pero productivo.

        	A utilizar escritura magnética.

        	Cómo editar tu obra.

        	A romper el mercado.

        	A construir una profesión entorno a tu/s libro/s.

        	A vender tu libro antes de escribirlo.

        	A elegir títulos de best seller.

        	A redactar un Proposal irresistible.

        	A desarrollar un estilo de profesional.

        	A conseguir ayuda para corregir tu manuscrito.

        	A promocionarte en los medios.

        	A iniciarte en audiolibros y libros electrónicos.

      

      Vayamos por partes. Por el momento, concéntrate en escribir tu primer libro. Vas a descubrir las razones por las que cientos de editores rechazan manuscritos y pronto sabrás cómo resolver esas «averías» tan comunes en los escritores que empiezan.

      Cuando hayas terminado este libro tendrás todo ese conocimiento para asegurar tu éxito desde el principio, sin errores y sin pérdidas de tiempo.

      CONVIERTE TUS CONOCIMIENTOS EN UNA FUENTE DE BENEFICIOS

      Tu mensaje, sea cual sea, puede ponerse por escrito y tocar las vidas de muchas personas cuando te lean. ¿Quieres ayudar a otros y a la vez convertirlo en un medio de vida?

      Si eres un experto en una área de tu profesión y enseñas a otros a través de seminarios o conferencias remuneradas, enhorabuena. Seguramente se te reconoce como un «suministrador de información». En los tiempos que corren, la era de la información, dispones del bien más preciado: conocimiento.

      Sé un experto y te ganarás muy bien la vida.

      Todo va bien, hasta que un día tu agenda se llena y ya no tienes ni una hora libre para impartir más formación.

      ¿Cómo puedes prosperar si vendes tu tiempo y ya lo tienes todo comprometido? Vender tu tiempo tiene limitaciones. Te diré algo importante: hay una cosa más interesante que vender tiempo y es vender productos. Los libros son un producto.
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        Vende productos, no tiempo.

      

      

      Las personas que hacen fortuna y disponen de tiempo para relajarse, venden productos, no tiempo.

      Imagina un gran doctor. Es tan bueno que trabaja 12 horas al día. ¡Menuda suerte! dirán algunos; pero yo no diría tanto, a veces se puede morir de  éxito. ¿Imaginas cómo se sentirá cuando acaba la jornada? Y lo peor de todo: si quiere duplicar sus ingresos tendrá que inventarse una jornada de 48 horas. Imposible.

      Pero hay una solución: un buen producto trabaja para ti, hace dinero mientras tú te dedicas a otras cosas, incluso mientras duermes o descansas. Hoy el mundo es una gran tienda abierta las 24 horas del día gracias a Internet. Un libro es un producto.

      A lo que vamos, hay muchos productos que puedes vender, relacionados con tu actividad pero ninguno mejor que tus propios libros.

      Tus libros te abren puertas.

      Un profesional excelente tendría un ratio de venta horas/producto del 10/90; en cambio un profesional promedio del 90/10. Conclusión: convierte tus ingresos por venta de tus horas en el 10% del total y tus ingresos por venta de productos el 90% ¿Mucho mejor ahora, verdad?

      Alguien dijo que si generas y vendes información siempre estarás haciendo buenos negocios. Eso significa que puedes vender información de muchas formas y que ni siquiera hace falta que se traten de tus productos. Puedes llegar a acuerdos con otros autores y vender sus productos o su información, siempre que sea excelente.

      Colabora con otros autores. Ganar-Ganar.

      Por ejemplo, puedes vender ebooks de otros autores, o libros de otros autores, o CD de otros autores, o servicios de otros autores... a cambio de una comisión. No es algo extraño, en EE.UU es muy popular y tiene nombre: afiliatte program. Colaborar con otros colegas no te hace, ni les hace, competencia; al contrario, tus clientes te valorarán aún más por tus buenos contactos y por suministrarles lo mejor de lo mejor, sea tuyo o no.

      Afilíate a buenos productos, como software, y gana comisiones.
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COPYRIGHT HOLDER BE LIABLE FOR ANY CLAIM, DAMAGES OR OTHER LIABILITY,
INCLUDING ANY GENERAL, SPECIAL, INDIRECT, INCIDENTAL, OR CONSEQUENTIAL
DAMAGES, WHETHER IN AN ACTION OF CONTRACT, TORT OR OTHERWISE, ARISING
FROM, OUT OF THE USE OR INABILITY TO USE THE FONT SOFTWARE OR FROM
OTHER DEALINGS IN THE FONT SOFTWARE.
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