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Prefácio




    Se tem uma coisa que eu aprendi no esporte, nos negócios e na vida é que nada de verdade permanece de pé quando a base está errada.




    Você pode ter a melhor estratégia, a equipe mais talentosa, o produto mais inovador; se o fundamento não for sólido, cedo ou tarde tudo desmorona.




    Este livro é sobre fundamento. Sobre o que ninguém vê, mas sustenta tudo. Sobre construir uma empresa — e uma vida — com princípios que não mudam, mesmo quando o mercado vira do avesso, mesmo quando a pressão parece insuportável.




    Quando a Karina me falou sobre esse projeto, eu pensei: as pessoas precisam ler isso. Porque a gente fala muito de marketing, de vendas, de gestão… e pouco sobre o que realmente dá sentido a tudo isso: o propósito. E não existe propósito maior do que fazer sociedade com Deus.




    Nessas páginas, você vai encontrar muito mais que estratégia. Vai entender que sucesso de verdade não é só o que coloca no cnpj. É o que sustenta o cpf. É o tipo de vitória que honra a Deus no contrato e na vida. Que constrói resultado sem perder o caráter.




    Talvez você abra este livro atrás de um manual para o seu negócio. Mas pode terminar encontrando direção para sua vida.




    E aqui vai uma sequência que carrego como filosofia: saúde, família, trabalho. Não inverta a ordem. Porque quando a sua saúde (e eu estou falando da espiritual primeiro) está no lugar, todo o resto se organiza. É a saúde espiritual que sustenta a saúde mental e a física. É ela que dá direção, traz paz em meio à pressão, coloca propósito em cada resultado. Se o que você constrói não começa dentro, não vai permanecer.




    Então, faço um convite: leia com coragem. Questione. Aplique. Ore. Faça desses trinta dias um marco. Porque não é só sobre ter uma empresa próspera. É sobre ter uma história que vale a pena ser contada.




    Que este livro seja um divisor de águas para você.




    E lembre-se: saúde, família, trabalho. Não inverta a ordem.




    Boa leitura.




    Abraços,




    Joel Jota


  




  

    
Como usar este livro




    Caro leitor, este livro foi estruturado como um devocional de trinta dias, mas não precisa ser lido de forma linear ou cronológica. Ainda que os dias estejam numerados, cada reflexão é independente, com um tema único, um versículo bíblico central, aplicação prática e a seção “hora de virar a chave”, que apresenta um checklist final, reflita e anote suas ideias nas linhas disponíveis ao final de cada dia. Isso significa que você pode começar pelo tema que mais tocar seu coração ou que melhor se encaixar no momento que está vivendo em sua jornada empresarial.




    A única recomendação é que você complete os trinta dias de leitura e prática, independentemente da ordem escolhida. Você pode:




    

      	Escolher um tema de acordo com o desafio do dia;




      	Compartilhar um dos dias com a equipe e aplicar em grupo;




      	Repetir os dias que mais fizerem sentido para sua fase atual;




      	Escrever seus pensamentos e orações sobre as reflexões;




      	Usar a seção “hora de virar a chave” como bússola para aplicar na prática a Palavra de Deus ao seu negócio.


    




    Este é um livro atemporal. Você pode voltar a ele quantas vezes quiser. Sempre haverá algo novo para o Espírito Santo revelar em cada leitura.




    A leitura pode ser devocional, reflexiva ou estratégica. A escolha é sua. O importante é seguir com constância, compromisso e abertura para deixar Deus agir como sócio e conselheiro da sua empresa.




    Ao longo deste livro, você encontrará versículos extraídos de diferentes traduções da Bíblia. Essa escolha foi feita com carinho para que cada mensagem seja transmitida de forma clara para o seu momento de reflexão com Deus. As traduções utilizadas foram: Almeida Corrigida Fiel, Almeida Revista e Atualizada, Almeida Revista e Corrigida, Nova Almeida Atualizada, Nova Tradução na Linguagem de Hoje, Nova Versão Internacional e Nova Versão Transformadora.


  




  

    
Introdução




    Consagre ao Senhor tudo o que você faz, e os seus planos serão bem-sucedidos.




    Provérbios 16,3




    Este é um livro que combina experiências, marketing, empreendedorismo e espiritualidade para empresários. Provavelmente é o primeiro devocional que você vai ler com essa abordagem.




    Seria possível ter o melhor mentor de marketing, vendas e finanças, que nunca falha, cuja sabedoria transcende o tempo e cujas direções garantem prosperidade e paz verdadeira? Este mentor é Deus, e Ele deseja ser seu sócio na sua jornada empresarial. Por incrível que pareça, a Bíblia tem toda a orientação necessária para você criar a melhor estratégia e alcançar o sucesso financeiro que tanto almeja, fazendo a vontade de Deus e colocando-O no centro do seu negócio.




    Na época em que vivemos, o mercado muda rapidamente, as demandas são incessantes e a pressão para prosperar é constante. Mas e se você pudesse gerir seu negócio não apenas com estratégias humanas, mas com princípios eternos? E se houvesse um caminho que não apenas conduzisse à prosperidade financeira, mas também à paz, à integridade e à satisfação plena?




    Sociedade com Deus: 30 dias para uma empresa próspera à luz da Bíblia é um devocional de trinta dias, no qual você aprenderá a aplicar princípios bíblicos práticos para superar desafios, tomar decisões com sabedoria e construir um negócio que glorifica a Deus enquanto traz frutos abundantes.




    Este é o guia para aqueles que sabem que apenas esforço humano não basta. Para você, empreendedor ou empresário, que deseja encontrar um propósito maior em sua jornada empresarial e colocar Deus no centro de suas decisões e conquistas.




    A cada página você será desafiado a pensar de maneira diferente, agir com coragem e confiar em um Deus que deseja o seu sucesso. Vamos falar de marketing, de gestão de pessoas, liderança, vendas, finanças, tudo com base na Bíblia e com experiências reais. Não se trata apenas de crescer financeiramente, mas de construir algo que permaneça, que inspire outros e que seja uma extensão do Reino de Deus na Terra.




    Ao final desta jornada, você não será apenas um empresário mais preparado, mas também um ser humano mais conectado ao maior e mais fiel sócio que você poderia ter: Deus.




    Você está pronto para dar o próximo passo e descobrir como sua fé pode revolucionar seu negócio e sua vida? Este livro pode ser o divisor de águas nesse processo. Abra-o, mergulhe e veja Deus transformar cada área da sua empresa.
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Dia 01




    Sabedoria: o ativo mais lucrativo do líder visionário




    Mais vale adquirir sabedoria do que ouro; adquirir discernimento é melhor que a prata.




    Provérbios 16,16




    Como ter uma empresa próspera e bem-sucedida à luz da Bíblia? O que ela nos ensina sobre conhecimento, produtividade, bênçãos financeiras e negócios? E se você pudesse convidar Jesus para um café, sentar-se com ele à mesa, e pedir direção para sua empresa — um conselho sobre a contratação de pessoas, sobre seus investimentos, finanças, sociedade e tudo que esteja relacionado ao seu negócio?




    Sim, também acho que seria maravilhoso! E estou aqui para te dizer que nos próximos trintas dias você terá a oportunidade de se aproximar de Deus e colocar nas mãos Dele a sua empresa. Você verá aqui os melhores conselhos bíblicos para ter um empreendimento de sucesso.




    Nesta primeira lição, o tema é “adquirir sabedoria” e, para isso, vou trazer uma ilustração, um versículo bíblico e uma frase de um dos presidentes dos Estados Unidos.




    Uma parábola bem conhecida conta que um velho lenhador experiente foi desafiado por um forte jovem para uma disputa: quem cortaria mais árvores. O jovem, com toda a energia e vigor, derrubou muitas árvores, e se empolgava mais ainda ao ver que a cada meia hora seu oponente se sentava para descansar. No final do dia, o jovem — convencido de que havia ganhado a aposta — se surpreendeu ao ver que o lenhador tinha vencido. Cortara mais árvores do que ele. Então perguntou:




    — Mas como isso é possível se o senhor parou tantas vezes para descansar?




    E o lenhador respondeu:




    — Você achou que eu estava descansando, mas eu estava afiando o machado.




    Na Bíblia, encontramos um versículo que segue essa mesma vertente: “Se o machado está cego e sua lâmina não foi afiada, é preciso golpear com mais força; agir com sabedoria assegura o sucesso” (Eclesiastes 10,10). Esse mesmo versículo, na versão bíblica da Nova Tradução na Linguagem de Hoje, diz: “Se você deixa o machado perder o corte e não o afia, terá de trabalhar muito mais. É mais inteligente planejar antes de agir”.




    Por fim, a Abraham Lincoln, o 16o presidente norte-americano, que governou os Estados Unidos entre 1861 e 1865, é atribuída uma frase que, mesmo com algumas variações a respeito do tempo, complementa muito bem essa ideia: “Se eu tivesse somente oito horas para cortar uma árvore, gastaria seis afiando o machado”.




    Essas três colocações levam à mesma conclusão. Afiar o machado é se preparar antes de agir. Planejar, ter as ferramentas certas, buscar conselhos e principalmente conhecimento.




    Lembro-me de quando, no período da pandemia, em meados de 2020, as empresas começaram a fechar e falir. Decidi que precisava fazer algo a respeito. Tenho quatro unidades de uma universidade e trabalho com a venda de cursos de graduação e pós-graduação à distância. Os gestores das demais franquias me ligavam desesperados, afirmando que o negócio não resistiria e que iríamos sucumbir ao caos.




    Naquele momento, vi que teria de orar, inovar e estudar algum meio ou estratégia que se adequasse àquele cenário. Comecei a ler sobre tráfego pago e marketing, retomando os conhecimentos já enferrujados da minha primeira formação em marketing, em 2012. Passei madrugadas estudando o assunto e, por fim, sentia-me preparada para começar a anunciar na internet, já que não era possível sair às ruas para ações comerciais ou receber alunos presencialmente. E deu muito certo! Logo os demais gestores me perguntavam o que eu havia feito para liderar o ranking nacional de vendas em meio à pandemia. E a resposta foi clara: busquei um conhecimento que até então eu não tinha.




    Ainda acredito que conhecimento sem Deus não vai te levar ao propósito. Você pode estudar, aprender, praticar e ainda assim tomar decisões tolas que te farão perder tempo. É claro que a oração não vai te livrar de todos os desafios da vida de empreendedor, afinal, é importante que você atravesse fases difíceis para crescer e se tornar cada dia melhor. Porém, o que quero dizer é que orando e buscando a direção em Deus ele irá te orientar para passar pelos desafios de maneira mais sábia e alcançar a vitória. Sem arrependimentos e sem perda de tempo.




    O melhor e mais assertivo conselheiro é o Espírito Santo. Quanto tempo você tem investido em cursos, leitura, qualificação, aprendizado e oração? Além de buscar cursos, treinamentos, livros e estratégias, precisamos também investir na busca pela sabedoria divina. Comece o dia em oração ou meditação, pedindo a Deus orientação e clareza para enfrentar os desafios. Peça a Deus que mostre o que está oculto e então será revelado. Leia a Palavra, reflita e permita que princípios eternos moldem sua visão e suas decisões na empresa.




    Talvez Deus ainda não tenha te entregado o melhor porque você não está preparado para receber. Deus quer que sua empresa cresça, que seu negócio prospere, e quer te usar em outros níveis e outros ambientes! Mas só vive o propósito quem suporta o processo. Só sobe ao pódio quem passou pelos treinos árduos. Lembre-se que uma meta sem um plano é somente um desejo.




    O discernimento nos permite enxergar o que os olhos humanos não conseguem ver: oportunidades ocultas, relacionamentos que merecem cuidado e momentos em que é preciso parar, ouvir e aprender.




    Você tem afiado o seu machado para tomar as melhores decisões? Acredita que está investindo tempo suficiente para aprender mais e se relacionar com seu Criador?




    Hora de virar a chave




    

      	Há quanto tempo você não investe em cursos e treinamentos para você e sua equipe? Você considera isso importante? Se sim, estabeleça uma data máxima para colocar essa ideia em prática.




      	Quais foram os últimos cursos e livros que você leu sobre liderança, marketing, finanças e vendas? Acredita que está no momento de se atualizar e investir em conhecimento? Estabeleça uma data máxima para cumprir essa meta.




      	Você tem o hábito de orar todos os dias pela sua empresa e seus colaboradores? Se ainda não tem, considere orar e ler a Palavra de Deus todos os dias antes de ir à empresa. Com certeza, você começará a notar os livramentos e o direcionamento do Espírito Santo em suas decisões.
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Dia 02




    O método dos grandes: como planejar antes de agir e multiplicar resultados




    Os planos bem elaborados levam à fartura; mas o apressado sempre acaba na miséria.




    Provérbios 21,5




    O planejamento é a chave para a prosperidade. Como empreendedores, enfrentamos diariamente o desafio de equilibrar a necessidade de ação com a paciência do planejamento. Vivemos em um mundo acelerado, no qual o imediatismo é exaltado e decisões rápidas são muitas vezes vistas como sinal de competência. No entanto, o livro de Provérbios nos dá um alerta valioso: fartura e sucesso não vêm da pressa, mas de planos bem elaborados.




    Planejar é mais do que traçar metas; é parar para refletir, avaliar riscos, calcular recursos e prever desafios. Você tem o hábito de reunir sua equipe para alinhamento? Qual a sua meta para esse mês? Você estabeleceu um valor bem específico de quanto quer lucrar no mês, no ano e daqui a cinco anos? Antes de dizer “sim” a uma oportunidade, pergunte-se: “Essa decisão está alinhada com os planos que tracei? Ela contribui para meu propósito maior?”.




    No início da minha carreira, eu era uma pessoa impulsiva. Daquelas que executam mais do que pensam e planejam. Via uma oportunidade e não calculava muito antes de aceitar. Por esse motivo, entrei em parcerias que me trouxeram problemas desnecessários e comecei a administrar muitos negócios ao mesmo tempo, o que me causava ansiedade. Fazendo tanta coisa, sem foco e sem planejamento, tinha vários projetos iniciados, mas poucos bem-sucedidos e realizados. Até que, certo dia, decidi mudar a rota e focar somente naquilo que eu podia planejar e executar com estratégia. Como diz o versículo: “Pois qual de vós, querendo edificar uma torre, não se assenta primeiro a fazer as contas dos gastos, para ver se tem com que a acabar?” (Lucas 14,28). A Bíblia é um manual da vida e um manual para o empreendedor.




    Ao mesmo tempo, lembre-se de que o planejamento não é desculpa para paralisia. Ele é um trampolim para a ação correta no momento certo. O apressado busca atalhos, mas o sábio entende que o verdadeiro progresso exige passos firmes, um de cada vez.




    Ore e coloque cada um dos seus planos nas mãos de Deus, e sempre pergunte a Ele se esses planos estão de acordo com a vontade Dele e com o propósito divino para o qual você foi chamado. Além disso, estabeleça metas e objetivos claros e bem definidos.




    Nos meus treinamentos de vendas, gosto de citar a Bíblia e alguns livros de Napoleon Hill. Ele estudou durante vinte anos a vida das pessoas mais bem-sucedidas da época — como Henry Ford, Thomas Edison e Andrew Carnegie — e elencou os hábitos que essas pessoas tinham em comum que faziam com que elas fossem mais bem-sucedidas financeiramente do que as outras. Hill identificou que o primeiro passo para alcançar o sucesso é um objetivo bem definido, fundamental para direcionar os esforços e decisões.1 O autor enfatiza a importância de:




    

      	Escolher um objetivo principal com cuidado;




      	Escrever o objetivo e colocá-lo num lugar visível;




      	Ter consciência de que há um preço a pagar para conquistar um objetivo;




      	Organizar os pensamentos, atos e investimentos para a realização do objetivo.


    




    Faz muito sentido e vai ao encontro da nossa segunda lição, não é mesmo? Hoje, reserve um momento para revisar seus planos e objetivos. Busque a Deus em oração e peça sabedoria para discernir o que precisa ser ajustado e coragem para seguir adiante no tempo certo. Trace metas para sua semana, seu mês, seu ano, e para daqui a cinco anos. Mas seja específico! Defina valores, locais, pessoas. Esse é um passo determinante para que qualquer empresa ascenda ao próximo nível.




    Que seus planos sejam bem elaborados e guiados pela sabedoria divina, levando você à fartura em todas as áreas da sua vida — não somente financeira, mas também em relação a propósito, relacionamentos e paz.




    Hora de virar a chave




    

      	Qual foi a última vez que você fez uma reunião de alinhamento com sua equipe? Estabeleça uma data para se reunirem e anote a pauta para planejarem o próximo mês.




      	Você considera que sua empresa está bem planejada e organizada financeiramente? Você definiu um valor exato de faturamento que quer alcançar? Estabeleceu um prazo e metas para atingir esse objetivo?


    




    




    

      

        	
1 Napoleon Hill, Quem pensa enriquece! Porto Alegre: Citadel, 2020.
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Dia 03




    O poder oculto da dedicação e da diligência no crescimento empresarial




    O preguiçoso muito quer e nada alcança, mas os que trabalham com dedicação prosperam.




    Provérbios 13,4




    O princípio da dedicação ao trabalho é um fundamento inabalável na vida de um líder e empreendedor. Deus nos chama a exercer nossa vocação com diligência, não somente como meio de subsistência, mas como forma de glorificar o Criador com nossas habilidades e esforços. Quando trabalhamos com excelência e propósito, honramos aquele que nos deu a capacidade de realizar grandes coisas.




    A Bíblia reforça esse conceito em diversos trechos. Em Provérbios, por exemplo, lemos: “Você já observou um homem habilidoso em seu trabalho? Será promovido ao serviço de reis; não trabalhará para gente obscura” (Provérbios 22,29). Esse versículo diz que dedicação e habilidade nos levam a lugares de honra, visibilidade e influência.




    Quer mais vendas e maior visibilidade para o seu negócio? Essa é uma habilidade de marketing pouco divulgada, mas muito poderosa: trabalhe com diligência! Nos meus treinamentos de vendas para equipes e nas mentorias para empresários sempre faço estas perguntas: “O que você está fazendo de diferente da sua concorrência? O que você faz que ninguém mais faz? Em qual aspecto você é reconhecido pela sua qualidade e excelência? Qual é a sua vantagem competitiva?”.




    Explicando de maneira direta, vantagem competitiva é a capacidade de uma marca ou empresa de entregar seus produtos ou serviços com qualidade superior ou menor custo em detrimento de seus concorrentes. Se você fizer algo de maneira notável e com qualidade superior à de seus concorrentes, algo diferente, que eles não estejam fazendo, isso é uma diligência no seu negócio. Mas além de fazer, é preciso comunicar. Mostre às pessoas o seu diferencial por meio de anúncios, campanhas e ações — presenciais ou virtuais.




    De nada adianta um espaço bem localizado, decorado, bonito, uma fachada incrível, uma equipe grande, um produto de qualidade… se as pessoas não souberem que você existe. Gosto da ideia de que o marketing é o coração do negócio. Se você não souber comunicar, divulgar e vender seu produto, de nada adianta todo o investimento. Se o coração não estiver batendo, é provável que seu negócio esteja com os dias contados.
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