
		
			[image: el-codi-del-capital-katharina-pistor-saldonar.jpg]
		

	
		
			[image: ]

		

		
			Sinopsi

			Llibre de l’any al Financial Times i al Business Insider

			El capital és la característica que defineix les economies modernes, però la majoria de persones no tenim ni idea d’on prové. Què és, exactament, el que transforma la mera riquesa en un actiu que genera automàticament més riquesa? El codi del capital explica com es crea el capital a porta tancada a les oficines dels advocats i per què aquest fet poc conegut és un dels principals motius de l’ampliació de la bretxa de riquesa entre els titulars del capital i la resta.

			La jurista Katharina Pistor argumenta que la llei «codifica» selectivament determinats actius i els dota de la capacitat de protegir i produir riquesa privada. Amb la codificació legal adequada, qualsevol objecte, reclamació o idea es pot convertir en capital, i els advocats són els responsables del codi. Pistor descriu com trien entre diferents sistemes i dispositius legals els que s’ajusten millor a les necessitats dels seus clients, i com les tècniques antigues de codificació de la propietat de la terra com a capital s’utilitzen avui per codificar accions, bons, idees i expectatives.

			Aquest llibre provocador dibuixa un retrat preocupant de la naturalesa global del codi, de les persones que li donen forma i dels governs que l’apliquen.
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			Prefaci

			La idea d’aquest llibre em rondava des de feia força temps. Va sorgir per primera vegada quan, la tardor del 2007, el sistema econòmic global va començar a trontollar cap a l’abisme. La velocitat amb què es va desenvolupar la crisi va deixar poc temps per reflexionar profundament, però un cop va haver passat l’ull de la tempesta, jo, i molts d’altres, vam intentar descobrir què podria explicar l’extraordinària expansió de l’economia en les últimes dècades, i quina va ser la causa de l’abrupta caiguda. Juntament amb col·laboradors de diferents disciplines, em vaig proposar desxifrar l’estructura institucional dels diferents segments dels mercats financers, un per un. Per mi, la part més reveladora dels nostres descobriments va ser que els components bàsics del sistema financer resultaven molt familiars, malgrat els sofisticats actius que s’havien creat més recentment i la complexitat sense precedents del sistema. A tot arreu on investigàvem una mica més a fons, trobàvem les institucions bàsiques del dret privat: contracte, propietat, garantia, fideïcomís, dret corporatiu i concursal. Havien impulsat l’expansió dels mercats d’actius financers, però va resultar que també van ser determinants clau en la seva ruïna. Quan els rendiments reals d’aquests actius van començar a caure per sota dels rendiments esperats, els titulars d’actius van fer valdre els seus drets legals: van aprofitar la reclamació de garanties, les línies de crèdit, els contractes de recompra i la protecció legal d’insolvència, i, fent això, van ajudar a aprofundir la crisi. Alguns encara en van sortir a temps, però molts es van trobar amb actius que no voldria ningú, excepte els bancs centrals d’alguns països concrets. 

			Un cop identificats els mòduls bàsics del nostre complex sistema financer, vaig començar a examinar quins n’eren els orígens en el temps. Vaig investigar l’evolució dels drets de propietat, dels instruments de deute simple, les diferents formes d’avals i fiances utilitzades per garantir títols, l’evolució del fideïcomís, la forma corporativa i la història de la fallida, el moment crític en què es prenen decisions sobre la vida i la mort en el món econòmic. Com més llegia, més convençuda estava que allò que havia començat com una investigació sobre l’economia global m’havia conduït a la font de la riquesa, a la creació de capital. 

			Aquest llibre és el resultat d’aquell viatge. El capital, tal com argumento aquí, està codificat en la llei. Els actius ordinaris són només això: una parcel·la de terra, una promesa de pagament en el futur, els recursos comuns d’amics i familiars per crear un nou negoci, o habilitats i coneixements individuals. No obstant això, cadascun d’aquests actius es pot transformar en capital encobrint-lo en els mòduls legals que també s’utilitzaven per codificar valors amb garantia real i els seus derivats, que han estat el nucli de l’auge de les finances en les últimes dècades. Aquests mòduls legals, és a dir, contractes, drets de propietat, garanties, fideïcomisos, societats i dret concursal, es poden fer servir per atorgar als titulars d’alguns actius un avantatge comparatiu respecte a d’altres. Durant segles, els advocats particulars han modelat i adaptat aquests mòduls legals a una llista canviant d’actius i, per tant, han augmentat la riquesa dels seus clients. I els estats han donat suport a la codificació del capital oferint els seus poders legals coercitius per fer complir els drets legals que s’han atorgat al capital. 

			Aquest llibre explica la història de la codificació legal del capital des de la perspectiva dels actius: la terra, les organitzacions empresarials, el deute privat, el coneixement i fins i tot el codi genètic de la natura. No examino cada canvi en l’evolució de la llei, els girs i retocs que han calgut per garantir que les antigues tècniques de codificació s’ajustessin als nous actius. Per als advocats, aquests detalls són immensament gratificants, però per a una persona aliena afegeixen un nivell de detall i complexitat que no és necessari per comprendre la idea bàsica sobre com la llei crea riquesa i desigualtat. A més, existeix una abundant literatura que descriu l’evolució de determinades institucions legals, com el fideïcomís, la forma empresarial o el dret de garanties. Els lectors que hi tinguin interès poden consultar les citacions que es proporcionen a les notes. Demano comprensió als historiadors jurídics i experts en els dominis legals per les simplificacions que m’he vist obligada a fer per assegurar que el llibre fos accessible per als que no són advocats. Precisament aquests són els lectors que tenia a la ment mentre escrivia el llibre, uns lectors que potser no haurien obert mai un llibre sobre lleis per por que fos massa espès i complicat, o potser simplement no rellevant. He intentat que les institucions jurídiques no només siguin accessibles, sinó també interessants i rellevants per als actuals debats sobre desigualtat, democràcia i governança. El dret és una eina poderosa per a l’ordenació social, i si s’utilitza amb prudència, té el potencial de servir per a un gran ventall d’objectius socials; amb tot, per raons i amb implicacions que intento explicar, el dret s’ha posat fermament al servei del capital. 

			Moltes persones m’han acompanyat en el meu viatge per escriure aquest llibre. Els col·legues de la Columbia Law School em van animar a escriure un llibre, no només un article, quan vaig presentar les meves idees per primera vegada en un seminari de la facultat fa quatre anys. Els meus alumnes de la Columbia Law School sempre són els primers a qui poso a prova amb les meves noves idees. Són intel·ligents i directes amb les seves observacions i crítiques, i he après moltíssim d’ells al llarg dels anys, ensenyant-los, per dir-ho d’alguna manera, les complexitats del dret corporatiu, els actius financers i la seva regulació, però també el paper del dret en el desenvolupament fora de les economies capitalistes d’Occident. També m’he beneficiat enormement de les converses amb antics alumnes que ara són professionals amb èxit. Alguns fins i tot m’han acompanyat en la meva labor com a docent i han compartit idees amb mi i amb els meus alumnes que només estan a l’abast dels experts en la pràctica de l’advocacia. 

			El llibre també s’ha beneficiat moltíssim dels projectes d’investigació i dels seminaris que es van dur a terme sota els auspicis del Center on Global Legal Transformation, el qual dirigeixo a la Columbia Law School. Estic molt agraïda als patrocinadors, en particular a l’Institute for New Economic Thinking (INET) i a la Max Planck Society juntament amb l’Alexander von Humboldt Foundation. 

			Escriure un llibre pot ser un esforç força solitari. Per sort, em van donar moltes oportunitats per compartir les primeres idees i posar-les a prova en diferents públics. Entre aquests hi havia el Buffett Institute de la Universitat Northwestern, la Universitat Xinesa de Hong Kong, ETH Zurich, la Universitat Goethe de Frankfurt, la Universitat Humboldt de Berlín, el Centre Interdisciplinari Herzliya de Tel-Aviv, KU Leuven (on vaig tenir l’honor de participar en les Conferències de Dret i Economia del Fons Dieter Heremans el 2016), la London School of Economics, la Universitat d’Oxford, la Facultat de Dret de la Universitat de Tel-Aviv, així com els participants a les reunions anuals de la Conferència Global sobre Geografia Econòmica, el Global Corporate Governance Institute i WINIR, la Xarxa Mundial Interdisciplinària per a la Recerca Institucional. Els comentaris que vaig rebre en aquests llocs per part de companys i estudiants em van ajudar a aclarir els meus arguments i em van estalviar molts errors i girs equivocats. 

			També he tingut la sort de comptar amb molts companys i amics del meu entorn més proper que m’han animat pel camí. El meu difunt col·lega Robert Ferguson em va inculcar la sensació que anava pel bon camí; només m’agradaria haver pogut compartir el resultat final amb ell. Carol Gluck va revisar la meva proposta de llibre i em va instar a mantenir la vista en el present i a no perdre’m en el passat, que era una autèntica temptació. Bruce Carruthers, Jean Cohen, Hanoch Dagan, Tsilly Dagan, Horst Eidenmüller, Tom Ginsburg (i els seus alumnes), Maeve Glass, Martin Hellwig, Jorge Kamine, Cathy Kaplan, Dana Neacsu, Delphine Nougayrède, Casey Quinn, Annelise Riles, Bill Simon, Wolfgang Streeck, Massimiliano Vatiero i Alice Wang van llegir i comentar capítols individuals o primeres versions del manuscrit. El producte final és molt millor gràcies a les seves crítiques constructives, i estic molt agraïda pel temps i l’atenció que hi han dedicat. 

			També estic molt agraïda a dos revisors anònims, que van oferir els seus propis pensaments i consells sobre la millor manera de reforçar els arguments del llibre i garantir que pogués complir l’objectiu d’arribar a un públic més ampli. Per descomptat, soc l’única responsable de tots els errors que hi hagin pogut quedar. 

			Moltes gràcies al meu editor, Joe Jackson, que em va donar tota la llibertat que volia, però era allà sempre que necessitava consells sobre com millorar l’estructura o la narrativa del llibre. Vaig tenir la sort de comptar amb Kate Garber com a assistent de la facultat, que em va ajudar a millorar l’anglès i m’indicava els llocs on el meu estil d’escriptura era massa complicat per tenir sentit fins i tot per a una ment tan aguda com la seva. Gràcies també als bibliotecaris de la Columbia Law School, que van buscar incansablement els materials que necessitava, i a Karen Verde, que va polir el manuscrit final amb molta cura. 

			Dedico aquest llibre al meu marit, Carsten Bönnemann. Va compartir el meu entusiasme per aquest projecte des del primer moment, i ha sigut la meva caixa de ressonància durant tot el procés d’escriptura. No es va queixar mai del fet que el llibre estava envaint el nostre temps compartit, tot i que va passar en moltes ocasions quan estàvem junts però la meva ment vagava, quan una altra oportunitat d’ensenyar als estudiants o de parlar davant d’un públic estranger sobre els arguments bàsics del llibre m’allunyava d’ell, o quan, en les etapes finals, fins i tot ens va acompanyar durant les vacances d’estiu. Va ser el meu lector més crític, va fer les preguntes més inquisitives i em va empènyer a portar els meus arguments a la seva conclusió lògica, fins i tot amb el risc d’apartar possibles aliats o amics. Però el més important és que em va recordar una vegada i una altra que hi ha vida més enllà d’un llibre. Danke. 

		

	
		
			1. L’imperi de la llei

			Sembla un cap d’elefant: la línia que representa la taxa de creixement i la quantitat de riquesa registrada pels diferents grups d’ingressos a nivell mundial entre 1980 i 2017 s’anomena, de manera molt escaient, «corba de l’elefant».1 El front ample inclou el 50 per cent de la població mundial; durant els últims trenta-cinc anys han registrat un insignificant 12 per cent del creixement de la riquesa mundial. Des del front, una corba baixa cap a la trompa i des d’allà, ascendeix abruptament fins a la punta. La trompa és on es troba «l’u per cent»; tenen el 27 per cent de la nova riquesa, més del doble de la quantitat que posseeixen totes les persones juntes situades al front de l’elefant. La vall entre el front i la trompa és on s’agrupen les famílies amb ingressos més baixos de les economies de mercat occidentals avançades, el «90 per cent de la part inferior» d’aquestes economies.2 

			En realitat no havia de ser així. La dècada dels vuitanta va ser testimoni d’un augment de les reformes econòmiques i legals tant en els mercats desenvolupats com en els emergents que donaven prioritat als mercats per sobre dels governs en l’assignació de recursos econòmics, un procés que es va veure encara més impulsat amb la desaparició del teló d’acer i el col·lapse del socialisme.3 La idea era crear les condicions perquè tothom prosperés. Segons el que s’argumentava, protegir la iniciativa individual amb uns drets de propietat clars i un compliment fiable dels contractes garantiria que els recursos escassos s’assignessin al propietari més eficient, i això al seu torn augmentaria el pastís en benefici de tots. Potser el terreny de joc no estava igualat, però el criteri predominant era que alliberant els individus de les cadenes de la tutela estatal, tothom acabaria beneficiant-se’n. 

			Trenta anys després, no celebrem la prosperitat per a tothom, sinó que es debat si ja hem assolit (o poc se’n falta) uns nivells de desigualtat que es van veure per última vegada abans de la Revolució Francesa, i això en països que s’autodenominen democràcies, amb un compromís d’autogovernança basada en el govern de les majories, no de l’elit. És difícil conciliar aquestes aspiracions amb uns nivells de desigualtat que fan tuf d’Antic Règim. 

			Per descomptat, d’explicacions no n’han faltat. Els marxistes apunten a l’explotació del treball per part dels capitalistes.4 Els escèptics de la globalització argumenten que la globalització excessiva ha privat els estats del poder de redistribuir una part dels guanys obtinguts pels capitalistes mitjançant programes socials o impostos progressius.5 Finalment, una nova interpretació sosté que en les economies madures el capital creix més ràpid que la resta de l’economia; per tant, qui hagi acumulat riquesa en el passat l’ampliarà encara més en relació amb els altres.6 Tot això són explicacions plausibles, almenys parcialment, però no aborden la qüestió més fonamental sobre la gènesi del capital:7 com es crea la riquesa en primer lloc? I en relació amb això, per què sovint el capital sobreviu als cicles econòmics i a les crisis que deixen tants d’altres a la deriva i privats dels guanys que havien obtingut anteriorment?

			La resposta a aquestes preguntes, al meu parer, es troba en el codi legal del capital. Bàsicament, el capital està format per dos ingredients: un actiu i el codi legal. Utilitzo el terme «actiu» de manera àmplia per designar qualsevol objecte, dret, habilitat o idea, independentment de la seva forma. En la seva aparença no adulterada, aquests actius simples són només això: un tros de terra, un edifici, una promesa de rebre un pagament futur, una idea per a un nou medicament o una cadena de codi digital. Amb la codificació legal adequada, qualsevol d’aquests actius es pot convertir en capital i, per tant, augmentar la seva propensió a crear riquesa per als seus titulars. 

			La llista d’actius codificats en la llei ha canviat amb el pas del temps i probablement ho continuarà fent. En el passat, la terra, les empreses, el deute i el coneixement es codificaven com a capital i, tal com suggereix aquesta llista, la naturalesa d’aquests actius ha canviat al llarg del temps. La terra produeix aliments i refugi fins i tot en absència d’una codificació legal, però els instruments financers i els drets de propietat intel·lectual només existeixen en la llei, de la mateixa manera que els actius digitals només existeixen en el codi binari, i en aquests el codi en si mateix és l’actiu. No obstant això, els instruments legals que s’han utilitzat per codificar cadascun d’aquests actius s’han mantingut extraordinàriament constants al llarg del temps. Els més importants són el dret contractual, els drets de propietat, el dret de garanties, el dret de fideïcomisos, el dret corporatiu i el dret concursal. Aquests són els mòduls a partir dels quals es codifica el capital. Confereixen atributs importants als actius i, per tant, privilegien el seu titular: prioritat, que classifica drets concurrents sobre els mateixos actius; durabilitat, que amplia els drets de prioritat en el temps; universalitat, que els estén en l’espai; i convertibilitat, que funciona com una assegurança que permet als titulars convertir els seus drets de crèdit privats en diner públic a demanda i, per tant, protegir el seu valor nominal, ja que només la moneda de curs legal pot ser una veritable reserva de valor, tal com s’explicarà amb més detall al capítol 4.8 

			Un cop un actiu ha estat codificat legalment, està preparat per generar riquesa per al seu titular. La codificació legal del capital és un procés enginyós sense el qual el món no hauria assolit mai el nivell de riquesa que hi ha actualment; no obstant això, és un procés que en gran part s’ha mantingut ocult. Amb aquest llibre espero aportar llum sobre com el dret ajuda a crear riquesa i desigualtat alhora. L’anàlisi de les causes fonamentals de la desigualtat té una importància cabdal no només perquè els nivells creixents de desigualtat amenacen el teixit social dels nostres sistemes democràtics, sinó també perquè les formes convencionals de redistribució mitjançant els impostos bàsicament han perdut eficàcia. De fet, protegir els actius respecte dels impostos és una de les estratègies de codificació més buscades pels titulars d’actius. I els advocats, els experts del codi, reben uns honoraris extraordinaris per posar aquests actius fora de l’abast dels creditors, incloent-hi les autoritats fiscals, amb l’ajuda de les lleis pròpies dels estats.9 

			Com se seleccionen els actius per ser codificats legalment com a capital, per part de qui, i en benefici de qui, són preguntes que afecten directament el nucli del capital i l’economia política del capitalisme. No obstant això, a la literatura hi trobem poques respostes, si és que n’hi ha cap. La raó és que la majoria d’observadors consideren la llei com un aspecte secundari quan, de fet, és el mateix teixit a partir del qual es fabrica el capital. Aquest llibre mostrarà qui converteix els actius ordinaris en capital i com ho fa, i aportarà llum sobre el procés pel qual els advocats poden convertir en capital gairebé qualsevol actiu. Els rics sovint justifiquen la riquesa que posseeixen al·legant unes habilitats especials, la feina dura i el sacrifici personal, ja sigui d’ells mateixos o dels seus pares o avantpassats. Aquests factors poden haver contribuït a la seva fortuna. No obstant això, sense una codificació legal, la majoria d’aquestes fortunes haurien tingut una vida curta. L’acumulació de riquesa durant llargs períodes de temps requereix una fortalesa addicional que només pot oferir un codi que té el suport dels poders coercitius d’un Estat. 

			Sovint es considera una coincidència que l’èxit econòmic que separa les economies modernes d’altres mil·lennis, caracteritzats per unes taxes de creixement molt més baixes i una volatilitat molt més gran de la riquesa, evolucioni junt amb l’auge dels estats-nació que es basen en les lleis com a mitjà principal d’ordenació social.10 Molts autors afirmen que l’adveniment dels drets de propietat privada, considerats com una restricció crucial del poder estatal, són l’explicació clau de l’auge d’Occident.11 No obstant això, potser seria més exacte atribuir-ho a la voluntat de l’Estat de fer costat a la codificació privada dels actius legals, i no només als drets de propietat en el sentit estricte, sinó també a altres privilegis legals que confereixen prioritat, durabilitat, convertibilitat i universalitat als actius. El fet que el capital estigui vinculat al poder estatal i en depengui sovint es passa per alt en els debats sobre les economies de mercat. Els contractes i els drets de propietat són la base dels mercats lliures, però el capitalisme també requereix l’atribució de privilegi legal a alguns actius, la qual cosa atorga als seus titulars un avantatge comparatiu per acumular riquesa respecte a d’altres.12 

			Aclarir l’estructura legal del capital també ajuda a resoldre l’enigma que Thomas Piketty presentava en el seu essencial llibre, El capital al segle XXI.13 L’autor demostrava que en les economies avançades la taxa mitjana de beneficis del capital supera la taxa mitjana de creixement econòmic (r > g). Piketty no explicava aquest enigma, sinó que simplement documentava aquesta curiosa regularitat empírica. No obstant això, les seves pròpies dades oferien pistes importants per resoldre’l. En un capítol titulat «Les metamorfosis del capital», Piketty mostrava que la propietat rural va ser la font més important de riquesa fins a principis del segle xx.14 Les accions, els bons i altres actius financers, així com l’habitatge urbà, l’han substituït des de llavors. 

			L’anàlisi que s’ofereix en aquest llibre mostrarà que la metamorfosi del capital va de bracet amb la inserció dels mòduls de codificació en actius nous, però també, de tant en tant, amb l’eliminació d’alguns actius de mòduls legals clau: la propietat rural, la principal font de riquesa privada durant segles, s’havia beneficiat durant molt de temps d’una major durabilitat en comparació amb altres actius, però va perdre aquest privilegi al Regne Unit i altres llocs a finals del segle xix. En aquell moment, les corporacions s’havien convertit en mòduls legals àmpliament utilitzats no només per organitzar la indústria, sinó com a incubadores de riquesa. La forma corporativa, juntament amb el dret de fideïcomisos, també és un dels instruments legals clau per a l’emissió d’actius financers, des d’accions fins a derivats. Finalment, però no menys important, els drets de propietat intel·lectual han anat augmentant durant les últimes dècades i actualment representen la part més gran de valor de mercat de moltes empreses. 

			Descodificar el capital i descobrir el codi legal que el sustenta, independentment de la seva aparença exterior, revela que no tots els actius són iguals; els que tenen la codificació legal superior acostumen a ser «més iguals» que d’altres. L’essència d’aquest argument ja la va plantejar el desaparegut historiador jurídic Bernard Rudden. Va captar el paper essencial de la llei en la creació d’actius que confereixen poder i riquesa als seus titulars en el fragment següent: 

			Els conceptes tradicionals del dret comú de la propietat van ser creats per i per a les classes dominants en un moment en què la major part del seu capital era la terra. Avui dia la gran riquesa rau en accions, bons i productes similars, i no és només variable sinó mòbil, ja que travessa oceans amb el toc d’una tecla a la recerca d’una utopia fiscal. […] Amb tot, en termes de teoria i tècnica jurídica hi ha hagut una evolució profunda, si bé poc discutida, mitjançant la qual els conceptes originalment ideats per a la propietat immobiliària s’han desvinculat del seu objecte original, només per sobreviure i reeixir com a mitjans de gestió del valor abstracte. El càlcul feudal viu i es reprodueix, però el seu hàbitat és la riquesa, no la terra.15 

			En aquest llibre, mostraré que el «càlcul feudal» continua ben viu, fins i tot en societats governades democràticament que s’enorgulleixen de garantir a tothom la igualtat davant la llei, només que alguns ho aprofiten més que d’altres. Funciona a través dels mòduls del codi legal del capital, que, a mans d’advocats sofisticats, poden convertir un actiu ordinari en capital. No és l’actiu en si mateix, sinó la seva codificació legal, allò que protegeix el titular de l’actiu de les tempestes dels cicles econòmics ordinaris i confereix longevitat a la seva riquesa, preparant així el terreny per a una desigualtat sostinguda. Es poden guanyar o perdre fortunes alterant la codificació legal d’un actiu, eliminant alguns mòduls d’un actiu o inserint-los en un actiu diferent. Veurem com s’ha desenvolupat això en l’auge i el declivi de la riquesa terratinent; en l’adaptació de les tècniques de codificació legal a les empreses; en la conversió de préstecs en actius financers negociables que es poden convertir en efectiu a les portes dels bancs centrals; i, finalment, en l’auge del coneixement com a capital. Per a cadascun d’aquests actius, la codificació legal determina en última instància la seva capacitat per atorgar riquesa als seus titulars. També els proporciona una poderosa defensa contra qualsevol competidor: «Això és legal». 

			La mà supervisora de la llei 

			El codi legal del capital potser és invisible per a l’observador ocasional, però això no el fa menys real. Potser per a alguns és més fàcil creure en la «mà invisible» del mercat immortalitzada per Adam Smith que perdre el temps descodificant les estructures legals del capital.16 I, amb tot, els canvis en l’estructura legal han alterat fonamentalment les condicions perquè la mà invisible de Smith faci la seva feina. Com és sabut, Smith argumentava que la recerca de l’interès individual beneficiarà inevitablement la societat. El que s’ignora sovint és el mecanisme que impulsa la mà invisible. «Cada individu», explicava Smith, «procura fer treballar el seu capital tan a prop de casa com pot i, en conseqüència, en suport a la indústria nacional, sempre que així pugui obtenir uns beneficis normals dels seus actius o almenys no gaire inferiors als normals».17 Per què? Perquè «pot conèixer millor el caràcter i la situació de les persones en qui confia, i si l’enganyen, coneix millor les lleis del país a les quals ha de recórrer per obtenir una compensació».18 Mentre que el criteri generalitzat atribueix el funcionament de la mà invisible al mercat, també es podria llegir com una referència a la qualitat de les regles del joc on es duen a terme els negocis. La mà invisible fa la seva feina sota institucions dèbils; esdevé supèrflua un cop hi ha institucions que permeten als agents econòmics imposar els seus drets i interessos a qualsevol lloc. 

			Els empresaris d’avui ja no necessiten buscar una compensació a prop de casa, i el destí de la seva riquesa ja no està vinculat a les comunitats que han deixat enrere. En comptes d’això, poden triar entre diferents sistemes legals i gaudir dels seus beneficis fins i tot sense traslladar-se físicament ells mateixos, el seu negoci, els seus béns o actius a l’Estat que disposa d’aquest sistema legal escollit. Poden codificar el capital segons la legislació nacional o estrangera, optant per la llei contractual d’un altre país o establint el seu negoci en una jurisdicció que els ofereixi més avantatges en forma d’impostos, flexibilitat reguladora o beneficis per als accionistes. L’opció d’abandonar un règim legal i entrar en un de diferent només deixa un rastre en paper o digital, però no comprometrà el poder de la codificació sempre que hi hagi almenys un Estat que estigui disposat a emparar-la. 

			Això és així perquè, d’ençà de l’obra de Smith fa més de dos-cents anys, s’ha erigit un imperi de la llei que està format principalment per lleis nacionals, però que està només lleugerament vinculat a estats específics o als seus ciutadans. Els estats han derrocat activament les barreres legals d’entrada i han ofert les seves lleis a les persones interessades, i, per tant, han facilitat que els titulars d’actius puguin escollir la llei que més els convingui. La majoria dels estats reconeixen la legislació estrangera no només per als contractes, sinó també per a les garanties (financeres), les corporacions i els actius que emeten; utilitzen el seu poder coercitiu per fer-la complir i permeten que elements nacionals optin per sotmetre’s a la llei estrangera sense perdre la protecció dels tribunals locals. L’extraordinària expansió del comerç i les finances a nivell mundial hauria estat impossible sense les normes legals que permeten als titulars d’actius sotmetre’s a les seves normes nacionals o, si ho prefereixen, optar per una llei estrangera. La separació dels mòduls del capital dels sistemes legals que els van engendrar ha afavorit la creació de riquesa per part dels titulars de capital, els que estan situats a la trompa de l’elefant, però també ha contribuït a una distribució molt esbiaixada de la riquesa per als que no tenen accés a unes estratègies de codificació sofisticades. 

			Constatar la centralitat i el poder de la llei per codificar el capital té importants implicacions a l’hora d’entendre l’economia política del capitalisme. Ens desplaça l’atenció de la identitat de classe i la lluita de classes cap a la qüestió de qui té accés i control sobre el codi legal i els seus experts: les elits terratinents; els comerciants a llarga distància i els bancs mercantils; els accionistes de les corporacions que tenen centres de producció o simplement tenen actius darrere del vel de la forma corporativa; els bancs que concedeixen préstecs, emeten targetes de crèdit i préstecs estudiantils; i els intermediaris financers no bancaris que emeten actius financers complexos, inclosos els valors amb garantia real i els seus derivats. La destresa dels seus advocats, els experts del codi, explica l’adaptabilitat del codi a la llista d’actius en canvi constant; i els beneficis que genera el capital ajuden a explicar per què els estats s’han mostrat tan disposats a reivindicar i fer complir les estratègies innovadores de codificació legal. 

			Amb els millors advocats al seu servei, els titulars d’actius poden perseguir els seus interessos amb molt poques limitacions. Reclamen la llibertat contractual però passen per alt el fet que, en última instància, les seves llibertats estan garantides per un Estat, encara que no necessàriament sigui el seu estat d’origen. Amb tot, no tots els estats tenen la mateixa predisposició a codificar el capital. Dos sistemes legals dominen el món del capital global: la common law anglesa i les lleis de l’estat de Nova York.19 No hauria de sorprendre el fet que aquestes jurisdiccions també acullin els principals centres financers mundials, Londres i la ciutat de Nova York, i els cent principals bufets d’advocats mundials. Aquí és on actualment es codifica la major part del capital, sobretot el capital financer, aquell capital intangible que només existeix en la llei. 

			El precedent històric d’un govern global per part d’una o diverses potències és l’imperi.20 L’imperi de la llei té menys necessitat de tropes; es basa més aviat en l’autoritat normativa de la llei, i el seu crit de batalla més poderós és «però això és legal». Els estats on preval el concepte de «nosaltres, el poble» estan predisposats a oferir les seves lleis als titulars d’actius estrangers i a cedir els seus tribunals per fer complir la llei estrangera com si fos pròpia, encara que això els privi d’ingressos fiscals o de la capacitat d’implementar les preferències polítiques dels seus propis ciutadans.21 Per als capitalistes globals, aquest és el millor de tots els mons, perquè poden triar i remenar les lleis que els siguin més favorables sense haver d’invertir gaire en política per doblegar la llei a la seva manera. 

			Com la majoria dels imperis del passat, l’imperi de la llei és un mosaic; no consisteix en una única llei global, sinó en unes lleis nacionals concretes que estan unides per normes, incloses les normes sobre conflictes de lleis que garanteixen el reconeixement i el compliment d’aquestes lleis nacionals en altres llocs, així com determinades lleis de tractats internacionals.22 La naturalesa descentralitzada de la llei que s’utilitza per codificar el capital global té molts avantatges. Facilita que el comerç i les finances globals puguin prosperar sense un Estat global o una llei global; i permet als experts triar les normes que s’adaptin més bé als seus interessos o als dels seus clients. D’aquesta manera, l’imperi de la llei talla el cordó umbilical entre l’interès propi de l’individu i l’interès social. La descodificació legal del capital fa que la mà invisible de Smith actuï com a substitut d’un codi legal fiable —visible encara que sovint quedi ocult a la vista i amb una infraestructura legal ferma i d’abast global— que ja no compleix el seu propòsit inicial. Una protecció jurídica eficaç permet gairebé a tot arreu que l’interès privat prosperi sense necessitat de tornar a casa per beneficiar-se de les institucions locals. El capital codificat en la llei portàtil és lliure; es poden obtenir guanys a qualsevol lloc i les pèrdues es poden deixar allà on s’hagin produït. 

			L’enigma del capital

			Capital és un terme que fem servir constantment, però el seu significat continua sent obscur.23 Pregunteu a qualsevol persona del carrer i probablement us dirà que capital és el mateix que diners. Però, tal com Marx explicava en el capítol introductori d’El capital, diners i capital no són el mateix.24 Més aviat, segons la seva opinió, el capital és el producte d’un procés que inclou l’intercanvi de béns per diners i l’extracció de l’excedent de treball. 

			De fet, el terme capital estava en ús molt abans que Marx immortalitzés el concepte. L’historiador social Fernand Braudel el remunta al segle xiii, quan s’utilitzava per indicar indistintament un fons monetari, béns o diners subscrits a canvi d’interessos,25 almenys on això era permissible.26 Les definicions abunden encara avui dia, tal com Geoffrey Hodgson ha demostrat en una acurada revisió de la literatura sobre el tema.27 Per a alguns, el capital és un objecte tangible o «material físic».28 Fins avui, molts economistes i comptables insisteixen que el capital ha de ser tangible; si no el pots tocar, no és capital.29 Per a d’altres, és un dels dos factors de producció; o només una variable comptable.30 I per als marxistes, el capital es troba al centre de les relacions socials tenses entre els treballadors i els seus explotadors propietaris dels mitjans de producció, cosa que els dona el poder d’extreure l’excedent de treball. La historiografia del capitalisme tampoc ofereix gaire claredat. Alguns historiadors limiten l’«edat del capital» al període de la industrialització pesant; d’altres, en canvi, han fet retrocedir el concepte en el temps, a períodes de capitalisme agrícola o comercial.31 La nostra pròpia època postindustrial ha estat anomenada alternativament com l’era del capitalisme financer o global. 

			El que fa que els conceptes de capital i capitalisme siguin tan confusos és que l’aspecte extern del capital ha canviat dràsticament al llarg del temps, igual que les relacions socials que el sustenten. En aquest context, un fins i tot es podria preguntar si té sentit agrupar èpoques històriques tan diferents les unes de les altres sota una única rúbrica de «capitalisme». En aquest llibre defenso que podem i hauríem de fer-ho, però per justificar-ho hem d’aprofundir més i entendre com es crea el capital. 

			Per començar, és fonamental deixar clar que el capital no és una cosa; tampoc es pot limitar a un període de temps específic, a un règim polític o únicament a un conjunt de relacions socials antagòniques, com ara entre el proletariat i la burgesia.32 Aquestes manifestacions del capital i el capitalisme han canviat dràsticament, però el codi font del capital s’ha mantingut gairebé invariable. Moltes de les institucions jurídiques que encara fem servir avui dia per codificar el capital es van inventar per primera vegada en l’època del feudalisme, tal com va observar Rudden a la cita inclosa abans en aquest mateix capítol. 

			Marx ja va assenyalar que els objectes ordinaris han d’experimentar alguna transformació abans de poder ser intercanviats per diners per posar en marxa un procés a través del qual s’obtenen beneficis. Va denominar aquest procés «mercantilització», un pas necessari però, tal com veurem, no suficient en la codificació del capital, i també va reconèixer la possibilitat de mercantilitzar el treball. Karl Polanyi no estava d’acord amb la idea de Marx de classificar la terra, el treball o els diners com a mercaderies. Argumentava que només els articles que són «produïts per al mercat» es poden qualificar com a mercaderies, i cap d’aquells actius es pot incloure en aquesta categoria.33 Polanyi tenia raó quan deia que la mercantilització és un procés artificial, però s’equivocava sobre la naturalesa d’aquesta transformació a mans dels humans: la clau no és el procés de producció físic, sinó la codificació legal. Per aconseguir la mercantilització calen dos dels atributs de la codificació: prioritat i universalitat. No obstant això, per obtenir la màxima protecció legal, cal afegir durabilitat o convertibilitat a la barreja. El capitalisme és més que l’intercanvi de béns en una economia de mercat; és una economia de mercat en la qual alguns actius es col·loquen en esteroides legals.34

			Al contrari del que creia Polanyi i molts economistes actuals, fins i tot els humans es poden codificar com a capital. Això està en desacord amb els relats neoclàssics que descriuen la funció de producció com la suma del capital (K) i el treball (L), els dos factors de producció, que conjuntament produeixen béns (Q).35 Aquesta equació tracta tant K com L com a quantitats, el preu de les quals ve determinat per la seva relativa escassetat. Ignora el poder del codi legal. De fet, amb una mica d’enginyeria legal, L es pot convertir fàcilment en K. Molts autònoms, per exemple, han descobert que poden capitalitzar el seu treball creant una entitat corporativa, aportant-hi els seus serveis en espècie i extraient-ne dividends com a accionista de la companyia en comptes d’un sou, beneficiant-se així d’una taxa impositiva més baixa.36 L’única aportació en aquesta entitat és humana, però amb una mica de codificació legal s’ha transformat en capital. Definir el capital com una cosa no humana també contrasta amb l’augment dels drets de propietat sobre idees i coneixement, com ara patents, drets d’autor i marques comercials, sovint denominats col·lectivament «drets de propietat intel·lectual». Què són sinó la codificació legal de la creativitat humana? 

			Una altra raó per la qual sovint els humans queden exclosos de la definició de capital és que no poden oferir-se com a garantia i, per tant, monetitzar el seu propi treball.37 Però, tal com acabo de mostrar, poden aportar el seu treball com a capital a una empresa. La llei és mal·leable i és fàcil adaptar el treball humà com una contribució en espècie. A més, quan l’esclavitud era legal, els esclaus no només eren una propietat, sinó que s’utilitzaven àmpliament com a garantia per aconseguir préstecs; als Estats Units això ho feien sovint inversors dels estats del nord, on no hi havia esclavitud, i d’aquesta manera ajudaven a mantenir un sistema inhumà malgrat que el condemnaven en públic.38 Com a resultat, quan finalment es va abolir l’esclavitud i els homes, dones i nens abans esclavitzats van ser posats en llibertat, els seus antics propietaris van perdre el que per a ells havia estat un valuós actiu econòmic.39 Per descomptat, la seva pèrdua econòmica no és res en comparació amb el patiment dels antics esclaus quan eren al seu poder, que en aquell temps estava autoritzat per l’inhumà reconeixement i aplicació dels drets de propietat sobre éssers humans.40 La qüestió és que la història de l’esclavitud il·lustra el poder (no la moralitat!) del codi legal per a la creació i adquisició de capital, però també de dignitat humana. 

			Per apreciar plenament la versatilitat del capital, hem d’anar més enllà de simples classificacions i entendre com el capital obté les qualitats que el distingeixen d’altres actius. Els economistes de la «vella» tradició institucionalista s’hi han acostat, però les seves contribucions han quedat oblidades en gran part.41 Thorstein Veblen, per exemple, va suggerir que el capital és la «capacitat de generar ingressos» d’un actiu.42 I en el seu llibre essencial The Legal Foundations of Capitalism, John Commons definia el capital com «el valor actual del comportament beneficiós esperat d’altres persones».43 En el seu relat, la llei té un paper central a l’hora d’augmentar la fiabilitat del comportament esperat d’altres persones. Tal com va documentar, a finals del segle xix els tribunals nord-americans van ampliar la noció de drets de propietat partint del dret d’utilitzar un objecte amb l’exclusió d’altres per protegir les expectatives de beneficis futurs dels titulars d’actius. Un cop fet això, aquestes expectatives no només es podien gravar amb impostos, sinó que podrien ser intercanviades i reinvertides, i els violadors d’aquests interessos, inclòs l’Estat, podrien ser condemnats a pagar una indemnització pels danys.44

			Portant aquesta línia argumental a la seva conclusió lògica, Jonathan Levy defineix el capital com «una propietat legal [a la qual se li assigna] un valor pecuniari a l’espera d’un probable ingrés pecuniari futur».45 En resum, el capital és un atribut legal que ajuda a crear i protegir la riquesa. Aquest llibre aportarà llum sobre com s’insereixen exactament els atributs legals essencials en els actius, i la feina que les institucions legals clau, els mòduls del codi, han dut a terme durant segles per crear nous actius de capital. 

			Un cop reconeixem que el capital deu la seva capacitat de creació de riquesa a la seva codificació legal, podem veure que, en principi, qualsevol actiu es pot convertir en capital. Des d’aquesta perspectiva, no hi ha res de nou en el «nou capitalisme».46 La cara canviant del capitalisme, inclòs el seu gir més recent cap a la «financerització», es pot explicar pel fet que les antigues tècniques de codificació han migrat dels actius reals, com ara la terra, al que als economistes els agrada anomenar ficcions jurídiques: actius que estan protegits per vels corporatius o fideïcomisos, i intangibles creats en la llei.47 

			Els atributs legals del capital

			En el món del dret, el terme «codi» s’utilitza normalment per referir-se a llibres voluminosos que compilen normes legals. Exemples destacats en són les grans codificacions del segle xix, com els codis civils i mercantils francès i alemany.48 Utilitzo el terme per mostrar com determinades institucions jurídiques s’han combinat i recombinat de manera modular per codificar el capital. Històricament, els mòduls més importants utilitzats amb aquesta finalitat, però no els únics, han estat els contractes, els drets de propietat, les garanties, el dret fiduciari i mercantil, així com el dret concursal. El funcionament d’aquests mòduls s’analitzarà amb més detall en els propers capítols. De moment, n’hi ha prou d’entendre que aquests mòduls atorguen atributs essencials a un actiu (és a dir, prioritat, durabilitat, convertibilitat i universalitat) i, per tant, el fan apte per a la creació de riquesa.

			Els drets de prioritat funcionen com un as en un joc de cartes: classificant els drets i privilegiant sobre els títols més febles. Tenir drets de prioritat és fonamental per a un creditor quan el deutor s’arruïna i tots els seus creditors es llancen alhora sobre els seus actius. En aquest moment és quan els propietaris poden reclamar la seva propietat, i els creditors assegurats poden recuperar els actius que tenen garantits i vendre’ls per recuperar les pèrdues, mentre que els creditors no assegurats s’han de conformar amb les sobres. Els drets de propietat confereixen drets a un propietari i li permeten recuperar un actiu que posseeix del conjunt d’actius que estan en poder d’un deutor en fallida, per molt que els altres creditors protestin. La llei de garanties funciona de manera similar. És possible que el titular d’una hipoteca, una penyora o qualsevol altre dret de garantia no tingui ple dret sobre l’actiu, però hi té més dret que els creditors sense aquesta protecció, és a dir, els creditors no garantits.49 Per tant, la fallida es pot considerar com la prova de foc per a uns drets legals que es van crear molt abans que existís l’amenaça de fallida. 

			Hernando de Soto, un gran defensor de la concessió dels drets de propietat als pobres, ha suggerit que aquests drets poden convertir la «terra morta» en «capital viu», perquè els propietaris poden hipotecar la seva terra o altres actius per obtenir capital d’inversió.50 I amb tot, aquesta és només la meitat de la història completa del capital. Sense garanties legals addicionals, els deutors corren el risc de perdre els seus actius enfront dels creditors quan no compleixen els pagaments, fins i tot si l’impagament no és per culpa seva. Els llibres d’història estan plens de casos de deutors que no només han perdut la coberteria i atuells de plata de la família, sinó fins i tot la camisa enfront dels creditors en moments de greu recessió econòmica. Per tant, els titulars d’actius que volen convertir-los en riquesa duradora no només desitgen prioritat, sinó també durabilitat. 

			La durabilitat amplia els drets de prioritat en el temps. La codificació legal pot allargar la vida útil dels actius i grups d’actius, fins i tot davant de reclamacions de competidors, aïllant-los de l’excés de creditors. Mentre no es puguin embargar totes les terres d’un deutor, encara que estiguin hipotecades, la terra pot servir com a font de riquesa fiable que es pot transmetre de generació en generació. No qualsevol empresa, sinó les que s’organitzen com a persones jurídiques, poden tenir una vida útil indefinida; excepte que es morin per liquidació, poden anar funcionant i crear riquesa per a una llista canviant de propietaris o accionistes. Els creditors de la mateixa corporació poden embargar els seus actius en cas d’impagament d’un deute; però, tal com veurem, els accionistes de la corporació no poden accedir a aquests actius, i tampoc els creditors personals dels accionistes.51 Gràcies a la seva capacitat de protegir els seus actius de qualsevol llevat dels seus creditors directes, inclosos els seus propis accionistes, la corporació s’ha convertit en una de les institucions més duradores del capitalisme. 

			El tercer atribut és la universalitat, que no només assegura que la prioritat i la durabilitat afectaran les parts que han acceptat obligar-s’hi, sinó que aquests atributs seran defensats davant de qualsevol, o erga omnes, en l’argot legal llatí. La universalitat aporta una llum crucial sobre la naturalesa del capital i la seva relació amb el poder estatal. Un simple acord entre dues parts només pot exercir influència sobre les dues parts contractuals, però no pot obligar els altres. Cal una poderosa tercera part per ampliar els drets de prioritat i durabilitat a tot el món de manera que els altres cedeixin.

			La convertibilitat és l’atribut definitiu del codi del capital; ofereix als titulars d’un actiu una garantia explícita o implícita per poder convertir els seus actius en diner estatal quan ja no puguin trobar compradors privats. La convertibilitat assumeix el dret a transferir lliurement un actiu. En el passat, fins i tot les obligacions de deute simples havien de ser executades per les parts originals del contracte. Però la convertibilitat afegeix una altra dimensió al simple dret de transferir (o cedir) obligacions legals: confereix als titulars d’actius accés al diner estatal, l’únic actiu que pot conservar el seu valor nominal (no necessàriament el seu valor real, tal com documenta la història de la inflació).52 La raó és que els diners que emeten els estats com a moneda de curs legal tenen la protecció dels poders coercitius d’aquests estats, incloent-hi el poder d’imposar unilateralment obligacions a d’altres, és a dir, als seus ciutadans. Això és el que converteix el diner estatal en una reserva de valor segur i explica la seva posició única respecte als intents de crear diner privat, el deute privat codificat en la llei o, més recentment, les criptomonedes que utilitzen dígits.53 En el cas dels actius financers, la convertibilitat és més important que la durabilitat, de fet, és un substitut eficaç. Permet als titulars d’aquests actius assegurar-se els guanys passats en un moment en què altres agents del mercat ja no els valoren. 

			Estat, poder i capital

			El codi del capital és un codi legal; deu el seu poder a la llei, que té el suport d’un Estat i l’aplica. Podem negociar contractes amb d’altres i podem tractar-los com a vinculants, siguin o no executables davant d’un tribunal judicial. Fins i tot podem trobar un àrbitre per resoldre qualsevol controvèrsia que pugui amenaçar la plena implementació d’un compromís que vam fer en el passat. Si el món consistís només en acords tan senzills, el dret seria trivial, fins i tot superflu;54 i per als advocats, seria un món força avorrit.

			Les coses es posen més interessants (i més realistes) quan hi ha drets en competència sobre el mateix actiu. Els individus compren o lloguen cotxes, lloguen un apartament o hipotequen una casa, cobren sous, compren bons o accions i dipositen diners en un compte bancari. Els empresaris compren recursos, contracten empleats, lloguen locals, fan inversions, subscriuen contractes d’electricitat i aigua, deuen impostos, obtenen diners venent els seus productes i retornen els préstecs als creditors. Mentre es compleixin totes les obligacions i cada factura es pagui quan venç, la majoria de problemes legals són invisibles. En canvi, surten a la superfície amb ímpetu quan l’individu o l’entitat que és al centre d’aquesta xarxa de drets s’endarrereix; quan els passius augmenten, el valor dels actius disminueix, i es fa evident que no totes les parts obtindran el que havien contractat al principi. Quan apareix la insolvència, insistir en l’execució del contracte ja no és una opció; en canvi, és el moment de decidir qui rep quant i en quin ordre. 

			Si no es pren aquesta decisió, és probable que el primer creditor que aparegui en escena s’ho emporti tot, una pràctica que era habitual abans de la invenció del dret concursal. El seu objectiu és evitar la desaparició dels actius del deutor, una fallada de mercat que en la majoria dels casos destrueix qualsevol possibilitat de reorganització o la reassignació eficient dels actius del deutor.55 La major part de la normativa concursal actual imposa un simple ordre jeràrquic. Els propietaris poden recuperar els seus actius, els creditors assegurats poden extreure les garanties del conjunt d’actius i vendre-les per obtenir una compensació, i els creditors no assegurats obtenen les restes de manera proporcional. 

			En el millor dels casos, els creditors amb drets més febles en comparació amb els altres podrien desistir voluntàriament. Ara bé, els creditors que corren perill de perdre-hi, no hi estaran tan disposats. Fer complir els drets de prioritat de manera efectiva implica alguna cosa més que trobar una solució a un joc de coordinació; algú ha de defensar i executar aquests drets, si cal. De fet, les economies modernes es construeixen al voltant d’una complexa xarxa de drets legals de diferent categoria que estan emparats pel poder coercitiu de l’Estat.56

			Quan el comerç té lloc principalment dins de comunitats molt unides, és possible que no calgui l’aplicació de la llei formal. En aquest tipus de comunitats tothom sap qui té els drets prioritaris; al capdavall, les coses sempre s’han fet així. Mentre la majoria dels membres del grup compleixin les normes establertes, no hi haurà necessitat de sistemes legals complexos, tribunals i poders que facin complir la llei. No obstant això, quan el comerç s’estén més enllà dels límits de les esferes d’intercanvi establertes, on les normes i les jerarquies consolidades són conegudes per tothom, es fa necessària una forma diferent d’ordenament social, que sigui capaç de fer respectar els drets fins i tot de les persones externes.57 Els estats i les lleis estatals són exemples d’aquest tipus d’institucions, i han estat essencials per a l’ascens del capitalisme.

			Per descomptat, és possible que la llei no sempre aconsegueixi obtenir aquest respecte, i a vegades els estats no disposen dels recursos per fer creïble el seu compliment. En moltes societats, la llei no es percep com a legítima i el seu compliment tendeix a ser dèbil. Molts països que van rebre el seu sistema legal formal per imposició durant l’era de la colonització i l’imperialisme tendeixen a tenir institucions legals més dèbils que els països que han desenvolupat les seves institucions legals formals internament.58 En aquestes condicions, els mòduls del codi no produiran efectes duradors en la generació de riquesa. En comptes d’això, la riquesa privada serà protegida mitjançant la força física, acumulada en comptes bancaris a l’estranger o codificada en lleis estrangeres a l’empara de tribunals estrangers.59 

			La llei és una poderosa tecnologia d’ordenació social; s’ha utilitzat durant segles per expandir les relacions socials més enllà de les comunitats molt unides i per garantir que els forans poden arriscar-se a fer transaccions entre ells per valor de milers de milions de dòlars sense haver-se de veure mai cara a cara. Això és així perquè una llei que està emparada per l’amenaça del compliment coercitiu augmenta la probabilitat que els compromisos contrets per les parts privades i els privilegis que n’han obtingut es reconeguin i s’apliquin sense tenir en compte els vincles socials preexistents o les normes pertinents, i que aquests drets legals siguin respectats fins i tot pels forans. Què dona exactament a la llei aquest poder d’expansió? Aquesta pregunta ha preocupat els teòrics socials i jurídics durant generacions.60 Una resposta a aquesta pregunta és que la llei està emparada pel poder coercitiu d’un Estat; un altre motiu és la capacitat de la llei per centrar-se en unes expectatives col·lectives que minimitzin el comportament desviat i fomentin l’aplicació privada descentralitzada.

			Max Weber va explicar el poder de la llei invocant el monopoli de l’Estat sobre els mitjans de coerció.61 A través dels seus tribunals, agents judicials i cossos policials, els estats fan complir no només les seves pròpies ordres, sinó també els drets de propietat privada i els compromisos vinculants adoptats per les parts d’un acord privat. Això no vol dir que el poder estatal sigui omnipresent. Mentre l’amenaça de l’aplicació de la llei coercitiva sigui prou creïble, es pot aconseguir el compliment voluntari sense haver d’imposar l’amenaça en cada cas.62 Altres autors han argumentat que els sistemes jurídics poden evolucionar en absència de poder estatal coercitiu.63 La gent s’ha governat a si mateixa des de molt abans de l’aparició dels estats-nació moderns. L’únic que cal per a una autogovernança efectiva és una autoritat central capaç de dur a terme una interpretació vinculant de les normes i els principis. Amb això, l’execució es pot deixar a les parts dels acords privats, perquè tenen un gran interès a ajudar els altres a fer complir els seus drets d’acord amb les normes conegudes i respectades, conscients que elles podrien necessitar un suport similar en el futur. Potser les parts dels acords privats no tenen agents judicials o presons a la seva disposició, però poden avergonyir, aïllar i expulsar membres del grup. 

			Amb tot, aquest joc de coordinació és probable que funcioni millor en entorns on tots els participants del mercat tenen actius i interessos comparables. En els sistemes capitalistes, però, no tots els actius són iguals; alguns titulars d’actius tenen millors drets que d’altres. Quan la jerarquia dels drets en competència està en disputa, confiar en els altres per protegir els drets propis a canvi d’una promesa vaga de reciprocitat en algun moment del futur és poc probable que funcioni. Com més diversos siguin els actius i com més desigual sigui la seva distribució, més gran serà la necessitat d’una aplicació de la llei coercitiva i, per tant, més necessaris seran els estats i els seus poders coercitius. Aquesta és la raó més profunda per la qual els estats i el capital vagin de bracet. 

			El fet que el capital s’hagi globalitzat no refuta l’argument que el poder estatal sigui fonamental per al capitalisme. Perquè la mobilitat global del capital és una funció d’una estructura de suport legal que, en última instància, està emparada pels estats. Molts estats s’han compromès mitjançant el seu propi dret estatal, o a través de tractats internacionals, a reconèixer els drets prioritaris que es van crear sota una llei estrangera. Apliquen de manera regular la llei estrangera als seus propis tribunals i presten el seu poder coercitiu per executar les sentències de tribunals o tribunals arbitrals estrangers. Aquesta infraestructura legal és la columna vertebral del capitalisme global i explica per què els comerciants actuals ja no han de tornar a casa per protegir el seu botí. 

			Un privilegi exorbitant 

			La història sobre el capital i el seu codi legal és complicada, ja que els mòduls legals que s’utilitzen són complexos i s’amaguen en una arcana jurisprudència o legislació i la trama es desenvolupa sovint a l’interior de grans bufets d’advocats, amb només alguna aparició puntual en un tribunal o un parlament. El codi legal confereix uns atributs que milloren enormement les perspectives d’acumulació de riquesa d’alguns actius i dels seus respectius titulars en relació amb d’altres: un privilegi desorbitant.64 Escollir uns actius i atorgar-los els atributs legals de prioritat, durabilitat, universalitat i convertibilitat equival a controlar les palanques de distribució de la riquesa en la societat.

			Aquest relat contradiu l’argument habitual segons el qual les economies capitalistes es defineixen per mercats lliures que assignen recursos escassos de manera eficient i que els preus reflecteixen el valor fonamental dels actius.65 Molts juristes ja han cridat l’atenció sobre el fet que el funcionament del mercat depèn de les institucions jurídiques que faciliten la identificació dels preus.66 Jo vaig un pas més enllà i argumento que la codificació legal explica el valor dels actius i, per tant, la creació de riquesa i la seva distribució. Això hauria de ser evident pel que fa als actius financers i als drets de propietat intel·lectual, que no existeixen al marge de la llei. Amb tot, també és veritat en el cas dels actius més senzills que s’han utilitzat com a prototips per a la codificació legal, com ara la terra o conjunts d’actius integrats en les empreses. 

			Els estats i la llei estatal són fonamentals per a la codificació del capital. Els estats no només han desmantellat els drets i privilegis existents per donar lloc al poder de les forces del mercat, tal com ha assenyalat Polanyi.67 El capital i el capitalisme no existirien sense els poders coercitius dels estats.68 Sovint, els estats no controlen, ni els cal controlar, el procés mateix de codificació legal. De fet, tenint en compte que a les oficines dels bufets d’advocats s’encunyen cada dia nous drets del capital, els estats passen a un segon pla. Però els estats proporcionen les eines legals que utilitzen els advocats; i ofereixen el seu aparell d’aplicació de la llei per fer complir els drets del capital que els advocats han creat. No totes les estratègies de codificació s’aproven sense ser qüestionades, i algunes seran anul·lades en el futur. No obstant això, moltes no seran mai examinades i d’altres superaran l’escrutini; i les poques que finalment quedin descartades llavors ja hauran generat fortunes per als seus titulars. 

			La capacitat d’inserir els mòduls del codi en una llista d’actius en constant canvi fa que els advocats siguin els veritables experts del codi del capital. En principi, tothom té accés als advocats i a la seva expertesa en codificació, però el mercat de serveis jurídics garanteix que només els clients més adinerats poden contractar els advocats més hàbils. Els detalls sobre com se seleccionen els actius per a la codificació legal rarament s’examinen. La descripció habitual de la llei com una cosa estable, gairebé sacrosanta, protegeix de la mirada pública la feina que es fa cada cop més en bufets d’advocats privats, i cada cop menys als parlaments o fins i tot als tribunals. 

			La voluntat dels estats de reconèixer i executar el capital codificat de manera privada, fins i tot de fomentar-lo mitjançant el reconeixement d’estratègies de codificació innovadores i l’expansió de classes d’actius que es poden codificar legalment com a capital, pot semblar desconcertant. Molts estats han cregut en la promesa que ampliar les opcions legals per a alguns, fins i tot oferint-los exempcions de les lleis generals i altres privilegis legals, augmentarà el pastís i hi haurà més prosperitat per a tothom. Sovint, s’adonen massa tard que el que se’n desprèn per a la resta és bastant poc. I encara més important: la majoria dels beneficis del capital no es desprenen cap avall, sinó que pugen amunt, cap als titulars del capital, que repatrien els seus guanys o els col·loquen darrere dels escuts legals que altres jurisdiccions els ofereixen per protegir la seva riquesa dels impostos i altres creditors.69

			Una altra explicació és que els mateixos estats creuen que hi tenen més a guanyar que a perdre si donen suport als esforços de codificació privats que creen el capital. Els estats es beneficien del creixement econòmic, perquè augmenten els seus ingressos fiscals i els permet obtenir finançament del deute. El destí dels governs en les democràcies ha estat cada vegada més estretament vinculat a la seva capacitat per generar creixement. Les taxes de creixement i l’auge de les borses, no la distribució de la riquesa ni els índexs de desenvolupament humà, s’han convertit en les mesures estàndard per atribuir l’èxit o el fracàs als governs electes, fet que en si mateix és un indicador de l’enorme influència cognitiva que el capital té sobre la política. No obstant això, tal com han descobert molts estats, el poder de l’espasa fiscal ha quedat atenuat per les sofisticades estratègies de codificació legal que tenen la capacitat de posar els actius fora del seu abast. És més, promoure per sobre de tot els interessos del capital augmenta la riquesa privada, no necessàriament nacional, i, per tant, fomenta la desigualtat.70 Per veure per què és així, hem de descodificar les estructures jurídiques del capital. 

			Resum i perspectiva

			En aquest capítol introductori, he esbossat els principals temes d’aquest llibre: el capital està codificat en la llei i, més concretament, en les institucions del dret privat, com ara la propietat, les garanties, el fideïcomís, la forma corporativa, el dret concursal i el dret de contractes. Aquests són els mòduls legals que atorguen atributs jurídics essencials als actius seleccionats, cosa que els confereix un avantatge comparatiu sobre altres actius per crear nova riquesa i protegir l’antiga. Un cop codificats correctament, els actius de capital gaudeixen de prioritat i durabilitat, són convertibles en efectiu o moneda de curs legal i, el que és més important, aquests atributs són aplicables a tot el món, aconseguint així la universalitat. Això funciona perquè els estats avalen i, si cal, fan complir de manera coercitiva el codi legal del capital, tant si han tingut o no el control directe en l’elecció de l’estratègia de codificació de l’actiu en qüestió. 

			Reconèixer que el capital és una cosa que es fabrica, i no només el producte d’uns coneixements superiors, fa que dirigim l’atenció cap als processos mitjançant els quals diferents actius són seleccionats per a la codificació legal, així com als estats que avalen mòduls legals rellevants i ofereixen els seus poders coercitius per fer-los complir. Tal com mostraré, aquest procés és alhora descentralitzat i, en aparent contradicció, cada cop més global. Els advocats privats fan la major part de la feina a favor dels seus clients, i els estats, per la seva banda, ofereixen a les parts dels acords privats els seus propis sistemes legals com a menú del qual poden triar i remenar. Com a resultat, molts governs han perdut la capacitat de controlar la creació i distribució de la riquesa. 

			En els capítols següents, il·lustraré aquest argument mostrant com s’han codificat diferents classes d’actius com a capital, començant per la terra (capítol 2) i passant a les empreses (capítol 3), el deute (capítol 4) i el coneixement (capítol 5). Aquesta visió general prepara les bases per desxifrar l’ordre jurídic que sustenta el capitalisme global en absència d’un Estat global o d’un sistema legal global (capítol 6), així com per explorar l’auge de la professió jurídica global, els experts del codi (capítol 7). Tot i que la llei ha estat la principal tècnica de codificació durant els darrers segles, ja no és l’únic mètode per gestionar drets a través del temps i l’espai; el codi digital s’ha convertit en un gran competidor. Amb tot, tal com argumentaré al capítol 8, el seu poder més gran probablement no vindrà del fet d’oferir una alternativa al codi legal, sinó d’utilitzar el codi legal com a escut per protegir els guanys privats. 

			Les qüestions de l’accés i la distribució dels poders de codificació legals es plantejaran al llarg del llibre, però es tractaran més a fons a l’últim capítol, titulat «El capital governa a través de la llei». En aquest capítol argumentaré que la codificació del capital es produeix normalment d’una manera molt més descentralitzada del que voldrien els marxistes. Els titulars d’actius no necessiten controlar l’Estat directament, i molt menys guanyar lluites de classes o revolucions; l’únic que els cal és tenir al seu costat els advocats adequats, els que codifiquen els seus actius en la llei. Aquesta manera fragmentada de decidir com es distribueix la riquesa en la societat planteja qüestions polítiques i normatives fonamentals. Al capdavall, la llei és el mitjà predominant pel qual les democràcies es governen; amb tot, la llei que proporcionen és utilitzada per agents privats, els titulars d’actius de capital i els seus advocats, per promoure els seus interessos privats. A mesura que el codi del capital ha esdevingut portàtil, s’ha apoderat de l’espai que abans ocupava la mà invisible. La progressiva erosió de la legitimitat dels estats i de les seves lleis davant la creixent desigualtat és un resultat directe d’aquest biaix estructural arrelat en el codi legal del capital. La creixent amenaça a la legitimitat de la llei podria arribar a ser l’amenaça més gran del capital fins ara. 
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