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7 produtos em 7 dias 

"Segredos surpreendentes da criação de produtos com velocidade duplicada!" 





Aumente o zoom para 75% ou 150% no computador para o melhor prazer de visualização. 


Conteúdo

1. Introdução

2. Objetivos desta seção

3. Ser criativo

3.1. Mantenha tudo

3.2. Obtendo as ideias fluindo

3.3. Problemas e Soluções

3.4. Misture com seu mercado

3.5. Nunca descarte nada

3.6. Alguns exemplos

3.7. Método Número dois

3.8. Número mais emocionante 3

3.9. Pontos a ter em mente

4. Resumo

5. Objetivos desta seção

6. Ser criativo Parte 2

6.1. Avaliando suas ideias

6.2. Por que pedi para você manter tudo 6.3. Por que pedi para você manter tudo 2

6.4. Por que pedi para você manter tudo 3

6.5. Seus produtos são viáveis? 

6.6. Pergunta 1: Ajuda a resolver um problema? 

6.7. Pergunta 2: Existe um mercado para o seu produto? E posso alcançá-lo? 

6.8. Pergunta 3: Quanto dinheiro será necessário para criar? E torná-lo o melhor possível? 

6.9. Pergunta 4: Como posso empacotar e apresentar? 

6.10. Pergunta 5: Posso adaptar o sistema? 

6.11. Empacotando

6.12. Ame-o ou pare-o

7. Resumo

8. Objetivos desta seção

9. Produtos com informações rentáveis 1

9.1. Por quais razões

9.2. Produtos de informação definidos

9.3. Apresentação para lucros



9.4. Versatilidade ao seu alcance (literalmente) 03

9.5. Up-Sel  feito corretamente

9.6. Info Produtos Feito corretamente

9.7. Tantos produtos de informação. Como faço para ser notado? 

10. Resumo

11. Objetivos desta seção

12. Produtos com informações lucrativas 2

12.1. Mantenha-o interessante para mantê-los lendo 12.2. Conheça, antes de escrever

12.3. Não conheça, mostre

12.4. Aproveite

12.5. Dê-lhe uma reviravolta

12.6. Conectando corretamente

12.7. Injete sua própria personalidade 12.8. Mantenha seu idioma convencional 12.9. Venda-se

12.10. E finalmente

13. Resumo

14. Ferramentas




INFORMAÇÕES

Este e-book contém diversos links para sites da Internet. Todos os sites referenciados neste E-book são confiáveis e você pode acessá-los sem se preocupar. Entretanto, os programas leitores de livros no formato PDF (como este) possuem um dispositivo de segurança que impede a abertura direta de links para a Internet. Geralmente eles apresentam um aviso de segurança solicitando sua permissão antes de acessar um site na Internet. Isso pode tornar sua navegação bastante inconveniente, por isso eu recomendo que você desative esse recurso em seu programa leitor de PDF durante a leitura deste livro. 

Você deve decidir se deseja manter desativado ou não o aviso de segurança para links de Internet do  seu  programa  leitor  de  PDF  quando  abrir  outros  documentos  PDF.  Se  você  está  usando  o programa  Adobe  Reader  para  ler  este  documento,  faça  o  seguinte  para  desativar  o  aviso  de segurança para links da Internet:

1. No menu "Edit" (Editar), clique em "Preferences" (Preferências). 

2.  Na  janela  "Preferences"  (Preferências)  que  se  abre,  selecione  "Trust  Manager"  (Gerenciador  de Confiança) na caixa "Categories" (Categorias). 

3.  Do  lado  direito  da  janela,  clique  no  botão  "Change  Settings. ."  (Alterar  Configurações)  no  item

"Internet Access from PDF Files outside the web browser" (Acesso à Internet a partir de Arquivos PDF

fora do navegador da Web). 

4. Na caixa "Manage Internet Access" (Gerenciar Acesso à Internet) que se abre, selecione a opção

"Al ow  al   web  sites"  (Permitir  todos  sites  da  Web)  e  clique  no  botão  "OK".  Depois  clique  "OK" 

novamente. 

Pronto!  A  partir  desse  momento,  quando  você  clicar  em  algum  nome  Azul,  abrirá  um  link  para  a Internet dentro deste e-book, o site será aberto imediatamente. 

Editado e traduzido por: Marcelo Pedro Designer: Marcelo Pedro e-mail: unibookcursos@gmail.com
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1. introdução

Inovação e criação são habilidades tão poderosas. Acordar de manhã com uma nova ideia de produto e poder dizer honestamente que você tem muitas ideias e não há tempo suficiente para criá-las é realmente um grande sentimento. Também é muito lucrativo, como você pode imaginar. 



Felizmente, esse não é um fenômeno natural e pode ser aprendido, praticado e dominado a ponto de pelo menos ter uma nova ideia por dia. O melhor de tudo aqui é que isso também não se aplica ao marketing on-line. Ele pode ser usado em quase qualquer tipo de negócio que você possa imaginar. 



Tudo o que você precisa é a capacidade de observar, ouvir e prestar atenção ao que está acontecendo ao seu redor e a capacidade de pensar lateralmente. Não é um processo complicado e nem exige uma imaginação ou criatividade incríveis. 



Estranho que a maioria das pessoas não pareça ter essa capacidade, mas está lá, pronta para ser usada. Vou ensinar você a usar esse método simples agora. A prática leva à perfeição, mas comece agora e, juntamente com as informações do guia de produtos a seguir, você poderá criar ideias e criar quantos produtos quiser, quando e quantas vezes desejar. 
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2. Objetivos desta seção

● Para que seus fluxos criativos fluam. 

● Para criar produtos e serviços usando ideias que você nunca pensou que poderia criar. 

● Para garantir que você sempre tenha pastas repletas de ideias e inspiração para futuros produtos e serviços. 

● Para mostrar como dar vida às suas novas ideias, onde outras pessoas ficam presas a uma tela vazia e a um bloco de escritores. 

● Para abrir sua mente e incentivar o pensamento livre. 

● Para mostrar a você os métodos que eu uso todos os dias para criar muitas ideias novas, mesmo sem ter que pensar sobre isso. 

● Jogar imediatamente fora a noção de não ter nenhum produto para promover e nunca mais precisar se encontrar lá novamente. 

● Inspirar você e dar a você e à sua empresa um empurrão na direção do futuro. 

● Para que você comece a agir sobre todas as ideias que tiver. 

● Para mostrar a você como desenvolver ideias em vários produtos, ideias que não pareciam viáveis quando você pensou nelas que geram dezenas de milhares de reais em vendas. 
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3. Ser criativo

A força vital de nossos negócios. Criar produtos valiosos a partir dos recursos limitados que temos em mãos e transformá-los em algo comercialmente viável, para ser vendido a pessoas ou empresas em todo o mundo. É o que fazemos, e apenas dar esse passo e criar algo que vende deve deixar você muito orgulhoso de si mesmo. Com um orçamento limitado e uma pequena quantidade de recursos, ainda podemos criar algo incrível. 

O problema é que a maioria das pessoas não sabe como fazer isso de maneira adequada ou eficaz. As pessoas que encontro todos os dias me dizem que gostariam de começar seus próprios negócios, e até alguns amigos íntimos me procuraram e me disseram isso. Minha reação usual é "Então, se você quiser, por que não?" além de eu não ter respostas suficientes, a coisa mais comum que eles me dizem é que não posso, porque não sei o que vender. 

Esse é um enorme problema em si. Um que eu vou tentar resolver para você hoje, aqui e agora, tanto que você não terá problemas em apresentar ideias para produtos novos e empolgantes que possam ser vendidos de forma viável a um mercado que já existe ou você cria para si mesmo em circunstâncias extremas (mostrarei a você mais tarde). 
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Se isso parece complicado, ou você está preocupado com o fato de não ter imaginação ou nunca ter boas ideias, não fique. É por isso que estou aqui e por que estou escrevendo. Para mostrar que você não precisa ser um super gênio que inventa ideias

multimilionárias diariamente para ter sucesso. 

Além do principal problema de não ter nenhuma ideia, vou mostrar o que fazer com as ideias antigas, como desenvolvê-las e alterá-las para se adequar a grupos específicos de pessoas e criar um produto bom, de qualidade, sólido e confiável de algo que originalmente parecia uma perda total. 

Além disso, para tornar as coisas mais fáceis, para que você esteja totalmente confiante sobre o que está criando, também mostrarei como identificar as ideias que não funcionarão antes mesmo de você chegar aos estágios de planejamento. Seu tempo é valioso; não o desperdice explorando oportunidades não razoáveis ou improdutivas. 

Agora, eu realmente espero que isso inspire você, e todo o tempo que você está aqui lendo, pense sobre que tipo de produtos você pode criar. À medida que avançamos em cada ponto, será mais fácil ter ideias. 
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Há também algo que eu gostaria que você não se preocupasse, e essa é a quantidade de ideias que você terá. Se é apenas uma, ótimo, se é mais, também é ótimo. Deixe-me dizer-lhe, porém, que após o lançamento de um produto, as ideias fluem com mais facilidade e, quanto mais você gasta analisando e trabalhando em um mercado específico, mais ideias você terá, mesmo que diretamente, tentando superar problemas e quaisquer paredes de tijolos que possa atingir ao desenvolver seu próprio negócio. 

Serei sincero com você, ontem à noite anotei o plano para essa parte do e-book e o que eu queria cobrir, mas tive que parar no meio do caminho, porque as ideias continuavam chegando até mim. Agora tenho mais cinco produtos que espero lançar nos próximos dois anos, sem mencionar as outras pastas cheias de ideias conceituais que ainda precisam ser desenvolvidas. A linha inferior é que eu amo escrever sobre essas coisas, as possibilidades me levam animado toda vez que penso nisso. Espero que faça o mesmo por você. Portanto, sem mais demoras, deixe-me dar um conselho muito importante para começar. 


3.1. Mantenha tudo

Esse conselho é manter tudo. Se você ainda não possui uma, vá para a pasta que contém todas as suas ideias de negócio e crie uma pasta 'em conceito'. É aqui que você coloca suas ideias, as boas, as ruins e as loucas. Não importa o que seja, toda vez que você criar algo, crie um novo arquivo de bloco de notas, nomeie-o com o seu novo nome de produto em funcionamento e escreva um pequeno trecho sobre o que ele fará pela pessoa que o compra e depois volte ao que estava trabalhando. A razão para isso não significará muito se você ainda não tiver algumas ideias aqui, então vou explicar depois que tivermos suas primeiras novas ideias. 
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3.2. Obtendo as ideias fluindo

Tudo bem, então vamos deixar algumas ideias fluírem e ver exatamente como criar alguns produtos. Existem três meios e métodos principais para criar produtos, e uma maneira de usar os produtos de outras pessoas de forma legal. Por incrível que pareça, é raro que isso seja feito corretamente, mas, de qualquer maneira, vamos ver alguns exemplos e ter algumas ideias próprias primeiro. 

O primeiro e provavelmente o mais utilizado é o fator de melhoria. É bem simples e algo que você definitivamente deveria aprender utilizar. É uma daquelas coisas irritantes que você não consegue tirar da cabeça uma vez que alguém apontou e você começa a perceber, e isso é uma coisa boa, porque significa mais ideias para você. 

É um conceito relativamente simples, e é difícil não ver, mas é uma reação tão automática e algo que transborda na conversa que você pode não entender ou levar a sério. Acredito que é por isso que tantas pessoas sentem falta disso. Quantas vezes você usa um produto ou serviço específico e ficou frustrado, irritado ou desapontado, porque mesmo que seja um ótimo produto, você ainda se perguntava "Isso seria muito mais fácil se o produto X o fizesse" isto também "ou" Isso está demorando muito, se apenas o produto X o fizesse assim ". 

Algo que você possa reclamar com amigos, familiares ou colegas de trabalho de passagem pode ser o seu próximo produto. Você pode pegar este produto, usar seu conceito e sua ideia básica e melhorá-lo para atender às suas necessidades ainda melhor do que antes
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Isso está acontecendo constantemente com tudo, e eu garanto que você encontrará muitas delas diariamente. Olhar em volta; o próximo celular é apenas outro celular, mas melhor. Ainda é um telefone celular, mas tem mais recursos. 

E o supercomputador que você viu por aí que adoraria colocar em suas mãos. O seu está ok, funciona, então por que você quer outro? Por ser mais rápido, mais elegante, mais bonito, mais confiável e poder fazer coisas que o seu não faz. E o relatório de marketing online que você leu outro dia? Foi ótimo, mas por que você quer comprar outro? Como faltavam informações, porque não foi apresentado de forma clara ou não foi fácil de usar. Entendeu o que eu quis dizer? Aplica-se a tudo e está ao nosso redor, e está acontecendo agora, online e offline. 


3.3. Problemas e soluções

Vamos olhar de outra maneira. Todos nós temos problemas, certo? Os produtos e serviços existem para ajudar a resolver esses problemas, mas quando você encontrar um problema com o produto que deveria resolver o problema, você poderá melhorá-lo. Esse é o seu pequeno espaço para recriar esses produtos, mas dê a eles uma torção. Torne-os melhores, mais rápidos, mais limpos, mais confiáveis, mais econômicos, melhor apresentados, para você entender a ideia. 

Agora, não me entenda mal, eu não estou dizendo para você sair, comprar coisas das pessoas, e apenas cloná-lo e dar um novo nome elegante, mudar um pouco o layout e vendê-lo. 

Além de provavelmente causar problemas com as leis de direitos autorais, não é prático nem ético. 
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O que estou mostrando a você é que você pode ter ideias básicas e torná-las uma solução melhor para um problema específico desde o início.  Agora, não importa o quanto eu diga isso, nada que eu saiba é melhor do que um pouco de experiência e prática. 
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