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      Abraçando as oportunidades para o seu ÚNICO PROPÓSITO: 
o “ponto da virada”


      “Quando estamos REALMENTE PREPARADOS, a oportunidade aparece. Não a desperdice.”

    


    Todo mundo que já está inserido no mercado de trabalho (talvez até quem ainda não está) já ouviu ou leu sobre a importância suprema do networking. Networking, por definição, é a prática de ampliar sua rede de contatos com pessoas que podem apresentar oportunidades para a sua carreira. Networking é praticamente uma religião no ambiente dos MBAs, cursos de administração e coachings de carreira. A popularização foi tanta que hoje muita gente só de ouvir o termo sente um arrepio, porque o associa a eventos cheios de pessoas tentando trocar o máximo de cartões possível, forçar conversas com quem não tem nada a ver com elas e tirar desses contatos algum benefício. Além de ser o pesadelo na terra para os introvertidos, a sensação que ficou é que networking é um recurso artificial e que, em última instância, nem funciona, porque ninguém se sente à vontade para ajudar uma pessoa que só está ali para conseguir algo de você.


    Realmente, trabalhar contatos como se você estivesse em uma mina de bauxita e não em uma comunidade de pessoas não tem como ser uma prática ética e confortável. Mas a conexão humana é a forma que temos para realizar nossos sonhos e atingir nossos objetivos – e, ao mesmo tempo, viabilizar os objetivos de outras pessoas à nossa volta. O problema está na técnica e não no conceito. Você precisa de pessoas e elas precisam de você.
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