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    Este Manual es una actualización de mi libro “Destino Estados Unidos”, Ed. Bubok 2012, que en la actualidad mi firma Juris Magister Abogados SLP publica bianualmente, y que va especialmente dirigido a tres tipos de Emprendedores, que tienen, o que pueden tener, los siguientes intereses en los Estados Unidos de América:


     


    • Emprendedores que se encuentran fuera de los Estados Unidos, sin actividad empresarial o profesional alguna relacionada con los Estados Unidos, pero que desean emprender actividades de negocio en el mercado estadounidense.


     


    • Emprendedores que se encuentran fuera de los Estados Unidos, con actividad empresarial o profesional relacionada con los Estados Unidos, y que desean establecerse de forma presencial en el mercado estadounidense.


     


    • Profesionales que se encuentran en los Estados Unidos trabajando en empresas estadounidenses con ánimo de convertirse en Emprendedores en los Estados Unidos.


     


    Para todos ellos, el Manual se presenta como una guía jurídica, fiscal y migratoria útil y práctica para emprender en los Estados Unidos, sin pretensiones de querer garantizar el éxito empresarial o profesional en los Estados Unidos, pero si de contribuir de forma inequívoca, a que como Emprendedores tomen las decisiones correctas en relación a sus actividades empresariales o profesionales en los Estados Unidos.


     


    A la hora de emprender en Estados Unidos, y especialmente al emprendedor extranjero, le interesa analizar con detalle tres consideraciones fundamentales:


     


    ¿Por qué se necesita una sociedad

    y que tipo es el más recomendable?


     


    ¿Que trato fiscal tiene la sociedad?


     


    ¿Cómo se puede obtener un visado de emprendedor?


     


    En este Manual y a lo largo de cinco Capítulos, y tras una introducción general al marco legal y fiscal de los Estados Unidos, se analizan los tipos de sociedades más convenientes para el desarrollo de emprendimientos extranjeros en los Estados Unidos y se desarrollan aspectos básicos como son el tratamiento fiscal, las garantías sobre la protección de los activos y la limitación de responsabilidad a los socios que ofrecen los distintos tipos de sociedades. Desde un punto de vista migratorio, el lector conocerá cuáles son las vías legales para que un emprendedor extranjero pueda visitar los Estados Unidos con la frecuencia deseada para supervisar un emprendimiento, o residir permanente en los Estados Unidos, o bien transferir a los Estados Unidos personal ejecutivo, gerencial o especializado que le permitan desarrollar y controlar su emprendimiento en los Estados Unidos. Por último, se analizan los emprendimientos extranjeros sobre la base de la adquisición de activos mobiliarios y/o inmobiliarios en los Estados Unidos, y las consideraciones que sobre la Residencia Fiscal puedan ser de interés para el Emprendedor residente fiscal en los Estados Unidos.


     


    En las semanas previas a la Edición de este “Manual para Emprender en los Estados Unidos”, Edición año Fiscal 2020, algunos compañeros de profesión y emprendedores en general con intereses específicos de emprender en los Estados Unidos con una “Startup”, me han sugerido la posibilidad de añadir un Capítulo sobre esta temática al presente Manual. Desafortunadamente, compromisos previamente adquiridos, no nos han permitido desarrollar esta interesante propuesta, pero quizás podamos dedicarle un Capítulo en la próxima Edición.


     


    Espero que la Edición del Año Fiscal 2020 de este Manual para Emprender en los Estados Unidos sea del agrado de tod@s. Cualquier sugerencia para la próxima Edición 2022, será bien recibida en nuestro correo corporativo info@ jurismagister.com


     


    Luis Agramunt, Abogado, LL.M.


    Socio Fundador y Director de Juris Magister Abogados SLP


    Enero de 2020

  


  
     


     


     


     


    Capítulo I. Marco Legal y Fiscal para Emprender en Estados Unidos


     


     


     


    Introducción


     


    Los emprendimientos extranjeros en los Estados Unidos son regulados jurídica y fiscalmente -salvo pocas excepciones- por la misma normativa aplicable a los emprendimientos de las personas físicas o jurídicas nacionales estadounidenses.


     


    No obstante, el emprendedor extranjero que llega a los Estados Unidos se encuentra con un esquema de gobierno y un sistema legal que difiere -en muchos casos- del de su país de origen, y que se caracteriza por ser un esquema de gobierno basado en el Federalismo y un sistema legal basado en el Derecho Común (“Common Law”).


     


    El Federalismo como estructura de gobierno implica que existen dos niveles de gobierno en un país: el Federal y el Estatal. En los Estados Unidos, todos los Estados pertenecientes a la Federación tienen su propio gobierno estatal y su propio ordenamiento jurídico estatal.


     


    El término Derecho Común se aplica a los sistemas legales en los que las Sentencias Judiciales —Jurisprudencia— son consideradas Precedente Judicial (“Case Precedent”) y están dotadas de fuerza vinculante y efectos jurídicos para casos futuros, por lo que son consideradas como fuente del derecho junto a la Legislación.


     


    La jerarquía de las fuentes del derecho en los Estados Unidos queda establecida de la siguiente manera: 1) Constitución Federal; 2) Leyes Federales, Tratados Internacionales y Leyes de Procedimientos Judiciales; 3) Regulaciones de Agencias Administrativas Federales; 4) Jurisprudencia Federal; 5) Constituciones Estatales; 6) Leyes Estatales y de Procedimientos Judiciales; 7) Regulaciones de Agencias Administrativas Estatales; y 8) Jurisprudencia Estatal. Ante la confluencia de las normas de igual rango o jerarquía, la norma posterior prima sobre la anterior, o la norma especial prima sobre la norma general.


     


    Adicionalmente a la normativa federal y estatal, la normativa local (que en los Estados Unidos incluye regulaciones de Condados y Municipios pertenecientes a un Estado) puede ser competente para regular algunas competencias relacionadas con el desarrollo de los negocios y que, en relación a esta publicación, afectan al desarrollo de los emprendimientos extranjeros en los Estados Unidos, tanto en temas estrictamente jurídicos como también en materias fiscales.


     


    En resumen, la normativa jurídico-fiscal aplicable a los emprendimientos extranjeros es un compendio de normas federales, estatales y locales que les afectan dependiendo del grado de jurisdicción federal, estatal y local en relación al desarrollo de la actividad propia del negocio. A su vez, existen Impuestos Federales, Estatales y Locales que se regulan y se aplican según la competencia que la Administración Federal, Estatal y Local tenga sobre su imposición y recaudación.


     


     


    Marco Legal


     


    Los emprendimientos extranjeros en los Estados Unidos quedan regulados por normativa de la Administración Federal, Estatal y Local que se aplica en virtud de la jurisdicción que cualquiera de estas administraciones tenga sobre el desarrollo concreto de una actividad de negocios en los Estados Unidos.


     


    Normativa Federal: La normativa federal de los Estados Unidos regula las competencias exclusivas de la Administración del Gobierno Federal de los Estados Unidos y que básicamente afecta a materias que deban regularse de una manera uniforme a nivel nacional como son la Defensa, la Seguridad Nacional, las Telecomunicaciones, la Energía Nuclear, la Competencia y los Monopolios, el Control Aduanero y el Servicio de Impuestos Internos (“Internal Revenue Service”) -en lo sucesivo IRS-. La normativa federal regula los Impuestos Federales bajo jurisdicción federal que son administrados y aplicados por la Administración Federal del IRS.


     


    La Administración Federal regula y administra el Servicio de Inmigración y Ciudadanía de los Estados Unidos (“United States Citizen and Immigration Services”) -en lo sucesivo USCIS-. Toda persona física extranjera, que al haber realizado un emprendimiento en los Estados Unidos, quiera viajar con frecuencia a los Estados Unidos para supervisar esa inversión; o en el caso de que esa persona desee permanecer en los Estados Unidos por un periodo superior al que otorga el Programa de Exención de Visados o los Visados Negocios B-1, Visados de Turismo B-2 o Visado Negocios/Turismo (B-1/B-2); o si esa persona pretende desarrollar actividades de supervisión o dirección del emprendimiento, mediante su presencia física continua en los Estados Unidos y que sus actividades le sean retribuidas en Estados Unidos en concepto de trabajo, entonces será necesario que obtenga del USCIS un Visado o Permiso de Trabajo y Residencia específico para esos fines. La tramitación de estos Visados o Residencia es competencia exclusiva de la Administración Federal del USCIS, aunque la emisión de los correspondientes Visados, si bien también es competencia de la Administración Federal, tiene encomendadas exclusivamente esas atribuciones el Departamento de Estado de los Estados Unidos y, en concreto, las Oficinas Consulares.


     


    Las regulaciones de Cobros y Pagos desde los Estados Unidos con el exterior son también competencia exclusiva de la Administración Federal. Si bien no existe, como normal general, ningún Control de Cambios en los Estados Unidos en relación a los emprendimientos extranjeros; no obstante, algunos Departamentos de la Administración Federal imponen restricciones específicas en relación a ciertos Cobros y Pagos con el exterior.


     


    • El IRS tiene competencia exclusiva en cuanto a la regulación de las transacciones con el exterior y específicamente de pagos que puedan estar sujetos a comunicación al IRS y a Retención de Impuestos sobre pago de ingresos, dividendos y/o intereses dependiendo de si existe o no, Tratado/s de Doble Imposición -en lo sucesivo TDI- entre los Estados Unidos y el país receptor del pago.


     


    • La Oficina de Control de Activos Extranjeros (“Office of Foreign Assets Control”) del Departamento del Tesoro administra y ejecuta las sanciones económicas y comerciales basadas en la política exterior de los Estados Unidos contra países extranjeros, ciertos regímenes políticos, grupos terroristas, traficantes internacionales de narcóticos y asociaciones relacionadas con actividades de proliferación de armas de destrucción masiva y otras amenazas para la seguridad nacional, la política exterior o la economía de los Estados Unidos.


     


    • El Servicio de Protección de Fronteras y Aduanas (“Customs and Border Protection”) -en lo sucesivo CBP- de los Estados Unidos, requiere de toda persona física o representante de persona jurídica que sale o entra a los Estados Unidos con moneda o instrumentos monetarios en una cantidad superior a los 10.000 dólares que notifique tal transacción al Servicio de Actuación contra Delitos Financieros (Financial Crimes Enforcement Network”) -en lo sucesivo FinCEN- del Departamento del Tesoro.


     


    • El FinCEN también supervisa e investiga obligaciones impuestas por la aplicación de las regulaciones contempladas en la Ley Patriótica, un compendio de regulaciones consecuencia de la revisión y readaptación de diversas normativas estadounidenses tras los atentados terroristas del 11 de Septiembre de 2001.


     


    La Ley Patriótica (“Patriot Act”) entró en vigor el 26 de octubre de 2001 tras ser aprobada por una abrumadora mayoría de ambas Cámaras del Congreso de los Estados Unidos -el Senado y la Cámara de Representantes- y constituye la base y fundamento legal para combatir desde el interior de los Estados Unidos a personas, grupos o instituciones que pudiesen perpetrar actos terroristas contra los Estados Unidos en general, y contra sus instituciones o ciudadanos, en particular.


     


    Por lo que afecta al contenido específico de esta publicación, hay que señalar que la Ley Patriótica intenta identificar y eliminar posibles fuentes de financiación de grupos terroristas. Con objeto de lograr el objetivo establecido, se imponen obligaciones específicas a personas y profesionales estadounidenses relacionados con el desarrollo de actividades económico-financieras en los Estados Unidos para que asesoren y actúen de acuerdo al nuevo orden legal impuesto por esta nueva normativa.


     


    Las regulaciones de la Ley Patriótica han afectado no solamente a actividades económico-financieras relacionadas con potenciales actividades terroristas, sino también a actividades relacionadas con el manejo o administración de fondos y capitales. Las entidades financieras se han visto expuestas a una mayor regularización, por lo que se les exige obligaciones de investigación adicionales, especialmente en relación a aquellas actividades que pudiesen ser constitutivas de Blanqueo de Capitales, una actividad que, como consecuencia de la entrada en vigor y aplicación de estas nuevas regulaciones, ha pasado a considerarse por la ley como Acto Criminal.


     


    En este sentido, las modificaciones sobre la Ley de Secreto Bancario (“Bank Secrecy Act”, las regulaciones sobre Conocimiento del Cliente (“Know Your Customer”) y los requerimientos de una Mejorada Diligencia Debida (“Enhanced Due Diligence)” han originado que las entidades financieras se viesen obligadas a mejorar considerablemente el conocimiento y la identificación de los nuevos y potenciales clientes, a la vez que debía ser revisada y actualizada la información y documentación de los clientes ya existentes.


     


    Adicionalmente a las Agencias Federales anteriormente señaladas, existen Agencias Federales Gubernamentales que requieren la obtención de una Licencia Federal para el desarrollo de determinadas actividades económicas como:


     


    Oficina del Alcohol, Tabaco y Armas de Fuego (“Bureau of Alcohol, Tobacco and Firearms”)


     


    Administración de Alimentos y Farmacéuticos (“Foods and Drug Admnistration”)


     


    Administración de Transporte Federal (“Federal Transit Admnistration”)


     


    Comisión de Valores y Bolsas (“Securities and Exchange Commission)”


     


    Agencia de Protección Medioambiental (“Environmental Protection Agency”)


     


    Comisión de Comercio Federal (“Federal Trade Commission”)


     


    Por lo demás, mencionar que existen sectores económicos que están regulados tanto por normativa federal como por normativa estatal de los Estados de la Unión y que, por lo tanto, las Administraciones Federal y Estatales de sectores tales como el sector energético, la banca y los seguros tienen competencia compartida sobre la regulación de estos sectores. También, en este sentido, se debe señalar que existen sectores que si bien tradicionalmente habían sido regulados exclusivamente por normativa federal, con el paso del tiempo, las legislaciones estatales han complementado progresivamente la regulación y aplicación de la normativa federal:


     


    • El mercado de valores y las transacciones bursátiles de las sociedades que cotizan en estos mercados tradicionalmente ha sido regulado por normativa federal cuyo origen se remonta a principios de los años 30 tras el crac bursátil de 1929. Sin embargo, los Estados de la Unión han ido progresivamente regulando estas materias, en especial por lo que refiere a las ofertas de compra y venta de valores que ocurren dentro del territorio de cada Estado.


     


    • La normativa de quiebra forma parte de la normativa Federal, ya que la Constitución de los Estados Unidos garantiza el derecho a una “legislación de quiebra uniforme” para la totalidad del territorio nacional de los Estados Unidos. Ahora bien, considerando que en un procedimiento de quiebra se ven afectados derechos y obligaciones nacidas de contratos relativos a propiedades muebles e inmuebles sometidos a la legislación del Estado que tiene jurisdicción sobre esos contratos y propiedades, ello ha originado que la aplicación de la normativa federal se complemente con normativa estatal.


     


    • Si bien la Administración Federal ha sido pionera en los Estados Unidos en legislar y administrar la legislación de protección medioambiental, no es menos cierto que los Estados han ido progresivamente asumiendo competencias legislativas dentro de territorio de su jurisdicción.


     


    • Las regulaciones en materia laboral y, en concreto, las que aseguran la protección de los trabajadores, las que prohíben la discriminación en el empleo y las garantizan el derecho de los trabajadores a sindicalizarse, son desarrolladas por la normativa federal. No obstante, y debido a que los contratos laborales y ciertas regulaciones sobre salarios, beneficios y contribuciones impositivas de los trabajadores suelen también estar reguladas por la normativa estatal, ambas legislaciones tienden a complementarse también en esta materia.


     


    Normativa Estatal: La normativa estatal regula y tiene competencia exclusiva sobre la constitución, registro y funcionamiento de las sociedades. La legislación societaria tiene por tanto, en los Estados Unidos, un ámbito estrictamente estatal, y por tanto, todas las cuestiones relativas a su funcionamiento queda regulado exclusivamente por la normativa del Estado en que ha sido constituida y registrada cada sociedad.


     


    La constitución y registro de las sociedades debe realizarse de manera pública ante el Departamento o Secretario de Estado -denominación según el Estado- en donde se constituye y se registra la sociedad. La normativa del Departamento o Secretario de Estado, en donde ha quedado establecida la sociedad, regulará de forma exclusiva las cuestiones legales que afectan a la publicación de documentación societaria objeto de registro público y a la información que debe ser contenida en la misma documentación legal de la sociedad y que básicamente comprende información relativa a su denominación social y a cualquier cambio relativo a esta, número y fecha de constitución y registro, dirección de correo y de negocios, agente y dirección registral, nombre y dirección de los administradores, fusión o disolución de la sociedad.


     


    La normativa estatal regula los Impuestos Estatales bajo jurisdicción del Estado que son administrados y aplicados por la Administración Estatal.


     


    Normativa Local: La normativa de los Condados y de los Municipios regula y administra aspectos básicos para el desarrollo de negocios de una sociedad tal y como es la Licencia Ocupacional que debe ser obtenida de acuerdo a las Ordenanzas Locales y que es concedida por la Administración del Condado o Municipal con jurisdicción en el lugar en donde se halla ubicado el establecimiento físico de un negocio con objeto de poder desarrollar actividades legalmente.


     


    La regulación de la zonificación sobre usos para los puede ser utilizada una propiedad determinada es competencia exclusiva de la Administración Local. Los usos más comunes para los que puede ser destinada una propiedad determinada son el residencial, comercial, industrial/producción, agrícola y recreativa.


     


    La normativa local regula los Impuestos Locales bajo jurisdicción local del Condado y del Municipio que son administrados y aplicados por la Administración Local.


     


     


    Marco Fiscal


     


    En los Estados Unidos deben tributar -y sobre esa base, se denominan Contribuyentes (“Taxpayers”)- las personas físicas o sociedades nacionales o residentes en los Estados Unidos por todos sus ingresos mundiales (“worldwide income)”, y las personas físicas y sociedades extranjeras, no residentes en los Estados Unidos, por los ingresos obtenidos por el desarrollo de actividades de negocio en los Estados Unidos.


     


    Todo contribuyente debe obtener de la Administración Federal de los Estados Unidos un Número de Identificación Fiscal (NIF) que le permitirá cumplimentar sus obligaciones tributarias en todo el territorio nacional de los Estados Unidos, independientemente del Estado en que resida o se halle su lugar de negocios. El modelo de solicitud y la denominación del NIF difieren de acuerdo con la condición del contribuyente, de si este es una persona física o jurídica, de si se trata de un nacional o extranjero y, en su caso, de si es residente o no en los Estados Unidos.


     


    La Administración de la Seguridad Social (“Social Security Administration”) -en lo sucesivo SSA- del Gobierno Federal de los Estados Unidos tiene competencia para emitir el NIF a personas físicas estadounidenses, a residentes permanentes y residentes o a personas con permiso de trabajo aprobado por el USCIS, y que se denomina Número de Seguridad Social (“Social Security Number”) -en lo sucesivo SSN-. El IRS tiene competencia para emitir un NIF a personas físicas extranjeras, no residentes o personas sin permiso de trabajo aprobado por el USCIS, pero que obtienen ingresos en los Estados Unidos derivados de operaciones de negocios y sobre cuya base se deben identificar fiscalmente y tributar bajo el denominado Número de Identificación Fiscal Individual (“Individual Tax Identification Number”) -en lo sucesivo ITIN-. El IRS también tiene competencia para emitir un NIF a sociedades constituidas en cualquier Estado de la Unión, en el extranjero y registradas o no en cualquier Estado, y que se denomina Número de Identificación Patronal (“Employer Identification Number”) -en lo sucesivo EIN-, con el que deberán cumplimentar sus obligaciones tributarias relacionadas con las operaciones de negocio o inversión en los Estados Unidos.


     


    En el sitio web de la SSA https://www.ssa.gov/forms/ss-5sp.pdf puede encontrarse las instrucciones para la solicitud de una Tarjeta de Seguridad Social en la SSA que otorgará al solicitante, tras su aprobación, un SSN. El modelo es el mismo para solicitudes de nuevas tarjetas, como para solicitar el reemplazo de alguna tarjeta ya emitida previamente por el SSA.


     


    En el formulario, se debe hacer constar el nombre completo de la persona solicitante (que será el que aparezca en la tarjeta de SSN), el nombre completo de nacimiento (si es distinto al actual) y el nombre que figuraba en cualquier otra tarjeta anterior (si se trata de un reemplazo de tarjeta). Seguidamente, se debe hacer constar el lugar de nacimiento (ciudad y estado o país), fecha de nacimiento, señalar el estatus migratorio en los Estados Unidos (ciudadano, residente, permiso de trabajo del USCIS u otros), raza y etnia (de respuesta voluntaria), sexo, nombre y SSN de la madre, y nombre y SSN del padre. Seguidamente, se debe hacer constar si el solicitante ha tenido anteriormente una Tarjeta de Seguridad Social y, en caso afirmativo, el nombre que mostraba esa tarjeta. También, se debe notificar si en cualquier solicitud anterior se ha utilizado una fecha de nacimiento distinta. Por último, se debe hacer constar la fecha de solicitud, número de teléfono, dirección y firma del solicitante, y señalar si el solicitante actúa en su nombre o como representante legal o de otro tipo del solicitante.


     


    La solicitud se debe mandar por correo a la SSA adjuntando documentación acreditativa de la identidad del solicitante y documentación del estatus migratorio en los Estados Unidos de los solicitantes que no sean ciudadanos estadounidenses.


     


    En el sitio web del IRS https://www.irs.gov/pub/irs-prior/fw7sp--2016.pdf puede encontrarse un modelo de Solicitud de un ITIN en el IRS. En el formulario, se debe hacer constar en primer lugar cuál es el motivo de solicitud del ITIN, si es que solicita por parte de algún extranjero o no residente para cumplimentar requisitos tributarios en los Estados Unidos, o si es solicitado por parte de alguna persona sin permiso de trabajo del USCIS, pero dependiente de alguna persona con permiso de trabajo, residente o ciudadano de los Estados Unidos.


     


    En el formulario, se debe hacer constar el nombre completo de la persona solicitante (que será el que aparezca en la tarjeta de SSN) y el nombre completo de nacimiento (si es distinto al actual). Seguidamente, se debe incluir la dirección del solicitante, tanto en los Estados Unidos como en el extranjero, si es que reside fuera de los Estados Unidos. A continuación, debe hacer constar información sobre el nacimiento del solicitante y que incluye el lugar de nacimiento (ciudad y estado o país), fecha de nacimiento y sexo. Debe señalar también, como otra información, el país de nacionalidad, número de identificación fiscal extranjero, tipo de Visado (si es el caso) con su número y fecha de expiración, documentos identificativos que se presentan con la solicitud (pasaporte, licencia estatal de conducción, permiso del USCIS con número de expedición, fecha de expiración y fecha de entrada en los Estados Unidos), confirmar si se disponía anteriormente de ITIN o EIN y, en su caso, especificar el número y el nombre con el que fue emitido, y también el nombre del colegio, universidad o compañía a la que asistirá el solicitante (si ese es el caso) y la duración de la estadía. Por último, se debe incluir la fecha de solicitud, número de teléfono y firma del solicitante y si el solicitante actúa en su nombre o en representación de otra persona, especificando el tipo de relación parental, o de representación legal o judicial de que pudiese tratarse.


     


    En el sitio web del IRS https://www.irs.gov/pub/irs-pdf/fss4pr.pdf puede encontrarse un modelo de Solicitud de un EIN en el IRS. Para cumplimentar la solicitud, se debe hacer constar en primer lugar la denominación social de la sociedad o entidad legal para la que se solicita el EIN y su nombre comercial (en caso de que difiera del anterior), su dirección postal, lugar (ciudad y estado) de su establecimiento principal y el nombre de su representante legal con su SSN, ITIN o EIN. En caso de que se trate de una solicitud para una Sociedad de Responsabilidad Limitada (“Limited Liability Company”) -en lo sucesivo Sociedad LLC o el equivalente a una sociedad del mismo tipo en el extranjero, se debe hacer constar el número de socios de la Sociedad LLC. Seguidamente, se debe hacer constar el tipo de entidad, señalando en este caso si se trata de una Sociedad Anónima, Comanditaria, de Servicios Personales, Eclesiástica, sin Ánimo de Lucro, Propietario Individual (y en este caso haciendo constar el SSN de la persona), Herencia (y en este caso haciendo constar el SSN del difunto), “Trust”, Cooperativa Agrícola, Guarda Nacional, o Agencia del Gobierno Federal, Estatal, Local, Militar, Tribal o cualquier otro tipo. En el caso de tratarse de una Sociedad Anónima, se debe especificar el estado o país extranjero donde fue constituida. A continuación, se debe señalar la razón de la solicitud y si se trata del establecimiento de un nuevo negocio (especificándose el tipo de negocio), si se han contratado empleados, si el propósito es dedicarse a actividades bancarias, si se ha cambiado de tipo de organización o entidad, o si se ha creado un trust o plan de pensiones y en su caso, especificar el tipo. Se debe hacer constar también la fecha prevista para inicio de actividades, el mes de cierre contable, el número máximo de empleados que serán contratados (caso de que este previsto contratar empleados) y la fecha prevista de pago de los primeros salarios. La solicitud se debe completar señalando la principal actividad del negocio de las que mencionan en la solicitud, indicando la línea principal de mercancías vendidas, construcción, productos producidos o servicios prestados y especificando si el solicitante ha recibido algún EIN anteriormente por parte del IRS y, en caso afirmativo, se debe hacer constar el EIN.


     


    Por último, y en caso de que la solicitud sea completada por tercera persona, se debe señalar su nombre, dirección, número de teléfono, fax y el nombre, título, firma y fecha de la persona que presenta la solicitud con el número de teléfono y fax del solicitante.


     


     


    Impuestos Federales, Estatales y Locales


     


    Impuesto de Sociedades (Legal Entities Income Tax)


     


    En los Estados Unidos, deben tributar las sociedades constituidas y registradas en cualquier Estado de los Estados Unidos por sus ingresos mundiales, y las sociedades extranjeras registradas en algún Estado o no, por los ingresos obtenidos por el desarrollo de actividades de negocio en los Estados Unidos.


     


    El Impuesto se aplica a la Base Imponible (“Taxable Income”) o Beneficio Neto que resulta de deducir a los Ingresos Brutos (“Gross Income”) las deducciones permitidas por ley, tales como los gastos de negocio, los intereses sobre préstamos, algunos impuestos y ciertas pérdidas. Los Gastos de Capital (“Capital Expenditure”) son deducibles a través de la Depreciación (“Depreciation”) y Amortización (“Amortization”).


     


    Los tipos impositivos del Impuesto de Sociedades Federal para el año 2020 quedan establecidos en 21%.


     


    Sobre los impuestos que las sociedades pagan en países extranjeros por los beneficios obtenidos en esos países en donde desarrollan actividades de negocios, obtienen Crédito Fiscal (“Tax Credit”) en los Estados Unidos si entre los Estados Unidos y esos países existe un TDI en materia de Impuesto de Sociedades.


     


    En el sitio web del IRS https://www.irs.gov/businesses/international-businesses/united-states-income-tax-treaties-a-to-z puede encontrarse el listado de TDI firmados por los Estados Unidos actualmente en vigor.


     


    Los Estados de la Unión también aplican Impuestos de Sociedades, aunque estos impuestos son deducibles del Impuesto Federal de Sociedades.


     


    Los tipos impositivos aplicables por el Impuesto de Sociedades Estatal suelen estar comprendidos entre el 3% y el 10% dependiendo del Estado que los aplique.


     


    Los Estados de Nevada, South Dakota, Washington y Wyoming no aplican Impuesto de Sociedades Estatal.


     


    Impuesto de Renta Personal (Individual Income Tax)


     


    En los Estados Unidos, deben tributar las personas físicas nacionales o residentes en los Estados Unidos, por todos sus ingresos mundiales, y las personas físicas extranjeras residentes o no en los Estados Unidos, por los ingresos obtenidos por el desarrollo de actividades de negocio en los Estados Unidos.


     


    El Impuesto de Renta, al igual que el Impuesto de Sociedades, se aplica a la Base Imponible resultante de deducir a los Ingresos Brutos las deducciones permitidas por ley, que en el caso particular de los personas físicas además de las retenciones y cotizaciones pagadas sobre la base de su salario, se les permite deducir ciertos gastos en los que ha sido necesario incurrir para la obtención de Ingresos, sin que sean parte de un negocio, tales como son los gastos profesionales. Adicionalmente, ciertos gastos médicos y dentales son también deducibles. Las personas físicas tienen además una Deducción General (“Standard Deduction”) y adicionalmente, se permite contabilizar unas Exoneraciones (“Exeptions”) por Contribuyente, Cónyuge y Dependientes.


     


    Los tipos impositivos del Impuesto de Renta Federal para el año 2020 quedan establecidos en 10%, 12%, 22%, 24%, 32%, 35%, 37% según los importes de renta reportados como ingresos netos.


     


    Sobre los impuestos que las personas físicas pagan en países extranjeros por los beneficios obtenidos en esos países como consecuencia del desarrollo de actividades de negocio, obtienen crédito fiscal en los Estados Unidos si entre los Estados Unidos y esos países existen TDI en materia de Impuesto de Renta.


     


    Como anteriormente se ha señalado, en el sitio web del IRS https://www.irs.gov/businesses/international-businesses/united-states-income-tax-treaties-a-to-z puede encontrarse el listado de TDI firmados por los Estados Unidos actualmente en vigor.


     


    Los Estados de la Unión también aplican Impuestos de Renta Personal, aunque al igual que lo señalado para los Impuestos de Sociedades Estatales, estos impuestos son deducibles del Impuesto Federal.


     


    Los tipos impositivos aplicables para el Impuesto de Renta Estatal suelen estar comprendidos entre el 3% y el 11% dependiendo del Estado que los aplique.


     


    Los Estados de Alaska, Florida, Nevada, New Hampshire, Rhode Island, Washington y Wyoming no aplican Impuesto de Renta Personal Estatal.


     


    Impuestos sobre el Salario (Payroll Tax), Seguro de Desempleo (“Unemployment Tax”), Contribuciones a la Seguridad Social (“Social Security Tax”) y Seguro Médico (“Medicare Tax”)


     


    Los Impuestos sobre el Salario son en realidad Retenciones (“Withholding”) que sobre el salario practica la empresa y que se pagan a la Administración Federal, Estatal y Local en los Estados en donde es aplicable el Impuesto de Renta Personal. Las cantidades pagadas se podrán contabilizar como crédito fiscal por los empleados en su Impuesto de Renta Personal. En el cómputo de la Retención por practicar intervienen distintos factores, pero como la Retención es un Pre-Pago del Impuesto de Renta Personal, los tipos impositivos máximos están garantizados a nivel federal y las retenciones efectuadas a nivel estatal o local son deducibles del Impuesto Federal de Renta.
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