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Стефанович І.С.,   Стефанович П.І.,   Лапіна С.Д.

271 

 

 

 

ЗАХОДИ ЦИВІЛЬНОГО ЗАХИСТУ НІДЕРЛАНДІВ 

 








VETERINARIAN 

66.

Масліков С.М.

278 

 

ЕФЕКТИВНІСТЬ ЛІКУВАННІ КОТІВ, ХВОРИХ НА ГНІЙНО-

 

 

КАТАРАЛЬНИЙ КЕРАТОКОН’ЮНКТИВІТ 
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  ПРАВОВЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЇ РЕКЛАМИ 

 

Ваксман Регіна Володимирівна 

К.Ю.Н., доцентка, асистентка кафедри господарського права

Національного юридичного університету імені Ярослава Мудрого

 

Актуальність обраної теми зумовлена тим, що зовнішня реклама є важливим

чинником впливу на суспільну свідомість, оскільки вона завжди розташована на

відкритих  місцевостях  або  на  зовнішніх  поверхнях.  У  той  же  час,  правове

регулювання  зовнішньої  реклами  потребує  оновлення,  оскільки  чинним  на

сьогоднішній  день  законодавством  не  враховані  всі  особливості  та  нюанси, зокрема процедурні.

Зовнішня реклама є ефективним засобом впливу у сфері споживчих товарів, оскільки  вона  розрахована  на  сприйняття  широкими  верствами  населення.

Реклама  сьогодні  є  одним  з  найважливіших  чинників,  який  впливає  на

світосприйняття людей, формує їх ціннісні орієнтації і навіть може коригувати

спосіб життя [1]. Оскільки зовнішня реклама є має значний вплив на населення, то на неї мають розповсюджуватися більш жорсткі обмеження.

Зовнішня  реклама  вражає  своїм  різноманіттям,  що  робить  таку  рекламу

універсальною  та  дає  можливість  охопити  максимально  широке  коло

споживачів.  За  функціональним  призначенням  розрізняють  наступні  види

реклами:  плакати  та  щити  (мобільні  та  стаціонарні);  друкована  сувенірна

реклама; реклама, розміщена на корпоративному або громадському транспортів

та інші [5].

Закон України «Про рекламу» [4] закріплює визначення поняття «зовнішня

реклама»  (яке  потребує  уточнень),  а  також  визначено  основні  вимоги  до  неї.

Більш  детально  особливості  зовнішньої  реклами  врегульовані  постановою

Кабінету Міністрів України від № 2067 від 29 грудня 2003 р. «Про затвердження

Типових правил розміщення зовнішньої реклами»[3]. Варто зазначити, що ці та

інші  дотичні  документи  були  прийняті  достатньо  давно,  а  тому  потребують

оновлення.

Наразі на зовнішню рекламу поширюються наступні види вимог:

-  Щодо техніки безпеки;

-  Щодо освітлення;

-  Щодо висоти розміщення над проїжджою частиною;

-  Щодо  висоти опор реклами, що розташована біля проїжджої частини;

-  Щодо розміщення реклами на фасадах, якщо будівлі межують з дорогою.

Обов’язковим також є отримання дозволу на розміщення такої реклами [4].

Законодавцем  було  враховано  факт  того,  що  чинне  законодавство  не

забезпечує  ефективного  регулювання  зовнішньої  реклами,  і  було  прийнято  в

першому  читанні  законопроєкт  №5094  «Про  внесення  змін  до  деяких  законів

України  щодо  удосконалення  законодавчого  регулювання  у  галузі  зовнішньої

реклами». 7 лютого 2023 року законопроєкт було внесено до порядку Денного

Верховної Ради України [2].
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Наразі  законопроєкт  не  є  прийнятим,  однак,  вважаємо  його  прийняття

необхідним  у  найближчий  час,  оскільки  закон  має  на  меті  гармонізацію

правового регулювання зовнішньої реклами.

Зокрема,

передбачається,

що

після

прийняття

законопроєкту

законодавство у сфері зовнішньої реклами буде впорядкованим та узгодженим, будуть  створені  механізми  планомірного  розміщення  з  засобів  зовнішньої реклами, буде створена уніфікована система справляння плати та видачі дозволів

на  розміщення  такої  реклами,  також  передбачається,  що  після  прийняття

законопроєкту буде досягнений баланс у розподілі повноважень між органами

виконавчої влади та органами місцевого самоврядування в галузі реклами [2].

Отже,  зовнішня  реклама  є  важливим  чинником  впливу  на  суспільство.

Поняття,  вимоги  та  обмеження,  які  поширюються  на  зовнішню  рекламу

врегульовані  чинним  законодавством,  однак,  зважаючи  на  сучасні  виклики  та

розвиток сектору реклами є необхідними.

 

Список використаних джерел: 

1. Літвінчук І.С., Кірінко О.В. Правове регулювання розміщення зовнішньої

реклами

в

Одесі.

Гельветика.

2020.

URL:

http://dspace.onua.edu.ua/bitstream/handle/11300/13131/Літвінчук%20І.С.%2C%20

Кірінко%20О.%20В.%20Правове%20регулювання%20розміщення%20зовнішнь

ої%20реклами%20в%20Одесі.pdf?sequence=1&isAllowed=y 2. Про  внесення  змін  до  деяких  законів  України  щодо  удосконалення

законодавчого регулювання у галузі зовнішньої реклами: Проєкт Закону. 2021.
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URL:
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3. Про  затвердження  Типових  правил  розміщення  зовнішньої  реклами: Постанова

КМУ.

2067-2003-п.

2003.

№

2067.

URL:

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/2067-2003-п#Text 4. Про  рекламу:  Закон  України  №  270/96-ВР.  Відомості  Верховної  Ради 

України  (ВВР).  1996.  №  39.  URL:  https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/270/96-вр#Text

5. Стеценко  В.В.  Зовнішня  реклама  як  сучасний  засіб  комунікацій  міста.

Інноваційна реклама. 2014. № 6. URL: http://surl.li/hcfnl 12

AGRICULTURAL SCIENCES

PROMISING WAYS OF IMPROVING SCIENCE AND SCIENTIFIC SOLUTIONS

 

  ВПРОВАДЖЕННЯ СОРТІВ ПШЕНИЦІ ОЗИМОЇ 

СЕЛЕКЦІЇ ДДСДС НААН В ГОСПОДАРСТВАХ 

УКРАЇНИ ЗА УМОВ ВІЙСЬКОВОГО СТАНУ 

 

Вінювова Ольга Борисівна, 

к.е.н., зав. сектору маркетингу та економічних досліджень

Донецька державна сільськогосподарська дослідна станція НААН

 

Удовиченко Світлана Миколаївна, 

к.е.н., с.н.с., зав. сектору інтелектуальної власності та правового забезпечення, Донецька державна сільськогосподарська дослідна станція НААН

 

Бондарева Ольга Браунівна, 

кандидат технічних наук, старший науковий співробітник, учений секретар

Донецька державна сільськогосподарська дослідна станція НААН

 

З  початком  російської  агресії  українська  держава  опинилася  в  страшних

реаліях  війни.  Через  військові  дії  виникла  надскладна  ситуація  в  аграрному

секторі країни. Найбільших збитків зазнали господарства, які знаходяться в зоні

бойових  зіткнень  або  поблизу.  Частково  втративши  техніку,  обладнання, складські  приміщення,  готову  продукцію,  а  найголовніше  –  землі сільськогосподарського призначення, агровиробники не мають змоги повноцінно

працювати.  При  повній  втраті  засобів  виробництва  господарства  зовсім

припинили свою діяльність [1].

Наукові  установи  сільськогосподарського  спрямування  через  руйнування

системи  аграрного  виробництва  також  опинились  у  важких  умовах.  Значна  їх

кількість постраждала через військові дії, що суттєво вплинуло на їх діяльність.

В умовах війни у донецькому регіоні дуже постраждав механізм трансферу

інноваційної  продукції.  Сільськогосподарські  підприємства  обмежили  свою

діяльність або зовсім її згорнули, тому майже припинили купувати насіннєвий

матеріал та використовувати інші наукові напрацювання, що значно обмежило

налагоджені трансферні зв’язки.

Втримати  позиції  на  ринку  насіннєвої  продукції  та  інноваційних  розробок

аграрної науки в Донецькій області є важливим завданням Донецької державної

сільськогосподарської  дослідної  станції  НААН.  Це  має  сприяти  повноцінній

діяльності виробників продукції та стабілізувати виробництво зернових культур

на достатньому рівні для забезпечення потреб регіону.

Одним з основних напрямків наукових досліджень ДДСДС НААН є селекція

пшениці  озимої.  Сорти  ячменю  ярого  донецької  селекції  вирізняються

агроекологічною  пластичністю,  морозостійкістю,  толерантністю  до  впливу

тривалих  ґрунтових  посух,  тому  вирощуються  в  господарствах  області  на

значних площах.

На  сьогодні  в  Державному  реєстрі  сортів  зареєстровано  11  сортів  пшениці
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озимої селекції ДДСДС НААН, 8 з яких було у виробництві.

Найбільшу  кількість  насіння  було  вироблено  сорту  Перемога  –  50  т,  а

найменшу  –  нового  сорту  Вежа  лише  4  т  (табл.  1).  Другою,  за  об’ємом

виробництва, була Юзовська. Трохи поступилися Олексіївка та Богиня. Всі сорти

мали високий показник реалізації – 100 %.

Таблиця 1. 

Реалізація насіння пшениці озимої  ДДСДС НААН, 2022 р.

Сорт

Кількість

Кількість

Відсоток

виробленого

проданого

проданого до

насіння, т

насіння, т

виробленого, %

Богиня

25,0

25,0

100%

Перемога

50,0

50,0

100%

Юзовська

33,0

33,0

100%

Ігриста

14,0

14,0

100%

Олексіївка

25,0

25,0

100%

Донецька 48

10,0

10,0

100%

Диво донецьке

41,0

41,0

100%

Вежа

4,0

4,0

100%

 

Аналіз продажу насіння відносно виробленої генерації демонструє, що цього

року  однаковим  попитом  серед  товаровиробників  користуються,  як  генерація

супереліта, так і РР2 (табл. 2). З огляду на те, що в минулих роках генерація РР2

сортів  Богиня,  Олексіївка  та  Донецька  48  користувалася  не  дуже  високим

попитом,  а  перевага  надавалася  генерації  супереліта  –  у  2022  рокі  зазначених

сортів була вироблена виключно генерація супереліта.

Таблиця 2. 

Генерації вирощеного та проданого насіння пшениці озимої, 2022 р.

Сорт

Вироблено насіння, т

Продано насіння, т

РР2

с/е

РР2

с/е

Богиня

-

25

-

25

Перемога

25

25

25

25

Юзовська

8

25

8

25

Ігриста

4

10

4

10

Олексіївка

-

25

-

25

Донецька 48

-

10

-

10

Диво донецьке

16

25

16

25

Вежа

4

-

4

-

 

З  настанням  літа  в  агровиробників  ще  залишилося  багато  проблем, спричинених військовими діями. Однак також у підприємців з’явилося розуміння щодо того, як далеко від лінії фронту знаходяться виробничі потужності, а отже

з’явилася  можливість  планувати  подальшу  діяльність.  Тому  на  відміну  від

весняної реалізації, коли було продано 54,51 % від запланованого, реалізація під
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посівну  озимини  була  виконана  на  100  %.  Як  і  навесні  географія  поширення

насіння сортів ДДСДС НААН була значна скорочена. Цього разу все насіння було

реалізовано в межах однієї Донецької області.

Війна  надала  українському  суспільству  значну  увагу  та  підтримку  США, Канади, Японії, країн ЄС та міжнародної спільноти. Велику допомогу Станції у забезпеченні  процесу  трансферу  високоякісної  насіннєвої  продукції  96

товаровиробникам

Донецької

області

надала

Продовольча

та

сільськогосподарська  організація  Об’єднаних  Націй  (ФАО)  за  програмою

«Надзвичайна  продовольча  безпека  та  допомога  сільськогосподарським

товаровиробникам, які постраждали від конфлікту в Донецькій області» [2]. В

рамках  проєкту  OSRO/UKR/204/JPN  за  фінансової  підтримки  ФАО  та  уряду

Японії агровиробникам було надано 200 т насіннєвого матеріалу пшениці озимої.

Зокрема, у 2022 році ФАО спрямувало $ 2,4 млн на закупівлю насіння овочів, насіння зернових та картоплі для українських аграріїв на всій території країни.

 

Список літератури: 

1.

Війна  в  Україні:  збитки  агросектору  та  перспективи  їх  відшкодування. 
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Вплив війни на сільське господарство: ООН представила оцінку нагальних 
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https://minagro.gov.ua/news/
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  ВПЛИВ МЕТАБОЛІТІВ РИБОФЛАВІНУ НА 

АКТИВНІСТЬ КАТАЛАЗИ МОЗКУ ЩУРІВ РІЗНОГО 

ВІКУ 

 

Федорко Наталія Леонідівна  

кандидат біологічних наук, доцент кафедри біохімії,

доцент кафедри молекулярної біології, біохімії та генетики, Одеський національний університет імені І.І.Мечникова.

 

                                                         Приймак Вікторія Олександрівна 

Магістр спеціальності "Біологія",

Одеський національний університет імені І.І.Мечникова.

 

Старіння  центральної  нервової  системи  супроводжується  вираженими

різною  мірою  атрофічними  процесами,  істотною  зміною  стану  медіаторних

систем мозку, зниженням кровотоку, порушенням функції гематоенцефалічного

бар'єру. Все це підвищує чутливість мозку до окислювального стресу та інших

факторів, що ушкоджують [1,2,3]. Останнім часом особлива увага приділяється

функціонуванню неспецифічної мітохондріальної Са2+- залежної пори (mРТР), індукція якої викликає конформаційні перебудови дихальних комплексів І, ІІ та ІІІ, що посилює генерацію активних форм кисню [4].

Коферментні  форми  рибофлавіну  беруть  безпосередню  участь  у

функціонуванні

дихальних

комплексів

І

(ФМН)

та

ІІ

(ФАД)

електротранспортних  ланцюгів  мітохондрій.  Комплекс  I  (НАДН-убіхінон

оксидоредуктаза)  є  одним  із  головних  місць  продукції  АФК  у  мітохондріях.

Вважається, що основними сайтами генерації АФК у ньому виступають флавін-мононуклеотид  НАДН-зв'язуючого  сайту  (сайт  I ),  і  убісеміхінон  коензим  Q

f

-

зв'язуючого  сайту  (сайт  I )  [5,6].  Явище  сплеску  активних  форм  кисню, q

викликаного  пермеабілізацією  мітохондрій,  супроводжує  різні  патологічні

стани,  у  тому  числі  дегенеративні  захворювання  головного  мозку  і  вказує  на

послаблення функціонування антиоксидантної системи [7].

Об'єкти утворення АФК у клітині та реакції СРО можна використовувати як

специфічні мішені для фармакологічного впливу [8, 9].

Розробкою методів корекції патологічних порушень вчені займаються давно, створюючи  різні  препарати.  Більш  перспективними  можуть  бути  препарати, створені  з  урахуванням  інтермедіатів  клітини,  що  у  найважливіших метаболічних  шляхах.  На  кафедрі  молекулярної  біології,  біохімії  та  генетики

Одеського  національного  університету  імені  І.І.Мечникова  розробляються

комплекси  вітамінів  з  їх  метаболітами  для  корекції  порушень  при  старінні  та

патологічних станах.

У  зв'язку  з  вищевикладеним,  вивчення  впливу  рибофлавіну  та  його

метаболітів на ланки антиоксидантної системи є актуальним.
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Метою  дослідження  було  визначення  активності  каталази  у  структурах

головного  мозку  щурів  різного  віку  при  введенні  рибофлавіну  та  його

метаболітів.

У дослідженні використовували дві вікові групи щурів: статевозрілі (6-8 міс.) та  старі  (22-24  міс.).  У  кожній  групі  було  п'ять  підгруп,  яким  вводили внутрішньом'язово: фізіологічний розчин (контроль), рибофлавін, ФАД, ФМН, люміхром.

Активність ферменту визначали через дві години після введення препаратів.

Активність каталази в корі головного мозку у старих тварин була вищою на

16% порівняно з статевозрілими щурами, що може бути пов'язане з порушенням

структури  і  функцій  мітохондрій  головного  мозку  та  фукціонуванням

дихального ланцюга, коли втрата кисню на І та ІІ компонентах призводить до

збільшення АФК та окислювального стресу.

Через  2  години  після  введення  рибофлавіну  тільки  в  групі  статевозрілих

щурів  активність  каталази  в  гіпокампі  головного  мозку  збільшилася  на  40%

порівняно з відповідним контролем, що, ймовірно, пов'язане з більш інтенсивним

метаболізмом у цьому періоді онтогенезу в головному мозку тварин.

Введення щурам коферментних форм рибофлавіну (ФАД та ФМН) призвело

до підвищення активності каталази у статевозрілих тварин -  у гіпокампі на 38%

та  60%  відповідно  в  порівнянні  з  контролем.  У  старих  щурів  тільки    після

введення  ФМН  активність  каталази  знизилася  на  34%  у  корі  головного  мозку

порівняно з контролем.

Отримані результати відображають насамперед більш інтенсивно протікають

процеси  окислення  в  гіпокампі  у  статевозрілих  щурів  порівняно  з  корою

головного  мозку.  У  старих  тварин  отриманий  результат  на  наш  погляд

відображає  зниження  ефективності  центральних  регуляторних  механізмів  та

мітохондріальної дисфункції.

Також  активність  каталази  в  гіпокампі  пов'язана  з  особливостями

метаболізму флавопротеїдів у щурів різного віку, що узгоджується з  роботами

Massey V. та Фролової М. [11,12]. Massey V. [2000] показав, що флавопротеїди

можуть розпадатися на складові компоненти: апопротеїн та простетичну групу, а  в  роботах  Фролової  М.  показано  взаємозв'язок  дефлавінізації  та  розвитком окисного стресу в мітохондріях.

Отримані  результати,  на  наш  погляд,  відображають  явище  гіпоксії  в

організмі,  що  старіє,  активацію  утворення  АФК  і  вільно-радикального

окислення.

Введення  катаболіту  рибофлавіну  -  люміхрому  призвело  до  зниження

активності  каталази  в  корі  головного  мозку  в  обох  груп  щурів  на  29%  і  47%

відповідно у статевозрілих і старих тварин порівняно з відповідним контролем.

Відзначено також підвищення активності КАТ у гіпокампі головного мозку

статевозрілих щурів на 17 %, а у старих щурів – зниження активності ферменту

в гіпокампі на 30 % після введення люміхрому.

 

17

BIOLOGY

PROMISING WAYS OF IMPROVING SCIENCE AND SCIENTIFIC SOLUTIONS

 

Отримані  дані  вказують  на  участь  люміхрому  в  метаболізмі  нервової

тканини,  і,  можливо,  відбиває  вплив  на  окисно-відновні  процеси, антиоксидантну систему.

Таким  чином,  отримані  результати  дослідження  свідчать  про  те,  що

рибофлавін  і  його  метаболіти  здатні  стабілізувати  оксидативні  процеси,  що

розвиваються з віком, у структурах головного мозку щурів.
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В умовах сьогодення, коли світло в нічні години або «світлове забруднення»

є  складовою  частиною  сучасного  способу  життя  людини,  надзвичайно

актуальними  є  дослідження  саме  впливу  зміни  режиму  освітлення  на

функціонування  імунної  системи  [1].  Так  як  розлад  ендогенних  ритмів  при

порушенні  фотоперіоду  з  пригніченням  нічної  секреції  гормону  пінеальної

залози  мелатоніну  призводить  до  змін  на  клітинному  рівні  [2].  Даний

нейропептид  приймає  участь  у  синхронізації  циркадних  ритмів,  нормалізує

метаболізм та надає антиоксидантну, онкопротекторну і імуностимулюючу дії

[3-5].  Відомо,  що  пінеальний  та  екстрапінеальний  мелатонін  відіграє  ключову

роль у регуляції функцій імунної системи організму. Про це свідчить наявність

рецепторів  до  мелатоніну  на  мембранах  імуннокомпетентних  клітин  тимусу.

Екстрапінеальний  мелатонін  відіграє  ключову  роль  у  координації  клітинних

функцій  і  міжклітинних  зв’язків  в  нормі  і  патології  [6].  При  пінеалектомії  і

введенні  препаратів,  які  блокують  синтез  мелатоніну,  спостерігається

пригнічення продукції антитіл лімфоцитами [7]. Введення мелатоніну підвищує

кількість та густину тимоцитів у кірковій речовині вилочкової залози, понижує

виразність або попереджує інволюцію тимуса в умовах стресу [7,8].

В  сучасних  наукових  публікаціях  висвітлений  в  основному  вплив  зміни

фотоперіоду  на  стан  статевих  і  надниркових  залоз,  показниках  клітинного

імунітету [9-14].  Слід зазначити, що наукових публікацій, у яких висвітлюється

саме  тривалий  іммобілізаційний  вплив  цілодобового  освітлення  на

морфоструктуру тимусу на наш погляд не достатньо, як і досліджень за цих умов

протекторної дії штучного мелатоніну.

У  зв’язку  з  вище  зазначеним,  мета  дослідження  –  оцінити  масу  тимусу  у

щурів,  які  утримувалися  при  різних  режимах  освітлення  та  при  корекції

препаратом «Віта-мелатонін».

Експеримент проведено на 60 статевозрілих самцях щурів популяції Wistar.

Дослідження  виконано  в  літньо-осінній  період,  на  тлі  зменшення  тривалості

світлового  дня  (червень-вересень).  Тварин  утримували  в  стандартних  умовах

віварію, по 5 щурів у кожній клітці, при годуванні ad libitum та вільному доступі

до води. На початку експерименту, за характером дії та інтенсивності освітлення, 19
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сформовано  3  групи  по  20  щурів  у  кожній  та:  К–група  –  контрольна,  тварин

утримували за умов природного освітлення, при зміні дня і ночі; 24/доб–група –

щурів  утримували  при  цілодобовому  штучному  освітленні;  група  24/доб–

група+М – на тлі цілодобового освітлення тварини  отримували у вечірній час

препарат  «Віта-мелатонін».  Відповідно  двом  режимам  освітлення  щури

знаходилися  в  окремих  приміщеннях.  При  моделюванні  другого  режиму

освітлення  застосували  лампи  розжарення  потужністю  100  Вт,  які  розмістили

над  клітками  на  відстані  0,5  м.  Тривалість  експерименту  склала  3,5  місяці.

Утримання  щурів  та  експериментальні  дослідження  провели  відповідно  до

положень Закону України «Про захист тварин від жорстокого поводження» [15],

«Європейської конвенції про захист хребетних тварин, які використовуються для

експериментів та інших наукових цілей» [16] та «Загальних етичних принципів

експериментів  на  тваринах»,  ухвалених  ІІ  національним  конгресом  з  біоетики

[17].  Препарат «Віта-мелатонін»  (виробництво  Київського  вітамінного  заводу) вводили  щурам  внутрішньошлунково,  за  допомогою  зонду,  у  2  %  розчині крохмалю один раз на добу у дозі 0,15 мг/кг м.т., ввечері, з 19 до 20 год. курсами

тривалістю  1  місяць,  з  тижневою  перервою,  усього  3  курси.  Виведення  з

експерименту  контрольних  і  піддослідних  тварин  провели відповідно  до умов

евтаназії, яку здійснили внутрішньочеревним введенням трикратної наркотичної

дози  етамінал-натрія.  Для  визначення  абсолютної  маси  тимусу  здійснили

зважування    на    аналітичних    електронних  вагах  AXIS  AN50  (ціна  ділення  –

0,0001г).  У    подальшому    розрахували  відносну    масу  даних  залоз.  Масу  тіла

щурів контролювали шляхом зважування  тварин  на  настільних  циферблатних

вагах ВНЦ-2М (погрішність: ± 2г).

Отриманий цифровий матеріал обробили методами математичної статистики

за  допомогою  програми  «Excel –  7»  (Microsoft  office,  США).  Перевірку  на

нормальний  розподіл  провели  з  використанням  критерію  W  Шапіро-Уілка.

Порівняння  груп  з  нормальним  розподілом  ознак  провели  з  використанням

критерію Стьюдента (t) [18]. Розходження вважали статистично значущими при

р<0,05.

Отримані  результати  щодо  виявлення  абсолютної  та  відносної  маси

вилочкової залози у щурів, які утримувалися при різних режимах фотоперіоду, ймовірно,  свідчать  що  цілодобове  освітлення,  як  певний  стресовий  чинник, негативно  впливає  на  морфофункціональну  активність  тимоцитів.  Так, абсолютна  маса    вилочкової  залози  у  самців,  які  утримувалися  у  продовж  3,5

місяців при тривалій світловій експозиції статистично значимо зросла у 2,25 рази

(р<0,05), а відносна – у 1,26 рази (р<0,05),у порівнянні з контрольною групою

щурів (Рис.1). Тобто, ймовірні морфологічні зміни вилочкової залози при зміні

фотоперіоду  знаходяться  у  прямій  залежності  від  тривалості  пригнічення

функції пінеальної залози, а саме продукції гормону мелатоніну.
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Рис. 1. Абсолютна та відносна у щурів, які утримувалися при різних

умовах освітлення

Примітка: * – вірогідність змін відносно показників контролю, (р<0,05) Отримані дані свідчать, що маса тимусу у досліджуваних тварин залежить від зміни  режиму  освітлення  та  його  тривалості,  зокрема  від  продукції

пінеалоцитами  гормону  мелатоніну.  Так  як  зміна  фотоперіоду  є  стресовим

чинником,  то  порушується  синтез  глюкокортикоїдів  наднирковими  залозами

[19]. У свою чергу, глюкокортикоїди, в залежності від концентрації, посилюють

чи послаблюють проліферативну активність тимоцитів [20].

Також, у ході дослідження з’ясовано, що абсолютна маса  вилочкової залози

у самців, які утримувалися при цілодобовому освітленні та отримували препарат

«Віта-мелатонін» статистично значимо зросла на 38,5% (р<0,05), у порівнянні з

контрольною  групою  щурів  (див.  Рис.1).  Слід  зазначити,  що  відносна  маса

тимусу  у  самців  даної  24/доб–група+М-групи    незначно  на  9,8%  зросла,  у

порівнянні  з  К-групою  (див.  Рис.1).  У  той  же  час,  профілактичне  введення

препарату «Віта-мелатонін» статистично значимо на 27,8% (р<0,05) позитивно

вплинуло на абсолютну масу тимусу у самців  24/доб–група+М-групи, порівняно

з  24/доб–групою.  Вірогідних  змін  у  відносній  масі  тварин  24/доб–група+М-групи при застосуванні штучного мелатоніну, порівняно з 24/доб–групою нами не зафіксовано.

Висновок.  Цілодобове  освітлення  у  щурів  викликає  зміни  в  імунній

системі,так як призводить до статистично значимого збільшення як абсолютної, так  і  відносної  маси  тимусу.  Введення  «Віта-мелатоніну»  ефективно попереджало запобіганню розвитку змін в центральному органі імунної системи

тимусі,  що  були  обумовлені  зміною  режиму  освітлення.  Ці  результати

підтверджували  важливість  нормальної  секреторної  функції  епіфізу  для

регуляції багатьох систем організму, зокрема, вилочкової залози.
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У  сучасних  умовах  функціонування  будівельних  підприємств  надзвичайно

важливо досягти максимальної ефективності, що вимагає якісної і економічно

обґрунтованої  оцінки  їх  конкурентоспроможності  та  потенціалу.  Пандемія

COVID-19  спричинила  економічну  кризу,  яка  негативно  вплинула  на  багато

країн,  тому  будівельні  підприємства  зараз  мають  зацікавленість  отримати

максимальні прибутки при мінімальних витратах ресурсів. Наразі, через воєнний

стан,  наслідки  відчуваються  всюди  по  світу.  Багато  підприємств  будівельної

галузі  втратили  свою  конкурентоспроможність  через  відсутність  стратегій, спрямованих  на  відновлення  їх  ресурсного  потенціалу.  Нестабільність виробничих ресурсів та обмежені фінансові можливості спричинюють зниження

темпів розвитку будівельних підприємств. Деякі учасники будівельного ринку

припинили свою діяльність  або  зменшили її,  враховуючи інтенсивні обстріли, високу вартість газу та низький попит на ринку. Фактори, пов'язані з воєнним станом,  призвели  до  підвищення  вартості  будівництва,  яке  вимагає  значних

енергетичних  витрат  на  всіх  його  етапах,  починаючи  з  виготовлення  та

транспортування  будівельних  матеріалів  і  закінчуючи  безпосереднім

виконанням робіт. Однак на початку цього складного періоду деякі будівельні

підприємства  переключилися  на  надання  допомоги  Збройним  Силам  України, виробляючи протитанкові їжаки, маскувальні сітки та передаючи тони піску для укріплення  стратегічних  споруд.  2022  рік  був  складним  випробуванням  для

економіки Одеської області та всієї держави.  Індекс цін будівництва в Україні у

лютому  2022  року  склав  106,3%.    Одним  з  основних  викликів  для  ефективної

роботи  підприємств  у  другій  половині  цього  року  стало  обмеження  обсягів

електроенергії  внаслідок  пошкоджень  енергетичної  інфраструктури.  Це

призвело  до  необхідності  імпортувати  сировину  та  матеріали,  які  раніше

виготовлялися українськими виробниками, що впливає на вартість будівництва.

Загалом,  протягом  2022  року  ціни  на  будівельні  матеріали  підвищилися  в
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середньому  на  60%,  а  вартість  робіт  зросла  на  30%.  Цей  тренд  очікується

продовжуватися  залежно  від  зростання  валютного  курсу  та  інфляції.  Ціни  на

будівельні матеріали підвищилися в середньому на 60%, а вартість робіт зросла

на 30%. Цей тренд очікується продовжуватися залежно від зростання валютного

курсу та інфляції [1].

Учені-економісти  використовують  різноманітний  набір  інструментів  для

оцінки

конкурентоспроможності

ресурсного

потенціалу

будівельних

підприємств. На нашу думку, найбільш ефективні методи базуються на оцінці

результативності доступних ресурсів, якими володіє підприємство. В основному

ці методи використовують цільовий підхід до регулювання виробничого процесу

[2,3].

Аналіз  загального  стану ресурсного потенціалу  будівельних підприємств в

Україні свідчить про низький рівень їх потенціалу порівняно з європейськими

аналогами. Це переважно пов'язано з обмеженим застосуванням прогресивних

технологічних  процесів  та  інновацій.  Така  ситуація  загалом  призводить  до

низької  конкурентоспроможності  будівельної  галузі  України  на  світовому

ринку.

Питання ресурсного потенціалу будівельних підприємств вимагає уваги не

лише  керівництва,  але  й  окремих  працівників.  Формування  ресурсного

потенціалу  залежить  від  наявних  ресурсів  та  їх  раціонального  використання.

Додаткові  показники,  які  на  нашу  думку  більш  точно  відображають  поточну

ситуацію  та  майбутні  можливості  організації,  доповнюють  існуючий  перелік

показників, що дозволяють оцінити конкурентоспроможність потенціалу даного

будівельного підприємства.

Завдання розвитку моделей раціонального використання наявних ресурсів та

виявлення  резервів  стає  ключовим  у  забезпеченні  конкурентоспроможності

підприємств  на  будівельному  ринку.  Шляхом  ефективного  управління  цими

ресурсами будівельні підприємства можуть вирішити низку актуальних проблем

та підвищити свою конкурентоспроможність.

Сучасна  економічна  наука  визначає  ресурсний  потенціал  підприємства  як

сукупність  ресурсів,  які  перебувають  у  його  розпорядженні  та  впливають  на

можливості  соціально-економічної  системи  реалізувати  цілеспрямовану

діяльність  з  урахуванням  зовнішніх  та  внутрішніх  факторів.  У  загальному

розумінні,  поняття  потенціалу  включає  "наявність  ресурсів  у  економічного

суб'єкта, їх оптимальну структуру та здатність раціонально використовувати їх

для досягнення поставленої мети" [4].

Конкурентоспроможність  є  багатоаспектним  поняттям,  що  часто

використовується  в  практиці  та  теорії  економічного  аналізу.  Аналіз  останніх

досліджень  і  публікацій  дозволяє  сформулювати  трактування  категорії

«конкурентоспроможність», пропоновані відомими авторами.

 

 

 

 

 

25

ECONOMY

PROMISING WAYS OF IMPROVING SCIENCE AND SCIENTIFIC SOLUTIONS

 

Таблиця 1. 

Визначення поняття «конкурентоспроможність» 

Автор

Визначення конкурентоспроможності

1

2

С. І. Ожогов

«Здатність

витримувати

конкуренцію,

протистояти

конкурентам»

В. П. Грошев

«Комплекс споживчих властивостей товару, що визначає його

відмінність від інших аналогічних товарів за ступенем і рівнем

задоволення  потреб  покупців  і  витратам  на  його  купівлю  й

експлуатацію»

В. Стівенсон

«Конкурентоспроможність

характеризує

те,

наскільки

ефективно компанія задовольняє потреби клієнта порівняно з

іншими  компаніями,  що  пропонують  подібний  товар  або

послугу»

М. Портер

«Конкурентоспроможність  –  це  властивість  товару,  послуги, суб’єкта  ринкових  відносин  виступати  на  ринку  нарівні  із

присутніми  там  аналогічними  товарами,  послугами  або

конкуруючими  суб’єктами  ринкових  відносин.  Оцінка  цієї

властивості  дозволяє  виділяти  високу,  середню  низьку

конкурентоспроможність»

П.В. Забєлін,

«Здатність  приносити  прибуток  у  короткостроковому  періоді

Н.К. Моісеєва

не нижче заданого, або перевищення над середнім прибутком»

Б.А. Райзберг

«Конкурентоспроможність  –  це  реальна  та  потенційна

можливість  фірм  у  існуючих  для  них  умовах  проектувати, виготовляти та збувати товари, що за ціновими та неціновими

характеристиками є більш привабливими для споживачів, ніж

товари їх конкурентів»

Р.А.

«Конкурентоспроможність  –  це  властивість  об’єкта,  що

Фатхутдінов

характеризується  ступенем  реального  чи  потенційного

задоволення ним конкретної потреби порівняно з аналогічними

об’єктами, представленими на конкретному ринку»

В.Є.  Хруцький,  «Конкурентоспроможність  –  це  стабільна  можливість

І.В. Корнєєва

задовольняти певні потреби покупців краще, ніж конкуренти, та  завдяки цьому  вдало продавати  продукцію  з  прийнятними

фінансовими результатами для виробника»

І.О.  Піддубний,  «Конкурентоспроможність  –  це  потенціальна  або  реалізована

А.І. Піддубна

здатність  економічного  суб’єкта  до  функціонування  у

релевантному  зовнішньому  середовищі,  яка  ґрунтується  на

конкурентних  перевагах  і  відображає  його  позицію  стосовно

конкурентів

Джерело [5].
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Визначення  конкурентоспроможності  є  предметом  розбіжностей  серед

авторів  і  відображає  складність  та  комплексність  цього  поняття.  Існує  кілька

причин для таких розбіжностей, зокрема:

а)

обмеження

конкурентоспроможності

підприємства

лише

конкурентоспроможністю його продукції або послуг;

б) масштаби, на яких розглядається конкурентоспроможність: виробництво, підприємство,  галузь,  країна  (на  регіональному,  національному  або  світовому рівні);

в) заміна одного терміна іншим (конкурентний статус, конкурентний рівень); г)  визначення  будь-якої  складової  конкурентоспроможності  підприємства: виробничо-збутовий, фінансовий, трудовий потенціал.

Таким  чином,  конкурентоспроможність  підприємств  формується  завдяки

параметрам їх продукції, оскільки кожна організація позиціонує себе на ринку за

допомогою власних товарів, робіт або послуг. Однак, цей фактор не є достатнім, адже це лише один з напрямів формування конкурентних переваг підприємства.

Сьогоднішнім  вимогам  успішного  функціонування  підприємства  відповідає

оцінка  його  конкурентоспроможності,  яка  є  необхідною  і  об'єктивною

процедурою. Вона дозволяє виявити сильні та слабкі сторони підприємства для

максимального  удосконалення  його  діяльності  та  розкриття  потенційних

можливостей.

Оцінка  конкурентоспроможності  підприємства  є  необхідною  для  його

успішного функціонування, як на зовнішньому, так і на внутрішньому ринку, з

урахуванням впливу іноземних конкурентів у контексті глобалізації. Проте до

цього  часу  не  існує  уніфікованої  методики  оцінки  конкурентоспроможності

підприємства,  хоча  існує  безліч  науково  обґрунтованих  методів  і  підходів, описаних  в  економічній  літературі,  ступенем  узагальнення  результуючих показників тощо.

Більшість  економістів  пропонують  класифікувати  методи  оцінки

ефективності  використання  ресурсного  потенціалу  на  витратні,  ресурсні, результативні та комплексні.

      Таблиця 2. 

Основні показники, за допомогою яких можливо оцінити ефективність 

використання матеріально-технічної складової ресурсного потенціалу 

Група

Характеристика

Показники, що

Економічний сенс

методів

групи

характеризують вид методу

показника

1

2

3

4

Методи засновані на

Показники

Витратні  одному показнику,

-  Затратовіддача

ефективності

методи

-  Затратоємкість

що враховує витрати

використання

підприємства

-  Рентабельність витрат

 

ресурсного

Методи засновані на

потенціалу на основі

Ресурсні

показнику, що

двох результативних

Ресурсовіддача

методи

 

 

враховує оборот

показників обороту і

прибутку

прибутку
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Група

Характеристика

Показники, що

Економічний сенс

методів

групи

характеризують вид методу

показника

1

2

3

4

1.  Узагальнюючий

показник ефективності

Методи оцінки

використання ресурсного

використання

потенціалу

Показники

ресурсного

 

Результатив

кількісної оцінки

потенціалу за

2.  Узагальнюючий

ні методи

показник ефективності

діяльності

складом основних

виробництва

підприємства

економічних

 

 

показників

3. Показник ефективності

 

конкретного ресурсного

потенціалу

1. Узагальнюючий

Дозволяють

показник динаміки

більш глибоко

ефективності

 

і

Методи визначають  використання ресурсного

детально

вивчити

різні види

потенціалу

діяльність

Комплексні

 

підприємства, що

ефективності

системні

2.  Показник економічної

веде як до

використання

ефективності

методи

ефективного

ресурсного

використання ресурсного

використання

потенціалу

потенціалу підприємства  наявних ресурсів,

3.  Зведені показники

так і до виявлення

ефективності ресурсного

 

ресурсів

потенціалу

 

підприємства

 

За світовою практикою, підвищення ефективності використання ресурсного

потенціалу підприємств є основою для структурної та інноваційної перебудови

будівельного  сектору  країни.  Вимірювання  економічного  потенціалу  має

важливе  значення.  Тому  проведення  комплексної  оцінки  використання

ресурсного потенціалу підприємств, визначення тенденцій його зміни та впливу

чинників, що впливають на цей рівень, є надзвичайно актуальними. Економічна

оцінка  ресурсного  потенціалу  створює  основу  для  порівняння  результатів

діяльності підприємств, а також є базою для об'єктивної оцінки ефективності їх

функціонування та потенціалу майбутнього розвитку.

У  практиці  часто  використовуються  різні  методи  для  оцінки  ефективності

використання ресурсного потенціалу підприємства або його складових, такі як

експертний,  бальний,  рейтинговий,  порівняльний,  економіко-математичне

моделювання та машинне імітаційне моделювання.

При великому виборі методів досить складно обрати найбільш відповідний.

Тому  далі  розглянемо  показники,  що  характеризують  ефективність

використання  фінансових,  трудових  та  матеріально-технічних  ресурсів  в

контексті цього питання.
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Відновлення  будівництва  має  позитивний  вплив  на  життя  населення  та

сприяє поліпшенню економіки країни після воєнного конфлікту. Це створює нові

робочі  місця,  сприяє  зростанню  обсягів  виробництва  матеріалів  та  відкриттю

нових  підприємств.  Тому  важливо  бути  готовими  до  процесу  відбудови, розуміти виклики, що стоять перед нами, і розпочати планування заздалегідь.

Розвиток будівельної галузі неминуче призведе до економічного зростання в

країні  та  допоможе  вирішити  багато  соціальних  проблем.  Проте,  необхідно

звернути  увагу  на  проблеми  недосконалої  організації  будівництва  багатьох

підрядних  підприємств,  які  значно  відстають  від  європейських  компаній.  Це

може стати загрозою для українських підприємств, особливо при лібералізації

будівельного ринку та входженні великих європейських компаній на нього. Це

може  призвести  до  втрати  конкурентних  позицій,  що  може  створити  значні

труднощі  для  більшості  підрядних  підприємств  у  майбутньому.  Саме  тому

важливо  зосередити  зусилля  наукових  фахівців  та  практиків  на  дослідженні

можливих шляхів вирішення цих питань.

У  подальших  дослідженнях  варто  розробити  теоретико-методичні  засади

моделювання  сценаріїв  розвитку  будівельних  підприємств  з  урахуванням

галузевої  специфіки  та  забезпеченням  ресурсами,  такими  як  людські, матеріальні, енергетичні, інформаційні.
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Мета  стратегічного  планування  в  готельному  бізнесі  –  допомогти  вибрати

напрямок  ділової  діяльності  та  організувати  її  таким  чином,  щоб  бізнес

залишався життєздатним навіть у складній і мінливій сфері бізнесу. Потреби в

дизайні  сучасних  готельних  підприємств  пояснюються  збільшенням  числа

конкуруючих  підприємств,  різноманітністю  форм  управління  бізнесом, наявністю  численних  структурних  служб  і  тісними  зв’язками  «business  for business» з компаніями-постачальниками у напрямку забезпечення ефективності обслуговування гостей, клієнтоорієнтованості процесу та прибутковості бізнесу.

Працюючим  в  сучасних  умовах  готельним  підприємствам  необхідно  все

більше  уваги  приділяти  розвитку  стратегічного  планування  як  засобу

централізованого управління. Такий розвиток напряму пов'язаний із посиленням

тенденції  до  централізації  управління  діяльністю  готелів  і  спрямований  на

об'єднання  діяльності  всіх  галузей  діяльності  шляхом  віднесення  їх  до  єдиної

стратегії [6].

Змістом  стратегічного  планування,  як  функції  управління  готелем,  є

обґрунтоване визначення основних напрямів діяльності та подальшого розвитку

з  урахуванням  матеріальних ресурсів і попиту ринку. На думку  Г. Мінцберга, сутність  планування  виявляється  в  тому,  що  визначаються  цілі  розвитку підприємства  в  цілому  та  окремих  підрозділів  (служб)  окремо  на  конкретний

період часу; визначення завдань маркетингу, засобів їх реалізації, умов і порядку

виконання; визначення ресурсів, необхідних для вирішення поставлених завдань

[4].

Метою  стратегічного  планування  готельних  підприємств  є  забезпечення

економічного  зростання  в  умовах  невизначеності  соціально-економічного

розвитку  готельного  комплексу,  в  умовах  значних  інноваційних  змін, розширення  прогнозних  горизонтів  і  створення  можливості  реагування  з  боку готелю [7].
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Готельний бізнес змінився під впливом змін, що відбуваються в зовнішньому

середовищі.  Сьогодні  зовнішнє  середовище  змінюється  набагато  швидше  і

різкіше, ніж на рубежі століть, висуваючи нові вимоги до підходів до розробки

стратегії.

Прикладом нового покоління методологічних підходів до розробки стратегії

є  «Стратегія,  керована  амбіціями»,  яка  є  поєднанням  аналітичних  методів  із

процесами та інструментами, які забезпечують креативність, динамізм та інтерес

до ділового життя. Проблеми сталого розвитку та перманентні зміни організації

в XXI ст. вийшли на перший план.

Ефективним  інструментом  вирішення  цих  проблем  стали  технології

інжинірингу  бізнесу,  які  лягли  в  основу  нових  підходів  до  управління.

Управління  з  фінансовим  підходом,  яке  домінувало  донедавна,  змінюється

новим  «інноваційним  менеджментом»,  що  означає  постійну  реструктуризацію

компаній з метою реалізації обраних стратегій. У найбільш передових компаніях

фінансовий успіх розглядався як побічний ефект успішно реалізованої стратегії

[3].

Критерій прибутку став необхідним, але недостатнім. Частка нефінансових і

некількісних  оцінок  бізнесу  зросла,  і  вони  стали  центральними  для  стратегії.

Незважаючи на несприятливі умови, індустрія гостинності навіть після світової

економічної  кризи  залишається  надзвичайно  перспективним  сектором

економіки.  Поряд  з  тим,  що  для  зміцнення  своїх  ринкових  позицій  у

конкурентній  боротьбі  підприємства  сфери  гостинності  повинні  постійно

вдосконалювати  методи  надання  послуг,  шукати  резерви  підвищення

продуктивності праці, покращувати якість і культуру обслуговування, світовий

досвід  реалізації  різних  стратегій,  які  не  тільки  залучають  клієнтів,  але  й

формують  їхні  смаки.  Необхідність  розробки  та  впровадження  системи

стратегічного планування готельних підприємств продиктована нестабільністю

зовнішнього середовища та прискоренням темпів економічних і соціальних змін, які  значно  перевищують  відповідну  швидкість  реакції  господарських  одиниць готелю.

Наукове  обґрунтування  ефективної  системи  стратегічного  планування

розвитку готелів та підвищення ефективності використання ресурсів є умовою

реалізації  бажаних  критеріїв  ефективності  в  стратегічній  перспективі  та

періодах.

Стратегія  управління  підприємствами  готельного  господарства  повинна

являти  собою  комплексну  систему  прийняття  управлінських  рішень,  яка

визначає  передбачувані  напрямки  розвитку  підприємств,  форми  і  методи  їх

діяльності  в  сучасних  умовах  зовнішнього  середовища,  порядок  розподілу

ресурсів з метою досягнення поставленої мети і цілей.

Важливою

особливістю

функціонування

будь-якого

готельного

підприємства в ринкових умовах є те, що в основі лежить не виконання плану за

будь-яку  ціну,  як  при  адміністративно-командній  системі  управління,  а

жорсткіший  принцип  виживання,  завдяки  менеджменту  та  високоефективній

роботі  всіх  господарських  одиниць.  Зовнішньоекономічне  планове  обмеження

 

31

ECONOMY

PROMISING WAYS OF IMPROVING SCIENCE AND SCIENTIFIC SOLUTIONS

 

змінюється  автоматизмом  ринкового  самоуправління:  якщо  доходи

підприємства нижчі за витрати, банкрутство неминуче [1].

У зв'язку із загостренням конкуренції на ринку готельних послуг в Україні, а

також розширенням спектру технологічних, організаційних та інших інновацій, лише  ті  підприємства  готельного  господарства,  керівництво  яких  здатне критично  оцінювати  ситуацію  в  готельному  секторі,  здатні  адаптуватися  до

змінних процесів, щоб вижити в складних ринкових умовах, а також від ситуації, що склалась, отримати максимальні можливості.

Стратегія управління готельними підприємствами, як концепція виживання

підприємства в умовах ринкових відносин, залежить від передумов, властивих

кожному підприємству:

−  формування уявлення про те, чого бізнес хоче досягти в майбутньому;

−  усвідомлення  того,  що  основне  джерело  проблем  знаходиться  поза

компанією;

−  вміння бізнесу вчасно розпізнавати проблеми та механізми їх вирішення;

−  перешкоджання  керівництвом  їх  реалізації,  реагуючи  на  небезпеки  та

загрози за принципом вакцинації;

−  зміщення  центру  ваги  менеджменту  у  бік  попередження  та  мінімізації

втрат, якщо їх неможливо уникнути;

−  адаптування  потенціалу  підприємств  до  реальних  можливостей  і

стратегічних завдань для забезпечення необхідних позицій на ринку послуг на

основі розробки та своєчасного коригування цілей;

−  концептуалізація  поточного  управління,  як  продовження  специфікації

стратегічного управління, що має реалізовуватися в рамках поточної стратегії [2, c. 172].

Стратегічне  планування  розвитку  готелів  –  це  процес  визначення

довгострокових  цілей  та  напрямків  розвитку  готельного  бізнесу,  а  також

визначення шляхів досягнення цих цілей.

Для  того,  щоб  Ефективність  стратегічного  планування  розвитку  готелів

передбачає  алгоритмізацію  ключових  процесів  стратегування  шляхом

виокремлення наступних кроків [5, c. 131]:

•   Аналіз ринку та конкурентного середовища.  Дослідження ринку допоможе

зрозуміти, які готелі пропонуються в даний час, хто є вашими конкурентами та

як вони працюють. Це допоможе зрозуміти, які можливості та загрози існують

на  ринку,  та  як  і  за  рахунок  чого  потрібно  сформувати  конкурентні  переваги

бізнесу.

•   Визначення  цільової  аудиторії.   Необхідно  визначити,  яку  цільову

аудиторію має відповідати готель. Вік, дохід, рівень комфорту  – ці параметри

допоможуть визначити, яка аудиторія буде зацікавлена в послугах готелю.

•   Розробка  стратегії  бренду.   Готелі  мають  різний  бренд  та  імідж,  які

відображають  їх  унікальність  та  цінності.  Необхідно  розробити  стратегію

бренду,  щоб  зрозуміти,  який  бренд  буде  пропонуватися  та  які  значення  він

відображатиме.
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•   Визначення  стратегії  ціноутворення.  Готелі  можуть  пропонувати  різні

пакети послуг та різні ціни. Необхідно визначити, яка стратегія ціноутворення

буде застосовуватися в готелі – ціни вищі за середній рівень, середні ціни або

нижчі ціни.

•   Розробка плану маркетингу та продажу.

Тому проблеми стратегічного планування розвитком підприємства є досить

актуальними для готельних підприємств в ринкових умовах. Специфічні умови

господарювання вітчизняних готелів, негативні наслідки минулого, необхідність

кардинальної  зміни  підходів  до  якості  послуг  ставлять  перед  менеджментом

складні та неординарні завдання на шляху підвищення якості. Основою успішної

роботи  готелю  є  створення  системи  стратегування  бізнесу,  заснованої  на

концепції комплексного та системного підходів.
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Світ  наразі  перебуває  в  стані  глобальної  трансформації,  як  в  політичний

сфері,  так  і  в  економічній,  і  саме  це  обумовлює  необхідність  для  економічної

сфери  бути  значно  гнучкішою  та  вимагає  від  підприємницьких  структур

швидкого  реагування  на  зовнішні  зміни.  Отже,  на    етапі  післявоєнного

відродження перед нашою країною постають важливі завдання: відбудова всіх

сфер життєдіяльності, підвищення конкурентоспроможності та адаптивності, як

самих  продуктів  (товарів,  послуг)  економічної  діяльності,  так  і  процесу

виробництва  в  цілому.  Тим  більш,  що  забезпечити  стале    функціонування

економіки,  яка  буде  здатна  витримувати  будь-які  структурні  та  економічні

зрушення, дозволить саме впровадження інновацій.

Таким  чином,  нашим  завданням  є  виявлення  сучасних  тенденцій  розвитку

інноваційної діяльності суб’єктів підприємництва.

Розвиток інноваційної діяльності підприємств України є однією з основних

складових  стабільної  та  ефективної  економіки,  особливо  коли  країна  має

подолати  наслідки  бойових  бій  та  пандемії  Covid-19.  За  результатами

проведеного  аналізу  виявлено  необхідність  державного  втручання  у  процес

інноваційного

розвитку

підприємницької

діяльності

та

підвищення

конкурентоспроможності підприємницьких структур.

Однак,  дослідження  сучасного  стану  розвитку  інноваційної  діяльності

підприємницьких структур свідчить про наявність деяких негативних тенденцій:

- інноваційна активність підприємств України залишається низькою (тільки

кожне  12  підприємство  впроваджувало  нововведення)  і  спостерігається

подальша  тенденція  до  зниження  [1].  Частка  обсягу  реалізованої  продукції

інноваційно-активних підприємств у загальному обсязі реалізованої продукції  є

незначною (1,1%) [1];

- стан інноваційної активності підприємств за видами економічної діяльності

визначається  як  нерівномірний,  тобто  провідну  роль  відіграють  підприємства, що здійснюють свою діяльність у промисловості, які становлять близько 70% від загальної кількості інноваційно-активних підприємств та виробляють понад 80%

обсягу реалізованої інноваційної продукції [1];

- уповільнюється процес упровадження виробництва принципово нової для

ринку інноваційної продукції  - у 2020 році спостерігалось зниження її частки, порівняно  з  2018р.,  на  23  відсоткових  пункти  [1].  У  2020  році  підприємства більше виробляли інноваційну продукцію, яка є новою лише для них; 34
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-  спостерігається  недостатнє  прагнення  підприємств  до  міжнародної

співпраці щодо інноваційної діяльності, адже до інноваційного співробітництва

з партнерами з інших країн залучалося тільки кожне п’яте інноваційно-активне

підприємство [1];

- відзначається негативний рівень активності підприємств щодо залучення до

інноваційного співробітництва з питань наукових досліджень і розробок (тільки

26,1% підприємств із загальної кількості інноваційно-активних підприємств);

-  аналіз  витрат  на  інновації  за  напрямками  інноваційної  діяльності  також

свідчить  про  переорієнтування  зі  створення  нововведень  на  користь  інших

інноваційних  напрямків,  в  більшості  організаційного  характеру.  Так  у  2020  р.

тільки  третина  витрат  на  інновації  була  спрямована  на  виконання  наукових

досліджень і розробок та зменшилася на 4,3 відсоткових пункти порівняно з 2018

роком;

-  знижується  привабливість  наукової  сфери  діяльності  для  кваліфікованих

фахівців.

Таким  чином,  формується  тенденція  створення  несприйнятливого

середовища для інноваційної діяльності для суб’єктів підприємництва, особливо

у невиробничій сфері економіки.

Вирішення  цих  питань  залежить  від  сумісних  зусиль  держави  та  суб’єктів

підприємницької  діяльності,  але  головну  роль  має  відігравати  державне

стимулювання інноваційної активності.
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Ціна – це грошове вираження вартості товару та послуг, звідси виходить що

ціноутворення це процес формування цін на товари та послуги. При формуванні

ціни на товар враховується безліч факторів таких як конкурентність на ринку, витрати на виробництво, споживчий попит і стратегія компанії. У кожній країні існує закон про ціни та ціноутворення так і в Україні. Цей Закон визначає основні

засади  цінової  політики  та  регулює  відносини,  що  виникають  у  процесі

формування, встановлення та застосування цін, а також здійснення державного

контролю (нагляду) та спостереження у сфері ціноутворення [1].

Розберемо докладніше стратегії, які впливають на ціноутворення. Однією з

найрозповсюдженіших  є  «стратегія  престижних  цін»,  яка  використовується  в

ресторанах, вона має на увазі вихід на ринок з високою ціною, щоб запатентувати

себе на  рівні люксової продукції. Такий підхід може гарантувати високий рівень

маржинальності  підприємству  та  як  наслідок  підвищення  дохідності,  саме  за

рахунок встановлення ще на початкових етапах діяльності високих цін. Та при

використанні зазначеного методу ціноутворення слід досконало проаналізувати

кон’юктуру ринку, на якому планується проведення діяльності, для формування

розуміння про цільову аудиторію та її еластичність по відношенню до змін рівня

ціни [2].

Стратегія «проникнення ринку» відповідно до неї встановлюються середні та

низькі  ціни  на  нові  товари.  В  результаті  підприємство  виходячи  на  ринкову

арену,  має  змогу  заявити  про  себе.  Дана  методика  застосовується  більшістю

підприємств, які мають доволі диверсифіковане коло пропонованої продукції та

орієнтуються  на  споживачів  різної  купівельної  спроможності,  що  дозволяє

заповнити ринкові ніші продукцією одразу в декількох напрямках [3].
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Стратегія  «зняття  вершків»  –  це  встановлення  високої  ціни  в  умовах  коли

ринок нечутливий до рівня цін та їх зміни, як приклад така стратегія підходить

власнику маленького мотелю в дрібному місті, він може встановлювати високі

ціни,  якщо  має  великий  попит  на  номери.  Мінус  цієї  стратегії  приваблює

конкурентів на вашу територію. В наведеній методиці ціноутворення головний

акцент встановлюється на нееластичності споживацького попиту відповідно до

змін  цінової  політики  підприємством  та  слід  брати  до  уваги  високий  рівень

привабливості даної ринкової ніші для інших конкуруючих організацій [4].

Стратегія  «прориву  ринку»  протилежна  першим  двом  стратегіям,  її  суть  у

тому  щоб  на  початковому  етапі  встановити  ціну  нижче  ніж  у  конкурентів  і

швидко  проникнути  вглиб  ринку.  Продавці,  які  використовують  систему

визначення цін на комплект виробів, об'єднують кілька товарів та пропонують

набір  за  зниженою  ціною,  як  приклад  контракт  авіакомпанії  та  готелю  у

курортному  місті.  Використання  цього    підходу  надає  підприємству  значні

конкурентні  переваги  в  порівнянні  з  іншими  суб’єктами  господарської

діяльності, які здійснюють свою діяльність в даній сфері.

Останнім  видом  стратегій  є  стратегії  цінового  регулювання  такі  як: дискримінаційне ціноутворення, знижки та компенсації, управління доходами, психологічне  ціноутворення  всі  вони  пристосовують  основні  ціни  до  різних клієнтів та різних плаваючих ситуацій. Зазначені методики зорієнтовані на аналіз

поведінки  середньостатистичного  споживача  в  різноманітних  ситуаціях

ціноутворення запропонованих на окремому ринку певними підприємствами [5].

Перш  ніж  розбирати  особливості  ціноутворення  у  міжнародній  торгівлі, пропоную  дізнатися  чому  компанії  вирішують  вивести  свої  підприємницькі потужності за межі національного ринку. Насамперед це однозначно впливає на

розширення ринку, оскільки дозволяє збільшити клієнтську базу та як наслідок

наростити об’єми продажу продукції. По-друге, це доступ до ресурсів: трудовим, сировинним,  технологіям  та  інноваціям.  Ну  і  також  причинами  можуть  бути зростання  компанії,  зниження  витрат,  конкурентні  переваги,  диверсифікація

ризиків.  Тобто  узагальнюючи  основні  мотиви  виходу  підприємства  на

міжнародне торгове поле діяльності, можна сказати, що таке рішення значною

мірою вливає на загальні показники прибутковості, конкурентоспроможності та

рентабельності компанії [6].

У  міжнародній  торгівлі  використовують  світові  ціни.  Світова  ціна  –  це

грошовий вираз інтернаціональної вартості виробництва, що їх використовують

біржі,  провідні  фірми,  країни  експортери  чи  країни  імпортери.  Існує  безліч

факторів, які можу впливати на світові ціни:

−  загальноекономічні (попит, валютні коливання, пропозиція, інфляція);

−  пов’язані  з  виробництвом  певного  товару  (прибуток,  рівень  податків, витрати);

−  специфічні (сезонність, експлуатаційні витрати);

−  позаекономічні (військові, політичні).

Проаналізувавши  фактори  що  впливають  на  ціноутворення  можно

переходити саме до методів ціноутворення в міжнародній торгівлі: 37
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1. Ціна  витрат  –  метод  який  базується  на  визначенні  вартості  виробництва

згодом додається певний процент прибутку щоб визначити кінцеву ціну товару.

2. Ціна  на  основі  попиту  –  чим  вище  попит  тим  вище  ціна.  Такий  метод

ціноутворення  тісно  пов’язаний  з  гнучкістю  споживчого  попиту  та  вміння

підприємства швидко та без значних втрат реагувати на зміни тенденції ринку.

3. Ціна  на  рівні  ринку  –  встановлення  середньої  ціни  на  ринку  дозволяє

підприємству  стабілізувати  показники,  які  характеризують  об’єм  продажів  та

прибутковість від здійснення діяльності.

4. Ціна  на  основі  конкурентноспроможності  –  суть  методу  чим  більш

конкурентноспроможний  товар  тим  більша  ціна.  Дана  методика  сфокусована

більшою мірою на якісних показниках продукції чи послуг підприємства, адже в

залежності від рівня якості пропонованого товару чи послуги та спроможності

компанію  застосовувати  маркетингові  стратегії  просування  власної  продукції, визначається місце компанії серед агентів певного ринку [7, 8].

Також існують спеціальні методи для окремих видів товарів наприклад метод

фіксованої ціни, який застосовується для газу або нафти.

Сучасний  світовий  ринок  характеризується  тенденцією  до  перенесення

торгівельних взаємовідносин в межі електронної комерції та онлайн-площадок

де кожний агент ринкових відносин може реалізувати власні товари та послуги

спираючись  на  обрані  методи  ціноутворення,  в  залежності  від  особливостей

продукції  та  цільової  аудиторії.  Також  визначальною  характеристикою

розвинутих  підприємств  є  динамічність  процесів  ціноутворення  та  здатність

компанії  підлаштовуватися  під  зміни  кон’юктури  ринку,  уникаючи  про  цьому

збільшення рівня витрат на переорієнтацію або переналаштування виробничих

та збутових потужностей. Іншою характерною тенденцією сучасного торгового

простору  є переважання  зосередженості  ринку  в  межах  окремих монопольних

підприємствах. Така особливість провокує встановлення жорстких бар’єрів для

входу  інших  підприємств  в  систему  господарювання  певного  ринкового

простору.  В  таких  обставинах  відбувається  примусове  диктування  підходів

ціноутворення на продукцію малих підприємств, монополістами, які тримають

під  свої  контролем  переважну  частину  ринку.  Наведена  характеристика  стану

світового  ціноутворення  неухильно  впливає  на  розвиток  сучасних  тенденцій

цінового менеджменту також і зі сторони України. За рахунок зростання рівня

інтеграції України в міжнародні економічні процеси, за останній час, відбулося

орієнтування  переважної  більшості  підприємств  на  міжнародні  світові

стандарти, щодо просування продукції та підходів вибори цінової політики [9].

Вибір  методу  ціноутворення  це  дуже  важливе  рішення  адже  при

неправильному  виборі  компанія  може  мати  величезні  втрати.  Одним  з

невід’ємних елементів успішного функціонування підприємства в певній сфері є

визначення цінової політики компанії та методики ціноутворення на товари та

послуги.  Ціна  представляє  собою  один  з  головних  факторів,  що  впливає  на

кінцевий вибір споживача та є визначальним критерієм під час формування рівня

доходів  організації.  Отже,  у  висновку  можна  впевнено  стверджувати,  що  такі

елементи як ціна та загалом ціноутворення виступають в ролі основоположних
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показників  розвитку,  розширення  та  вдосконалення  господарської  діяльності

суб’єкта, підвищення його прибутковості або ж навпаки, можуть спровокувати

погіршення економічних ситуації на підприємстві, через недосконале вивчення

особливостей  окремо  взятої  кон’юктури  ринку  та  як  наслідок  вибір

нерелевантного підходу ціноутворення.
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