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Prefácio 

Neste  livro  você  vai  aprender  as  técnicas  mais  modernas  de 

atrair  pessoas  para  o  seu  negócio  de  maneira  efetiva,  vou 

compartilhar  com  você  meu  conhecimento  e  o  que  aprendi  no 

market digital e as técnicas mais moderas para atrair cliente para seu 

produto ou negócio. 

O  venho  modo  de  vender  está  com  os  dias  contados.  As 

pessoas hoje quem muito mais que comprar produtos, elas querem 

ter  experiências  e  informações  que  acrescentem  em  sua  vida  e 

transforme-as,  não  adianta  empurrar  uma  oferta  ou  um  link  de 

produto de um site para elas , que não vão comprar, você precisa se 

relacionar  com as  mesmas  oferecer  muito  conteúdo  de  valor  e  as 

mesmas confiarem em você e em seu negócio. Podemos fazer uma 

analogia como um jardineiro que cuida de seu jardim com carinho e 

o jardim estando propícios as borboletas vão vier livremente para 

eles e poupar nas flores e folhas. É isso que deve fazer precisa criar 

um  ambiente  onde  as  pessoas  se  sintam  a  vontade  ,  obtenham 

conteúdo  de  valor,  e  eles  naturalmente  compraram  de  você.  Mas 

isso e muito mais você aprenderá neste livro introdutório sobre o 

Market  de  atração.  Não  é  um  livro  extenso,  mas  uma  breve 

introdução  e  o  que  você?  e  precisa  saber  para  começar  a  usar  o 

Market  de  atração.  Tenho  certeza  que  se  aplicar  as  informações 

apresentadas aqui, vai ter muito sucesso no mundo do novo Market 

e dos negócios, e consequentemente muitas vendas viram. 

 Sucesso e boa leitura. 
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Depois  de  ler  este  livro,  você  vai  ter  uma  ótima  e  se  sentir 

preparado  com  subsidio  para  transformar  seu  negócio  on-line  no 

sucesso que sonha e criar uma comunidade radical de seguidores de 

seu conteúdo. 

Marketing  de  atração  on-line  está  se  tornando  o  padrão  em 

que  qualquer  um  em  qualquer  lugar  pode  criar  um  negócio 

lucrativo, usando certas estratégias. Quando comecei eu pensei que 

ter algo para vender online e só isso. Mas, com o tempo, comecei a 

perceber  como  os  profissionais  de  marketing  de  sucesso  estavam 

implementando  estratégias  para  obter  grande  sucesso  em  seus 

negócios. 

Existe  apenas  uma  solução  para  esse  tipo  de  coisa.  Aprenda 

três habilidades principais que foram benéficas para o meu negócio 

on-line e use-as para ajudá-lo. 

Faça a si mesmo essa pergunta 

Qual  seria  a  sensação  de  ter  sucesso  real  no  meu  negócio 

online? 

A  resposta  é  tão  simples  quanto  1+1  =2.  Mas,  antes  de 
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