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  PREZADO LEITOR




  Esta obra não é um típico livro motivacional. Talvez você acredite que possa encontrar frases que buscam demonstrar que sua mente pode estar sabotando suas ações. Meu propósito vai além de oferecer frases inspiradoras de coach a fim de motivá-lo de alguma forma. Ao longo desta leitura, será possível, sim, encontrar momentos que o motivem, mas o que eu realmente desejo é apontar os obstáculos que estão atualmente limitando sua capacidade de superar obstáculos e atingir o tão desejado sucesso. Quero ser o guia que o acompanha pelos desafios que se apresentam em seu caminho como empreendedor.




  Muitos dessas barreiras podem estar invisíveis. A verdade incontestável é que todos crescemos carregando crenças que foram instaladas em nós, as quais nos levam a acreditar que temos um limite máximo a ser alcançado. No entanto, é importante frisar que nosso potencial ultrapassa em muito essas linhas. Lembro-me das várias ocasiões em que subestimei minha própria capacidade, em contraste com a pessoa que sou hoje.




  Entenda uma coisa: empresários que desejam gerar uma diferença significativa não se dedicam a motivar com frases de impacto. Eles não somente transformam suas próprias vidas, como também transformam famílias. Por isso, asseguro que neste livro encontrará o mapa que o guiará rumo ao topo do seu sucesso de modo a impactar a vida de todos que estão ao seu redor. Seja sua família, seus filhos ou seus colaboradores.




  Desfrute a leitura, porém, mais significativamente, desfrute a jornada que ela representa, e perceba que o seu sucesso está além dos limites que você estabeleceu até o momento.




  Jorge Kotz.
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  PREFÁCIO




  A expressão “de caso pensado” normalmente carrega uma carga negativa, de apontamentos e juízo de valor. Com minha experiência até agora, a partir das histórias que já ouvi de grandes nomes de sucesso, todos os acontecimentos de caso pensado carregam uma vida de esforço, trabalho duro e muito estudo para traçar uma rota certeira rumo à prosperidade. Ou seja, ações boas para um resultado bom. Jorge Kotz faz isso, traçou um mapa de ações e não se permite desviar de seu foco. E, mais importante que isso, ele compartilha o trajeto desenhado em seus eventos e escreve um caminho construído mentalmente pra ajudar afinar o faro de quem está buscando o grande pulo do gato. Ele faz tudo de caso pensado.




  Se eu puder dar uma razão para você continuar a leitura é: cerque-se de pessoas que constroem uma vida de êxitos e seja mais um a fazer de uma expressão tipicamente ruim seu sucesso.




  Felipe Titto
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  Quantos anos você tinha quando começou a escutar a frase “crise financeira no Brasil”? Desde a minha infância, tenho ouvido essa expressão repetidas vezes. Hoje, posso afirmar que estamos enfrentando uma crise financeira que não pode ser negada. O impacto econômico causado pela pandemia de Covid-19, que ainda estamos enfrentando em 2023, é uma prova concreta disso. Inúmeras pessoas saíram desse cenário que assombrou o Brasil acreditando que nada, economicamente falando, pudesse acontecer. No entanto, a verdade é outra. Além das dificuldades ocasionadas pela pandemia, outra crise se abateu sobre nós, amplificando ainda mais os desafios. Em outubro do ano passado, vivemos uma agitação política muito grande, gerando tensões que levaram a pausas prolongadas nos negócios de muitos empresários após o resultado das eleições. Muitos desses empresários estenderam essa pausa por mais tempo que deveriam, certamente acelerando a crise financeira e tornando-a ainda maior.




  Em tempo de desequilíbrio econômico, o dinheiro não para, ou simplesmente desaparece. Ele continua em movimento, apesar de perder um pouco de seu valor por conta da inflação. Nesse contexto, os consumidores tendem a priorizar apenas compras essenciais. Como mentor e criador do X Business, maior imersão de negócios e networking da América do Sul, busco instruir e ensinar empreendedores a tornarem seus negócios essenciais para o público. A pergunta-chave é: você está vendendo algo que o seu público considera indispensável?




  Embora eu acredite que as crises se perpetuem e os desafios do mundo corporativo persistem, é fundamental adaptar-se diante dessas situações adversas. Para isso, identifico duas medidas cruciais:




  

    

      	
Prevenção estratégica: antecipar-se à crise é vital, mas isso não significa cortar investimentos essenciais, como marketing. O marketing é frequentemente subestimado, mas é uma ferramenta essencial para reerguer o seu negócio em momentos difíceis.




      	
Tornar-se essencial para o público: em tempos de crise, aqueles que se destacam são os que oferecem algo indispensável, o que você precisa é tornar-se essencial para o seu público.


    


  




  A crise ainda afeta muitos empreendedores e, sem dúvida, a falta de informações e conhecimentos adequados pode complicar ainda mais a situação. No entanto, é uma verdade inquestionável que, em toda crise sempre surgirá alguém que se destaca. Dessa forma surgem novos mentores, empreendedores, players do mercado etc. O dinheiro não para. Ele permanece em movimento, mas existem algumas pessoas que ficam estagnadas, consequentemente interrompendo o fluxo de dinheiro para elas.




  Imagino a economia como uma fonte com vários canais que distribuem dinheiro para pessoas, negócios e empresas. Se você não agir e não limpar esses canais, eles podem acumular resíduos e entupir, interrompendo o fluxo de dinheiro e levando à falência.




  Essa jornada do empreendedor pode ser comparada à jornada dos alpinistas Edmund Hillary e Tenzing Norgay, os primeiros a alcançar o topo do Monte Everest. Eles dedicaram anos para estudar, treinar e adquirir o conhecimento necessário para realizar aquele feito. Certamente enfrentaram inúmeras adversidades, provações e tiveram motivos para abandonarem o projeto, mas persistiram até alcançar o cume. Tantos outros alpinistas literalmente morreram, outros desistiram no caminho, incapazes de suportar as dificuldades e as crises que surgiram.




  O mundo dos negócios não difere muito dessa narrativa. Algumas pessoas abrem um negócio pela paixão e, por conta disso, dificilmente estudam antes de transformar aquele empreendimento real e, somente lá em frente, quando surgem as crises, percebem que abrir um negócio vai muito além do imaginado.




  Pequenos e médios empreendedores enfrentam inúmeros desafios, especialmente em relação ao marketing e às vendas. Se esses aspectos não estiverem bem estruturados, os empreendedores podem ficar sobrecarregados. Sem vendas, não há capital para cobrir despesas e, sem um marketing sólido, as vendas ficam comprometidas.




  Entender que vendas e marketing estão interligados é essencial para obter resultados sustentáveis. Aumentar o fluxo de caixa requer estratégias bem definidas, métodos eficazes e foco em seu negócio. Assim como fizeram os alpinistas Hillary e Norgay, é preciso unir planos específicos, métodos eficientes, além de muito foco para alcançar o cume do Monte Everest.




  A verdade é que, ao enfrentar a incerteza das crises financeiras e a solidão do mundo empresarial, você está moldando a história do seu próprio sucesso. A cada desafio superado, você se torna mais resiliente, mais inteligente e mais apto a enfrentar o que vier. Aprenda com as dificuldades, ajuste sua rota quando necessário e mantenha a visão do seu objetivo final.




  Lembre-se de que, enquanto o mundo dos negócios é repleto de altos e baixos, é nos momentos de adversidade que as mudanças mais impactantes podem surgir. Aqueles que se destacam são os que persistem, acreditam e mantêm viva a paixão pelo negócio. Assim como os alpinistas destemidos que desbravaram o Everest, você também pode conquistar picos aparentemente impossíveis.




  Portanto, empreendedor, continue firme, ajuste suas estratégias conforme o necessário e mantenha sua visão clara. As tempestades que você enfrenta hoje podem ser a preparação necessária para a sua conquista de amanhã. E nunca se esqueça de que em cada crise, há alguém que se destaca, e você pode ser o próximo.




  O topo aguarda aqueles que se preparam e acreditam no poder de transformar desafios em conquistas. Continue escalando e pense que, a cada passo, estará mais próximo do sucesso almejado. E, em última análise, é a jornada o que define o verdadeiro significado do sucesso.




  FOI A MINHA SEDE POR IMPULSIONAR PESSOAS QUE GEROU RESULTADOS EM MEUS NEGÓCIOS.




  Sempre fui uma pessoa que buscava fazer a diferença por onde passava, então em tudo o que fazia e faço, busco entregar o meu melhor. Além de fazer a diferença, eu queria também causar impacto positivo. Isso está dentro de mim desde muito novo.
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  Mesmo quando eu era contratado e trabalhava como empregado, eu executava tudo com muita excelência, fazendo a diferença ali mesmo, naquele lugar. O único problema é que, apesar de fazer isso, eu sentia um vazio gigantesco dentro de mim, como se algo estivesse faltando. A diferença que eu fazia gerava impacto apenas no meu chefe, o qual estava comigo todos os dias. Mas eu queria mais. Eu sabia que poderia fazer mais.




  Foi quando percebi que trabalhando para os outros eu até poderia fazer a diferença, mas não seria algo grandioso como eu realmente desejava. Então, percebi a necessidade de empreender.




  Hoje vivo e respiro esse mundo do empreendedorismo. Quando estou nos palcos palestrando – que é exatamente o que mais amo fazer – sinto como se eu não estivesse mais no controle, entro em um estado de concentração total e surreal, capaz de gerar uma conexão tão forte e genuína com a plateia como se eu tivesse nascido fazendo aquilo, é algo inexplicável. Acredito que isso acontece quando fazemos o que realmente amamos. Posso afirmar que nem nos meus maiores sonhos estaria vivendo o que vivo hoje, graças a uma escolha a qual me levou a ter a certeza de que nasci para fazer o que faço. Realmente nasci para isso.




  Quando decidi empreender, entrar nesse mundo louco, mas muito gratificante, vi que tinha o conhecimento, mas não tinha o “como fazer”, não sabia como compartilhar toda aquela sabedoria. Afinal, uma coisa é compreender, outra é repassar o que entende.




  Pensando nisso, percebi que eu precisava fazer uma coisa: começar! Foi quando iniciei os meus treinamentos, workshops e pequenas palestras pelas cidades do Paraná.




  As coisas foram tomando forma, comecei a fazer o meu nome, mesmo aos poucos. O incrível desse processo é que sabia onde gostaria de chegar; meu negócio foi crescendo como consequência e fruto de muito trabalho.




  Enfim chegou o grande dia! Realizei meu primeiro evento, o Impulsão Digital. Subi no palco e, diante daquela multidão, foi inevitável o misto de sentimentos. Olhei para aquelas pessoas e pensei: “É realmente isso que eu quero para minha vida!”.
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