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¡Atención, atención! No vengo a presumirte mis éxitos, sino mis fracasos, para que aprendas de ellos. En realidad, voy a contarte mi historia, de cómo una niña de cinco años que vendía bolsitas con dulces y un minidibujo en la puerta de su casa ahora tiene su propia marca, y quizá logre inspirarte. Y sí, de cierta manera sigo vendiendo dibujos, pero ahora ya convertida en empresaria, ilustradora, creadora de contenido y directora de arte.
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Sí puedes salir adelante, pero debes tener muy claro que los sueños no se cumplen, se trabajan; que aunque tengas todo en contra y, como en mi caso, hayas crecido en una familia que carecía de cultura ﬁnanciera, en la que tus padres no pudieron concluir sus estudios y “hayas nacido en el barrio”, sí puedes lograr tus metas y objetivos.Yo sé que no todos hemos crecido en el mismo contexto ni tenemos las mismas oportunidades, pero creo que soy una prueba viviente de que cuando quieres, puedes, y se acaban todos los pretextos que tú mismo te pones. Y claro, hay casos tan complicados económicamente, con problemas sociales e incluso cuestiones de salud que es más difícil avanzar, pero tú, mi ciela, tú, que ya diste el primer paso buscando info, aprendiendo solita para salir adelante y que incluso hasta te llamó la atención este libro, puedes crear tus propias oportunidades en caso de que éstas no existan de manera natural en tu entorno, así que necesito que te enfoques en ti. Ahora vamos a ponernos a trabajar en esos sueños.Empecemos por deshacernos de todas esas etiquetas que te han puesto a lo largo de tu vida a modo de freno. Te mencionaré sólo algunas de las que me han dicho a mí:
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¿Se lee un poquito cruel? Pues así es la realidad: las personas no saben el daño que una palabra puede provocar en una personita que apenas está creciendo y para la que su mente aún no tiene límites. La gente siempre habla y se expresa sobre los sueños de alguien más desde sus propias limitaciones; el que ellos no hayan podido no quiere decir que también ése vaya a ser tu caso.
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Pero entonces… ¿cómo puedes reprogramar tu mente para quitarte tantos prejuicios que te han sido casi implantados directo en el cerebro? Muy fácil: aprenderemos con ejemplos. En este libro te voy a dar consejos malvados (honestos) basados en experiencias propias que me llevaron a ser una emprendedora exitosa, para que así salgas de diferentes situaciones nada favorables o, mejor, no caigas en ellas.
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Puedes aprender de absolutamente todo lo que terodea:delascosasbuenas,delasmalas,detustragedias, e incluso de lo que les pasa a las personas cercanas a ti. Aprovéchalo, es como estar en una escuela donde ves pasar cosas reales, muy reales, frente a ti. Aprende todo de ellos, nunca sabes cuándo vas a usar esa información que al principio tal vez te pareció tonta o hasta innecesaria. Ahora sí, entremos en lo bueno, casi biográﬁco, de este asunto. Yo crecí en un seno familiar de comerciantes. La familia de mi papá vende de todo, es una cosa impresionante. En los 90 no existía el TLC (Tratado de Libre Comercio) y, por lo tanto, tener cosas que vinieran de Estados Unidos era casi imposible, además de carísimo; mi familia vio una oportunidad de negocio ahí. Mis familiares no tenían estudios académicos que les permitieran tener un trabajo estable, así que empezaron a hacer viajes y traer mercancía estadounidense; se trataba simplemente de revender cosas que la gente deseaba, y créeme que la mercancía iba desde platos y juguetes hasta simples dulces, que eran muy populares porque los veíamos en películas pero eran difíciles de encontrar.
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En ese entonces yo me interesaba en cómo mis tías se iban con vecinos, amigos, comercios del barrio (bueno, iban hasta con las señoras de las quesadillas) a mostrarles lo que andaban vendiendo. Primero colocaban todos los artículos que habían traído en una mesa, porque de la vista nace el amor, y si alguien quería algo sólo preguntaba el precio y negociaba con mis tías para que se lo dejaran a pagos. Era muy importante el hecho de que sus clientes no tuvieran la oportunidad de viajar a E.U.A. para obtener tan preciados tesoros, porque entonces aparecía el factor de oferta y demanda. En sus escapadas a Estados Unidos, mis tías traían cosas que tal vez ya no podrían volver a conseguir, lo que les permitía ponerle al objeto un valor especial, y sus clientas simplemente lo aceptaban. Fue así que a los cinco años nació mi primera idea de negocio. Las dos tienditas donde vendían dulces en mi calle quedaban cada una a contra esquina de mi casa. Una de las tiendas no tenía dulces tan buenos, era más como para comprar jabones y cosas del hogar con unas cuantas golosinas muy genéricas, pero el puesto de dulces de doña Carmelita… ella sí que tenía gran oferta de dulces de marca y típicos mexicanos, siempre tenía la novedad de las cajas que tenían un muñequito adentro e incluso incursionó en el mercado de los sobres de tarjetas coleccionables. Yo siempre tenía que esperar a que uno de mis hermanos mayores me quisiera llevar por dulces porque no podía ir sola, y tenía muchos primos de mi misma edad o menores en la misma situación. Así que dije: “Voy a ir a comprar mi mercancía con doña Carmelita, luego haré un dibujo (mi diferenciador de marca, jaja), armaré pequeñas bolsitas para ponerlo todo en una mesa en la entrada de mi casa y se las venderé a mis primos que tampoco dejan salir a la tienda por miedo a los robachicos”.
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En ﬁn, no vendí mucho, recuerdo que me compraron mi mamá y algunos de mis primos por piedad, pero yo me sentía soñada. Creía que ya era como mis tías y que sería otra opción en la calle para comprar golosinas. EN REALIDAD EL NEGOCIO ME DURÓ COMO DOS DÍAS, PERO AHORA QUE LO VEO DESDE MI PRESENTE, ESTUVO BIEN BONITA MI AVENTURA.El punto de esta anécdota es que aprendas a observar: no menosprecies nada, absorbe todo como si fueras una esponja lavatrastes que saca espuma y jabón para lavar mejor los platos. Entre más mojada esté, mejor se limpian las cosas, ¿no? Lo mismo pasa con tu mente al absorber más conocimiento: ve todo lo que te rodea y luego intenta implementarlo tú a tu propia manera.Otra persona de la que aprendí mucho es mi papá. Él se dedicaba a la compraventa de autos de manera informal y veía que él mismose había creado su propio trabajo, no dependía de un horario establecido ni tenía un jefe, pero de igual manera era algo difícil que requería tener ciertas habilidades. En su caso: ser muy sociable. Mi papá es un señor que siempre se hace amigo de todo el mundo, puede hablar con quien sea y siempre les termina vendiendo algo. 
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Yo no nací con esa habilidad porque a mí todo me daba pena fuera de mi círculo social cercano, al punto que hasta me daba pavor ir a la papelería y pedir algo. Siempre tenía que ir alguien conmigo. Era muy tímida y admiraba esa facilidad de mi papá de hablar y llegar a casa diciendo: “Es que conocí a un amiguito y le vendí tal o cual cosa”, así que me puse la meta de ser menos penosa. Un día, cuando ya tenía 13 años, le pregunté a mi mamá que si necesitaba algo de la tienda. Me pidió una botella de cloro y fui caminando, muy decidida. Recuerdo que apretaba el dinero entre mis manos de los nervios. Entré y pedí el cloro con tal seguridad que quedé impresionada, me dije:“YA SALIÓ TODO PERFECTO, HOY ME CONVERTÍ EN MI PAPÁ”. 






[image: background image]

[image: background image]


De regreso a mi casa no pisé bien y tiré el cloro. Al chocar con el piso la botella explotó, salió volando la tapa y el cloro me cayó en la cara y me entró a los ojos, jaja. Salí corriendo a mi casa, casi ciega, a llorarle a mi mamá y a bañarme. Pero dejando atrás mi tragedia, sabía que ya podía hablar con la gente y así seguí, pidiendo mi fruta en el mercado y comprando mis bombones de chocolate. Simplemente comencé a imitar las cosas que veía: intentaba sacarle plática al señor de la carnicería y hacer reír a la señora que vendía licuados, lo que provocó que muchas veces me regalaran una fruta o algo parecido.
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