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			A la meva mare, Mercè Hernàndez, 


			nascuda a Barcelona, filla de castellà i asturiana, 


			que em va ensenyar, amb el pare, a estimar Catalunya.




		




		

			 


			 


			A tall de presentació


			 


			 


			Preguntar-se per la viabilitat econòmica d’un Estat, entès com a tal, és més aviat una qüestió irrellevant. Qualsevol Estat és econòmicament viable, al marge del que aquesta viabilitat pugui implicar de millor o pitjor nivell de vida per als seus ciutadans. En canvi, la pregunta esdevé pertinent quan un territori no és Estat però té capacitats potencials per ser-ho. Tanmateix, no és pertinent pel fet que, si ho assolís, no disposés d’estructura econòmica, sinó perquè, en aquest cas, la qüestió rau en la comparació entre la situació present i la situació futura, si més no, en termes de benestar material.


			I això perquè en aquest context sempre hi haurà patriotes de cor, patriotes de cap i patriotes de butxaca. Els primers són irreductibles, insubornables, sacrificats. El planteig dels segons i dels tercers és diferent. Els uns han de veure satisfetes les seves inquietuds intel·lectuals fruit del resultat de comparar els distints escenaris; els altres han de tenir una certesa raonable de la millora del seu interès personal.


			Per això, quan un territori cerca de ser independent, l’anàlisi ha de ser rigorosa i objectiva, tant de la situació present com de la situació futura, perquè és indispensable per decantar patriotismes situats, per dir-ho d’alguna manera, en el carreró de l’escepticisme.


			En el si de la història de Catalunya s’observa que quan, gairebé sempre per les mateixes raons, esclata el clam de llibertat, les ànsies que hi són inherents adoben reflexions i anàlisis sobre aspectes diversos entre els quals els de caràcter econòmic. Va succeir als anys vint quan, sota l’empara dels editors de l’Enciclopèdia Catalana, Carles Pi i Sunyer, alcalde de Barcelona i conseller de la Generalitat, va publicar L’actitud econòmica de Catalunya (1927 vol. I i 1929 vol. II). Semblantment va succeir, encara que en un marc molt més advers, en el decurs dels anys cinquanta, quan el catedràtic Jaume Vicens i Vives va publicar Notícia de Catalunya (1954). També, i ja a l’època autonòmica, va adquirir anomenada el treball de l’economista i conseller de la Generalitat Ramon Trias i Fargas intitulat Narració d’una asfíxia premeditada. Les finances de la Generalitat de Catalunya (1985).


			Ara que el projecte independentista ha adquirit novament vigor, en un marc animós i àmpliament participatiu, de nou afloren abundosament reflexions i anàlisis sobre la viabilitat del projecte. El llibre que teniu a les mans, escrit per la doctora Elisenda Paluzie, n’és un exponent remarcable.


			L’Elisenda té el privilegi de ser d’una família olotina. Dona afable i respectuosa, perseverant i tossuda, que engalza el seu compromís en la defensa de la identitat de Catalunya en el si del pensament progressista i republicà, i ho fa amb elegància, brillantor i eficàcia. Quan va decidir entrar en el món acadèmic, va optar pel que fou el meu Departament de Teoria Econòmica de la Universitat de Barcelona. Des de llavors he seguit de prop la seva trajectòria, esforçada i exitosa, que en l’actualitat l’ha portada a exercir, amb diligència i bons resultats, de degana de la Facultat d’Economia i Empresa.


			Doncs bé, Podem! Les claus de la viabilitat econòmica de la Catalunya independent és un treball que mostra la seva competència com a economista i la seva habilitat pedagògica. El llibre explica amb rigor i objectivitat aspectes complexos del panorama economicofinancer que ara ens afligeix i la seva projecció vers un futur esperançat. I ho fa de manera entenedora. Així, s’endinsa successivament, atenent el títol de l’obra, en els temes crucials que en el vessant economicista presenta el camí cap a la independència.


			Primer, el que suposa d’avantatjós el fenomen de la globalització, per l’afebliment de fronteres, enfront de les disfuncionalitats que es deriven de la diversitat de població, en relació amb la posada en pràctica de polítiques públiques.


			Segon, els pros i els contres de la permanència a la Unió Europea, emfasitzant l’interès mutu per preservar el lliure comerç, atès que el 61 % de les exportacions catalanes es dirigeixen a la UE i el 54 % de les importacions provenen de països que la componen. I això sense perdre de vista el punt estratègic que representa el portal de Jonquera com a via principal de pas de mercaderies de la resta d’Espanya cap a Europa.


			En aquest punt, són particularment significatives les remarques sobre la utilització de l’euro. Es posa de relleu, amb caràcter descriptiu, el fet que, dels vint-i-vuit països de la Unió Europea, divuit formen part de la Zona Euro, set tenen moneda pròpia no vinculada a l’euro, dos també tenen moneda pròpia però en règim de fluctuació amb bandes, i un té igualment moneda pròpia amb tipus de canvi fix. Altrament, hi ha països europeus que utilitzen l’euro amb acords monetaris amb el Banc Central Europeu i també n’hi ha que unilateralment fan servir l’euro sense cap mena d’acord monetari. Ara bé, en tots els casos, els estats europeus, estiguin dintre o fora del sistema monetari, comercien entre ells sense barreres aranzelàries.


			El tercer punt es refereix als costos de la independència, qüestió que se sintetitza principalment en l’àmbit comercial. En aquest enfocament, no s’obvia la possibilitat de boicots ni de campanyes restrictives ni de potencials represàlies. Centrada la qüestió, però, en «l’efecte frontera», no pot oblidar-se que les conseqüències possibles serien a llarg termini en el si d’un estadi compensatori amb reducció de costos comercials pels efectes del procés d’internacionalització i el pes creixent de les exportacions a la resta del món. L’argumentació pot ser controvertida, però no necessàriament inversemblant.


			El quart aspecte és el contrapunt a l’anterior: els costos de la dependència. Es concreta, a grans trets, en tres insuficiències. D’una banda, el finançament insuficent de la Generalitat. D’altra banda, la insuficiència crònica d’inversions estatals en infraestructures. En darrer lloc, la insuficiència de poder polític, que repercuteix en no poder aplicar polítiques eficaces per encarrilar, entre altres coses, els problemes propis de l’economia catalana.


			La cinquena qüestió és de rellevància notable, atès que rau en l’àmbit de les finances públiques i l’abast de les pensions.


			L’anàlisi de les finances públiques se sustenta en l’afirmació que la Catalunya independent disposarà de més recursos, és a dir, el «dividend fiscal» de la independència. Respecte al nou escenari, el veredicte és contundent: si el Govern recapta la totalitat dels tributs que paguen empreses i famílies i es descompta l’import de la nova despesa, restarà, amb tot, un guany net fruit d’uns ingressos fiscals addicionals. Seqüencialment, si s’exclou la quota relativa a la part proporcional dels dèficits pressupostaris estatals i, en aquest cas, s’hi suma la quota dels superàvits, ateses les quanties respectives, la disponibilitat addicional augmenta. En conclusió, el guany fiscal total estimat reportaria un valor afegit entorn del 8 % del PIB català. En aquesta qüestió el resultat també presenta controvèrsia, sobretot pel que fa a quanties, però de la mateixa manera que el que s’ha comentat en aspectes anteriors, la controvèrsia no necessàriament desvirtua l’argumentació.


			En relació amb les pensions, l’anàlisi és igualment rellevant. Comptat i debatut, la taxa de cobertura pròpia de la Catalunya independent millora en termes comparatius. Aquest resultat es fonamenta en el fet que, d’una banda, Catalunya gaudeix d’una taxa d’ocupació més alta i, de l’altra, Catalunya també té un índex de productivitat superior. Per tant, si es compleix aquest postulat, es disposarà de major capacitat per generar ingressos al sistema de la Seguretat Social.


			El darrer aspecte, el sisè, emmarca tot allò que fa el cas a l’endeutament. Aquesta és una qüestió complexa pel que fa a les xifres i complicada per les implicacions derivades del factor polític. Sintèticament, tanmateix, poden distingir-se dos vessants. Un, relatiu al nivell d’endeutament que hi ha actualment, seguit del que, en el marc propi, pugui anar-se generant en el futur, i l’altre té a veure amb l’assumpció de la part de deute espanyol conjuntament amb la «liquidació» d’actius espanyols operatius a Catalunya. El primer vessant, per bé que les quanties considerades en si mateixes són importants, es pot encarrilar disposant del «dividend fiscal» potencial i aplicant polítiques més eficients que ara, amb la gestió del dèficit i del deute. El segon vessant, justament pel pes del factor polític, presenta un panorama ambigu, la solució del qual forçaria a tenir en compte, en termes històrics i comparatius, la vigència de tractats i d’acords internacionals aplicables al cas.


			Tot aquest argumentari configura Les claus de la viabilitat econòmica de la Catalunya independent, argumentari que de manera implícita descansa sobre constatacions, il·lustratives per elles mateixes, en relació amb els elements estructurals, com són la superfície, la població i la riquesa. I això perquè en el concert dels trenta-dos estats que componen Europa, Catalunya ocupa el lloc 26è en superfície, el 15è en població i també el 15è en PIB per càpita.


			En la consideració de tot plegat, entre sentiments i realitats, anàlisis i expectatives, es fonamenta l’exclamació «Podem!» amb què la doctora Paluzie intitula el seu treball. I una conclusió definitiva: «La Catalunya independent té l’oportunitat de convertir-se en un país pròsper, cohesionat socialment, obert comercialment, amb una indústria tecnològicament avançada i un sector públic eficient i transparent. Una economia puixant al sud d’Europa».


			 


			JOAN HORTALÀ I ARAU


			Catedràtic de Teoria Econòmica i exdegà de la


			Facultat de Ciències Polítiques, Econòmiques i


			Comercials de la Universitat de Barcelona


			 


			Barcelona, setembre de 2014
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			La independència de Catalunya 


			i la globalització


			 


			 


			La independència és dolenta sobretot per al petit. Els temps actuals demanen països forts i la unitat no és contrària a l’autonomia, sinó una garantia de fortalesa en un món cada cop més globalitzat.


			 


			MARIANO RAJOY, president del govern espanyol,


			gener de 2014


			 


			Els països petits poden funcionar bé aprofitant l’economia globalitzada i venent una gran part de la seva producció a altres països. La mida dels països era molt més important en el passat quan molts països tenien aranzels elevats i els costos de transport eren més importants.


			GARY BECKER, premi Nobel d’Economia,


			març de 2012


			 


			 


			Un argument que s’utilitza sovint en el debat públic contra la independència és que ha quedat antiquada en el moment en què el que es fa és integrar, unir països en projectes com el de la Unió Europea. Aquest argument, que utilitza amb freqüència el president del govern espanyol, Mariano Rajoy, no resisteix la confrontació amb l’evidència empírica.


			La tendència política dominant de la fi del segle XX ha estat la creació de nous estats. L’any 1945 hi havia 74 estats reconeguts al món i el 2014 n’hi ha gairebé 200, dels quals 193 són estats membres de Nacions Unides. Els dos darrers estats admesos són el Sudan del Sud (el 2011) i Montenegro (el 2006). Per tant, en els darrers seixanta-nou anys s’han creat 119 nous estats al món. La mitjana de creació de nous estats seria la d’un nou Estat independent cada set mesos. Molts d’aquests estats són a Europa i avui formen part de la Unió Europea o hi entraran en el futur pròxim. Pel que fa a la mida, val la pena remarcar que 91 d’aquests estats tenen menys de set milions d’habitants, 55 tenen menys de tres milions d’habitants i 29 menys de 500.000 habitants. Catalunya no seria, doncs, un Estat petit en el concert de les nacions independents del món sinó que se situaria al mig del rànquing poblacional d’estats.


			De fet, aquests dos fenòmens, la creació d’estats i la reducció de la mida, no han passat desapercebuts en el món acadèmic i tota una línia de recerca de la Nova Economia Política els ha analitzat. Aquests estudis, sintetitzats el 2003 en el llibre d’Alberto Alesina i Enrico Spolaore, La mida de les nacions, mostren que la globalització i la liberalització del comerç internacional afavoreixen les tendències independentistes, atès que formar part d’un Estat gran resulta menys necessari i esdevenen més viables unitats polítiques més petites.


			En aquesta literatura, els estats no es prenen com una variable predeterminada i inamovible, sinó que són fruit dels mateixos processos econòmics. Tradicionalment l’economia internacional havia considerat les fronteres com una dada predeterminada, i no com el que són, és a dir, institucions creades per l’home i resultat de processos polítics i econòmics. Aquests autors trenquen amb aquesta tendència i analitzen la formació dels estats com a resultat d’un equilibri entre dues forces contraposades.


			D’una banda, hi hauria forces centrípetes, favorables a la constitució de grans estats, per aprofitar les economies d’escala en la provisió de determinats béns i serveis públics (com la defensa) i l’accés a mercats interiors amplis que permetrien a les empreses produir a un cost unitari menor. D’altra banda, una major dimensió dels estats comporta també costos derivats de l’heterogeneïtat. Així, els ciutadans que han de compartir els béns públics són més nombrosos i més diversos, i és més difícil que les polítiques públiques els satisfacin. Els costos de l’heterogeneïtat constituirien les forces centrífugues, favorables a la constitució d’estats més petits i homogenis.1


			En un context de proteccionisme comercial, les forces centrípetes són més importants que les centrífugues perquè cal aprofitar la dimensió del mercat nacional, atès que l’accés al mercat internacional es veu restringit per les barreres comercials. Això explicaria la consolidació dels estats-nació europeus als segles XVII i XVIII a partir de l’agregació de realitats regionals i nacionals molt heterogènies. En canvi, en un context d’obertura internacional, les regions petites poden permetre’s el luxe de convertir-se en estats independents. No cal que les seves empreses pertanyin a un Estat més gran per aprofitar-ne el mercat, ja que poden accedir més enllà de les seves fronteres sense límits.


			En aquest context, l’exemple de Catalunya és paradigmàtic. De fet, Catalunya va perdre les seves institucions d’Estat, les seves Corts, i el seu poder fiscal el 1714, amb la derrota a la guerra de Successió.2 Més endavant, a la segona meitat del segle XIX, esdevé la «fàbrica d’Espanya» en un context d’integració del mercat espanyol. Les economies d’escala i la reducció dels costos de transport, amb la construcció del ferrocarril, van consolidar l’avantatge inicial de Catalunya.3 Però el context actual, caracteritzat per la liberalització comercial tant a escala global, amb la reducció aranzelària en el marc de l’Organització Mundial del Comerç, com europea, amb el procés d’integració a la UE, haurien disminuït els beneficis econòmics de la unió i augmentat els costos de la pertinença a l’Estat espanyol.


			Pel que fa a la principal força centrípeta, la necessitat d’un mercat domèstic gran per aprofitar millor les economies d’escala, un senzill exemple ens permetrà veure que aquesta força s’ha afeblit amb els processos d’integració econòmica. Posem el cas de l’empresa automobilística Seat, fundada l’any 1950. Inaugura la primera fàbrica a la Zona Franca de Barcelona l’any 1953 i els primers anys ven exclusivament al mercat espanyol. Actualment, en canvi, des dels seus centres de producció a Barcelona, el Prat i Martorell ven arreu del món, principalment a l’Europa Occidental. Quan l’Estat espanyol no pertanyia a la Comunitat Europea, i a més aquest bloc era en un procés molt incipient d’integració econòmica, per a aquesta empresa era rellevant que el mercat protegit on hi havia situades les seves fàbriques fos relativament gran: una Catalunya independent, amb barreres comercials amb l’Estat espanyol i amb la resta d’Europa, li hauria suposat una reducció de les vendes. En canvi, en l’actualitat, que l’indret on té localitzades les seves fàbriques, Catalunya, pertanyi o no a l’Estat espanyol li és irrellevant. Les barreres comercials s’han reduït a nivells molt baixos pel comerç amb tot el món, i són inexistents a tot Europa, fins i tot amb els estats que no pertanyen a la Unió Europea, com Noruega o Sèrbia. El mercat de Seat ja no és domèstic sinó que des de Barcelona ven a tot el món els models de cotxes que fabrica. Per tant, la pertinença de Catalunya a l’Estat espanyol no és el factor que permet a Seat vendre el nombre de vehicles suficient per aprofitar les economies d’escala, sinó que ho és la seva inserció en l’economia global.


			La principal força centrífuga és el cost de l’heterogeneïtat de les preferències. Aquest cost es dóna quan en un país gran i divers, un nombre alt de ciutadans han de compartir les mateixes polítiques i els mateixos béns públics. Com més gran i més diversa sigui la població, més lluny se situarà el ciutadà mitjà de la seva política pública ideal. En el cas de Catalunya, les diferències culturals no es basen en l’etnicitat, però sí en la història, la cultura i la llengua. Una part important de les polítiques públiques que afecten el votant mitjà català estan, doncs, relacionades amb la cultura, l’educació i la llengua. El fet que les principals lleis en aquest àmbit s’estableixin a les Corts espanyoles, o se’n fixi la interpretació al Tribunal Constitucional, implica un risc d’allunyament de les preferències dels ciutadans catalans, que en els darrers anys s’ha materialitzat amb lleis que modifiquen substancialment la política que havia estat decidida pel Parlament de Catalunya.


			Així, l’Estatut que va ser aprovat en referèndum pel poble de Catalunya el 2006 establia el català com a llengua d’ús normal i preferent de les administracions públiques i dels mitjans de comunicació públics de Catalunya, i com la llengua normalment emprada com a vehicular i d’aprenentatge en l’ensenyament. La sentència del Tribunal Constitucional sobre l’Estatut d’Autonomia del 2010 va declarar inconstitucional el terme preferent per referir-se a l’ús del català a les administracions públiques i als mitjans de comunicació, i va interpretar que el terme vehicular en l’ensenyament no s’havia d’aplicar només al català, sinó que el castellà també havia de poder ser emprat com a llengua vehicular i d’aprenentatge. A partir d’aquesta sentència s’han anat produint una sèrie de sentències del Tribunal Suprem i del Tribunal Superior de Justícia de Catalunya respecte a la llengua de l’ensenyament que anul·len decrets d’ordenació educativa de la Generalitat, o obliguen a introduir el castellà com a llengua vehicular per a tota la classe per la petició d’un sol alumne. En aquest àmbit, doncs, les preferències dels ciutadans de Catalunya, expressades en les majories parlamentàries que han configurat la política lingüística catalana, no es veuen respectades, i aquesta distància de l’elector mitjà a les polítiques del govern central estaria, segons el model de Alesina i Spolaore (2003), actuant com a força centrífuga, favorable a la secessió.4


			Ara bé, l’heterogeneïtat en les preferències respecte a les polítiques públiques no només pot venir de les diferències culturals sinó també de les diferències en l’estructura econòmica dels territoris. Així, Catalunya, una economia exportadora, requeriria una inversió pública que complementés les necessitats de la seva indústria i que afavorís la competitivitat de les seves empreses en el món global. En canvi, el govern espanyol ha discriminat de manera sistemàtica projectes com el corredor del Mediterrani per al transport de mercaderies cap a Europa en favor de projectes que interessen a les elits dominants del govern central i de regions menys dinàmiques. L’exemple més rellevant en aquest àmbit és el de la construcció d’una xarxa radial de trens d’alta velocitat que ha de connectar Madrid amb totes les capitals de província. El model de gestió dels aeroports espanyols també constitueix un altre exemple de política pública que afavoreix l’aeroport de Madrid en detriment de la creació d’un hub a l’aeroport de Barcelona.


			Així doncs, el context econòmic actual es caracteritzaria per la desaparició dels incentius a la integració de Catalunya dins Espanya i l’encariment dels costos d’aquesta integració. El context europeu també ofereix testimonis que van en aquesta línia. Així, a Castellanos, Paluzie i Tirado (2012) s’analitzen empíricament algunes de les prediccions d’Alesina i Spolaore (2003) per a la Unió Europea de vint-i-set estats en el període 2002-2010. L’estudi mostra que els països de menys de deu milions d’habitants són més rics que la mitjana europea, i creixen més. Les causes d’aquest rendiment econòmic més bo rauen en el fet que són més oberts i que tenen sectors públics més eficients i reduïts.
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			GRÀFIC 1. PIB per càpita mitjà dels estats de la UE-27, en euros constants, 2010.


			 


		  Així, com es pot veure al gràfic 1, el 2010, el nivell de Producte Interior Brut (PIB) per càpita mitjà dels països petits (menys de deu milions d’habitants) se situa per sobre del nivell mitjà de la Unió Europea, i en particular del PIB per habitant mitjà dels països grans (més de deu milions d’habitants).


			Pel que fa a l’evolució del PIB als estats de la UE-27 durant el període 2002-2010, el que s’observa és que en la major part dels anys estudiats, la taxa de creixement dels països petits se situa per sobre de la corresponent als països grans. De fet, l’única excepció es donaria el 2009. En termes generals es pot assenyalar que la taxa mitjana acumulativa de creixement dels estats petits se situa en el 3,32 % anual. La corresponent als països grans queda marcadament per sota, en un 2,81 %. És a dir, els països petits de la Unió Europea enregistraren unes taxes de creixement del PIB per càpita significativament més elevades que els països grans, amb una diferència que se situa al voltant del 0,5 % anual.


			Aquest estudi també analitza l’existència d’una relació entre la dimensió de les economies de la Unió Europea dels vint-i-set i el seu grau d’obertura, la proporció que representa la suma de les exportacions i importacions d’un país respecte al seu Producte Interior Brut. Les economies més petites es caracteritzen per tenir majors taxes d’obertura. Tot i així, hi ha alguns estats que tenen un comportament divergent d’aquest patró. D’una banda, entre el grup d’estats més grans, es comprova com Alemanya manté unes taxes d’obertura superiors a les que corresponen a la seva dimensió econòmica o poblacional. Ben al contrari, França, el Regne Unit, Itàlia i també Espanya mantenen unes taxes d’obertura clarament per sota de les que corresponen a la seva mida. Pel que fa als estats de menor dimensió, n’hi ha alguns, com ara Grècia, amb unes taxes d’obertura marcadament inferiors a les que es corresponen a la seva mida. En l’altre extrem de la distribució es troben economies com les de Bèlgica, els Països Baixos, Eslovàquia o la República Txeca, que són clarament més obertes del que correspondria, de mitjana, a la seva dimensió econòmica o poblacional.


			Finalment, l’estudi de Castellanos, Paluzie i Tirado (2012) fa una anàlisi dels determinants del creixement econòmic dels estats de la Unió Europea durant aquest període i conclou que els països de l’àrea amb un grau d’obertura més alt i un sector públic més petit han crescut d’una forma més ràpida que la prevista pels seus nivells de renda per càpita de partida. El millor comportament econòmic dels països petits es deu al fet que aquestes economies es caracteritzen per estar més integrades en l’àmbit internacional i depenen en menor mesura del seu mercat intern. I en segona instància perquè també mostren una dimensió més reduïda de la despesa pública. Aquest tret es relaciona amb la dimensió perquè els països petits poden ser més eficients en la provisió de béns públics i, sobretot, estan menys obligats a practicar polítiques redistributives territorials, atesa la seva menor fragmentació i la seva major homogeneïtat.


			En aquest estudi, Catalunya, en no tractar-se d’un Estat independent membre de la Unió Europea, no hi és representada. Ara bé, podem analitzar les seves dades econòmiques per veure com se situaria en aquest context. Així, amb les dades actuals, pel que fa a la dimensió econòmica de Catalunya, en el context de la Unió Europea dels vint-i-set, Catalunya seria la dotzena economia en termes de renda econòmica absoluta, mesurada pel Producte Interior Brut. Així, el PIB de Catalunya el 2012 fou de 207.762 milions d’euros, similar al de Dinamarca (244.535 milions d’euros) i de Finlàndia (194.469 milions d’euros). En el gràfic 2, es mostra la dimensió econòmica relativa de Catalunya dins la Unió Europea.
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			GRÀFIC 2. El PIB de Catalunya en el context de la Unió Europea, 2012.


			 


		  L’indicador del PIB per càpita, que és l’indicador utilitzat habitualment per mesurar la prosperitat econòmica d’un país, situa Catalunya en una posició encara millor. Així, com es pot veure al quadre 1, en termes de PIB per càpita Catalunya està per sobre de la mitjana de la Unió Europa, i en una posició similar a la de la Zona Euro. El PIB per habitant de Catalunya el 2012 fou de 27.698 euros, mentre que el de l’Estat espanyol en el seu conjunt (incloent-hi Catalunya) era de 22.700 euros. El PIB per habitant català fou, doncs, un 22 % superior al de la mitjana estatal. La posició relativa de Catalunya dins l’Estat hauria millorat lleugerament els darrers anys, coincidint amb la crisi, ja que el 2010 el PIB per habitant català era un 21,4 % superior a l’espanyol.


			 


			QUADRE 1. PIB per habitant, 2010-2012
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		  Quan, a més, es tenen en compte les diferències de nivells de preus entre països i es calcula el PIB en paritat de poder de compra, Catalunya se situa fins i tot per sobre de la mitjana de la Zona Euro, atès que el seu PIB per càpita en paritat de poder de compra és un 16 % superior a la mitjana de la UE-27 i un 8 % superior a la mitjana de la Zona Euro, tal com mostra el quadre 2. Segons aquest indicador, Catalunya seria el 9è país més ric de la Unió Europea, amb una renda per càpita molt semblant a la de Finlàndia i per sobre de la de França i Itàlia.


			 


			QUADRE 2. PIB per habitant en paritat de poder de compra (PPC), 2010-2012
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			Un altre estudi molt recent de l’Institut de Recerca del Credit Suisse (Credit Suisse Research, 2014) analitza l’èxit dels estats petits en el context del debat sobre la independència d’Escòcia i Catalunya. A partir d’una mostra de 58 països analitzats durant el període 1980-2012, l’estudi mostra que la mida dels estats està correlacionada negativament amb el PIB per càpita. És a dir que com més grans són els països menys renda per càpita tenen. A més, els estats petits representen més de la meitat dels trenta països del món amb l’índex de desenvolupament humà més elevat (aquest índex afegeix indicadors d’educació, salut i infraestructures intangibles a la renda). Val a dir que l’estudi també destaca que l’índex de desenvolupament humà de Catalunya i Escòcia seria superior al d’Espanya i el Regne Unit respectivament.


			L’estudi del Credit Suisse Research també indica que els estats petits són menys desiguals i que la seva major homogeneïtat està associada a nivells més elevats de l’índex de desenvolupament humà. També troben que els països petits estan més oberts al comerç internacional i estan més especialitzats. Ara bé, el seu creixement econòmic és més volàtil. D’altra banda, contràriament a la teoria, els països grans no semblen beneficiar-se gaire de les economies d’escala en la provisió dels béns públics. Així, mentre Alesina i Spolaore (2003) trobaven que els països grans gastaven menys en béns públics en relació amb el seu PIB, l’estudi del Credit Suisse no troba relació entre la dimensió dels països i la despesa pública relativa al PIB. Mentre que la despesa en defensa no sembla estar relacionada amb la mida, els països petits sí que gasten més en educació i salut, factors clau per al desenvolupament. D’altra banda, el resultat més sorprenent de l’estudi és que els països grans tenen tipus impositius més elevats, i per tant el cost de finançament dels serveis públics hi és més elevat, quan, en principi, un dels avantatges dels països grans és que el cost per persona dels serveis públics hi hauria de ser més baix! Finalment, l’estudi destaca una diferència de rendiment entre els països petits més «vells» i els més recents. Sembla que es necessita un temps de desplegament institucional i legal per aconseguir els beneficis dels quals disposen els països petits.


			El Principat de Catalunya és des de fa més de trenta anys administrativament una comunitat autònoma de l’Estat espanyol. Aquest ha estat el context polític en el qual s’ha desenvolupat la seva economia en les darreres dècades. Aquest context experimenta un canvi rellevant el 1986, derivat de l’entrada de l’Estat espanyol a la Comunitat Econòmica Europea; canvi que es veu accentuat amb l’entrada en funcionament de la Unió Monetària i Econòmica el 1999. Catalunya, que al segle XIX havia esdevingut la «fàbrica d’Espanya», ha obert progressivament la seva economia als intercanvis amb la resta del món, i molt especialment amb la resta de països europeus. Avui, Catalunya és una economia de dimensió mitjana en el context europeu, relativament rica en termes de renda per càpita i considerablement oberta.


			El grau d’obertura de Catalunya, si no considerem les vendes i les compres de mercaderies a la resta de l’Estat com a exportacions i importacions, hauria estat del 63 % el 2012. I fent el supòsit d’una Catalunya independent que manté les compres i vendes a la resta de l’Estat, les quals passen a ser importacions i exportacions, el grau d’obertura de Catalunya el 2012 hauria estat del 102 %. Aquest nivell d’obertura és superior al del conjunt de l’Estat espanyol el mateix any (48 %), i també és superior al de països de dimensió econòmica similar a Catalunya, com Finlàndia, on la taxa d’obertura el 2012 va ser del 60,5 %, i Dinamarca, amb una taxa del 63 %. Catalunya estaria, però, encara lluny de les economies més obertes de la Unió Europea, com Bèlgica, que té una taxa d’obertura comercial del 183 %.5


			En l’actual context de crisi econòmica, un dels pocs sectors de l’economia catalana que mostra dinamisme és l’exterior. De fet, des de la incorporació de l’Estat espanyol al mercat comú europeu el 1986, l’economia catalana ha experimentat un procés d’internacionalització destacable. Amb la crisi econòmica, aquest procés s’ha accentuat. L’augment de les exportacions i de les importacions ha convertit Catalunya en una economia molt oberta. Les exportacions de mercaderies de Catalunya van representar el 26,17 % de les exportacions totals de l’Estat el 2012.


			Avui, gràcies a les bases de dades i les estadístiques (C-Intereg i Duanes Datacomex) podem conèixer amb precisió quins són els mercats de les empreses catalanes i quina ha estat la seva evolució relativa des del 1995. El grau d’internacionalització de les empreses catalanes s’ha incrementat en aquest període de manera notable. El 2010 marca un punt de trencament: per primer cop les exportacions a la resta del món superen les vendes a la resta de l’Estat.
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			GRÀFIC 3. Vendes de mercaderies de les empreses catalanes, 1995.


					FONT: C-Intereg i Duanes, Datacomex.




			 


			El 1995, com es pot veure al gràfic 3, les exportacions de Catalunya a la resta del món tan sols representaven el 23 % del total de vendes de les empreses catalanes, mentre que el mercat de la resta de l’Estat era un 40 % del total i el mercat interior català un 36 %. El 2006, la distribució geogràfica dels fluxos comercials catalans s’aproximava a una distribució en tres terços de magnitud similar (el català, l’espanyol i el mundial), amb una reducció constant del pes del mercat de la resta de l’Estat i un augment progressiu de les exportacions a la resta del món. I el 2010, per primer cop des de la industrialització de Catalunya, les exportacions a la resta del món (que superaven els 48.000 milions d’euros) van superar les vendes a la resta de l’Estat (45.000 milions d’euros).
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					GRÀFIC 4. Vendes de mercaderies de les empreses catalanes, 2012.6




			 


			El 2012, la progressió en les exportacions ha continuat i ja superen els 58.000 milions d’euros, la qual cosa representa un augment del valor de les exportacions en termes absoluts del 19,2 % en dos anys. Així, el 2012, les vendes a la resta del món (les exportacions) ja representen més del 40 % del total de les empreses catalanes. En concret, es va exportar per valor de més de 58.853 milions d’euros, mentre que les vendes al mercat català estaven al voltant dels 43.000 milions i les vendes a la resta de l’Estat superaven els 44.000 milions. Tal com mostra el gràfic 4, la distribució en tres terços s’ha desequilibrat, doncs, cap al mercat internacional, que pesa un 40 %, per un 31 % el mercat de la resta de l’Estat, i un 29 % el mercat interior català.


			Cal destacar que aquesta tendència no és un simple fruit estadístic de la caiguda de vendes, per la crisi, als mercats català i espanyol. Això hauria pogut provocar aquest efecte sense incrementar les exportacions. Però no ha estat el cas: les exportacions, en volum i en valor, no han parat de créixer. Si com hem vist, el 2012 Catalunya exportava per valor de més de 58.000 milions d’euros, el 2006, abans de la crisi, les exportacions rondaven els 46.000 milions.


			El 2012, el 61 % de les exportacions catalanes a la resta del món es van dirigir a la Unió Europea dels vint-i-set, mentre que n’importàvem el 54 % del total. Qui és el nostre principal client a Europa? França, seguida d’Alemanya, Itàlia i Portugal. I qui és el nostre principal proveïdor, a qui comprem més béns? Alemanya, seguida de França, Itàlia i Holanda. Val a dir que en el rànquing global, sense centrar-se en la UE, la Xina ja ocupa el tercer lloc en els proveïdors de Catalunya i el comerç bilateral amb els Estats Units no és menyspreable (és el 8è client de Catalunya).


			Arribat el moment, si el poble de Catalunya, en referèndum, expressa majoritàriament la seva voluntat d’independència, els països europeus, els nostres veïns i socis comercials, seran els primers interessats que no es produeixi cap canvi en les relacions comercials que mantenen amb Catalunya. Tant si som a la UE com fora de la UE transitòriament (a l’EFTA, per exemple), no hi haurà barreres comercials de cap mena. I la primera interessada que això sigui així serà Alemanya, a qui l’any passat Catalunya va comprar mercaderies per valor de 10.921 milions d’euros.
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