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Değerli Okuyucu,

Kitabımızı tercih ettiğiniz için en içten teşekkürlerimizi sunarız.

Bu satırları okuyor olmanız, bizim için sadece bir satış işlemi değil, aynı zamanda MerYunCyber girişimi için hayati bir destek anlamına geliyor. Aldığınız her bir kitap, hayallerimize ulaşma yolunda yakıtımız, büyümemiz için bir "can suyu" olmuştur.

Sizin ilginiz ve desteğiniz olmadan bu yolculuk mümkün olmazdı. Umuyoruz ki bu kitap, size de kendi hayallerinizi gerçekleştirme konusunda ilham verir ve yol gösterir.

MerYunCyber ailesi olarak, sizlere değer katmaya ve yeni projelerle karşınızda olmaya devam edeceğiz. Desteğiniz için tekrar teşekkür ederiz.

Saygılarımızla,

Yunus Taymur & Meryem Yücel 

MerYunCyber



​Giriş: Hayaller ve Faturalar Arasında Sıkışanlara

Sabah alarm çaldığında, bir anlığına gözlerini tavana dikip "Bugün değil... Lütfen bugün değil," dediğin oluyor mu?

Belki de işe giderken sıkışık trafikte ya da monoton bir e-postayı yanıtlarken aklının bir köşesinde parlayan o harika fikri düşünüyorsun. Hani şu, "Ah, bir fırsatım olsa da şunu yapsam, dünya daha iyi bir yer olur," dediğin türden bir fikir. Belki geceleri uyumadan önce o fikrin hayaliyle dalıp gidiyorsun; kendi işinin patronu olduğun, kendi kurallarını koyduğun, yaptığın işin gerçekten bir anlam ifade ettiği bir dünya...

Sonra bir anda gerçekliğin o soğuk duvarına çarpıyorsun: Faturalar.

Kira, kredi kartı borcu, market masrafı, çocukların okul taksidi... Hayallerin ne kadar parlak olursa olsun, bu sorumluluklar o kadar gerçek ki, o parlak fikir bir anda lüks, ulaşılmaz ve hatta biraz da "çocukça" gelmeye başlıyor. İşte o an, 

hayaller ve faturalar arasında sıkıştığın o an... Yalnız olmadığını bilmeni isterim.

Bu kitap, tam olarak o an için, o sıkışmışlık hissi için yazıldı.

Bu Kitap Bir Reçete Değil, Bir Yol Arkadaşı

Sana bir ayda nasıl milyoner olacağını ya da "tüm sırları" çözdüğünü iddia eden sihirli bir formül sunmayacağım. Çünkü hayat böyle işlemiyor ve sahte umutlar, girişimcilik yolundaki en büyük tuzaktır.

Bu kitabın vaadi farklı. Bu sayfalar, senin için bir yol arkadaşı, bir pusula ve o ilk adımı atman için gereken can suyu olacak.

Amacımız ne mi? Girişimcilik denen o büyük, korkutucu dağı, tırmanabileceğin küçük, yönetilebilir tepelere bölmek. Her adımda ne yapman gerektiğini, hangi tuzaklara dikkat etmen gerektiğini ve en önemlisi, motivasyonun düştüğünde nasıl tekrar ayağa kalkacağını sana göstermek.

Can Suyu Felsefesi basit üç temel üzerine kurulu:

Küçük Başla: Tüm birikimini riske atmadan, mevcut işini bırakmak zorunda kalmadan.

Hızlı Öğren: Hataları birer felaket olarak değil, en iyi öğretmen olarak görerek.

Sağlam Büyü: Temelleri doğru atarak, taklit edilemez ve sürdürülebilir bir yapı kurarak.

Hadi, İlk Adımı Şimdi Atalım: 2 Dakikalık Dürüstlük Anlaşması

Madem bu bir yol arkadaşlığı, o zaman ilk adımı şu an, bu satırları okurken birlikte atalım. Bu kitap sadece okunacak bir şey değil, yapılacak bir şey. Lütfen eline bir kalem al veya telefonunun notlar bölümünü aç. Sadece iki dakikanı alacak.

1. Hayalin Ne? (Cesur Ol!)

Gözlerini bir anlığına kapat. Tüm faturaların ödendiğini, bankada yeterince paran olduğunu ve kimseye hesap vermek zorunda olmadığını hayal et. Bir yıl sonra bugün, hayatınla ilgili bir gazete manşeti atılacak olsa, o manşetin ne olmasını isterdin?

Örnek: "Eski Muhasebeci, Kendi Tasarladığı Takılarla İnternette Satış Rekorları Kırdı!" veya "Yunus Taymur, yazdığı kitapla yüzlerce kişiye ilham verdi."

Senin manşetin ne? Yaz bunu:

2. En Büyük "Ama"n Ne? (Dürüst Ol!)

Şimdi gözlerini aç. O harika manşetin hemen ardından aklına gelen ilk "ama" ne oldu? Seni durduran o en büyük, en korkutucu engel nedir?

Örnek: "Ama hiç sermayem yok." / "Ama ya başarısız olursam?" / "Ama bu işi yapacak zamanı nasıl bulacağım?"

Senin en büyük "ama"n ne? Yaz bunu:

––––––––
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3. En Minik Adım Ne? (Gerçekçi Ol!)

O büyük "ama"yı şimdilik bir kenara bırakalım. Az önce yazdığın hayaline doğru bugün, sadece 15 dakika ayırarak atabileceğin en küçük, en minicik, en "yapılamayacak kadar basit" adım ne olabilir?

Örnek: Fikrimle ilgili 15 dakika Google'da araştırma yapmak. / Konuyla ilgili bir YouTube videosu izlemek. / Bu işi yapan birini bulup sosyal medyadan takip etmek.

Senin en minik adımın ne? Yaz bunu:

Tebrikler. Az önce bir hayalperest olmaktan çıkıp bir eylem insanı olmaya doğru ilk adımı attın.

Bu kitabın her bölümünde, buna benzer küçük, uygulanabilir adımlarla o büyük "ama"larını nasıl parçalayacağını ve hayalindeki o manşete nasıl ulaşacağını birlikte keşfedeceğiz.

Eğer hayallerinle faturaların arasındaki o sıkışmışlık hissinden yorulduysan ve artık bir şeyler yapmaya hazırsan, doğru yerdesin.

Hadi, sayfayı çevir ve o ilk kıvılcımı birlikte çakalım.
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​Bu Kitap Bir Reçete Değil, Bir Yol Arkadaşı
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Biliyorum, eline daha önce de benzer kitaplar almış olabilirsin. Hani şu "Başarının 7 Altın Kuralı"nı sıralayan, "30 Günde Finansal Özgürlük" vaat eden veya her derde deva tek bir "sihirli formül" sunan kitaplar...

Eğer öyle bir beklentiyle bu sayfayı çevirdiysen, sana en baştan dürüst olmak istiyorum: Aradığın şey bu kitapta yok.

Neden mi?

Çünkü girişimcilik, eczaneden alınan standart bir baş ağrısı ilacı gibi değildir. Orada, teşhis nettir ve reçete bellidir: "Günde iki tane tok karnına al, geçer." Ama senin hayalin, senin fikrin, senin hayat koşulların... Onlar standart değil. Onlar sana özel. Senin parmak izin gibi eşsiz ve benzersiz.

İzmir'de harika bir kahve dükkanı açmanın reçetesiyle, Gaziantep'te online bir yazılım hizmeti satmanın reçetesi aynı olabilir mi? Annesinin evinde, geceleri kod yazan 20 yaşındaki bir gencin yol haritasıyla, iki çocuk büyütürken ek gelir yaratmaya çalışan 40 yaşındaki bir ebeveynin yol haritası aynı olabilir mi?

Asla.

İşte bu yüzden sana tutamayacağım sözler vermeyeceğim. Bu kitap, sana ne yapman gerektiğini söyleyen bir patron ya da her şeyi bildiğini iddia eden bir guru değil.

Bu kitap, senin yol arkadaşın olmak için burada.

Peki, iyi bir yol arkadaşı ne yapar?

Sana tüm cevapları vermez; doğru soruları sormanı sağlar. "Şunu yapmalısın" demek yerine, "Bu konuda ne düşünüyorsun? Şu ihtimali değerlendirdin mi?" diye sorar.

Kör bir tünelde ilerlemeni değil, sana tüm bölgenin haritasını sunar. Bak, şurada tehlikeli bir uçurum (potansiyel bir risk) var, ama hemen ilerisinde muhteşem manzaralı bir tepe (büyük bir fırsat) seni bekliyor. Seçim senin.

Sadece başarı hikayeleri anlatmaz; yolda yaptığı aptalca hataları da dürüstçe paylaşır. Böylece sen aynı hataları yapmak zorunda kalmazsın.

Düştüğünde sana kızmaz; kalkman için elini uzatır. "Ben sana söylemiştim," demez. "Hadi, buradan ne öğrendik bir bakalım," der.

Yol Arkadaşlığı Anlaşmamız

Bu kitabı en verimli şekilde kullanabilmen için, gel seninle en başından bir anlaşma yapalım. Bu, bizim aramızdaki gizli bir pakt olsun.

Kitabın (Benim) Sözü:

Sana karşı daima dürüst ve şeffaf olacağım.

Sana ilham vereceğim ama nihai kararları sen vereceksin.

Sana bir "alet çantası" dolusu araç, teknik ve bakış açısı sunacağım.

En önemlisi, bu yolculukta yalnız olmadığını sana her fırsatta hissettireceğim.

Senin Sözün (Lütfen içinden "söz veriyorum" de):

☐ Bu kitabı sadece bir roman gibi okumayacağım; içindeki interaktif kısımları dolduracak, notlar alacak ve uygulayacağım.

☐ Mükemmel anı beklemek yerine, küçük adımlarla harekete geçeceğim.

☐ Hata yapmaktan veya "aptalca" bir soru sormaktan korkmayacağım.

☐ Her şeyden önemlisi, bu süreçte kendime karşı dürüst olacağım.

Bu anlaşmaya var mısın?

Eğer cevabın "Evet" ise, harika. Çünkü bu, senin girişimcilik serüvenin ve direksiyonda sen varsın. Ben ise en güvendiğin, haritası ve feneri olan yardımcı pilotun olmaya hazırım.

Şimdi kemerini bağla, çünkü yolculuğumuz yeni başlıyor.
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​Can Suyu Felsefesi: Küçük Başla, Hızlı Öğren, Sağlam Büyü
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Az önce, girişimciliğin standart bir reçetesi olmadığını ve bu kitabın senin patronun değil, yol arkadaşın olacağından bahsettik. Harika. Peki, bu yol arkadaşı sana nasıl bir rota çizecek? İşte bizim navigasyon sistemimiz, bizi "Hayaller ve Faturalar" arasındaki o sıkışık yoldan güvenle çıkaracak üç basit ama güçlü ilkeden oluşuyor:

Bu felsefe, o büyük ve korkutucu görünen "iş kurma" eylemini, her gün yapabileceğin, yönetilebilir ve hatta keyifli adımlara bölmenin sanatıdır.

Hadi, bu üç ilkeyi birlikte parçalara ayıralım.

1. KÜÇÜK BAŞLA: Saraydan Önce İlk Tuğla

Büyük ihtimalle aklındaki fikir, tamamlandığında harika görünecek bir saray gibi. Belki şık bir ofis, onlarca çalışan, son teknoloji ürünler... Bu hayali kurmakta hiçbir sorun yok. Sorun, inşaata sarayın çatısından başlamaya çalışmakta.

Küçük Başlamak Ne Demek?

Bu, elindeki o büyük fikrin, bugün, mevcut maaşınla, evinin bir köşesinde, sadece hafta sonlarını ayırarak hayata geçirebileceğin en basit, en temel, en "çıplak" halini bulmak demek.

Mükemmel bir e-ticaret sitesi kurmak yerine, önce Instagram'da bir profil açıp ürününün fotoğrafını paylaşmaktır.

Profesyonel bir eğitim atölyesi için salon kiralamak yerine, önce 10 dakikalık bir YouTube videosu çekmektir.

Bir restoran açmak yerine, o meşhur tatlını önce komşularına ve arkadaşlarına satmaktır.

Neden Önemli?

Çünkü bu ilke, senin en büyük korkunu, yani "tüm birikimimi kaybedersem" korkusunu doğrudan hedef alır ve etkisiz hale getirir. Riskini neredeyse sıfıra indirir. Eğer denediğin o küçük adım işe yaramazsa ne olur? Hiçbir şey. Belki birkaç saatini harcamış olursun ama evini, arabanı, geleceğini riske atmamış olursun. İşte bu, faturalar ödenmeye devam ederken hayallerin peşinden koşmanın tek güvenli yoludur.

Fikrini Damıt

Şimdi o kalemi tekrar eline al. Daha önce yazdığın o büyük hayali düşün. O hayalin, bir kuruş bile harcamadan veya kimseye bir söz vermeden, bu akşam hayata geçirebileceğin en küçük "tuğlası" ne olabilir? Somut bir eylem yaz.

Örnek: "El işi takılarım için 'Takıların Öyküsü' adında bir Instagram hesabı açmak."

Senin ilk tuğlan:

2. HIZLI ÖĞREN: En İyi Cevaplar Müşteridedir

Küçük başlamanın asıl amacı tembellik değil, tam tersine, olabilecek en yüksek hızda öğrenmektir. Aylarca bir ürün geliştirip sonra kimsenin onu istemediğini öğrenmek tam bir felakettir. Oysa küçük bir adımla piyasaya çıktığında, olan biten her şey senin için paha biçilmez bir derse dönüşür.

Hızlı Öğrenmek Ne Demek?

Bu, kendi varsayımlarına aşık olmak yerine, gerçek dünyanın verilerine odaklanmak demektir. Her "like", her yorum, her soru, her "bu çok pahalı" eleştirisi, her "harika olmuş, hemen alıyorum" tepkisi senin için bir veridir.

Bu felsefe, başarısızlığı bir son olarak değil, öğrenme sürecinin doğal bir parçası olarak görür. Attığın o ilk tuğla (ilk Instagram postun, ilk videon) 

beklediğin ilgiyi görmedi mi? Harika! Tebrikler, az önce binlerce lira harcayarak bile elde edemeyeceğin bir bilgiye bedavaya ulaştın: Demek ki yaklaşımını değiştirmen gerekiyor.

Varsayımını Test Et

Az önce yazdığın o "ilk tuğla" ile ilgili en büyük varsayımın ne? İnsanların bunu ilginç bulacağı mı? Fiyatını uygun görecekleri mi? Bu varsayımı test etmek için, bir arkadaşına veya ailenden birine sorabileceğin tek bir dürüst soru ne olurdu?

Örnek: "Böyle bir Instagram sayfası görsen, ilgini çeker miydi? Neden?"

Senin test sorun:

3. SAĞLAM BÜYÜ: Temeli Olmayan Gökdelen Yıkılır

İşte sihrin gerçekleştiği yer burası. Küçük başladın, bir adım attın. Hızlı öğrendin, geri bildirimleri topladın. Şimdi o geri bildirimlerle ilk tuğlanı biraz daha geliştirme, yanına bir tuğla daha koyma zamanı.

Sağlam Büyümek Ne Demek?

Bu, elde ettiğin geliri ve bilgiyi, yine işine yatırarak, bir kartopu gibi yavaş ama emin adımlarla büyümek demektir.

Instagram'dan ilk 5 siparişini mi aldın? O parayla daha iyi fotoğraflar çekmek için küçük bir ışık alabilirsin.

YouTube videon 1000 izlenmeye mi ulaştı? Yorumlarda en çok sorulan soruyu bir sonraki videonun konusu yapabilirsin.

10 müşteri mi edindin? Onlara özel bir indirim sunarak sadakatlerini kazanabilirsin.

Bu, temeli sağlam bir bina inşa etmek gibidir. Her yeni katı (yeni ürün, reklam, çalışan), ancak bir önceki katın sağlam olduğundan emin olduktan sonra çıkarsın. Aceleyle 10 kat çıkıp sonra her şeyin tepene yıkılmasından çok daha iyidir.

Bir Sonraki Tuğla

Hayal et. İlk tuğlanı koydun ve insanlar ilgi gösterdi. Hızlı öğrendin ve elinde veriler var. Şimdi o verilerle, işini bir milim ileri taşıyacak bir sonraki mantıklı tuğla ne olurdu?

Örnek: "Instagram'da en çok beğenilen takı modelinin farklı renklerini de yapmak."

Senin bir sonraki tuğlan:

İşte bu üç ilke, bizim bu yolculuktaki parolamız olacak. Korkutucu dev adımlar yerine, seni yormayan, riskini azaltan ve her birinde sana bir şeyler öğreten bebek adımları...

Hazırsan, şimdi bu felsefeyi uygulamaya ve o ilk kıvılcımı ateşlemeye başlayalım

​BÖLÜM 1: KIVILCIM - Zihni Hazırlamak ve Fikri Bulmak

Yol arkadaşlığı anlaşmamız tamam. Navigasyon sistemimiz olan "Küçük Başla, Hızlı Öğren, Sağlam Büyü" felsefemiz artık aktif. Arabanın içindeyiz, kemerimiz bağlı ve kontak anahtarını çevirmeye hazırız. Peki, o ilk hareket nasıl gelecek?
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​Her büyük yangın, küçücük bir kıvılcımla başlar.
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O kıvılcım; duşta aklına gelen o dahiyane fikir, bir arkadaş sohbetinde "Aslında şöyle bir şey olsa ne güzel olurdu," dediğin o an, ya da yıllardır içinde taşıdığın o bastırılmış tutkudur. O, her şeyin başlangıç noktasıdır.

Ama dur bakalım... Çoğumuzun atladığı hayati bir gerçek var: Bir kıvılcımın güçlü bir aleve dönüşmesi için, kendisi kadar önemli olan bir şeye daha ihtiyacı vardır: kuru çıra ve rüzgarsız bir ortam.

Eğer odun ıslaksa, dünyanın en güçlü kıvılcımını bile çaksan ne olur? Cılız bir "cıss" sesi duyarsın ve o an söner gider.

İşte o ıslak odun, şüpheyle, korkuyla, "Ben yapamam ki," düşüncesiyle ve "Elalem ne der?" endişesiyle sırılsıklam olmuş zihnimizdir.

Bu yüzden, "Hadi, beyin fırtınası yapıp yüzlerce fikir bulalım!" diye aceleci bir başlangıç yapmayacağız. Bu, ıslak odun yığınının üzerine heyecanla kibrit atmaktan farksız olurdu. Önce atölyeyi hazırlayacağız. O odunları kurutacağız. 
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